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Zusammenfassung

Problemstellung

Im Mai 2000 hat der Schweizer Bundesrat den Bericht »Parallelimporte und
Patentrecht« zur Beantwortung der Anfrage der Kommission flir Wirtschaft
und Abgaben des Nationalrates (WAK) veroffentlicht. Darin wird festgehal-
ten, dass das Schweizerische Bundesgericht in Schliessung einer echten Ge-
setzesllicke mit der Rechtsprechung im »Kodak-Fall« faktisch den Grundsatz
der nationalen Erschopfung fiir patentierte Produkte etabliert hat.

Ausgehend hiervon hat der Bundesrat erklért, dass aus ordnungspolitischer
Sicht ein Ubergang zur internationalen Erschdpfung im Patentrecht grundsitz-
lich sachgerecht wire. Gleichzeitig stellt er aber fest, dass keine empirisch ge-
sicherten Aussagen liber die gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen eines Sys-
temwechsels von der nationalen zur internationalen Erschopfung gemacht
werden konnen. Aus diesem Grund hat der Bundesrat beschlossen, entspre-
chende Studien erstellen zu lassen, bevor iiber einen allfélligen Systemwechsel
entschieden werden soll.

Vor diesem Hintergrund wurden Frontier Economics Ltd und die Plaut
(Schweiz) Consulting AG, Strategieberatung mit einer 6konomischen Analyse
zum Titel »Erschopfung von Eigentumsrechten: Auswirkungen eines System-
wechsels auf die Schweizerische Volkswirtschaft« beauftragt. Im Unterauftrag
wurden die Arbeiten von der BAK Konjunkturforschung Basel AG (BAK)
unterstutzt.

Die vorliegende Studie beschiftigt sich mit den gesamtwirtschaftlichen Aus-
wirkungen eines Regimewechsels im schweizerischen Patentrecht. Grundsitz-
lich werden folgende Fragen untersucht:

Frage 1: Welches sind die Auswirkungen der nationalen Erschopfung im
Patentrecht auf die schweizerische Volkswirtschaft im Allgemei-
nen sowie auf Preise, Preisniveau und Preisgefiige im Besonderen?

Frage 2: Wie haben sich die Preise patentrechtlich geschiitzter Giiter inner-
halb der EU nach Einfiihrung der regionalen Erschopfung verén-
dert?
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Frage 3: Trifft die Schlussfolgerung der EU-Kommission (sog. »Nera-
Hypothese«) auch fiir die Schweiz zu, wonach bei Einfiihrung der
internationalen Erschopfung vor allem die Parallelimporteure und
nicht die Konsumenten profitieren?

Frage 4: Wie wiirde sich die Einfithrung der internationalen Erschopfung
auf die schweizerische Volkswirtschaft, namentlich auf das Preis-
gefiige in den verschiedenen Mirkten, auf die beteiligten Wirt-
schaftsgruppen (insbesondere Patentinhaber, Zwischenhandel und
Konsumenten) sowie auf den Forschungsstandort Schweiz auswir-
ken?

Frage 5: Welche flankierenden Massnahmen konnen allenfalls gegen eine
missbrauchliche Nutzung des Systems eingefiihrt werden?

Nach Vorstellung der methodischen Vorgehensweise werden im Folgenden
jeweils die Ergebnisse der Untersuchung im Hinblick auf diese Fragen présen-
tiert.

Methodisches Vorgehen in der
Untersuchung

Die Untersuchung ist in drei wesentliche Schritte unterteilt:

Schritt 1: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Systemwechsels.
Als Grundlage der Analyse dienen theoretische mikrookonomische Modelle,
mit deren Hilfe auf Basis typischer Strukturinformationen einer Branche das
wahrscheinliche Marktverhalten von Patentinhabern und Parallelimporteuren
bei einer Ausweitung des Erschopfungsgebietes nachgebildet wird. In diesem
Zusammenhang wird auch auf die Erfahrung mit einem Regimewechsel im
Patentrecht in der EU eingegangen.

Schritt 2: Sektorale Modellierung. Hier erfolgt ein zweistufiges Vorgehen:

= In einem ersten Schritt wird identifiziert, welche Sektoren der schweizeri-
schen Volkswirtschaft von einem Wechsel des Erschopfungsregimes be-
troffen sein werden. Diese Identifikation erfolgt dabei aufgrund der Pa-
tentaktivitit, internationaler Preisunterschiede sowie der Handelbarkeit der
entsprechenden Produkte.

= Aufbauend hierauf wird das von einem Regimewechsel im Patentrecht
theoretisch maximal mogliche Arbitragepotenzial abgeleitet. In einer spiel-
theoretisch basierten Analyse wird sodann fiir die identifizierten Sektoren
das erwartete effektiv parallel importierte Handelsvolumen sowie der fiir
diese identifizierten Volumina zu erwartende Preisriickgang ermittelt.
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Schritt 3: Gesamtwirtschaftliche Makromodellierung. Im dritten Teil werden
die gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen des Ubergangs von der nationalen
zur internationalen Erschopfung im Patentrecht quantifiziert. Dies wird er-
reicht, indem die Ergebnisse der Sektoranalyse in ein makrodkonomisches
Struktur- und Branchenmodell einfliessen.

Vor dem Hintergrund der Ergebnisse der Schritte 1 bis 3 wird auf die Giiltig-
keit der »Nera-Hypothese« eingegangen und werden allfdllige flankierende
Massnahmen abgeleitet.

Identifikation der von einem Regimewechsel
betroffenen Sektoren

Um die gesamtwirtschaftlichen Effekte einer Anderung des Erschopfungsre-
gimes im Patentrecht zu berechnen, sind zuerst die Sektoren zu identifizieren,
die von einer Anderung des Erschdpfungsregimes im Patentrecht betroffen
wiren. Dazu wird in drei Schritten ein sequentieller Auswahlprozess anhand
verschiedener Priifkriterien durchgefiihrt:

1.  Handelt es sich um patentierte Produkte bzw. einen patentintensiven
Sektor? Nur Sektoren bzw. Produktgruppen, in denen Patente eine ge-
wisse Bedeutung haben, werden von einem Regimewechsel tangiert.

2. Besteht ein hohes Potenzial fiir Parallelimporte von patentierten Giitern?
Dieses Potenzial besteht nur fiir jene Produkte, die einerseits handelbar
und ausserdem im Ausland zu einem niedrigeren Preis verfiigbar sind.

3. Wie bedeutend ist dieser Sektor fiir die schweizerische Volkswirtschaft?
Schliesslich ist abzukldren, welche Bedeutung die ausgewihlten Sekto-
ren und Produktgruppen beziiglich Absatz, Produktion und Forschungs-
tatigkeit in der Schweiz haben.

Patentintensitit von Sektoren

Um ein Bild beziiglich des effektiven Patentschutzes in der Schweiz zu erhal-
ten, sind zum einen die vorhandenen nationalen und internationalen Patentan-
meldungen nach Produktgruppen zu analysieren. Diese Analyse basiert weit-
gehend auf einer detaillierten Datenerhebung beziiglich der in Kraft befind-
lichen Patente in der Schweiz, die vom Institut fiir Geistiges Eigentum (IGE)
eigens fiir diese Studie durchgefiihrt wurde. Dabei erwiesen sich vor allem die
Investitionsgiiterindustrie (Metall-, Elektro- und Maschinenindustrie), die
chemisch-pharmazeutische Industrie sowie der Bereich Instrumente und Elek-
tronik als patentintensiv. Daneben zeichnen sich auch verschiedene Konsum-
giitergruppen als relativ patentintensiv aus, wie Abbildung 1 verdeutlicht. Be-
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sonders erwdhnenswert sind dabei Produkte in den Produktgruppen Biiroma-
schinen, Radio- und Fernsehapparate, Kiichen- und Haushaltsgegenstidnde so-
wie Photoartikel.

Abbildung 1: Patentintensitit der Konsumgiiter in der Schweiz (2000)

Pharmazeutische Produkte
Biiromaschinen

Radio- und Fernsehapparate
Kiichen- und Haushaltsgegenstinde
Photoartikel

Sportartikel

Spielwaren

Mobel

Automobile

Bekleidungsartikel und Textilien
Beleuchtungskorper und EL.-App.
Brenn- und Treibstoffe

Uhren, Bijouterie

Parfumerie, Seife, Toilettenartikel

Nahrungs- und Genussmittel

Bemerkung: Patentintensitdt definiert als Anzahl Patente mit Wirkung in der Schweiz (Stand 1.1.2000) im Verhdltnis
zum Detailhandelsumsatz in der Schweiz im Jahr 2000 in Mio. CHF.
Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT; BAK

Handelbarkeit und Preisdifferenzen

Fiir diese als patentintensiv identifizierten Sektoren (Investitionsgiiter bzw.
Vorleistungsgiiter, pharmazeutische Produkte und ausgewihlte Konsum-
giiter) gilt es aufgrund der Kriterien Handelbarkeit und internationale Preisdif-
ferenzen abzuschéitzen, inwieweit durch den Wechsel zur internationalen Er-
schopfung im Patentrecht ein (zusétzliches) Potenzial fiir Parallelimporte ent-
steht.

Investitionsgiiter oder allgemeiner Produkte, die als Vorleistungen in den
Produktionsprozess von anderen Firmen eingehen — seien es Maschinen der
Maschinen-, Elektro- und Metallindustrie oder Chemikalien der Spezialititen-
chemie — sind zwar sehr patentintensiv. Gleichzeitig sind sie jedoch aufgrund
der relativ tiefen Produktstandardisierung vielfach mit einem betréchtlichen
Anteil an Beratungs- und/oder Installationsdienstleistungen verbunden. Solche
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kundenspezifischen Produkte, fiir die in der Regel auch individuelle Preise als
Kombination von Produktbestandteilen, Montage, Inbetriebnahme etc. in
Rechnung gestellt werden, eignen sich auch beim Vorhandensein allfilliger
Preisdifferenzen nicht fiir Parallelimporte. Auf ein geringes Arbitragepotenzial
bei den Investitionsgiitern deutet auch die — geméss den Unternehmen — gerin-
ge Bedeutung der Patente als Instrument zum Schutz von Innovationen hin.

Bei den Medikamenten und den patentintensiven Konsumgiitern (dazu ge-
horen v.a. Computer, Unterhaltungselektronik, Kiichengerite, Fahrzeuge und
Uhren) ist dagegen ein gewisses Arbitragepotenzial bei einem Regimewechsel
im Patentrecht vorhanden. Die Giiter sind typischerweise standardisiert und
gut handelbar.

Neben der grundsitzlichen Handelbarkeit sind fiir das Entstehen von Parallel-
importen auch internationale Preisdifferenzen notwendig. Um abzuschitzen,
wie gross diese internationalen Preisdifferenzen fiir patentgeschiitzte Medika-
mente sind, wurde ein detaillierter Preisvergleich fiir die 30 umsatzstérksten
patentgeschiitzten Préparate durchgefiihrt. Die international jeweils giin-
stigsten Preise fiir patentgeschiitzte Medikamente liegen dabei rund 40% unter
den Grosshandelspreisen in der Schweiz. Bei diesem Durchschnittswert ist
bereits beriicksichtigt, dass nicht alle Medikamente international verfiigbar
sind. Die giinstigsten Preise in der EU diirften im Schnitt etwa 25% unterhalb
des entsprechenden Preisniveaus in der Schweiz liegen.

Bei den Konsumgiitern liegen keine systematischen Statistiken auf Grosshan-
delsstufe vor. Eine von der BAK Konjunkturforschung Basel AG durchgefiihr-
te Untersuchung kam zu dem Schluss, dass bei den Non-Food-Artikeln auf
Konsumentenstufe ein Preisunterschied von ca. 12% existiert. Beriicksichtigt
man den Anteil der Direktimporte, die Handelsstruktur und die festgestellten
Preisunterschiede auf Grosshandelsstufe bei den in der Studie untersuchten
Vergleichslidndern, so kann fiir die weitere Untersuchung auf Grosshandelsstu-
fe im Durchschnitt von einem um rund 30 Prozent héheren Preisniveau bei
Konsumgiitern ausgegangen werden. Die identifizierten Sektoren sind fiir den
Produktions- und Forschungsstandort Schweiz von Bedeutung.

Die Einschétzung, dass Parallelimporte vor allem bei pharmazeutischen Pro-
dukten und bei patentgeschiitzten Konsumgiitern von Bedeutung sind, deckt
sich zudem mit den Ergebnissen verschiedener internationaler Studien.

Erfahrungen mit dem Regimewechsel
in der EU

Internationale Erfahrungen mit den wirtschaftlichen Auswirkungen des Re-
gimewechsels liefern wichtige Hintergrundinformationen fiir die weitere quan-
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titative Analyse, insbesondere die Makromodellierung, sowie fiir die Beurtei-
lung der Relevanz der sogenannten »Nera-Hypothese«.

Zur Beurteilung der Verdnderung des Preisniveaus aufgrund eines Regime-
wechsels werden deshalb zum einen lédnderspezifische Detailstudien und zum
anderen die Entwicklung von Preisindizes in Europa untersucht.

Auswertung von Linderstudien

Es werden zwei Studien identifiziert, die sich eingehend mit Parallelimporten
fiir patentierte Produkte befassen:

— Schweden — eine Studie (Granslandt und Maskus, 2001) zu den wirt-
schaftlichen Auswirkungen des Regimewechsels (von der nationalen
zur regionalen Erschopfung) auf den Pharmamarkt,

— Dénemark — Situationsbericht des dénischen Industrieministeriums zu
Parallelimporten patentierter und markengeschiitzter Produkte (Phar-
maprodukte und Konsumgiiter).

Die wichtigsten Ergebnisse der schwedischen Studie lassen sich wie folgt zu-
sammenfassen:

Bereits im Jahr nach dem Regimewechsel kommt es zu ersten Parallelimpor-
ten. Der Marktanteil von parallel importierten Pharmaprodukten erreicht im
Jahr 1998 6% (16% unter den Produkten, die die 50 meistverkauften Wirkstof-
fe enthalten). Fiir diese Parallelimporte haben sich 10 Parallelimporteure etab-
liert und fithren die Produkte vornehmlich aus Spanien und Italien ein. Die
Preise dieser parallel importierten Produkte haben sich zwischen 1994 und
1998 im Vergleich zu den nicht parallel importierten Produkten um 4.5% ver-
ringert. Dabei sind fiir die Preisreduktionen sowohl die Parallelimporteure als
auch die Hersteller verantwortlich. Auch im Jahr 1998 bleibt trotz der Parallel-
importe ein Preisunterschied zwischen Schweden und Italien resp. Spanien
bestehen. Parallelimporteure erzielen eine Marge (vor Transport- und sonsti-
gen Transaktionskosten) von rund 20%.

Die dénische Studie untersucht nur die Marktanteile von Parallelimporten pa-
tentierter und markengeschiitzter Produkte und nicht die preislichen Auswir-
kungen von Parallelimporten (und insbesondere nicht die Auswirkungen eines
Regimewechsels). Die Ergebnisse dieser Studie lassen sich wie folgt zusam-
menfassen:

Die bedeutenden Ursprungslédnder fiir Parallelimporte von Pharmaprodukten
sind Spanien und Portugal. Die Parallelimporte erreichen einen Marktanteil
von rund 11%. Bei den patentgeschiitzten, parallel importierten Konsumgiitern
handelt es sich vor allem um Produkte der Unterhaltungselektronik, um Fahr-
zeugersatzteile, Bekleidung, optische Gerdte und Tontrdger. Die Parallelim-
porte stammen fiir einzelne Produkte auch aus den USA, Mexiko und anderen
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nicht EWR-Mitgliedsldndern. Der Anteil der Parallelimporte erreicht je nach
Produktgruppe 3% bis 15%.

Auswertung von Preisindex-Daten

Neben den erwihnten Landerstudien hilft auch eine Analyse der Preisentwick-
lung in der EU, allfillige Preiseffekte nach einem Regimewechsel zu beurtei-
len.

Fiir die Analyse fliessen die harmonisierten Verbraucherpreisindizes fiir den
Zeitraum 1995 bis einschliesslich 2001 fiir verschiedene Produktgruppen ein.
Untersucht wird, wie sich die Preisniveaus je Produktgruppe in einem Land,
das den Regimewechsel vollzogen hat, im Vergleich zu Landern verdndert hat,
die den Regimewechsel in fritheren Jahren vollzogen haben. Zu diesem Zweck
werden die Preisentwicklungen in Osterreich, Schweden und Finnland den
Entwicklungen in den Lindern Deutschland, Grossbritannien, Frankreich und
den Niederlande (Hochpreisldnder) als auch Spanien und Griechenland (Nied-
rigpreisland) gegeniibergestellt.

Die Auswertung der Daten fiihrt zu folgenden Ergebnissen: In Schweden, Os-
terreich und Finnland verlaufen die Preisentwicklungen nach dem Beitritt zur
EU &hnlich, wobei je nach Produktgruppe nach dem Regimewechsel im Ver-
gleich zu Spanien, Deutschland, Niederlande und Frankreich ein unterschied-
licher Verlauf beobachtet werden kann: steigende Preise bei Haushaltsgeriten,
fallende Preise fiir Unterhaltungselektronik, Optik und EDV sowie stabile
Preise fiir Aufzeichnungsmedien.

Dabei sind die Ergebnisse mit Vorsicht zu interpretieren, da die Datenreihen
zu kurz, die Trennung vom allgemeinen »Beitritts-Effekt« unmoglich und die
zugrunde gelegten Warenkorbe aufgrund international unterschiedlicher Zu-
sammensetzung nicht zwingend vergleichbar sind. Insgesamt kann aus der
Analyse der Preisentwicklung kein Hinweis auf einen signifikanten preissen-
kenden Effekt aufgrund eines Regimewechsels abgeleitet werden.

Zusammenfassende Beurteilung der Erfahrungen aus der EU

Die Studie von Granslandt und Maskus (2001) und die Studie des dinischen
Industrieministeriums zeigen, dass Parallelimporte insbesondere bei pharma-
zeutischen Produkten eine signifikante Rolle spielen konnen. Die Marktanteile
von Parallelimporten belaufen sich in dieser Branche auf ca. 10%. Die déni-
sche Studie zeigt zudem, dass parallel importierte Produkte bei einzelnen Kon-
sumgiitergruppen ein Marktanteil von 3—15% erreichen.

Generell kann zudem festgestellt werden, dass es aufgrund von Parallelimpor-
ten zu Preisdnderungen kommt. Nach Granslandt und Maskus (2001) sind die
Preise von parallel importierten Pharmaprodukten und von Pharmaprodukten,
die der Konkurrenz von Parallelimporten ausgeliefert sind, relativ zu den Prei-
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sen von Giitern, die nicht mit parallel importierten Giitern konkurrieren, gefal-
len. Eine vollstindige Preiskonvergenz zwischen dem Export- und dem Im-
portland kann nicht festgestellt werden.

Die Untersuchung der Preisentwicklungen bei Konsumgiitern auf Basis von
Eurostat-Daten liefert keinen eindeutigen Aufschluss tiber die Auswirkungen
auf das Preisniveau potenziell parallel importierter Produkte.

Schatzungen der Auswirkungen eines
Systemwechsels in der Schweiz

Die Schitzung der Auswirkungen eines Regimewechsels im Patentrecht wird
in zwei Schritten durchgefiihrt. Ausgehend vom potenziell von einem Re-
gimewechsel betroffenen Handelsvolumen wird mit Hilfe spieltheoretischer
Uberlegungen das effektiv betroffene Volumen geschitzt. Anschliessend muss
bestimmt werden, wie hoch die Preissenkungen ausfallen werden. Schliesslich
gilt es zu beachten, dass die Nachfrager auf die giinstigen Preise mit einer
Nachfrageausweitung reagieren konnen.

Diese direkten Auswirkungen des Regimewechsels werden verwendet, um mit
einem Makro- und Branchenmodell die gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen
des Systemwechsels fiir die Schweizer Volkswirtschaft zu berechnen. Um den
Unsicherheiten bei der Quantifizierung der verschiedenen Effekte Rechnung
zu tragen, wird eine Bandbreite der wahrscheinlichen Wirkungen definiert.
Zudem werden die Quantifizierungen jeweils so gewéhlt, dass die Effekte des
Systemwechsels tendenziell {iberschitzt werden. Die prisentierten Ergebnisse
stellen somit wahrscheinliche Obergrenzen der Auswirkungen dar. Zudem
wird die Robustheit der Ergebnisse durch Sensitivitdtsrechnungen sicher ge-
stellt.

Parallelimportvolumen und Preisreduktionsspielriume

Fiir den grundsitzlichen Markteintrittsentscheid eines Parallelimporteurs spielt
das vorhandene Arbitragepotenzial eine entscheidende Rolle. Dieses Potenzial
leitet sich aus dem theoretisch fiir einen Parallelimport in Frage kommenden
Marktvolumen (1.8 Mrd. CHF fiir die patentgeschiitzten Medikamente resp.
5.5 Mrd. CHF fiir die patentintensiven Konsumgiiter zu Grosshandelspreisen)
und dem fiir dieses Volumen herrschenden Preisunterschiedes (—40% bei den
Medikamenten resp. —30% bei den Konsumgiitern) ab. Das effektive Ausmass
der Parallelimporte und deren Auswirkung auf die Preise in der Schweiz hin-
gen von verschiedenen Faktoren ab. In der Untersuchung werden Marktein-
trittsbarrieren, Transaktionskosten, die Mdglichkeit der parallelen Existenz
von Mérkten mit héheren und niedrigeren Preisen sowie die Preiselastizitdt der
Nachfrage berticksichtigt.
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Bei den Markteintrittsbarrieren geht es um die Frage, inwieweit die Herstel-
ler der patentgeschiitzten Produkte beispielsweise iiber exklusive oder selekti-
ve Vertriebssysteme den Markteintritt von Parallelimporteuren erschweren
kénnen', oder ob andere Markteintrittskosten fiir den Parallelimporteur (Auf-
bau einer Vertriebsinfrastruktur, Zulassungsverfahren, Kosten durch Verhin-
derungsmassnahmen des Herstellers wie spezielle Codierungen etc.) existie-
ren. Markteintrittsbarrieren reduzieren das fiir den Parallelimport in Frage
kommende Volumen. Fiir den Pharmabereich stellt das aktuell giiltige
Heilmittelgesetz eine staatliche Markteintrittsbarriere dar, durch die
Parallelimporte patentgeschiitzter Medikamente verhindert werden. Im
Rahmen dieser Untersuchung wird davon ausgegangen, dass bei einer
Anderung des Erschdpfungsregimes im Patentrecht auch das Heilmittelgesetz
entsprechend angepasst wiirde, da ansonsten das Parallelimportpotenzial bei
Medikamenten Null wire. Die Transaktionskosten, die sich vor allem aus
den Transportkosten zusammensetzen, hingen insbesondere vom Verhéltnis
des spezifischen Werts des Produkts zu seinem physischen Gewicht ab. Je
hoher die Transaktionskosten, desto kleiner der mogliche Preisreduktionsspiel-
raum. Ebenfalls auf das Ausmass der Preisreduktion von parallel importierten
Giitern wirkt sich die Existenz von Parallelmirkten aus. So kann
beispielsweise bereits heute bei gewissen Konsumgiitern (Parfums) beobachtet
werden, dass der offizielle Kanal mit hoheren Preisen und der Graumarkt mit
niedrigeren Preisen nebeneinander existieren. Schliesslich ist nach mikrodko-
nomischen Uberlegungen zu erwarten, dass Preissenkungen infolge von
Parallelimporten zu Nachfragereaktionen fiihren. Je nach Ausmass der
Preiselastizitdt kann mit einem mehr oder weniger ausgepragten Mehrkonsum
der vom Parallelimport betroffenen Giiter gerechnet werden.

Aufgrund dieser Analyse ist davon auszugehen, dass nach einem Regime-
wechsel im Patentrecht bei den beriicksichtigten Medikamenten und Konsum-
giitern auf Konsumentenpreisstufe insgesamt fiir ein Volumen von zwischen
2.7 Mrd. CHF und 4.5 Mrd. CHF eine Preisreduktion von zwischen 6% und
11% eintreten diirfte. Gleichzeitig ist bei den davon betroffenen Produkten
aufgrund der vermuteten Reaktion der Kunden (Elastizitit) ein auf die Preisre-
duktion zuriickzufiihrender Mehrkonsum von zwischen 11 und 131 Mio. CHF
zu erwarten (vgl. Tabelle 2). Tabelle 1 fasst die nach einem Regimewechsel
bei den betroffenen Medikamenten und Konsumgiitern erwarteten Mengen-
und Preiseffekte auf Grosshandelsstufe zusammen.

Solche Vertriebssysteme sind insofern in ihrer gesamten Wettbewerbswirkung ambivalent,
als sie — je nach konkreten Umstinden — den Zwischenmarkenwettbewerb (Interbrand)
fordern konnen, jedoch den Wettbewerb innerhalb einer Marke (Intrabrand inkl. Parallel-
importe) behindern.
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Tabelle 1: Schiitzung von Parallelimportvolumen und
Preissenkungspotenzial auf Grosshandelsstufe
bei parallel importierten Produkten

Parallelimport Volumen

Preissenkungspotenzial

Pharmaprodukte 0.9 — 1.3 Mrd. CHF

14% — 32%

Konsumgiiter 0.6 — 1.1 Mrd. CHF

4% — 8%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Tabelle 2: Annahmen fiir die Modellrechnungen

Minimale Maximale
Wirkung Wirkung
Auf Stufe Grosshandel
Betroffenes Marktvolumen zu Grosshandelspreisen , s
(in Mio. CHF) 17480 27400
davon: inldndische Produktion (in Mio. CHF) 430 678
davon: Importe (in Mio. CHF) 1’050 1’722
Durchschmtth.che Preissenkung fur das betroffene Markt- _10.3% 91.2%
volumen (Basis Grosshandelspreise)
Direkte Nachfragereaktion zu Grosshandelspreisen +6 +68
(in Mio. CHF)
Auf Stufe Detailhandel
Betroffenes Marktvolumen zu Konsumentenpreisen R S
(in Mio. CHF) 2730 4480
Durchschnittliche Preissenkung fiir das betroffene Markt-
: . -5.6% -11.4%
volumen (Basis Konsumentenpreise)
Direkte Nachfragereaktion zu Konsumentenpreisen 11 1131
(in Mio. CHF)

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Gesamtwirtschaftliche Ergebnisse

Die direkten und indirekten gesamtwirtschaftlichen Effekte eines Regime-
wechsels werden mit dem Strukturmodell der BAK Konjunkturforschung Ba-
sel AG berechnet. Dieses makrookonometrische Modell bildet die Schweizer
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Volkswirtschaft mit rund 200 Gleichungen ab und ist integrierter Bestandteil
eines Weltmodells. Dariiber hinaus wird auch das BAK-Branchenmodell auch
eingesetzt, um zusitzlich indirekte sektorspezifische Wirkungen zu identifizie-
ren. Im Rahmen der spieltheoretischen Analyse wurde das mogliche Volumen
von Parallelimporten und das Preissenkungspotenzial bei parallel importierten
Produkten geschétzt (vgl. Tabelle 1). In unserer makrookonomischen Analyse
werden die aktuellen Import- und Konsumentenpreise in der Schweiz gemiss
diesem ermittelten Preissenkungspotenzial reduziert und somit als dauerhafte
Verdnderungen ab 2003 im BAK-Branchenmodell beriicksichtigt. Dabei wird
unterstellt, dass der Regimewechsel im Voraus bekannt war, so dass Parallel-
importeure zum Zeitpunkt des Regimewechsels sofort aktiv werden kdnnen.
Des weiteren wird beim realen privaten Konsum die zusitzliche Nachfrage
aufgrund der gesunkenen Preise beriicksichtigt.

Wie aufgrund der theoretischen Uberlegungen zu erwarten ist, zeigen die Mo-
dellrechnungen, dass in der Phase nach dem Regimewechsel aufgrund der tie-
feren Konsumenten- und Importpreise die privaten Haushalte ein hoheres real
verfligbares Einkommen besitzen. Allerdings ist dieser Effekt aufgrund des
geringen betroffenen Volumens relativ bescheiden (zwischen 0.0% und 0.3%
im Vergleich zur Referenzentwicklung ohne Regimewechsel), was sich auch
auf alle weiteren Effekte ausdehnt. Infolge des hoheren verfiigbaren Einkom-
mens erhoht sich der private Konsum leicht (plus 0.0% bis 0.4% im Vergleich
zum Referenzszenario). Insgesamt steigt er iiber das, durch den direkten Nach-
frageeffekt erreichte Niveau. Durch den stimulierenden Effekt der tieferen Im-
portpreise wird ein lberproportionaler Anteil dieses zusétzlichen Konsums
durch Importe befriedigt. Der Verbrauch von in der Schweiz produzierten Gii-
tern nimmt jedoch auch leicht zu, was einen geringen Anstieg des schweizeri-
schen Bruttoinlandsprodukts um zwischen 0.0% und 0.1% zur Folge hat. Von
der zusétzlichen Schweizer Produktion profitieren kurzfristig vor allem die
Unternehmen durch steigende Unternehmensgewinne, mittel- und langfristig
wirkt sich die zusétzliche Konsumnachfrage iiber eine Ausweitung der Pro-
duktion auch positiv auf Beschiftigung und Lohnentwicklung aus.

Im Jahr 2006 liegt das Bruttoinlandsprodukt im Vergleich zum Referenzszena-
rio (Fortschreibung des Status Quo) zwischen 140 und 480 Mio. CHF hoéher.
Die real verfligbaren Einkommen liegen zwischen 232 und 684 Mio. CHF ho-
her und die realen Ausgaben der Konsumenten zwischen 256 und 954 Mio.
CHF respektive 0.1% bis 0.4% der Konsumausgaben des Referenzszenarios.
Trotz des tendenziell preistreibenden Effekts der steigenden Konsumnachfrage
und der erhohten Kapazitdtsauslastung liegen die Import- und Konsumenten-
preise auch im Jahr 2006 noch knapp unter den jeweiligen Werten des Refe-
renzszenarios.
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Tabelle 3: Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990) | Min. | Max. | Min. |Max. | Min. | Max. | Min. | Max.
Privater Konsum 0.0%| 0.3%| 0.1%]| 0.4%| 0.1%| 0.4%| 0.1%| 0.4%
Importe 0.1%| 0.2%| 0.1%]| 0.3%| 0.1%| 0.3%] 0.1%| 0.3%
Bruttoinlandsprodukt 0.0%| 0.1%| 0.0%| 0.1%| 0.0%| 0.1%]| 0.0%| 0.1%
Real verfiigbares Einkom- | 0.0%| 0.2%| 0.1%| 0.2%| 0.1%| 0.3%| 0.1%| 0.3%

men

Zahl der Erwerbstétigen 0.0%| 0.0%| 0.0%| 0.1%]| 0.0%| 0.1%]| 0.0%| 0.1%

Nominale Werte Min. | Max. | Min. | Max. | Min. | Max. | Min. | Max.
Arbeitnehmereinkommen 0.0%| 0.0%| 0.0%| 0.1%]| 0.0%] 0.2%]| 0.0%| 0.2%
Unverteilte Unterneh-| 0.1%| 0.6%| 0.1%| 0.4%| 0.1%| 0.3%| 0.1%| 0.1%

mensgewinne

Volkseinkommen 0.0%| 0.1%| 0.0%]| 0.1%| 0.0%| 0.2%| 0.0%| 0.2%
Preise Min. | Max. | Min. | Max. | Min. | Max. | Min. | Max.

Importe —0.1%| —0.3%| —0.1%|-0.2%|-0.1%|-0.2%]-0.1%| —0.1%

Konsumentenpreisindex —-0.1%| —0.2%| —0.1%|-0.2%|-0.1%|-0.2%]-0.1%| —0.1%

Ldhne 0.0%| 0.0%| 0.0%]| 0.1%| 0.0%| 0.1%| 0.0%| 0.2%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Sektoriell betrachtet, profitiert der Dienstleistungssektor von den Preissenkun-
gen und der Nachfragestimulierung aufgrund des Einkommenseffekts iiber-
durchschnittlich. Die prozentualen Abweichungen der maximalen Wirkung
gegeniiber dem Referenzszenario liegen im Jahre 2006 beim realen Output
zwischen 0.1% (Transport/Kommunikation) und 0.5% (Gas‘[gewerbe).2 Insge-
samt sind aber auch die sektorspezifischen Effekte sehr gering.

Bei den Industriesektoren liegt die entsprechende Abweichung bei durch-
schnittlich 0.1%. Keine realen Outputeffekte sind bei der vom Regimewechsel
stark betroffenen chemisch-pharmazeutischen Industrie zu beobachten; hier
gleichen sich die negativen Wirkungen der Preissenkung mit den positiven
Effekten der zusitzlichen Nachfrage im Branchendurchschnitt aus. Dies muss
aber nicht zwingend fiir alle Teilbereich der Branche oder einzelne Firmen in
gleichem Masse gelten.

Neben den gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen, die mit Hilfe des Makro-
und Branchenmodells berechnet werden, sind auch die Auswirkungen auf den
Forschungsstandort zu beriicksichtigen. Generell ist zu beachten, dass die

2 Fiir den Fall der minimalen Wirkung sind wegen des geringen Umfangs der Gesamteffekte

keine sektorspezifisch unterschiedlichen Ergebnisse zu identifizieren.
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Schweiz als Absatzmarkt im globalen Kontext nur begrenzte Bedeutung hat.
Folglich wird der globale Umsatz von forschungsintensiven Unternehmen bei
einem schweizerischen Wechsel zur internationalen Erschopfung im Patent-
recht nur begrenzt betroffen. Dies gilt um so mehr, da die forschungsintensive
Maschinen-, Elektro- und Metallindustrie von einem Regimewechsel nicht
merklich tangiert wiirde. Einzig bei der pharmazeutischen Industrie sind Aus-
wirkungen auf den Umsatz und damit mdglicherweise auch auf die For-
schungsaktivititen nicht auszuschliessen. Der geméss Modellrechnungen bei
einem Regimewechsel in der Schweiz erwartete Riickgang des Umsatzes mit
patentgeschiitzten Medikamenten um 0.1 bis 0.4 Mrd. CHF ist aber bezogen
auf die weltweiten Forschungsaktivitdten der Pharmaindustrie bescheiden. Der
Umsatz der forschenden schweizerischen Pharmakonzerne wiirde sich um ma-
ximal 0.1 Mrd. CHF reduzieren.

Ein Umsatzriickgang in der Schweiz aufgrund der tieferen Preise nach einem
Regimewechsel im Patentrecht bedeutet zudem nicht zwingend eine Reduk-
tion der Forschungsaufwendungen am Standort Schweiz, da sich dadurch die
wichtigen Standortfaktoren filir den Forschungsstandort Schweiz (z.B. Nédhe zu
den Forschungseinrichtungen, Verfiigbarkeit und Qualitit von hochqualifizier-
ten Arbeitskriften etc.) nicht &ndern. Ein Vergleich des aktuellen Forschungs-
aufwandes in der Schweiz von knapp 3 Mrd. CHF mit dem inldndischen Ab-
satz von 0.5 Mrd. CHF (Marktvolumen mit patentgeschiitzten Medikamenten
der schweizerischen Pharmafirmen) verdeutlicht, dass bisher die Grosse des
Absatzmarktes fiir den Entscheid iiber den Forschungsstandort eher von unter-
geordneter Bedeutung war.

Es ist allerdings nicht auszuschliessen, dass die Forschungstitigkeit durch ei-
nen Regimewechsel aufgrund von »soft factors« wie negative Signale fiir die
forschende Industrie oder verstirkte unternehmensinterne Verteilungskdmpfe
negativ beeinflusst wird, obwohl die objektiven Standortfaktoren weitgehend
unverdndert bleiben. Auf eine Quantifizierung dieser Effekte wird hier ver-
zichtet. Insgesamt kann davon ausgegangen werden, dass die Auswirkungen
auf den Forschungsstandort Schweiz eher vernachldssigbar sein werden. Diese
Aussage ergibt sich, obwohl im Rahmen der Hochrechnungen die Modellan-
nahmen jeweils so gewihlt werden, dass tendenziell eine Obergrenze der mog-
lichen Effekte eines Regimewechsels berechnet wird. So wurde angenommen,
dass von einem Regimewechsel zwischen 50% und 70% des Absatzvolumens
aller patentgeschiitzten Medikamente betroffen wére, und dass — auch bei Be-
riicksichtigung der mdglichen Verhinderungsstrategien der Hersteller und nach
Abzug der Transportkosten und der Marge der Parallelimporteure — die Preise
fiir dieses Marktvolumen zwischen 14% und 32% fallen wiirden.

Fazit

Die gesamtwirtschaftlichen Effekte eines Regimewechsels im Patentrecht sind
positiv, jedoch in ihrem Ausmass bescheiden. Dies vor allem deshalb, weil das
aufgrund des Regimewechsels in Frage kommende Parallelimportpotenzial bei
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den patentierten Medikamenten und Konsumgiitern im Vergleich zu den ge-
samten Konsumausgaben klein ist. Die Konsumentenpreise liegen auch 4 Jah-
re nach dem Regimewechsel noch unter, das real verfiigbare Einkommen tiber
dem Wert des Referenzszenarios. Neben den Konsumenten als Gruppe (Preis-
niveau, real verfiigbares Einkommen) profitieren sowohl die Unternehmen
(Gewinne) als auch die Arbeitnehmer (Lohne und Einkommen) durch die zu-
sédtzliche Nachfrage von einem Regimewechsel, wobei in der kurzen Frist die
Unternehmen und in der mittleren Frist die Arbeitnehmer iiberdurchschnittlich
partizipieren. Bei der sektoriellen Aufteilung sind es vor allem die binnen- und
konsumorientierten Sektoren, die im Vergleich zu den export- und investi-
tionsgiiterorientierten Sektoren iiberdurchschnittlich von einem Regimewech-
sel profitieren. Als Verlierer konnen die ausldndischen Produzenten bezeichnet
werden, wobei das Ausmass von der jeweiligen Bedeutung der Schweiz als
Absatzmarkt abhingt.

Die durchgefiihrten Sensitivititsrechnungen haben den grundsitzlich positiven
Effekt eines Regimewechsels aufgrund allgemeiner Uberlegungen bestitigt.
Aufgrund der Streuung im Vergleich zu den beschriebenen Effekte konnen die
erhaltenen Ergebnisse als robust bezeichnet werden.

Nicht berticksichtigt in der Untersuchung ist die Mdoglichkeit, dass ein Re-
gimewechsel im Patentrecht in der Schweiz international eine Signalwirkung
erzielen konnte. Um dies zu verhindern, ist es denkbar, dass Teile der interna-
tionalen Gemeinschaft Sanktionsmassnahmen androhen respektive in Erwai-
gung ziehen konnten.

Auch bei den Auswirkungen auf den Forschungsplatz ist es moglich, dass ein
Regimewechsel im Patentrecht von der forschenden Industrie als Signal fiir
ein generell forschungsfeindlicheres Umfeld interpretiert werden kdnnte. Dies
konnte, obwohl objektiv keine Verschlechterung der fiir die Forschung rele-
vanten Faktoren zu beobachten ist, stirkere als die in der Untersuchung erwar-
teten negativen Effekte zur Folge haben.

Glultigkeit der »Nera-Hypothese«

Die EU-Kommission gab im Jahr 1998 eine Untersuchung in Auftrag, in der
die Auswirkungen eines hypothetischen Wechsels von der regionalen zur in-
ternationalen Erschopfung im Bereich Markenrechte untersucht wurde. Das
mit der Untersuchung beauftragte Institut Nera kommt unter anderem zu dem
Schluss, dass von einer Einfithrung des Systems internationaler Erschopfung
hauptséchlich die Parallelimporteure und weniger die Konsumenten profitieren
wiirden.
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Es fragt sich, ob diese Schlussfolgerung auch fiir den Fall der Schweizerischen
Volkswirtschaft und fiir die Erschopfung von Patentrechten Giiltigkeit besitzt.
Dies wire dann der Fall, wenn

* ecin oder mehrere Parallelimporteure dauerhaft Gewinne durch den Pa-
rallelimport erzielen; und

* inldndische Konsumenten trotz dauerhafter Parallelimporte nicht in den
Genuss von Preissenkungen kommen.

Vorausgesetzt, es kommt iiberhaupt zu Parallelimporten, wire eine solche Si-
tuation vorstellbar, wenn sowohl

= kein wirksamer Wettbewerb zwischen Parallelimporteur und eingesesse-
nen inléndischen Anbietern (z.B. auch der Vertriebsorganisation des Pa-
tentinhabers) stattfinden wiirde. Dies wire denkbar, wenn eingesessene
Unternehmen und der Parallelimporteur ihre Verhaltensweisen abstimmen
konnten, um einen Unterbietungswettbewerb zu vermeiden;

= als auch kein wirksamer Wettbewerb zwischen Parallelimporteuren statt-
finden wiirde. Dies diirfte i.d.R. voraussetzen, dass potenzielle Parallelim-
porteure keine Anreize haben, in den Produktmarkt, in dem bereits ein Pa-
rallelimporteur tétig ist, einzutreten.

Regulierte Miirkte: Pharmazeutische Produkte

Der Markteintritt fiir Parallelimporteure in einen stark regulierten Markt ist
unter Umstidnden mit betréchtlichen Eintrittskosten — zum Beispiel fiir Lizen-
zen oder die Erflillung von Sicherheitsauflagen — verbunden. Diese Marktein-
trittskosten sind als »sunk costs« zu verstehen, d.h. sowie ein Parallelimpor-
teur in Lizenzen oder die Erfiillung von Sicherheitsauflagen investiert hat, ist
er nicht mehr in der Lage, diese Kosten — zum Beispiel durch Wiederverdusse-
rung — zuriickzugewinnen. Ein Parallelimporteur, der bereits im Markt aktiv
ist, beriicksichtigt diese Kosten nicht mehr in seiner Kalkulation.® Er ist daher
in der Lage, potenziellen Konkurrenten glaubhaft zu drohen, in einen Preis-
wettbewerb mit ihnen zu treten, falls diese ebenfalls parallel importieren wol-
len. Die hohen Markteintrittskosten in Verbindung mit drohendem intensiven
Wettbewerb konnten somit weitere Konkurrenten abwehren — d.h. der erste
Parallelimporteur kann von einem »first-mover advantage« profitieren. Inso-

Der Parallelimporteur beriicksichtigt die anfallenden »sunk costs« jedoch in seinem Ent-
scheidungsprozess iiber einen potenziellen Markteintritt. In diesem Prozess beriicksichtigt
er aber auch, dass es aufgrund der Markteintrittskosten fiir einen weiteren Parallelimpor-
teur nicht mehr profitabel wire, ebenfalls in den Markt einzutreten. Mit der Aussicht auf
eine mogliche Alleinstellung im Markt ist es daher fiir den ersten Parallelimporteur beste
Strategie, in den Markt einzutreten.
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fern ist das Vorhandensein eines einzelnen Parallelimporteurs denkbar. Dies
ist umso wahrscheinlicher, je hoher die Markteintrittskosten sind.

Ob nun der Parallelimporteur den vorhandenen Preisreduktionsspielraum als
Marge einbehalten kann, héngt nicht zuletzt von den Reaktionsmdglichkeiten
des Patentinhabers ab. Kommt es trotz allfilliger Reaktionsmassnahmen zu
Parallelimporten, so kann der Parallelimporteur nur dann dauerhaft einen Teil
des Preisreduktionsspielraums fiir sich behalten, wenn es zwischen Patentin-
haber und Parallelimporteur auf dem Inlandsmarkt nicht zu einem Preiswett-
bewerb kommt. Ein Grund fiir einen fehlenden Preiswettbewerb konnte eine
implizite (oder explizite) Kooperation zwischen Patentinhaber und Parallelim-
porteuren sein.

Gewohnliche Miirkte: Konsumgiiter

Bei Vorhandensein von Arbitragemdglichkeiten ist auf dem Markt fiir Kon-
sumgiiter mit dem Eintritt mehrerer Parallelimporteure zu rechnen. Insbeson-
dere existieren hier kaum Markteintrittskosten. Aus diesem Grund ist das Vor-
handensein eines einzelnen Parallelimporteurs respektive das Fehlen eines
Preiswettbewerbs sehr unwahrscheinlich. Bestiinde ndmlich die Moglichkeit,
einen Teil der Konsumentenrente fiir sich zu behalten, hitte dies unweigerlich
den Markteintritt von neuen Parallelimporteuren zur Folge. Im Gegensatz zu
den regulierten Markten besitzt im Konsumgiitermarkt der Patentinhaber zu-
séatzlich die Moglichkeit, mittelfristig den Preis in den ausldndischen Mérkten
anzuheben und somit die Marge des Parallelimporteurs zu reduzieren. Mdglich
ist das Einbehalten einer zusétzlichen Marge seitens der Parallelimporteure
somit nur, wenn eine implizite oder explizite Kollusion vorliegt.

Flankierende Massnahmen

Aufgrund der ermittelten geringen positiven gesamtwirtschaftlichen Effekte
und der erwarteten geringen negativen Auswirkungen auf den Forschungs-
standort Schweiz sind flankierende Massnahmen bei einem Regimewechsel im
Patentrecht von untergeordneter Bedeutung.

Wie verschiedentlich erwihnt, kommt es de facto erst zu Parallelimporten bei
einer Ausweitung des Erschopfungsgebietes, wenn die internationale Preisdif-
ferenz und die gehandelten Volumina hinreichend gross sind. Preisdifferenz,
Grosse des Marktes und die Wirksamkeit von Abwehrmassnahmen durch den
Patentinhaber bestimmen das 6konomische Potenzial fiir Parallelimporte und
somit das Potenzial fiir eine entsprechende Besserstellung inlédndischer Kon-
sumenten.

Um moglichst viel vom theoretisch maximal betroffenen Handelsvolumen
nutzen zu konnen und auch die Voraussetzungen fiir eine internationale Preis-
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angleichung zu schaffen, sind tarifare und nicht-tarifire Handelsschranken ab-
zubauen.! Zu denken ist dabei beispielsweise an

= Vereinfachung von Zulassungs- und Bewilligungsverfahren fiir Parallel-
importeure — dies betrifft insbesondere regulierte Miarkte wie etwa den
Markt fiir pharmazeutische Produkte. Vereinfachte Zulassungsbestimmun-
gen flihren tendenziell zu einer grosseren Anzahl von Parallelimporteuren
und dadurch tendenziell zu einem verstirkten Wettbewerb dieser Markt-
teilnehmer untereinander. Hierzu zihlen auch Abbau von Zulassungs- und
Bewilligungsgebiihren fiir Parallelimporteure — auch dies betrifft vornehm-
lich den Markt fiir pharmazeutische Produkte. Der Abbau von Marktein-
trittskosten dieser Art fithrt dazu, dass sich ein »first-mover« nicht mehr
vor Wettbewerb durch andere Parallelimporteure schiitzen kann. Insbeson-
dere wird dem ersten Parallelimporteur, der auf den Markt tritt und die
Markteintrittskosten auf sich nimmt, die Moglichkeit genommen, glaub-
wiirdig mit Preiswettbewerb all jenen zu drohen, die nach ihm auf den
Markt treten wollen.

= Vereinfachung von Zulassungs- und Bewilligungsverfahren fir parallel
importierte Produkte — selbst wenn Zulassungsregeln vereinfacht werden
kann es zu einer Marktsegmentierung zwischen Parallelimporteuren kom-
men, wenn die Zulassungsverfahren fiir Produkte Marktzutrittsbarrieren
darstellen. Wie z.B. die Erfahrung aus Schweden zeigt, konnen zwar meh-
rere Parallelimporteure im selben Sektor titig sein, diese konnten sich je-
doch jeweils auf Produkte spezialisieren, die nicht zueinander in Konkur-
renz stehen.

*  Bei der Ableitung der flankierenden Massnahmen wird dabei unterstellt, dass die notwen-

digen gesetzlichen Anpassungen (z.B. im Heilmittelgesetz) umgesetzt wurden, so dass in
den im Bericht identifizierten Sektoren (Medikamente und ausgewihlte Konsumgiiter) Pa-
rallelimporte vom gesetzlichen Standpunkt her moglich sind.
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1 Ausgangslage und Auftrag

1.1 Ausgangslage

Im Mai 2000 veroffentlichte der Bundesrat den Bericht »Parallelimporte und
Patentrecht«’ zur Beantwortung der Anfrage der Kommission fiir Wirtschaft
und Abgaben des Nationalrates (WAK) vom 24. Januar 2000. Anlass fiir die
Anfrage der WAK gab das Urteil des Bundesgerichtes in Sachen Kodak SA
gegen Jumbo-Markt AG vom 7. Dezember 1999. In diesem Urteil hat das
Bundesgericht in Schliessung einer echten Gesetzesliicke fiir den Bereich des
Patentrechts den Grundsatz der nationalen Erschopfung statuiert und damit
Parallelimporte patentierter Giiter, die gegen den Willen des Patentinhabers
erfolgen, untersagt. Im Gegensatz zur traditionellen schweizerischen Rechts-
lehre sowie der bisherigen kantonalen Rechtsprechung kann sich der Patentin-
haber aber nur so weit Parallelimporten patentierter Giiter widersetzen, als
damit nicht eine kartellrechtswidrige Wettbewerbsbeschrankung verbunden
ist. Das Bundesgericht setzte dem Grundsatz der nationalen Erschépfung so-
mit insofern eine Grenze, als es die Anwendung des Kartellgesetzes flir den
Fall vorsieht, wenn die rechtlichen und wirtschaftlichen Bedingungen bei der
erstmaligen Inverkehrbringung im In- und Ausland vergleichbar sind. Der
Bundesrat kommt in seinem Bericht zum Schluss, dass die fiir die abschlies-
sende Beurteilung der Anfrage notwendigen Abkldrungen noch nicht vorlie-
gen, weshalb er sich zu der im Bundesgerichtsentscheid in Sachen Kodak dar-
gelegten Rechtslage bekennt. Grundsitzlich hat der Bundesrat erklért, dass aus
ordnungspolitischer Sicht ein Ubergang zur internationalen Erschépfung im
Patentrecht sachgerecht wire. Gleichzeitig stellt er aber fest, dass keine empi-
risch gesicherten Aussagen iiber die gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen
eines Systemwechsels von der nationalen zur internationalen Erschopfung
gemacht werden konnen. Aus diesem Grund hat der Bundesrat beschlossen,
entsprechende Studien erstellen zu lassen, bevor iiber einen allfilligen Sys-
temwechsel entschieden werden soll.

> Vgl. Bundesrat (2000). Dieser Bericht fasst das Wesentliche der rechtlichen und wirt-

schaftlichen Aspekte der heutigen Situation zusammen, weshalb im folgenden nicht mehr
weiter auf diese Punkte eingegangen werden soll.
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1.2 Fragestellung des Projektes

Die vorliegende Studie beschiftigt sich deshalb mit den gesamtwirtschaftli-
chen Auswirkungen eines Regimewechsels im schweizerischen Patentrecht.
Grundsitzlich soll die Untersuchung Antworten zu den folgenden Fragen lie-
fern:

=  Welches ist die gegenwirtige Ausgangslage beim Regime der nationalen
Erschopfung?

=  Welche Auswirkungen sind bei einer Umstellung zum System der interna-
tionalen Erschopfung zu erwarten (einschliesslich Auswirkungen auf den
Forschungsstandort)?

= Profitieren auch im Fall der Schweiz vornehmlich die Parallelimporteure
von einem Systemwechsel (wie die »Nera-Studie« fiir die EU-Kommission
suggeriert)?

=  Wie wird sich die Systemédnderung quantitativ fiir die Schweiz auswirken?
= Welche flankierenden Massnahmen konnen allenfalls getroffen werden?

Die vorliegende Arbeit vertieft dabei zentrale 6konomische Aspekte, die in
Grundziigen bereits im Bericht des Bundesrates aufgegriffen werden und
quantifiziert die zu erwartenden gesamtwirtschaftlichen Effekte bei einem Re-
gimewechsel im Patentrecht.

1.3 Vorgehensweise

Zur Beantwortung dieser Fragen wird die Untersuchung in drei wesentliche
Schritte unterteilt:

Schritt 1: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Systemwechsels —
hier setzen wir theoretische mikrookonomische Modelle ein, die auf Basis ty-
pischer Strukturinformationen einer Branche das wahrscheinliche Marktver-
halten von Patentinhabern und Parallelimporteuren als den wichtigsten interes-
sierenden Marktteilnehmern nachbilden. Diese Analyse erfolgt im Kapitel 2.
In diesem Zusammenhang soll auch kurz auf die Erfahrung mit einem Re-
gimewechsel im Patentrecht in der EU eingegangen werden (Kapitel 3).

Schritt 2: Sektorale Modellierung — Hier erfolgt ein zweistufiges Vorgehen:
— In einem ersten Schritt wird identifiziert, welche Sektoren der schwei-

zerischen Volkswirtschaft von einem Systemwechsel hinsichtlich Pa-
rallelimporten betroffen sein werden. Diese Identifikation erfolgt dabei
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aufgrund der Patentaktivitét, internationalen Preisunterschieden sowie
der Handelbarkeit der entsprechenden Produkte. Die Identifikation der
Sektoren erfolgt im Kapitel 4.

— Aufbauend hierauf wird die Handelssituation in den identifizierten
Branchen aufgrund struktureller und empirischer Daten dargestellt, um
zu analysieren, welche quantitativen Auswirkungen ein Systemwechsel
auf die identifizierten Sektoren, insbesondere hinsichtlich Preisniveau
und Handelsverflechtungen, hat. In dieser spieltheoretisch basierten
Sektoranalyse gilt es, dass theoretisch maximal mogliche Arbitragepo-
tenzial der identifizierten Sektoren sowie dessen effektive Nutzung und
Verteilung abzuleiten (Kapitel 1).

Schritt 3: Gesamtwirtschaftliche Makromodellierung — Im dritten Schritt wer-
den die Ergebnisse der vorausgegangenen Analysen im Rahmen eines dkono-
metrischen Makro- und Branchenstrukturmodells fiir eine quantitative Schét-
zung der Effekte des Ubergangs von der nationalen zur internationalen Er-
schopfung weiterverwendet. Die Ergebnisse werden im Kapitel 6 dargestellt.

Aufgrund der Ergebnisse werden allféllige flankierende Massnahmen (Kapitel
6) abgeleitet. Der Bericht endet mit Schlussfolgerungen im Kapitel 7.

1.4 Begriffsdefinitionen

Bevor im folgenden Kapitel auf die theoretische Analyse eingegangen wird,
gilt es die Verwendung einiger Begriffe zu kliaren. Grundsétzlich orientiert
sich dabei der Bericht an der Terminologie, wie sie im Bundesratsbericht so-
wie auf der Homepage des Eidgenossischen Volkswirtschaftsdepartements
(EVD)® verwendet wird. Aus diesem Grund werden im folgenden einige fiir
das Verstidndnis der Arbeit wichtige Definitionen wiedergegeben.

1.4.1 Parallelimporte

Der Preis einer Ware kann von Land zu Land verschieden hoch sein. Je gros-
ser solche Preisdifferenzen zwischen einzelnen Léndern sind, desto eher be-
steht fiir einen Héndler ein Anreiz, diesen Preisunterschied zu nutzen und die
Ware in einem Niedrigpreisland in grossen Mengen einzukaufen, um sie an-
schliessend in ein Hochpreisland zu importieren und dort — in Konkurrenz zu

® Vgl. Bundesrat (2000), S. 1f resp. http://www.evd.admin.ch/de/dossiers/dossiers-
f.asp?id=20&language=1
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den vom Hersteller vermarkteten Waren — zu verkaufen. Dies ist die Situation,
in welcher man von Parallelimporten spricht. In der folgenden Untersuchung
geht es dabei lediglich um die Parallelimporte im engeren Sinne. Davon
spricht man, wenn der grenziiberschreitende Handel mit Waren aufgrund von
Immaterialgiiterrechten (Marken, Urheberrechte, Designs oder Patente) poten-
ziell eingeschriankt wird. Ob und inwieweit dies mdglich ist, hidngt davon ab,
ob die gehandelte Ware immaterialgiiterrechtlich (noch) geschiitzt ist, und ob
das nationale Recht dem Inhaber dieser Rechte (dem Schutzrechtsinhaber) er-
laubt, sich solchen Importen gestiitzt auf seine Immaterialgiiterrechte zu wi-
dersetzen (= Prinzip der nationalen Erschopfung) oder nicht (= Prinzip der in-
ternationalen Erschopfung). Zu Parallelimporten im engen Sinn kommt es also
dann, wenn eine durch Immaterialgiiterrechte geschiitzte Ware (z.B. Marken-
jeans, Musik-CDs, Designermdbel, Arzneimittel, Fotoapparate), die vom
Schutzrechtsinhaber im Ausland auf den Markt gebracht wurde, von einem
Hindler in ein Hochpreisland importiert wird, in dem auch der Schutzrechts-
inhaber seine Waren vertreibt und das nationale Recht dem Schutzrechtsinha-
ber nicht erlaubt, sich solchen Importen gestiitzt auf seine Immaterialgiiter-
rechte zu widersetzen.

Diese Studie konzentriert sich auf Parallelimporte patentierter Giiter. Nicht
Bestandteil der Untersuchung sind Parallelimporte im weiteren Sinne. Davon
ist dann die Rede, wenn der Import bestimmter Waren aus dem Ausland in
bestimmten Bereichen von einer nationalen Zulassung bzw. Bewilligung ab-
héngig ist, die libergeordneten staatlichen Schutzinteressen wie etwa die Si-
cherheit und Gesundheit der Bevolkerung dient.

1.4.2 Patentrecht

Das Patentrecht schiitzt Erfindungen. Das Patent ist Lohn und Anreiz fiir For-
schung und Entwicklung neuer Errungenschaften in allen Gebieten der Tech-
nik und der Naturwissenschaften. Ein Patent wird vom Staat (z.B. von der
Schweiz) unter bestimmten Voraussetzungen erteilt. Es schiitzt seinen Inhaber
wihrend lédngstens 20 Jahren davor, dass ein Dritter die geschiitzte Erfindung
innerhalb dieses Staates gewerbsméssig benutzt. Das Patent schliesst also Drit-
te von der kommerziellen Nutzung einer Erfindung aus. Ein Patent gibt seinem
Inhaber indessen keinen Anspruch, die patentierte Erfindung selbst zu nutzen.
Ob und unter welchen Voraussetzungen dies in Frage kommt, bestimmen die
in anderen Gesetzen enthaltenen libergeordneten staatlichen Schutzinteressen.
Patent und Nutzungsbewilligung sind also nicht dasselbe. Um auch in anderen
Léandern als in der Schweiz Patentschutz zu erlangen, muss die Erfindung dort
ebenfalls patentiert worden sein. Nach Ablauf der Schutzdauer kann jeder-
mann die Erfindung kopieren und frei nutzen.
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1.4.3 Systeme der Erschopfung

Das Immaterialgiiterrecht gibt dem Inhaber des Produkts das exklusive Recht
zu bestimmen, zu welchem Zeitpunkt, in welchem Land, zu welchem Preis
und auf welche Art er sein Produkt das erste Mal inverkehrbringen (z.B. ver-
kaufen) will. Sobald er dieses Recht ausiibt, d.h. sobald als die Ware vom
Schutzrechtsinhaber selbst oder mit dessen Zustimmung ein erstes Mal in
Verkehr gebracht wird, so sind die durch das Immaterialgiiterrecht vermittel-
ten Rechte des Schutzrechtsinhabers an diesem Gegenstand verbraucht, kon-
sumiert oder eben erschopft.

1. Nationale Erschopfung

Bei nationaler Erschopfung erschopft sich das Schutzrecht jeweils nur im
Land, in welchem das Produkt das erste Mal in Verkehr gebracht wird. Mit
anderen Worten: Ist ein immaterialgiiterrechtlich geschiitztes Produkt einmal
im Inland in Verkehr gebracht, kann der Schutzrechtsinhaber nicht mehr ver-
hindern, dass das Produkt innerhalb des Landes gehandelt wird. Wird nun ein
immaterialgiiterrechtlich geschiitztes Produkt im Ausland in Verkehr gebracht,
so sind die Immaterialgiiterrechte im Inland davon nicht betroffen. Der Import
des Produkts aus dem Ausland erfordert daher die Zustimmung des Schutz-
rechtsinhabers. Er kann diesen verbieten. Parallelimporte vom Ausland ins
Inland sind somit ohne die Zustimmung des Schutzrechtsinhabers nicht mog-
lich.

2. Internationale Erschiopfung

Bei internationaler Erschopfung erschopft sich das Schutzrecht im Inland un-
abhingig davon, ob das erste Inverkehrbringen durch den Schutzrechtsinhaber
oder mit seiner Zustimmung im Inland oder im Ausland erfolgt. Mit anderen
Worten: Wird ein immaterialgiiterrechtlich geschiitztes Produkt vom Schutz-
rechtsinhaber oder mit seiner Zustimmung im Ausland in Verkehr gebracht,
kann dieser nicht mehr verbieten, dass das Produkt importiert und im Inland in
Verkehr gebracht wird. Parallelimporte vom Ausland ins Inland sind somit
moglich.

3. Regionale Erschopfung

Bei regionaler Erschopfung erschopft sich das Schutzrecht in den Staaten ei-
nes gemeinsamen Wirtschaftsraums (z.B. EU, EWR) nur, wenn das erste In-
verkehrbringen durch den Inhaber des Schutzrechts in diesem Wirtschaftsraum
erfolgt. Mit anderen Worten: Wird ein immaterialgiiterrechtlich geschiitztes
Produkt das erste Mal in der EU in Verkehr gebracht, kann der Inhaber dieses
Rechts nicht mehr bestimmen, wie, wo und wann dieses Produkt innerhalb der
EU gehandelt wird. Sein Recht beziiglich des ersten Inverkehrbringens ist so-
mit im Wirtschaftsraum EU erschopft. Indessen kann der Inhaber des Schutz-
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rechts Importe seines Produktes von ausserhalb der EU in die EU verhindern.
Parallelimporte sind nur innerhalb des Wirtschaftsraums mdglich.



Kapitel 2: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Regimewechsels 7

2 Analytische Betrachtung der
Auswirkungen eines
Regimewechsels

Dieses Kapitel wird die Auswirkungen eines Regimewechsels analytisch dar-
stellen. Zuerst werden grundlegende mikrookonomische Begriffe definiert und
das Konzept unserer Verhaltensanalyse der Marktteilnehmer erkldrt. Einer
Ubersicht der analytischen Betrachtung folgt eine detaillierte Analyse der Fol-
gen eines Regimewechsels in einem »gewdhnlichen« und einem staatlich re-
gulierten Markt.

2.1 Mikrookonomische Begriffsabgrenzung

Wir beschreiben im Folgenden kurz einige der verwendeten dkonomischen,
insbesondere wohlfahrtsdkonomischen Konzepte. Dabei gehen wir auf die
Begrifflichkeiten von monopolistischem Anbieterverhalten, Konsumentenren-
te, Produzentenrente und Wohlfahrt ein.

2.1.1 Das Monopol als analytisches
Referenzmodell

Zunichst wird erlautert, weshalb Patente (in einem geschlossenen Wirtschafts-
system) eine besondere Wirtschaftssituation bzw. einen zeitlich befristeten und
bedingten Wettbewerbsausschluss mit sich bringen/implizieren. Anschliessend
stellen wir das Cournot-Monopol Modell als ein geeignetes Analysemodell fiir
diese Wettbewerbssituation vor.

Okonomie des Patents

Aus 6konomischer Sicht gewéhrt ein Patent dem Erfinder einen — zeitlich be-
fristeten — Wettbewerbsvorteil und somit die Moglichkeit, seine finanziellen
Aufwendungen, die zur Erreichung der Neuerung notwendig waren, zu amor-
tisieren. Der Patentschutz bietet somit einen Anreiz, in Forschung und Ent-
wicklung zu investieren und einen privaten Gewinn daraus zu erzielen. Ohne
die Moglichkeit der Patentierung entstehen Effizienzverluste (Wohlfahrtsver-



8 Kapitel 2: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Regimewechsels

luste), da es sich nicht mehr lohnt, potenzielle Innovationen zum eigenen und
zum Wohle einer breiteren Offentlichkeit zu realisieren.

Durch den Patentschutz wird den Unternehmen ein bedingter Wettbewerbs-
schutz verschafft, der einer befristeten Monopolstellung nahe kommt. Des
weiteren wird davon ausgegangen, dass es sich aufgrund der Einmaligkeit des
Patentes um heterogene Giiter handelt. Dennoch ist zu beachten, dass es zu
einem Wettbewerb zwischen patentierten und &hnlichen, nicht patentierten
Produkten kommen kann.’

Analytisches Referenzmodell

Durch die Eigenschaft der heterogenen bzw. differenzierten Produkte konnen
die Unternehmen von einer Kundenbindung profitieren, was ihnen eine Art
Monopolstellung verschafft. Im folgenden werden die grundlegenden Eigen-
schaften eines Monopolmarktes beschrieben.®

Das Monopol ist eine Marktstruktur mit einem einzigen Verkéufer fiir ein
Produkt, das keinem Wettbewerb eines nahen Substitutes ausgesetzt ist. Ein
Monopolist sieht sich der gesamten Marktnachfrage gegeniiber und hat daher
Preissetzungsmacht. Der Monopolist wird seine Marktmacht nutzen, und den
Preis soweit beeinflussen, dass er seinen Gesamtgewinn maximiert.

Allerdings kann der Monopolist den Preis nur begrenzt anheben und seinen
Gesamtgewinn damit nur begrenzt steigern. Der Grund hierfiir ist die herr-
schende Nachfragekurve eines Marktes, die den Zusammenhang von Preis und
nachgefragter Menge abbildet. Bei Preiserhohungen geht ein Teil der Nach-
frage verloren. Aufgrund der Einzigartigkeit der jeweiligen Produkte wird ein
Unternehmen bei einer Preiserh6hung jedoch nicht sofort alle Kunden verlie-
ren. Daher sieht sich jeder Hersteller einer fallenden Nachfragekurve (nachge-
fragte Menge sinkt mit steigenden Preisen) fiir sein Produkt gegeniiber, wo-
durch der Anbieter einen gewissen Preissetzungsspielraum hat und versuchen
wird, seinen Gewinn zu maximieren.

Der Monopolist wird daher den Preis so wihlen, dass der Grenzerlds den
Grenzkosten entspricht’. Daraus ergibt sich fiir den Hersteller ein Gewinn, der
in der nachstehenden Graphik der Fliche der Produzentenrente (ABCD) ent-
spricht.

Diese Form des Wettbewerbes wird jedoch in unserer analytischen Betrachtung nicht be-
rlicksichtigt.

Wir konzentrieren uns an dieser Stelle auf das rein analytische Modell. Die realen Zusam-
menhénge des Wettbewerbes zwischen patentierten Produkten werden im empirischen Teil

erfasst.

Der Grenzerlos kann aus der Nachfragekurve abgeleitet werden.
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Abbildung 2: Konsumenten- und Produzentenrente

Nachfragefunktion

Konsumentenrente (ADE)

Produzentenrente (ABCD)

Grenzerlos

~

Grenzkosten

» Menge

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

2.1.2 Konsumentenrente

Die Konsumentenrente beschreibt den Uberhang der Zahlungsbereitschaften in
einer Volkswirtschaft gegentiber den tatsidchlich zu zahlenden Produktpreisen.

Sofern es den Produzenten nicht gelingt, eine Preisdiskriminierung gegeniiber
einzelnen Kunden oder Kundengruppen durchzusetzen, setzt sich fiir ein Pro-
dukt ein einheitlicher Marktpreis durch. Zu diesem Marktpreis werden nur je-
ne Konsumenten kaufen, die eine entsprechend hohe Zahlungsbereitschaft ha-
ben. Gleichzeitig werden aber auch zahlreiche Konsumenten das Produkt er-
werben, die bereit wiren, das Produkt auch zu einem hoheren Preis zu erwer-
ben. Diese nicht ausgeschopfte Zahlungsbereitschaft wird als Konsumenten-
rente bezeichnet.

Die Konsumentenrente ist in der Abbildung 2 durch das Dreieck ADE be-
schrieben.
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Durch Anderungen des Preisniveaus, etwa in Folge von Parallelimporten, én-
dert sich die Konsumentenrente in zweierlei Hinsicht:

= Zum einen steigt die Konsumentenrente, sofern Preise fallen, da der Ab-
stand zwischen gezahlten Preisen und Zahlungsbereitschaften steigt.

= Zum anderen kénnen zu niedrigeren Preisen auch Nachfrager mit einer
geringeren Zahlungsbereitschaft bedient werden, sprich: der Absatz steigt.
Auch dieser Anstieg des Absatzes bedingt einen Zuwachs an Konsumen-
tenrente.

Zu Aussagen iiber die Konsumentenrente in einer Volkswirtschaft gelangt
man, indem man den Abstand zwischen individuellen Zahlungsbereitschaft
und Marktpreis iiber alle Konsumenten aggregiert.

2.1.3 Produzentenrente

Als Produzentenrente wird der Uberhang der erzielten Umsiitze iiber die vari-
ablen Kosten bezeichnet. Betriebswirtschaftlich korrespondiert dieser Begriff
der Produzentenrente mit dem betriebswirtschaftlichen Begriff des Deckungs-
beitrags.

In der graphischen Darstellung in Abbildung 2 entspricht die Produzentenrente
der Flache ABCD.

Sofern die so ermittelte Produzentenrente z.T. benétigt wird, um Fixkosten
z.B. der Produktentwicklung abzudecken, spricht man auch von einer Quasi-
rente. Die Fixkosten enthalten dabei auch die Kapitalkosten. Vom Entstehen
einer kurzfristigen Produzentenrente kann daher nicht auf ein langfristig profi-
tables Geschiftsfeld geschlossen werden. Langfristig ist der Geschéftsbetrieb
nur profitabel, wenn die Produzentenrente ausreicht, um die Fixkosten zu de-
cken. Diese Perspektive muss auch eingenommen werden, wenn man hinter-
fragt, inwieweit Unternechmen nach einem Wechsel des Erschopfungsregimes
noch bereit sind, in Forschungs- und Entwicklungsaktivitdten zu investieren.

2.1.4 Wohlfahrt und Verteilung

Unter Wohlfahrt wird die Summe aus Konsumentenrente und Produzentenren-
te verstanden. In der einfachsten Betrachtung werden Konsumentenrente und
Produzentenrente gleich gewichtet. Dies entspricht jedoch nicht in allen Fillen
den jeweiligen politischen Priaferenzen. In Folge nehmen wir eine disaggre-



Kapitel 2: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Regimewechsels 11

gierte Betrachtung der Konsumentenrente und Produzentenrente vor.'® Ein be-
stimmtes Wohlfahrtsniveau kann durch sehr unterschiedliche Zusammenset-
zungen aus Konsumenten- und Produzentenrente erzielt werden. Fiir ein be-
stimmtes Wohlfahrtsniveau kann die Verteilung der Wohlfahrt auf Konsumen-
ten und Produzenten jedoch sehr unterschiedlich sein.

Ein Wechsel des Erschopfungsregimes bedingt — wie wir im Folgenden zeigen
— zumindest kurzfristig in einem Hochpreisland einen Wohlfahrtsgewinn.
Obwohl die Summe aus Konsumenten- und Produzentenrente steigt, ergeben
sich durch den Regimewechsel auch Verteilungswirkungen: die Konsumen-
tenrente steigt, wihrend die Produzentenrente sinkt. Nach 6konomischen Er-
wigungen tibersteigt der Zuwachs an Konsumentenrente aber den Verlust an
Produzentenrente. Daher spricht man in der Summe von einem Wohlfahrtsge-
winn.

Wir nehmen fiir die folgende analytische Betrachtung eine gleiche Gewich-
tung von Produzenten- und Konsumentenrente vor. Dies entspricht der Sicht-
weise, dass iiber verteilungspolitische Massnahmen ein Interessenausgleich
bewerkstelligt werden kann, so dass in der Wirtschaftspolitik primér die Ge-
samtwohlfahrt und erst sekundir die Verteilung interessiert. Im Rahmen unse-
rer gesamten Betrachtungen — auch in den folgenden Abschnitten — weisen wir
jedoch die Auswirkungen eines Regimewechsels auf Konsumenten und Pro-
duzenten (sowie Parallelimporteure, Arbeitnehmer etc.) separat aus.

2.2 Ubersicht zur analytischen Betrachtung

Im Folgenden werden die 6konomischen Auswirkungen eines Regimewech-
sels detailliert beschrieben. Dabei wird insbesondere auf die typische Marktsi-
tuation der fiir die Schweiz relevanten und patentintensiven Branchen einge-
gangen. Im Rahmen dieser Analyse werden jeweils Szenarien dargestellt fiir:

= vyerschiedene Ordnungsmodelle — Generell wird bei der Analyse zwischen
unregulierten (auch: »gewohnlichen«) und regulierten Markten unterschie-
den. Mit Hilfe eines regulierten Marktes werden die Auswirkungen auf die
Pharmaindustrie betrachtet.

= Fristigkeiten — es wird zwischen kurzer, mittlerer und langer Frist unter-
schieden. Die kurze Frist beinhaltet den Markteintritt des Parallelimpor-

' Die Gewichtung wird der Schweizer Politik iiberlassen.
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teurs. In der mittleren Frist werden Preisanpassungen des Patentinhabers''
und andere Gegenmassnahmen des Patentinhabers, aber auch die Folgen
von Nachahmungen des Parallelimporteurs, betrachtet. Die lange Frist be-
schreibt letztlich eventuelle Verdnderungen von Investitionen in Forschung
und Entwicklung.

Ausgangssituation der Analyse ist das derzeit fiir patentierte Produkte in der
Schweiz geltende nationale Erschopfungsrecht. Bei nationaler Erschopfung
kann der Patentinhaber somit Parallelimporte unter Berufung auf seine intel-
lektuellen Eigentumsrechte unterbinden.

Die Auswirkungen eines Regimewechsels werden gleichzeitig an einem Hoch-
und einem Niedrigpreisland erklirt. Das Hochpreisland (Schweiz) ist im Ver-
gleich zum Niedrigpreisland (Ausland) durch eine eher unelastische Nachfra-
gefunktion und gleichzeitig durch eine relativ hohe Zahlungsbereitschaft der
Konsumenten gekennzeichnet. Die variablen Produktionskosten werden unab-
héngig von der Ausbringungsmenge als konstant angenommen.

Folgende Graphik stellt unser Konzept der Verhaltensanalyse der Marktteil-
nehmer in Folge eines Regimewechsels dar.

Abbildung 3: Marktverhalten und -ergebnisse

Markteintritt durch
Parallelimporteur(e)

Verhinderung des Parallelimports
durch Patentinhaber (z.B. durch vollstindig
vertikale Restriktionen)

Gegen-
massnahmen

Direkt-
lieferung

Keine Direkt-
lieferung

Verhalten des Patentinhabers

Wettbewerb Kooperation

Wettbewerb zwischen
Parallelimporteur(en) und
,,offiziellem Kanal*

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

""" Ob der Patentinhaber bereits in der kurzen Frist in der Lage ist, Preisanpassungen vorzu-

nehmen, wird im Wesentlichen durch die institutionellen Rahmenbedingungen (zum Bei-
spiel Zeithorizont und Inhalt von Vertrdgen zwischen dem Parallelimporteur und den Pa-
tentinhaber) bestimmt.
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Ein Regimewechsel eréffnet die Mdglichkeit von Parallelimporten. Vorausset-
zung ist ein ausreichender Preisunterschied zwischen dem Export- und dem
Importland. Dieser Preisunterschied muss mindestens die anfallenden Trans-
portkosten abdecken, damit der Parallelimporteur einen Anreiz hat, in den
Markt einzutreten. Der Patentinhaber sieht sich nun der Konkurrenz eines Pa-
rallelimporteurs gegeniiber. In der mittleren Frist wird davon ausgegangen,
dass der Patentinhaber die Moglichkeit hat, auf den Markteintritt des Parallel-
importeurs zu reagieren. Im Extremfall kann er mit Hilfe der Gegenmassnah-
men den Parallelimporteur wieder aus dem Markt dringen. Gelingt dies nicht,
hat der Patentinhaber die Mdglichkeit, den Parallelimporteur direkt zu belie-
fern, um somit moglichst viel Kontrolle iiber den Distributionskanal auszu-
iiben. Wenn der Patentinhaber den Parallelimporteur nicht direkt beliefert, wé-
re eine Kooperation der beiden Akteure ein mdgliches Ergebnis. In diesem
Fall versuchen beide, den Preis durch strategisches Verhalten auf hohem Ni-
veau zu halten. Im entgegengesetzten Extremfall wiirden beide Akteure als
Konkurrenten auf dem Markt agieren. Es kommt dann zu einem Preiswettbe-
werb, der in einem niedrigeren Preisniveau im Hochpreisland endet.

Unsere einfache Analyse differenziert nicht zwischen marktlicher Interaktion
im Gross- und im Einzelhandel.'? Dies ist gleichbedeutend mit einer Situation,
in welcher Marktstrukturen und Kosten des Vertriebssystems vernachlissigt

"2 Diesen Aspekt greift unter anderem die Studie der Konjunkturforschungsstelle der ETH
Ziirich (KOF) und der Schweizerischen Gesellschaft fiir Konjunkturforschung (SGK) auf.
Darin werden zwei Szenarien unterschieden. Im ersten wird angenommen, dass der Patent-
inhaber die Endkonsumenten im Exportland direkt beliefert. Im zweiten Szenario wird da-
von ausgegangen, dass der Patentinhaber im Exportland einen Zwischenhéndler beliefert,
der dann die Produkte an die Endkonsumenten im Exportland weiterverkauft, d.h. es wird
explizit eine Zwischenhandelsstufe eingefiihrt. Bei nationaler Erschopfung fiihren beide
Szenarien zu dem gleichen Ergebnis. Bei Einfiihrung der internationalen Erschopfung
konnten die Autoren eine gleichgerichtete Entwicklung der Ergebnisse feststellen. In bei-
den Fillen sinkt der Preis und erhoht sich die Angebotsmenge im Hochpreisland. Im Nied-
rigpreisland hingegen kommt es zu einer Preiserhohung und einer schlechteren Giiterver-
sorgung. Im Vergleich zum Szenario ohne Zwischenhéndler ist die Gesamtverkaufsmenge
mit Zwischenhéndler jedoch hoher. Dariiber hinaus bleiben die Konsumentenpreise im
Export- und Importland unterschiedlich.

Im Szenario ohne Zwischenhindler kann es zu einem internationalen Wohlfahrtsgewinn
kommen, wenn die Arbitragebarrieren wegfallen. Ein Wohlfahrtsgewinn kann jedoch zum
Beispiel nicht realisiert werden, wenn aufgrund der internationalen Erschopfung und der
damit verbundenen Angleichung der internationalen Preisniveaus ein Niedrigpreisland
nicht mehr beliefert werden wiirde, da dies mit zusétzlichen Wohlfahrtsverlusten verbun-
den wire. Auch im zweiten Szenario kommt es nach Auffassung der Autoren zu einem
Nettowohlfahrtsgewinn, solange anfallende Transaktionskosten nicht beriicksichtigt wer-
den.

Im Fazit kommen die Autoren zu dem Schluss, dass die Zulassung von Parallelimporten zu
internationalen Wohlfahrtsgewinnen fiihrt, wenn alle Mirkte weiterhin bedient werden.
Dies impliziert, dass sie regionale Zusammenschliisse von Staaten mit dhnlicher Nachfra-
ge- und Einkommensstruktur einem internationalem Erschopfungsregime vorziehen.
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werden konnen. Wir gehen davon aus, dass der Patentinhaber sowohl im In-
land als auch im Ausland als (Gross-) Héndler auftritt, um seine Produkte in
Verkehr zu setzen."” Parallelimporteure haben die Moglichkeit, im Ausland in
Verkehr gebrachte Produkte zum im Ausland geltenden Preis aufzukaufen und
in andere Lander zu exportieren. Auf Spezifika vertikaler Marktstrukturen und
Vertriebssysteme gehen wir im Rahmen sektorspezifischer Betrachtungen in
Kapitel 1 ein.

Die im Folgenden dargestellten Szenarien sind nicht erschopfend, sie geben
jedoch einen Uberblick iiber die wahrscheinlichsten Marktsituationen und vor
allem tiiber die wesentlichen Wirkungszusammenhinge.

Wir beschreiben jeweils kurz die Marktsituation vor dem Regimewechsel, be-
vor anschliessend die moglichen Preisdnderungen und Gegenreaktionen des
Patentinhabers kurz- und mittelfristig diskutiert werden. Schliesslich wird dar-
auf eingegangen, wie sich die Effizienz- bzw. Wohlfahrtssituation im Markt
verdndert und welche Umverteilungen in Folge des Regimewechsels erfolgen
und welche Folgen dies fiir die Investitionsaktivitit des Patentinhabers haben
konnte.

2.3 Analyse im gewohnlichen Markt

2.3.1 Status Quo — nationale Erschopfung

Wir wenden uns zunichst einem gewohnlichen Markt zu. In der Ausgangssi-
tuation wird ein nicht-regulierter Markt betrachtet. Aufgrund des nationalen
Erschopfungsregimes und des damit verbundenen Schutzes vor Parallelimpor-
ten aus einem Niedrigpreisland ist der Patentinhaber in der Lage, in Abhin-
gigkeit von der Preiselastizitit'* der nationalen Nachfrage international unter-
schiedliche Preise durchzusetzen. Aufgrund des Patentschutzes besitzt der Pa-
tentinhaber eine gewisse Marktmacht, die es ihm erlaubt, seinen gewinnma-
ximierenden Preis (Pyp) festzusetzen. Im Inland erzielt der Patentinhaber somit
einen Gewinn (BDEF), welcher der farblich unterlegten Flidche im linken Dia-
gramm der Abbildung 4 entspricht.

Unsere Uberlegungen gelten analog, falls die Inverkehrbringung im Ausland iiber einen
Agenten erfolgt.

Die Preiselastizitdt der Nachfrage gibt an, wie stark die Nachfrage auf eine Preisdnderung
reagiert und spiegelt sich im Anstieg der Nachfragekurve wieder.



Kapitel 2: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Regimewechsels

Abbildung 4: Status Quo und Auswirkungen eines Regimewechsels im Hoch- und Niedrigpreisland
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Quelle: Frontier Economics; PLAUT
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Da es sich um ein patentiertes Gut handelt, wird auch im Niedrigpreisland da-
von ausgegangen, dass der Patentinhaber eine gewisse Marktmacht besitzt und
somit auch dort zumindest auf der Grosshandelsebene den gewinnmaximie-
renden Preis festsetzen wird (Pnp).

Bei der Festsetzung der nationalen Preise beriicksichtigt der Patentinhaber,
dass die Nachfrage in einem Hochpreisland wie der Schweiz wesentlich un-
elastischer und die Zahlungsbereitschaft hoher ist als in einem Niedrigpreis-
land (wie zum Beispiel in Indien oder Bulgarien). Daher liegt der Marktpreis
bei nationaler Erschopfung im Hochpreisland iiber dem Preisniveau im Nied-
rigpreisland.

Aus Sicht des Parallelimporteurs entspricht der Grosshandelspreis, zu dem er
ein Produkt im Niedrigpreisland erwerben kann, dem Marktpreis im Niedrig-
preisland (PNP).15

Der Gewinn des Patentinhabers im Niedrigpreisland entspricht dann der Fla-
che BDEF.

2.3.2 Regimewechsel im gewohnlichen Markt

Kurzfristige Betrachtung

Bei einem Wechsel von nationaler zu internationaler Erschopfung ist es dem
Patentinhaber nicht mehr mdglich, Parallelimporte zu verhindern. Somit kon-
nen patentierte Produkte, die einmal in den Umlauf gebracht wurden, parallel

> In Spezialfillen kann dem Patentinhaber eine weitergehende Margenerzielung moglich
sein. Zum Beispiel ist denkbar, dass der Vertrag zwischen dem Patentinhaber und dem
Distributeur im Niedrigpreisland eine zusétzliche Festpreiskomponente enthilt. Diese legt
fest, dass der Distributeur zusétzlich zum Grosshandelspreis einen Fixbetrag (zum Beispiel
eine Lizenz- bzw. Franchisegebiihr) an den Patentinhaber zahlen muss. Unter der Annah-
me vollstdndiger Information wéhlt der Patentinhaber diesen Betrag so, dass er dem erwar-
teten Gewinn des Distributeurs entspricht. Der Patentinhaber geht dabei davon aus, dass
der Distributeur den gewinnmaximierenden Preis wéhlen wiirde. Danach legt er den Fixbe-
trag, den der Disributeur an ihn zu zahlen hat, fest. Um diesen Betrag zahlen zu koénnen,
muss der Distributeur dann den Preis (Pyp) wéhlen. Wiirde der Distributeur einen héheren
(oder geringeren) Preis wahlen, wiirde er seinen Gewinn reduzieren und er wire somit
nicht mehr in der Lage, dem Patentinhaber den vereinbarten Betrag zu zahlen. Hingegen
wird das variable Preiselement auf dem Niveau der variablen Kosten festgelegt. Damit ist
es dem Patentinhaber mdglich, auch im Niedrigpreisland die gesamte Rente abzuschopfen
(in Abbildung 4 durch die Fliche BDEF gekennzeichnet). Allerdings ist dieses Szenario
als ein Spezialfall anzusehen, da es nicht auf alle Branchen angewendet werden kann.
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in das Hochpreisland importiert werden.'® Anreize dazu bestehen, wenn der
Patentinhaber fiir seine Produkte auf seinen regionalen Absatzmirkten unter-
schiedliche Preise verlangt, so dass fiir den Parallelimporteur Arbitragemdg-
lichkeiten bestehen. Dem Parallelimporteur ist es somit mdglich, das patentier-
te Produkt im Niedrigpreisland zu einem geringeren Preis als dem aktuellen
Marktpreis im Hochpreisland zu erwerben und dieses dann in das Hochpreis-
land zu importieren.

Dies ist z.B. dann der Fall, wenn sich der Patentinhaber iiber das nichste Jahr
hinaus vertraglich an einen Grosshandelspreis gebunden hat. Dann stellen die
niedrigen Grosshandelspreise im Niedrigpreisland fiir den Parallelimporteur
den Einkaufspreis des parallel zu importierenden Produktes dar. Will der Pa-
tentinhaber im Hochpreisland seinen Marktanteil beibehalten, muss er seinen
Preis auf das niedrigere Niveau im Niedrigpreisland (gegebenenfalls zuziiglich
Transaktionskosten) senken.'” Alternativ kann er versuchen, seinen Preis bei-
zubehalten, muss dann jedoch den Verlust von Marktanteilen fiirchten. In wel-
chem Umfang der Verlust von Marktanteilen droht, hiangt auch davon ab, wel-
che Mengen der Parallelimporteur physisch importieren kann.

Es wird dabei angenommen, dass der Parallelimporteur in dem hier beschrie-
benen einfachsten Szenario mit keinen wesentlichen Transport- oder Transak-
tionskosten konfrontiert ist."® Im Folgenden werden diese daher (insbesondere
in der graphischen Darstellung) vernachléssigt.

Mittelfristige Betrachtung

Wenn es zu Parallelimporten kommt, ist der Patentinhaber nicht mehr in der
Lage, seine internationale Preisdifferenzierung auf dem bisherigen Niveau auf-
rechtzuerhalten. Um nicht seinen gesamten Marktanteil an den Parallelimpor-
teur zu verlieren, kann er verschiedene Massnahmen ergreifen:

= Preispolitik — Der Patentinhaber kann den Preis im Hochpreisland senken
und zumindest mittelfristig den Preis im Niedrigpreisland anheben, bis es
zu einer internationalen Preisangleichung kommt." Das nun international

Bei einem Wechsel zu regionaler Erschopfung wiren hingegen Parallelimporte aus dem
Gebiet, in dem die regionale Erschopfung gilt, zugelassen, jedoch konnte ein solcher Im-
port von ausserhalb dieser Region verhindert werden.

Die Reaktion durch Preissenkungen steht dem Patentinhaber jederzeit auch kurzfristig of-
fen. Preiserhhungen (im Niedrigpreisland) sind in der Praxis aus vertraglichen Griinden
aber meist nur verzogert moglich.

Transaktionskosten wiirden eine gewisse Preisspreizung zwischen dem Hoch- und dem
Niedrigpreisland bedingen, da der Parallelimporteur bei seinem Angebot in Hochpreisland

auch die Transaktionskosten wieder einspielen miisste.

Eine vollstindige internationale Preisangleichung ist jedoch nur bei Abwesenheit von



18

Kapitel 2: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Regimewechsels

einheitliche Weltmarktpreisniveau liegt in der Regel zwischen den natio-
nalen Preisniveaus vor Regimewechsel.” Liegt der neue Weltmarktpreis
im Niedrigpreisland oberhalb der maximalen Zahlungsbereitschaft, bedeu-
tet dies, dass das Produkt nach Regimewechsel im Niedrigpreisland fak-
tisch nicht mehr angeboten wird.

Produktdifferenzierung — Der Patentinhaber kann seine Produkte, die er im
Hochpreisland anbietet, von denen, die er in das Niedrigpreisland expor-
tiert, differenzieren.

— Bedienungsanleitungen nur in der Sprache des jeweiligen Absatzlandes
— Damit wiirde es den Konsumenten im Hochpreisland schwerer fallen,
technisch anspruchsvolle Geréte zu bedienen.

— Unterschiedliches Verpackungsdesign bzw. unterschiedliche Pa-
ckungsgrossen

— Unterschiedliche Zusammensetzung der Produkte — Aufgrund unter-
schiedlicher Sicherheits- und Qualitéitsstandards in den einzelnen Lan-
dern konnen Inhaltsstoffe flir Produkte international variiert werden.
Insbesondere in lizenzintensiven Mérkten wie zum Beispiel fiir Medi-
kamente, Lebensmittel oder in der chemischen Industrie konnen somit
Parallelimporte wahrscheinlich unterbunden, zumindest jedoch er-
schwert werden.

Behinderung von Parallelimporteuren — Dariiber hinaus kann der Patent-
inhaber versuchen, die Transportkosten des Parallelimporteurs zu beein-
flussen, um auf diese Weise Parallelimporte zu unterbinden bzw. zu redu-
zieren.

— Ausschluss der Exportprodukte von Service- und Garantieleistungen

— Kontrolle der vertikalen Vertriebssysteme — Durch vertikale Integrati-
on ist der Patentinhaber in der Lage, den Distributionskanal zu kontrol-
lieren, um somit Parallelimporte einzuschrinken. Des weiteren besteht
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Transaktionskosten wahrscheinlich. Andernfalls wiirde es, wie oben beschrieben, zu einer
Preisspreizung kommen, die der Hohe der Transaktionskosten fiir Parallelimporte entspre-
chen wiirde.

In diesem Zusammenhang ist zum einen zu beachten, dass der Patentinhaber weiterhin
seinen gewinnmaximierenden Preis wéhlt und somit auch den einheitlichen Weltmarkt-
preis optimiert, da er neben dem Marktpreis im Hochpreisland auch den Grosshandelspreis
im Niedrigpreisland bestimmt und somit Einfluss auf den Weltmarktpreis nehmen kann.

Zum andern ist anzumerken, dass es unter der Annahme eines prohibitiv hohen optimalen
Grosshandelspreises im Niedrigpreisland dazu kommen kann, dass das Preisniveau im
Hochpreisland auch nach Regimewechsel unverindert bleibt.
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fiir thn die Moglichkeit, seine Produkte zu codieren bzw. diese von
Service und Ersatzteilen auszuschliessen.

— Verunsicherung der inldndischen Verbraucher — Der Hersteller kann
zum Beispiel 6ffentlich Kritik an der Qualitit exportierter Giiter &us-
sern. Damit werden die Verbraucher verunsichert und der Absatz pa-
rallel importierter Giiter erschwert.

»  Mengenbeschrdnkungen in Ausland — Wenn der Patentinhaber in der Lage
ist, die bendtigte Absatzmenge im Exportland vorherzusagen und unter der
Voraussetzung, dass die Absatzmenge im Ausland vertraglich festgelegt
ist, konnen Parallelimporte verhindert werden, wenn die Liefermenge auf
diese vertraglich festgesetzte Menge beschriankt wird.

* und diese auch im Exportland abgesetzt werden miissen (z.B. gesetzlich
vereinbarte Absatzmengen), konnen Parallelimporte verhindert werden.

Aufgrund der verschiedenen Behinderungs- und Produktdifferenzierungsstra-
tegien des Patentinhabers konnen den Konsumenten im Hochpreisland Nut-
zenverluste entstehen. Um diese wettzumachen, entstehen dem Parallelimpor-
teur zusétzliche Transaktionskosten. Diese zusdtzlichen Transaktions- und
Transportkosten erhéhen den Preis, zum dem der Parallelimporteur seine Pro-
dukte im Hochpreisland anbieten kann.

Alternativ kann er den Produktunterschied (z.B. ein Produkt mit einem gerin-
geren Qualitdtsstandard) akzeptieren, muss dann aber das parallel importierte
Gut im Vergleich zum Originalprodukt zu einem geringeren Preis anbieten,
um die Konsumenten zu entschiddigen. Je nach dem Grad der Differenzierung
und der Hohe des Nutzenverlustes, der sich daraus fiir die Konsumenten im
Hochpreisland ergibt, kann der Patentinhaber ein bestimmtes Mass an interna-
tionaler Preisdifferenzierung beibehalten.

Selbst ohne derartige Gegenmassnahmen kann aber auch die Trigheit der
Kunden beim Wechsel zu Produkten, die vom Parallelimporteur angeboten
werden, zur Beibehaltung eines internationalen Preisunterschiedes beitragen.

Im Vergleich zum oben beschriebenen kurzfristigen Szenario ohne Reaktions-
moglichkeit des Patentinhabers verringert sich die Gewinneinbusse des Patent-
inhabers und somit auch der Zuwachs an Konsumentenrente und der reine
Wohlfahrtsgewinn. Dennoch wird davon ausgegangen, dass Parallelimporte
nach wie vor zu Wohlfahrtsgewinnen fiihren, die allerdings in Folge der Ge-
genmassnahmen des Patentinhabers in der kurzen Frist hoher ausfallen als in
der mittleren Frist. Solange die Kosten, die die Gegenmassnahmen erfordern,
nicht den zusétzlichen Gewinn, der gerade durch die Gegenmassnahmen er-
zielt wird, libersteigen, steht dem Patentinhaber in der mittleren Frist somit
auch ein hoherer Betrag zur Verfligung, der in Forschung und Entwicklung
investiert werden kann. Dieser kann langfristig wiederum zu einer Steigerung
der Gesamtwohlfahrt fiihren.
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Wohlfahrtsimplikationen

Der Wechsel zu regionaler oder internationaler Erschopfung ist kurz- und mit-
telfristig mit einer Erhdhung der Wohlfahrt im Hochpreisland verbunden.

Durch die Senkung des Marktpreises und der damit verbundenen Ausweitung
der Absatzmenge steigt die Konsumentenrente (von ABF auf AGI in
Abbildung 5). Gleichzeitig sinkt allerdings die Produzentenrente, was der Ge-
winneinbusse des Patentinhabers entspricht. Die verbleibende Rente ist in
Abbildung 5 durch das Rechteck GHEI gekennzeichnet. Der Verlust an Pro-
duzentenrente wird an die Konsumenten umverteilt und erhoht somit die Kon-
sumentenrente. Durch die Preissenkung kommt es dariiber hinaus zu einem
reinen Wohlfahrtsgewinn, der in der rechten Graphik der Fliche BGHD ent-
spricht.
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Abbildung 5: Wohlfahrtsverinderung — Hochpreisland
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Abbildung 6: Wohlfahrtsverinderung — Niedrigpreisland

Status Quo Regimewechsel
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Im Niedrigpreisland sinken Konsumentenrente und Absatzmenge, d.h. dort
sinkt die Wohlfahrt. Im Extremfall wird das Parallelimportgut vollstdndig aus
dem Markt abgezogen. Der reine Wohlfahrtsverlust, der sich aus dem Re-
gimewechsel ergibt, ist in der rechten Graphik der Abbildung 6 durch die Fla-
che BDIG dargestellt.

Auswirkungen in der langen Frist

Selbst wenn Parallelimporteure mittel- bis langfristig wieder aus dem Markt
ausscheiden, kann das Preisniveau aufgrund potenziellen Wettbewerbs durch
Parallelimporteure auf dem niedrigeren Niveau verharren.

Die Umverteilungen von Produzenten zu Konsumenten konnen sich langfristig
iiber verminderte Unternehmensgewinnne auf die Investitionsaktivitit und ins-
besondere auf Forschungs- und Entwicklungsaktivititen auswirken. Dabei
sind zwei Uberlegungen des Patentinhabers zu beriicksichtigen:

= Hohe des erwarteten Riickflusses aus Entwicklungstétigkeiten (Umsatzper-
spektive) — Mit sinkenden Preisen verschlechtern sich auch die Umsatzper-
spektiven fiir zukiinftig zu entwickelnde Produkte.

= Hohe des notwendigen Riickflusses aus Entwicklungstétigkeiten (Kosten-
perspektive) — Mit einem verringerten Riickfluss aus bereits im Markt
etablierten Produkten wird die aktuelle Liquiditit des Patentinhabers be-
eintrachtigt, was Auswirkungen auf seine Refinanzierungsmoglichkeiten
haben wird. Zum Beispiel konnte das Credit Rating des Patentinhabers
heruntergestuft werden, wodurch sich die von ihm aufzubringende Risiko-
komponente im Finanzierungszins erhoht. Damit steigen auch die Anfor-
derungen an einen zukiinftigen Mittelriickfluss aus noch zu titigenden In-
vestitionen.!

Sowohl die Verschlechterung der Umsatzperspektiven als auch die mdgliche
Verschlechterung der Kostenposition konnen bedingen, dass zukiinftige Inves-
titionen weniger rentabel erscheinen. In Folge kdnnten einzelne Entwick-
lungsprojekte unterlassen werden.

Die verminderte Forschungs- und Entwicklungsaktivitdt konnte langfristig die
Produktvielfalt und -qualitédt beeintrdchtigen, was wiederum zum Nachteil der
Verbraucher wire. Die hier dargestellte Argumentation ist allerdings zu relati-
vieren. Diese Argumentation trifft nach unserer Einschétzung nur fiir den effi-
zient in Forschung und Entwicklung reinvestierten Teil des Gewinns zu.

I Ob verminderter Mittelriickfluss tatsichlich die Finanzierungskosten erhéht, ist allerdings
eine empirisch offene Frage. Zumindest wird dieses Argument in der Diskussion haufig
verwendet.
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Bedenkt man ferner, dass die Schweiz nur ein kleines Land ist, relativieren
sich die Uberlegungen weiter. Die Schweiz als kleines Land kann nur einen
begrenzten Beitrag zur Amortisation bzw. Finanzierung von Forschungs- und
Entwicklungsaktivitiaten aufbringen. Von daher ist ferner fraglich, in welchem
Umfang Forschungs- und Entwicklungsentscheidungen durch einen Regime-
wechsel in der Schweiz beeintrichtigt werden.

Bedenkt man weiterhin, dass sich iiber Parallelimporte auch Vorprodukte
schweizerischer Unternehmen verbilligen kdnnen, konnten in einzelnen Bran-
chen Unternehmensgewinne und damit langfristig das Investitionspotenzial
durch den Regimewechsel steigen. Dies wird in den sektorspezifischen Be-
trachtungen der folgenden Abschnitte nochmals aufgegriffen.

In diesem Zusammenhang muss jedoch auch auf mdgliche politische Konse-
quenzen hingewiesen werden, die ein Regimewechsel mit sich bringen konnte.
So besteht die Moglichkeit, dass der Systemwechsel der Schweiz international
als Trittbrettfahrerverhalten interpretiert wird und dadurch eine politische Dis-
kussion auf internationaler Ebene entfacht wird. Ein Ergebnis dessen kdnnten
z.B. Sanktionen durch andere Lénder beziiglich anderer Politikbereiche sein.
Diese Folgen sollten daher den gesamtwirtschaftlichen Vorteilen eines Re-
gimewechsels gegeniibergestellt und bei einer Entscheidung beriicksichtigt
werden. Sie lassen sich aber nicht unmittelbar in der wohlfahrtstheoretischen
Diskussion beriicksichtigen.

Verteilung der Rente zwischen dem Patentinhaber und dem
Parallelimporteur

Kurzfristige Betrachtung

In der kurzen Frist ist der Parallelimporteur in der Lage, einen Teil der Margen
abzuschopfen. Dies gilt insbesondere dann,

— wenn dem Parallelimporteur {iber Bezugsvertridge eine bestimmte Be-
schaffungsmenge gesichert ist, und

— wenn sich der Patentinhaber kurzfristig nicht durch Gegenmassnahmen
wehren kann, und

wenn der Parallelimporteur iiber die Menge (Restmenge R),” die er in das
Hochpreisland einfiihrt und aufgrund mangelnden Marktzutritts anderer Paral-
lelimporteure, Marktmacht besitzt.

> Die Annahme der Marktmacht iiber eine gegebene Restmenge ist restriktiv erlaubt aber im
Folgenden eine vereinfachte Darstellung. Wie wir weiter unten noch zeigen gelten die all-
gemeinen Uberlegungen aber auch, wenn der Patentinhaber seine Ausbringung im Hoch-
preisland nach Eintritt des Parallelimporteurs auf die neue Marktsituation ausrichtet.
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Abbildung 7: Rente Parallelimporteur
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Der Parallelimporteur verhélt sich demnach hinsichtlich des verbleibenden
Nachfragepotenzials im Hochpreisland (dhnlich) wie ein Monopolist und kann
somit in der kurzen Frist die Rente, die sich aus der Restmenge ergibt, ab-
schopfen. Der Preis im Hochpreisland sinkt, liegt jedoch immer noch iiber
dem langfristig einheitlichen Weltmarktpreis (Abbildung 7).

Mittelfristige Betrachtung

Wenn wir jedoch annehmen, dass der Patentinhaber auf die Parallelimporte
und somit auf die Preissenkung reagieren kann, dann hat der Parallelimporteur
in der Regel keine Moglichkeit, einen Teil der Rente des Patentinhabers abzu-
schopfen, denn es ist bei Vernachlidssigung wiederholter Interaktionen zwi-
schen Patentinhaber und Parallelimporteur die beste Strategie fiir den Patent-
inhaber, den Parallelimporteur zu unterbieten. Spétestens in der mittleren Frist
ist es dem Patentinhaber in der Regel moglich, mit Preissenkungen im Hoch-
preisland und Preisanhebungen im Niedrigpreisland zu reagieren. In Folge
kommt es zur internationalen Preiskonvergenz.

Des weiteren ist mittelfristig mit aktuellem oder drohendem Wettbewerb unter
Parallelimporteuren zu rechnen. Das Preisniveau im Hochpreisland sinkt spi-
testens jetzt unter das Niveau bei Marktmacht des Parallelimporteurs. Wett-
bewerb unter Parallelimporteuren ist umso wahrscheinlicher, je geringer die
Marktzutritts- und Austrittskosten fiir Parallelimporteure sind. Dies diirfte
immer dann zutreffen, wenn fiir Parallelimporte keine umfangreichen si-
cherheits- oder gesundheitsrechtlichen Zertifizierungs- oder Lizenzierungsver-
fahren erforderlich sind.

Zusammenfassung

Zusammenfassend konnen wir zur Untersuchung nicht-regulierter Méarkte Fol-
gendes festhalten. Soweit ein Systemwechsel zur internationalen Erschopfung
Parallelimporte ausldst, die Preissenkungen bedingen:

= erhoht sich kurz- und mittelfristig die Konsumentenwohlfahrt;
= sinkt der Gewinn des Patentinhabers;

= kann der Parallelimporteur kurzfristig eine Rente erzielen; mittel- bis lang-
fristig ist es fraglich, ob diese Rente bestehen bleibt, da der Patentinhaber

» Es ist jedoch ebenso vorstellbar, dass der optimale Preis des Parallelimporteurs beziiglich
seiner Restmenge unter dem langfristigen Marktpreis liegt. Dann wiirde im Hochpreisland
kurzfristig genau dieser Preis gelten. Die Hohe des langfristigen Marktpreises und des ge-
winnmaximierenden Preises des Parallelimporteurs wird durch die Eigenschaften der
Nachfrage und die Hohe der Grenzkosten bestimmt. Daher wird das Marktergebnis auch
von diesen Grossen beeinflusst.
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mit preislichen Massnahmen im In- und Ausland reagieren kann oder weil
(potenzieller oder effektiver) Wettbewerb unter Parallelimporteuren Mar-
gen beseitigt;

= ist der kurz- und mittelfristige Wohlfahrtseffekt in der Regel (d.h. unter
den iiblichen Annahmen tiiber den Verlauf der Angebots- und Nachfrage-
funktionen) positiv;

= kann langfristig die gesellschaftliche Wohlfahrt sinken, sofern verminderte
Gewinne zu verminderten Anreizen der Produktentwicklung fithren. Offen
bleibt, ob die Wohlfahrtsminderung durch ein mdgliches Nachlassen der
Entwicklungsaktivitit die kurzfristigen Wohlfahrtsgewinne kompensiert.
Dies wird in den empirischen Untersuchungen der folgenden Abschnitte
wieder aufgegriffen.

Neben diesem allgemeinen Fall sind auch Spezialfille denkbar. Zum Beispiel
konnte der Patentinhaber seine Produkte nach dem Regimewechsel nicht mehr
im Niedrigpreisland in Verkehr bringen. In diesem Fall bliebe die Wohlfahrt
im Hochpreisland unveréndert. Allerdings entgingen dem Patentinhaber Ren-
ten im Niedrigpreisland. Ferner wiirde die Konsumentenrente im Niedrigpreis-
land sinken.

Es muss betont werden, dass die beschriebenen Marktergebnisse selbst dann
bestehen bleiben kdnnen, wenn es mittelfristig wieder zu einem Marktaustritt
des Parallelimporteurs kommt. Bereits der drohende Markteintritt durch Paral-
lelimporte kann eine disziplinierende Wirkung auf das Angebotsverhalten des
Patentinhabers entfalten.
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Abbildung 8: Regulierter Markt
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2.4 Analyse im regulierten Markt

2.4.1 Status Quo — nationale Erschopfung

Im zweiten Beispiel wird die Auswirkung eines Wechsels zur internationalen
Erschopfung auf einen regulierten Markt beschrieben. Der Markt ist insofern
reguliert, als dass fiir die gehandelten Produkte in beiden Léndern ein Hochst-
preis festgesetzt wird.”* Bei der Festlegung der regulierten Preise spielen Zah-
lungsbereitschaft und Elastizitit der Nachfrage zumindest mittelbar eine Rolle.
Daher liegt der regulierte Preis im Hochpreisland in unserem Beispiel tiber
dem regulierten Preis im Niedrigpreisland (Abbildung 8).

2.4.2 Regimewechsel

Anders als im Fall gewohnlicher wettbewerblicher Mérkte fallen bei der Be-
trachtung eines regulierten Marktes zwei neue Aspekte ins Gewicht:

» Konstante niedrige Preise im Ausland — Im Zuge eines Wechsels zur inter-
nationalen Erschopfung bleibt das Preisniveau im Niedrigpreisland auf-
grund des Regulierungseingriffs auf das bisherige Niveau begrenzt. Flexi-
bilitdt hat der Patentinhaber daher nur hinsichtlich Preissenkungen im
Hochpreisland.

= Mengenrestriktionen bei der Belieferung von lokalen Mdrkten und Paral-
lelimporten — Die Lieferkonditionen in einen regulierten Markt werden
hiufig zwischen Patentinhaber (»Pharmaunternehmen«) und dem nationa-
len Versicherungs- oder Gesundheitssystemtrager als Paket verhandelt. Ei-
nerseits unterliegt der Patentinhaber hinsichtlich der Preisstellung Restrik-
tionen, andererseits kann er die Abgabemengen in gewissen Grenzen kon-
trollieren.

Im Folgenden werden verschiedene Szenarien dargestellt:

** Fiir die Wirkungsanalyse ist es jedoch nachrangig, ob der Preis im Hochpreisland ebenfalls
reguliert ist. Wichtig ist vielmehr, dass der regulierte Preis im Niedrigpreisland unterhalb
des Preises liegt, den der Patentinhaber bei Abwesenheit einer Preisregulierung im Nied-
rigpreisland wéhlen wiirde.
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* Szenario I: der Patentinhaber kann die Abgabemengen von Arzneimitteln
in verschiedenen Léndern nicht kontrollieren (»keine Mengenbegren-
Zung«);

= Szenario II: der Patentinhaber kann die Abgabemengen von Arzneimitteln
in verschiedenen Léndern kontrollieren (»Mengenbegrenzung«). In diesem
Fall spielt weiterhin eine Rolle, welche Mengen Parallelimporteure noch
aus dem Niedrigpreisland ausfiihren kénnen. Wir differenzieren

— Szenario Ila: keine nennenswerte Ausfiihrung von Arzneimitteln mog-
lich;

— Szenario IIb: begrenzte Ausfithrung von Arzneimitteln moglich.

Ahnlich wie bei der Untersuchung gewdhnlicher Mirkte unterscheiden wir
wiederum Verdnderungen in der kurzen (Zutritt des Parallelimporteurs), mitt-
leren (Preisdnderung des Patentinhabers und &hnliche Gegenmassnahmen) und
der langen Frist.

Szenario I: Keine Mengenbegrenzung im Bezug vom Patentinhaber

Kurzfristige Betrachtung

Im ersten Szenario wird davon ausgegangen, dass der Patentinhaber kurzfristig
eine ausreichende Menge an Produkten in Umlauf bringen kann, um den ge-
samten Markt auch bei niedrigen Preisen bedienen zu kdnnen. Dariiber hinaus
wird angenommen, dass in der kurzen Frist nur ein Parallelimporteur im Markt
agiert (Marktmacht im Parallelimport). Dieser Parallelimporteur ist in der La-
ge, jede gewlinschte Produktmenge im Niedrigpreisland zu erwerben, um die
vorhandenen Arbitragepotenziale auszuschopfen. Die regulierten Preise im
Niedrigpreisland stellen die variablen Beschaffungskosten des Parallelimpor-
teurs dar. Solange die internationale Preisspreizung nicht durch Transaktions-
kosten kompensiert wird, besteht ein Arbitragepotenzial, welches der Parallel-
importeur auszuschdpfen versucht.

Dabei wihlt der Parallelimporteur in der kurzen Frist im Hochpreisland einen
Preis (P’), der bei gegebenem Absatzvolumen des Patentinhabers im Hoch-
preisland seinen eigenen Gewinn maximiert (Abbildung 9). Dies wird ein
Preis unterhalb des bislang herrschenden Preisniveaus im Hochpreisland, aber
oberhalb des Preisniveaus im Niedrigpreisland sein.”

»  Unter sehr speziellen Bedingungen ist vorstellbar, dass es durch einen Regimewechsel zu
keiner Preisreduzierung im Hochpreisland kommt. In diesem Fall erwirbt der Parallelim-
porteur seine Produkte, wie in dem zuvor beschriebenen Szenario, ebenfalls zum regulier-
ten Preis im Niedrigpreisland (Pregyp) und importiert diese dann in das Hochpreisland.
Seine Grenzkosten liegen somit auf dem Niveau des regulierten Preises im Niedrigpreis-
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Abbildung 9: Regulierter Markt — Kurze Frist*®
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Theoretisch konnte der Parallelimporteur den gesamten Hochpreismarkt zu
einem niedrigeren Preis bedienen und dennoch eine Marge erzielen. Dies ist
allerdings bestenfalls eine theoretische Moglichkeit. In der Praxis wird dem
Patentinhaber ein erheblicher Marktanteil verbleiben, da i.d.R. praktische
Grenzen an Importmengen bestehen (diesen Aspekt untersuchen wir im Fol-
genden noch im Detail).

Soweit bleibt festzuhalten, dass es im Ausgangsszenario zu Parallelimporten
mit Preissenkungen kommt. Dem Parallelimporteur konnen kurzfristig Margen
verbleiben.

land. Voraussetzung dafiir, dass es zu keiner Preisreduzierung im Hochpreisland kommt,
ist, dass der gewinnmaximierende Preis des Parallelimporteurs beziiglich seiner angebote-
nen Menge liber dem regulierten Preis im Hochpreisland liegt. Jedoch gilt dieser Fall nur
fiir sehr spezielle Markteigenschaften.
26 P, bezeichnet in der Graphik den Preis, der sich in dem oben beschriebenen Szenario ein-
stellt. Das Preisniveau in dieser Abbildung ist so gewihlt, dass der Parallelimporteur die
Absatzmenge des Patentinhabers im Hochpreisland als gegeben sieht und selbst seinen
Preis optimiert.
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Mittelfristige Betrachtung

Mittelfristig spielen zwei bedeutende Entwicklungen eine Rolle, die von der
Tendenz jeweils einen Unterbietungswettbewerb bedingen konnen:

» Preisreaktionen des Patentinhabers — Der Patentinhaber hat bei einfacher
Betrachtung, die noch nicht die dynamischen Interaktionen mit dem Paral-
lelimporteur beriicksichtigt, Anreize, den Parallelimporteur im Hoch-
preismarkt zu unterbieten, um selbst noch verbleibende Margen abzu-
schopfen (ein solcher Unterbietungswettbewerb konnte auch schon kurz-
fristig einsetzen). Patentinhaber kdnnten sich gegenseitig unterbieten, bis
das Preisniveau auf das Niveau des niedrigen, regulierten Preises im Aus-
land (zuziiglich der Transaktionskosten des Parallelimporteurs) fillt. In
Folge werden die Margen des Parallelimporteurs vollstindig und jene des
Patentinhabers weitgehend erodiert. Fraglich ist allerdings, ob es zu einem
solchen Unterbietungswettbewerb kommt, wenn man bedenkt, dass letzt-
lich sowohl Patentinhaber als auch Parallelimporteur als Verlierer hervor-
gehen.

= Wettbewerb unter Parallelimporteuren — Auch der Wettbewerb unter Pa-
rallelimporteuren kann einen Unterbietungswettbewerb auslosen. In die-
sem Fall konkurriert der Patentinhaber gegen die Gruppe von Parallelim-
porteuren. Im Ergebnis fallen die Preise im Szenario I wiederum auf das
Niveau des niedrigen, regulierten Preises im Ausland (zuziiglich der
Transaktionskosten des Parallelimporteurs). Allerdings ist im Fall des
Marktzutritts weiterer Parallelimporteure ein solcher Unterbietungswett-
bewerb wahrscheinlicher als in der Situation mit einer gewissen Markt-
macht eines einzelnen Parallelimporteurs. Dies liegt daran, dass zwei
Marktakteure (Patentinhaber und ein Parallelimporteur) eher ein Markt-
gleichgewicht bei hohen Preisen aufrechterhalten konnen als eine Vielzahl
von Anbietern (Patentinhaber sowie mehrere Parallelimporteure). Fraglich
ist allerdings vielmehr, ob es liberhaupt zum Marktzutritt weiterer Parallel-
importeure kommt. Hierbei ist zu bedenken, dass im Arzneimittelsektor fiir
den Parallelimporteur gewisse Fixkosten der Zulassung der importierten
Produkte im Hochpreismarkt anfallen. Droht die Gefahr eines Unterbie-
tungswettbewerbs ist fraglich, wie stark die Anreize fiir weitere Parallel-
importeure sind, in den Markt einzutreten, nachdem sich bereits ein Paral-
lelimporteur etabliert hat. Mit der Frage, in wie weit die Parallelimporteure
tiberhaupt eine Lizenz erhalten, befasst sich eine separate Studie, deren
Ergebnisse bei Redaktionsschluss noch nicht vorlagen.

Der Patentinhaber hat Anreize, neben preislichen Massnahmen, weitere Ge-
genmassnahmen zu ergreifen. Im Humanarzneimittelmarkt ergeben sich insbe-
sondere Mdglichkeiten der Produktdifferenzierung. Medikamente miissen ei-
nerseits aus gesundheitsrechtlichen Griinden lizenziert und andererseits von
Versicherungstragern anerkannt werden.



Kapitel 2: Analytische Betrachtung der Auswirkungen eines Regimewechsels

33

Abbildung 10: Regulierter Markt — Mittlere Frist
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In den einzelnen Lindern werden fiir rezeptpflichtige Medikamente zum Teil
nur bestimmte Packungsgrossen akzeptiert. Somit entstehen dem Parallelim-
porteur zusitzliche Transaktionskosten, wie zum Beispiel Kosten fiir die An-
passung der Darreichungsgrossen an die jeweils vorgeschriebene Packungs-
grosse des Ziellandes. Bei einzelnen Produkten konnte der Marktzutritt voll-
staindig unterbunden werden. Durch eine Differenzierung internationaler
Darreichungsgrossen bzw. Produktbeschreibungen in den nationalen Landes-
sprachen wird den Parallelimporteuren der Marktzutritt erschwert, indem ihre
Transaktionskosten durch zum Teil gesetzliche oder auch andere Vorgaben
erhoht werden. Derartige Produktdifferenzierungen konnen bedingen, dass
trotz einer tendenziellen Preisunterbietung Preisunterschiede zwischen dem
origindren und dem parallel importierten Produkt erhalten bleiben.

Je nach Grad der Differenzierung und der Hohe der Transaktionskosten ist der
einheitliche Marktpreis hoher als im Szenario ohne Produktdifferenzierung, da
der Marktpreis im Herstellerland sich nun dem regulierten Preis im Niedrig-
preisland zuziiglich der Transaktionskosten (Anpassung der Darreichungs-
grossen) angleichen wird. Dem Patentinhaber verbleibt somit eine hdhere
Marge (Abbildung 10).

Langfristige Betrachtung

Hinsichtlich der langfristigen Betrachtung sind zwei Entwicklungsrichtungen
zu unterscheiden:

= Sofern es mittelfristig zu einem Unterbietungswettbewerb kommt, sinkt
das Preisniveau langfristig stark. In Folge steigt die Konsumentenrente und
es sinkt der Gewinn der Patentinhaber. Damit konnte der Uberschuss, den
der Patentinhaber generiert, stark betroffen sein. Den Parallelimporteuren
verbleiben keine Renten, dem Patentinhaber verbleiben Renten in Abhén-
gigkeit von der Hohe des regulierten Preisniveaus im Ausland und den
Transaktionskosten des Parallelimporteurs. Selbst wenn die Parallelimpor-
teure mittelfristig wieder aus dem Markt ausscheiden, kann das Preisni-
veau aufgrund potenziellen Wettbewerbs durch Parallelimporteure auf dem
niedrigeren Niveau verharren.

= Sofern es nicht zu einem Unterbietungswettbewerb kommt, sinkt das
Preisniveau nach Marktzutritt des Parallelimporteurs nur leicht. Damit
konnte auch eine internationale Preisspreizung erhalten bleiben. Es kommt
zu einem leichten Anstieg der Konsumentenwohlfahrt. Andererseits redu-
ziert sich die Produzentenrente leicht und der Patentinhaber teilt sich diese
Rente mit dem Parallelimporteur. Die Praxis deutet in der Tat auf eine
Konvergenz der internationalen Preise in Folge von Parallelimporten hin,
ohne dass es jedoch zu einer vollkommenen Preisangleichung kommt. Tat-
sdchlich haben Granslandt und Maskus in ihrer Studie »Parallel Imports of
Pharmaceutical Products in the European Uniong, in der sie den Markt fiir
pharmazeutische Produkte in Schweden untersuchen, festgestellt, dass es
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zwischen Schweden und Spanien bzw. Italien nicht zu einer Angleichung
der internationalen Preisniveaus kommt®’.

Szenario I1: Mengenbegrenzung

Im zweiten Szenario des regulierten Marktes wird der Fall betrachtet, dass der
Patentinhaber die Moglichkeit hat, die Exportmenge, die er an den Parallelim-
porteur (bzw. an den Vertriebspartner im Niedrigpreisland) verkauft, zu be-
schrinken. Der Patentinhaber beliefert den Parallelimporteur also nur mit un-
gefdhr der Menge, die der Parallelimporteur bendtigt, um den Markt im Nied-
rigpreisland abzudecken. Auf diese Weise versucht der Patentinhaber zu ver-
meiden, dass sein eigener Markt mit Reimporten aus dem Niedrigpreisland
iiberschwemmt wird.

Dennoch hétte der Parallelimporteur den Anreiz, die erworbenen Produkte
nicht im eigenen Land abzusetzen, sondern sie in das Hochpreisland zu impor-
tieren. Dies wiirde allerdings den (gesundheitspolitischen) Interessen des
Niedrigpreislandes zuwiderlaufen, da Arzneimittel mitunter nicht mehr im
gewiinschten Umfang fiir den lokalen Markt zur Verfligung stehen. Daher ist
durchaus denkbar, dass im Niedrigpreisland Massnahmen ergriffen werden,
um den Export von Produkten zum Zweck des Parallelimports zu unterbinden.

Wenn es dem Patentinhaber gelingt, mit dieser Strategie die Parallelimporte zu
unterbinden bzw. auf ein sehr geringes Mass zu reduzieren, dann ist er in der
Lage, international unterschiedliche Preise beizubehalten. Das Niveau des
Preisunterschiedes hingt jedoch von der Genauigkeit ab, mit der der Patentin-
haber die nationalen Absatzmengen der Parallelimporteure ex ante abschitzen
und begrenzen kann.

Ein aktuelles Beispiel ist der Bayer-Adalat Fall. Aufgrund eines Preisunter-
schiedes des Bayer-Produktes Adalat von rund 40% wurde ein grosser Teil der
nach Frankreich und Spanien gelieferten Produkte nach Grossbritannien paral-
lel importiert. Um diese Parallelimporte aus Frankreich und Spanien zu ver-
hindern bzw. zumindest einzugrenzen, hat Bayer die Exportmengen in diese
Linder auf die Hohe ihres herkmmlichen nationalen Bedarfs reduziert.”

Die Menge, die der Parallelimporteur vom Patentinhaber erwerben kann, wird
in der Praxis unter anderem von der Grosse des Marktes im Niedrigpreislandes
abhingen. Wir unterscheiden daher die Fille mit bedingter und vollkommener
Mengenbeschrinkung.

" Granslandt M., Maskus K. E.(2001); S. 20.
% Granslandt M., Maskus K. E.(2001); S. 20.

¥ Randzio-Plath C. (2001); Whish, R. (2001) S. 88f.
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Bedingte Mengenbeschrinkung

Ist der Markt des Niedrigpreislandes sehr gross (zum Beispiel wenn mehrere
Niedrigpreislander zusammen betrachtet werden), kann es trotz Mengenbe-
grenzung zu einer starken internationalen Preisangleichung kommen. Hinter-
grund ist, dass die Absatzmenge, die nicht benétigt wird, um den Markt im
Niedrigpreisland abzudecken, hinreichend gross ist, um das Hochpreisland zu
bedienen. Dann wire es dem Parallelimporteur mdglich, eine ausreichende
Menge einzukaufen, um einen entsprechend grossen Marktanteil im Hoch-
preisland zu gewinnen.*

Die Hohe des einheitlichen Weltmarktpreises hangt somit von der Gesamt-
menge der Parallelimporte bzw. von der Bedeutung des Marktes im Niedrig-
preisland im Vergleich zum Hochpreisland ab. Im Extremfall kommt es auch
hier zu einem Unterbietungswettbewerb, bis sich der Preis im Hochpreisland
dem regulierten Preis im Niedrigpreisland angepasst hat. Somit wiirde sich das
gleiche Marktergebnis wie im Szenario ohne Mengenbegrenzung einstellen.

In einer Variante ist vorstellbar, dass der Parallelimporteur iiber eine relativ
grosse Menge verfiigt, die er im Hochpreisland anbieten kann. Dennoch ist
diese Menge aber nicht ausreichend, um den Marktpreis im Hochpreisland auf
das Niveau des regulierten Preises im Niedrigpreisland zu senken. Der interna-
tional einheitliche Weltmarktpreis wiirde sich dann zwischen den Preisniveaus
vor Regimewechsel einpendeln.

Vollkommene Mengenbeschrinkung

Handelt es sich bei dem betrachteten Niedrigpreisland jedoch um einen im
Vergleich zum Hochpreisland eher kleinen Markt, dann wird der Patentinha-
ber — wie bereits oben beschrieben — in der Lage sein, die internationale Preis-
differenzierung weitgehend aufrechtzuerhalten.’’ Die Menge, die dem
Parallelimporteur nach Befriedigung seines Heimatmarktes noch zur Verfii-
gung steht, ist dann nicht so gross, dass sie das Preisniveau im Hochpreisland
massgeblich beeinflusst.

3 Aufgrund der Mengenbeschrinkungen kann es zu einer Art Wettbewerb unter Parallelim-

porten kommen. Dies bedeutet, dass der Parallelimporteur zuerst das Land bedient, wel-
ches die hochsten Margen bietet und das Produkt erst danach in die Schweiz parallel im-
portiert. (Ist allerdings die Schweiz das Land mit der hochsten Marge, dann wird das Pro-
dukt unter dieser Annahme zuerst in die Schweiz parallel importiert.)
' In der Analyse wird davon ausgegangen, dass der Parallelimporteur nicht die gesamte
Menge, die er vom Patentinhaber erworben hat, wieder in das Hochpreisland einfiihren
kann. Es handelt sich bei dem betrachteten Markt um einen regulierten Markt. Daher ist
anzunehmen, dass der Staat darauf achten wird, dass auch im eigenen Land (Niedrigpreis-
land) Produkte verkauft werden. Somit kdnnen nur Produkte, die »iibrig« sind, wieder ins
Hochpreisland reimportiert werden.
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Es kann allerdings kurzfristig zu einer nationalen Preisdifferenzierung kom-
men, d.h. der Parallelimporteur konnte seine »Restprodukte« zu einem gerin-
geren als dem regulierten Preis im Hochpreisland anbieten und dem Patentin-
haber kurzfristig Marktanteile entziehen. In der langen Frist wird sich das
Preisniveau im Hochpreisland jedoch nicht &ndern, da angenommen wird, dass
der Parallelimporteur nach kurzer Zeit — wenn er seine »Restprodukte« ver-
kauft hat — wieder aus dem Markt austritt und die Absatzmenge des Parallel-
importeurs zu gering ist, um den Marktpreis im Hochpreisland zu senken.

Wohlfahrtsimplikationen und Verteilungswirkungen

Betrachtet man den Weltmarkt, ist der Regimewechsel kurzfristig mit einer
Erhohung der Wohlfahrt verbunden. Sofern es tendenziell zu einer Preissen-
kung kommt, steigt die Konsumentenrente, wiahrend die Gewinne der Unter-
nehmen sinken. Der Zuwachs an Konsumentenrente iiberwiegt jedoch den
Riickgang an Produzentengewinnen.

Auch im Falle des regulierten Marktes kann es dennoch langfristig zu Wohl-
fahrtseinbussen kommen, wenn die Investitionen in Forschung und Entwick-
lung reduziert werden und daher kiinftige Produktneuerungen und Weiterent-
wicklungen unterbleiben wiirden.

Die Verdnderung der kurzfristigen Wohlfahrtssituation im Hochpreisland stel-
len wir auch grafisch dar (Abbildung 11). Es kommt durch den Regimewech-
sel zu einer Absenkung des Marktpreises im Hochpreisland (auf Pregpp) und
zu einer Erhdhung der Absatzmenge (auf X’gp). Folglich steigt die Konsumen-
tenrente auf AGI und die Produzentenrente sinkt um BFIJ, wobei dieser Teil
zu Gunsten der Konsumenten umverteilt wird. Der Zuwachs an Konsumenten-
rente ist jedoch grosser als der Verlust an Produzentenrente, woraus die Wohl-
fahrtssteigerung im Hochpreisland resultiert (Fliche DBGH).
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Abbildung 11: Wohlfahrtsverinderungen —
Hochpreisland (Regulierter Markt)
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Anders als bei der Betrachtung gewo6hnlicher Mérkte sehen wir in regulierten
Mairkten ein hoheres Potenzial fiir Renten von Parallelimporteuren. Hinter-
grund ist vor allem die fehlende Moglichkeit fiir Patentinhaber, die Grosshan-
delspreise im Niedrigpreisland anzuheben sowie potenzielle Marktzutrittskos-
ten fiir Parallelimporteure.

Zusammenfassung

Grundsitzlich gelten auch in regulierten Markten die Wirkungszusammenhén-
ge, die bereits fiir unregulierte Markte diskutiert wurden.

Zusitzlich sind die folgenden Effekte zu beachten. Die Stirke der Effekte
hingt ab:

* vom kompetitiven Verhalten: Im Vergleich zur Situation im unregulierten
Markt hingt die Stirke der Entwicklungen davon ab, inwieweit es zu ei-
nem Parallelverhalten zwischen Patentinhaber und Parallelimporteur im
Hochpreisland (kaum Wohlfahrtsanderung, Umverteilung von Produzen-
tenrenten vom Patentinhaber zum Parallelimporteur) oder zu einem Unter-
bietungswettbewerb (starker kurzfristiger Wohlfahrtsanstieg, drohender
langfristiger Wohlfahrtsriickgang, keine Margenerzielung des Parallelim-
porteurs) kommt. So sind zum einen Situationen denkbar, in denen die
Preise fiir regulierte Produkte in Folge eines Regimewechsels starker fallen
(weil die Preise im Niedrigpreisland durch die Regulierung niedrig gehal-
ten werden) oder weniger stark fallen (weil eher Marktmacht des Parallel-
importeurs oder ein Parallelverhalten zwischen Patentinhaber und Parallel-
importeur wahrscheinlich ist). Das Marktergebnis wird damit stark von
den Marktzutrittsschranken fiir weitere Parallelimporteure abhéngen.

= von der Kontrolle iiber die Abgabemengen in Niedrigpreislinder: Kann
der Patentinhaber im Rahmen eines »Regulierungsabkommens« eine Kon-
trolle liber die Absatzmengen im Niedrigpreisland ausiiben, erschwert er
Exporte aus dem Niedrigpreisland zum Zweck des Parallelimports und
kann damit internationale Preisdifferenzen aufrechterhalten.

Sofern also (a) der Parallelimporteur Marktmacht besitzt und er sich keinen
Unterbietungswettbewerb mit dem Patentinhaber liefert oder aber (b) der Pa-
tentinhaber die Mengen beschrinken kann, die in Parallelimporte fliessen, ist
bei regulierten Produkten durchaus ein gleichgewichtige Situation mit hohen
internationalen Preisdifferenzen vorstellbar.
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3 Auswirkungen eines
Systemwechsels in der EU

Die Untersuchungen der allgemeinen 6konomischen Auswirkungen eines Re-
gimewechsels in Kapitel 2 haben gezeigt, dass sich in Folge nun moglicher
Parallelimporte das Preisniveau fiir patentierte Produkte verdndern kann. In
diesem Kapitel soll analysiert werden, ob und wie sich die Preise patentrecht-
lich geschiitzter Giiter innerhalb der Européischen Union sowohl in gewohnli-
chen als auch in staatlich regulierten Mérkten mit der Einfiihrung der regiona-
len Erschopfung verdndert haben.

Unsere Analyse stiitzt sich dabei wesentlich auf die Auswertung von Sekun-
darliteratur und auf die Analyse von Daten, die vom Informationsdienst des
Statistischen Amtes der Europédischen Union (Eurostat) veréffentlicht wurden.

Zunichst werden jedoch die Rahmenbedingungen, die einen Regimewechsel
konstituieren, ndher erldutert.

3.1 Der Regimewechsel in der
Europaischen Union

Mit dem Beitritt zur Europdischen Union miissen die Beitrittskandidaten ihr
nationales Recht an die Regelungen der EU anpassen. Dies schliesst auch die
Anpassung an das Erschopfungsregime ein. Somit konnte das Beitrittsjahr
zugleich als Jahr eines Regimewechsels von der nationalen zur regionalen Er-
schopfung aufgefasst werden.

Die Europiische Union umfasst derzeit 15 Mitgliedstaaten . Neben den Griin-
dungsmitgliedern Belgien, Deutschland, Frankreich, Italien, Luxemburg und
den Niederlanden sind 1973 die Lander Grossbritannien, Irland und Danemark
beigetreten. In den achtziger Jahren sind dann Griechenland, Portugal und
Spanien und in einer letzten Beitrittsrund 1995 schliesslich Osterreich,
Schweden und Finnland der Union beigetreten. Im folgenden betrachten wir
die Entwicklung in Osterreich, Finnland und Schweden.

In der Européischen Union gilt das Regime der regionalen Erschopfung paten-
tierter Produkte. Dieser Grundsatz wurde bereits 1981 durch den Européische
Gerichtshof in einer Rechtsprechung (Merck vs. Stephar) entwickelt, um den
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Inhalten der Art. 30 EGV (Ausiibung der gewerblichen Schutzrechte) und.
28 ff. EGV (Erfordernis des freien Warenverkehrs) gerecht zu werden.

Mit dem EWR (Europdischer Wirtschaftsraum) Abkommen wurde das Re-
gime der gemeinschaftsweiten Erschopfung auf die EFTA Lander Norwegen,
Island und Liechtenstein ausgeweitet. Das Abkommen wurde 1992 unter-
zeichnet. Als Grundlage des regionalen Erschopfungsregimes wird auch hier
der Grundsatz des Gemeinsamen Marktes und dem damit verbundenen freien
Verkehr von Produkten, Dienstleistungen, Arbeit und Kapital genannt. Dieser
wiére mit einer nationalen Erschdpfung nicht vereinbar.

Bevor Osterreich, Schweden und Finnland 1995 der Union beitraten, waren sie
bereits Mitglieder des Europédischen Wirtschaftsraumes. Somit hétte fiir diese
Liander bereits vor dem Beitritt zur EU die regionale Erschopfung in Bezug
auf intellektuelle Eigentumsrechte gelten miissen.

Unsere Recherche beziiglich des Regimewechsels in den Léndern Schweden
und Osterreich ergab jedoch unterschiedliche Umsetzungen.

* In Schweden kam es nach Angaben des Foreign Ministry zu einem Wech-
sel von nationaler zu regionaler Erschopfung, um dem EWR Abkommen
gerecht zu werden. Der Regimewechsel wurde jedoch erst mit dem Betritt
zur EU (1995) vollzogen. Da Schweden, wie erwihnt, vor dem Beitritt zur
EU bereits Mitglied des EWR war, hétte dieser Wechsel schon eher voll-
zogen werden miissen.”

= Nach Angaben des Osterreichischen Patentamtes enthdlt das Osterreichi-
sche Patentgesetz keine expliziten Regelungen beziiglich der Frage der Er-
schopfung. Jedoch war die herrschende Rechtsauffassung vor dem Beitritt
zum EWR bzw. zur Union die einer nationalen Erschopfung. Nach diesem
Zeitpunkt konnten keine weiteren Entscheidungen beziiglich der Erschop-
fung von Patentrechten identifiziert werden. Es wird daher davon ausge-
gangen, dass fiir ein in Osterreich erteiltes Patent seit dem EWR-Beitritt
die regionale Erschopfung gilt.**

Anhand der Informationen beziiglich der Umsetzung des Regimewechsels in
diesen beiden Léndern kann abgeleitet werden, dass die politische und interna-
tionale Bedeutung einer Umsetzung als eher gering einzuschétzen ist.

32 Quelle: Pitz, J. (undated), M., Maskus, K.E. (2001), S. 3; Rehmann W. A. (1999).
3 Auskunft per E-Mail von Frau Eva Tarselius-Hallgren, Mitarbeiterin des Foreign Ministry
in Schweden, 06. Februar 2002

#* Auskunft per E-Mail von Dr. Mag. M. Stangl, Mitarbeiter des osterreichischen Patentam-
tes, 27. Februar 2002
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Im Nachhinein hat die schwedische Regierung die Auswirkungen eines Re-
gimewechsels auf den Pharmasektor analysieren lassen. Ergebnisse hierzu
diskutieren wir nachfolgend. Die dénische Administration hat die Bedeutung
von Parallelimporten markengeschiitzter und patentierter Produkte iiber alle
Sektoren analysiert. Auch hierauf gehen wir ein.

Im folgenden Abschnitt werden zundchst die Ergebnisse der Studien von
Granslandt und Maskus »Parallel Import of Pharmaceutical Products in the
European Union« als auch der Studie des dinischen Industrieministeriums
»Financial Consequences of Parallel Imports« dargestellt. Im Anschluss daran
folgt eine Ubersicht einer eigenen Untersuchung beziiglich der Preiséinderun-
gen patentierter Giiter in der EU.

3.2 Schwedische Studie: »Parallel Import of
Pharmaceutical Products in the
European Union«

Mit dem Beitritt Schwedens zur Europdischen Union am 1. Januar 1995 und
dem damit verbundenen Ubergang zur regionalen Erschdpfung patentierter
Giiter wurden Parallelimporte in Schweden ermdglicht. Granslandt und
Maskus untersuchen in ihrer Studie »Parallel Import of Pharmaceutical Pro-
ducts in the European Union« die Auswirkungen von Parallelimporten auf den
schwedischen Markt flir pharmazeutische Produkte.

3.2.1 Methodik und Daten

Die Autoren (Granslandt und Maskus) haben eine empirische Analyse durch-
gefiihrt, um die Auswirkungen und die Preisentwicklungen in Folge von Paral-
lelimporten zu untersuchen. Im Folgenden werden die Ergebnisse dieser empi-
rischen Untersuchung dargestellt. Zunédchst gehen wir dabei auf die Entwick-
lung des Ausmasses von Parallelimporten und die Anzahl der agierenden Pa-
rallelimporteure im schwedischen Pharmamarkt ein. Im Anschluss wenden wir
uns den beobachteten Preisentwicklungen zu.

Fiir ihre empirische Analyse griffen Granslandt und Maskus auf Paneldaten
der 50 meist verkauften patentierten Wirkstoffe in Schweden fiir die Jahre
1994 bis 1998 zuriick. Jede Beobachtung entspricht einem Produkt, welches
mit einem speziellen patentierten Wirkstoff mit einem bestimmten ATC (ana-
tomical therapeutical classification) Code, einer speziellen Konsistenz und ei-
ner bestimmten Konzentration korrespondiert. Insgesamt enthalten die Daten
164 verschiedene Formen und Konzentrationen, die sich aus den 50 patentier-
ten Wirkstoffen ergeben. Fiir jedes Produkt sind die Absatzmenge, der Her-
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stellerpreis sowie die Abgabepreise der einzelnen Parallelimporteure auf Jah-
resbasis bekannt.

3.2.2 Die Ergebnisse

Der Pharmaziemarkt und Parallelimporte

Laut Granslandt und Maskus haben sich die Parallelimporte nach Schweden
seit 1995 drastisch erhoht. Nachdem 1995 das Regime der regionalen Er-
schopfung eingefiihrt wurde, konnte 1996 erst ein Parallelimporteur im
schwedischen Pharammarkt beobachtet werden. In den folgenden Jahren stieg
die Zahl aber deutlich an. 1998 waren bereits 10 parallelimportierende Firmen
in Schweden titig.>> Insgesamt wurden im Jahre 1998 Pharmaprodukte im
Wert von 1.007 Millionen SEK parallel importiert. Dies entspricht einem An-
teil von 6 Prozent des gesamten Pharmamarktes. Der Hauptanteil der Parallel-
importe fallt dabei auf die absatzstérksten Produkte.

Nachdem der Marktanteil des grossten Parallelimporteurs 1996 noch bei 100
Prozent aller Parallelimporte lag, konnte sein Anteil bis 1998 auf rund 60 Pro-
zent reduziert werden. Dariiber hinaus erweiterten die Parallelimporteure ihr
Angebot an parallel importierten Produkten. Ein Jahr nach dem Regimewech-
sel wurde lediglich ein Produkt durch einen Parallelimporteur in Schweden
verkauft. 1997 hingegen lag der Durchschnitt der pro Parallelimporteur ver-
kauften Produkte bei 10. In dem darauffolgenden Jahr 1998 wurden im Durch-
schnitt schon 23 Produkte pro Parallelimporteur in Schweden angeboten.

Dennoch wird der Verkauf von parallel importierten Giitern auf dem schwedi-
schen Markt durch vier Akteure und einer geringen Zahl kleiner Parallelim-
porteure abgedeckt. Der Marktanteil der vier grossten Parallelimporteure auf
dem schwedischen Markt betrug 1998 noch immer 98%. Nahezu zwei Drittel
der Parallelimporte stammen aus Spanien und Italien.

% In einigen Fillen werden durch diese Parallelimporteure sogar die gleichen Produkte ver-
trieben, die bereits vor dem Regimewechsel in Schweden erhéltlich waren.
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Tabelle 4: Ausmass von Parallelimporten in Schweden

Schweden 1995 1996 1997 1998
BIP (in Mio. Schwed. Kronen — 1.649.922 | 1.688.200 | 1.738.859 | 1.816.042
MSEK)
Gesamtumsatz Pharmaprodukte 13.393 15.808 14.263 16.567
(MSEK)
Umsatz Top 50 Produkte (MSEK) 4.576 5.977 5.201 6.203
Parallelimporte (MSEK) 0 >0 269 1.007
Parallelimporte Top 50 (MSEK) 0 >0 269 920
C 50% 0,34 0,38 0,36 0,37
PI/Gesamtumsatz 0 0 0,02 0,06
PI/Umsatz Top 50 Produkte 0 0 0,05 0,16
Konzentrationsrate C1 n/a 1 0,85 0,59
Konzentrationsrate C4 n/a 1 1 0,96
Anzahl genehmigter Parallelimpor- | 0 1 45 226
te
Anzahl genehmigter Parallelimpor- | 0 1 31 131
te fiir Top 50 Produkte
Anzahl PI Unternehmen 0 1 4 10

* Anteil Umsatz der Top 50 Produkte am Gesamtumsatz
C1 — Marktanteil des groBten Parallelimporteurs
C4 — Marktanteil der vier gro3ten Parallelimporteure

Quelle: Granslandt K., Maskus K. E. (2001)

Neben der Zahl der Parallelimporte stieg auch die Zahl der Antrdge auf eine
Genehmigung von Parallelimporten.”® Bis 1998 wurden fiir den gesamten
Pharmamarkt 226 Genehmigungen durch die Medical Products Agency in

% Eine Genehmigung zum Parallelimport eines Produktes, die von der Swedish Medical
Products Agendcy erteilt wird, beschriankt sich auf den Import eines bestimmten patentier-
ten Wirkstoffs in einer bestimmten Konsistenz und Dosierung aus einem ganz bestimmten
Exportland.
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Schweden erteilt, davon galten 131 den Produkten, die die 50 meist verkauften
Wirkstoffe beinhalten.

Preiseffekte im Importmarkt Schweden

Als eine generelle Erkenntnis der Studie kann festgehalten werden, dass die
Preise fiir Produkte, die sich der Konkurrenz von Parallelimporten gegentiber-
sehen, weniger stark angestiegen sind als jene von Produkten, die keinem
Wettbewerb von Parallelimporten ausgesetzt sind.

Tabelle 5: Preisentwicklungen in Schweden ( Verinderungen in %)

Ungewichteter Durchschnitt Gewichteter Durchschnitt
1994-98 1997-98 1994-98 1997-98
Alle Produkte
Arithm. Mittel inkl. PI 6.64 0.25 0.80 -1.37
Standardabweichung 13.44 3.25 2.76 0.61
Herstellerpreis 7.34 0.73 0.28 —0.16
Standardabweichung 13.30 3.08 2.17 0.32
PI Produkte0
Arithm. Mittel inkl. PI 2.88 -3.12 —4.38 -3.85
Standardabweichung 12.13 4.09 4.48 0.86
Herstellerpreis 6.38 -0.34 0.31 -0.67
Standardabweichung 11.99 3.49 3.60 0.52
Nicht-PI Produkte
Arithm. Mittel inkl. PI 7.57 0.96 3.65 0.15
Standardabweichung 13.65 2.96 1.71 0.35
Anzahl der Beobachtun- | 125 151 125 151
gen

Quelle: Granslandt K., Maskus K. E. (2001)
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Fiir den Zeitraum 1994-98 konnte fiir alle betrachteten Produkte eine durch-
schnittliche Preissteigerung von 6,6% beobachtet werden (siche auch Tabelle
5). Herstellerpreise aller Produkte stiegen durchschnittlich um 7,3 %. Preise
fiir Produkte, die auch als Parallelimporte erhéltlich sind, erhohten sich im
Durchschnitt hingegen um nur 2,9%. Herstellerpreise der Produkte, die sich
der Konkurrenz von Parallelimporten gegeniibersehen, stiegen um ca. 6,3%.
Im Gegensatz dazu sind die Preise fiir Produkte, die sich keinem Wettbewerb
von solchen Importen gegeniibersehen, um 7,5% gestiegen.

Somit fielen die Preise fiir Produkte mit Parallelimportkonkurrenz (inklusive
parallel importierte Giiter selbst) im Importmarkt Schweden um ca. 4 Prozent
relativ zu den Preisen von Produkten, die keiner solchen Importkonkurrenz
ausgesetzt sind. Die Preissenkungen sind dabei zum Teil auf die Parallelim-
porte zurlickzufiihren. Zum anderen Teil beruhen sie auf Preisdnderung des
Herstellers selbst.

Preiskonvergenz und Renten

Eine Preiskonvergenz zwischen dem Export- und dem Importmarkt konnte
nicht festgestellt werden. Der durchschnittliche Preis der jeweiligen Produkte
betrug in Spanien und Italien, den bedeutendsten Ursprungsldndern fiir Paral-
lelimporte, nur rund zwei Drittel des entsprechenden Preises in Schweden. Es
bleiben somit substantielle Preisdifferenzen zwischen den betrachteten Mark-
ten bestehen.

Die Studie kommt zu dem Resultat, dass der Parallelimporteur einen Preisun-
terschied von rund 21 Prozent des urspriinglichen Herstellerpreises fiir sich
nutzen kann.

3.3 Studie des danischen
Industrieministeriums: »Financial
Consequences of Parallel Imports«

3.3.1 Methodik und Daten

In der Studie »Financial Consequences of Parallel Imports« préisentiert das
dénische Industrieministerium seine vorldufige Analyse beziiglich des Aus-
masses von Parallelimporten nach Didnemark. Die einzelnen Fille von Paral-
lelimporten wurden mit Hilfe von Zeitungsartikeln und durch bereitgestellte
Informationen der dénischen Wettbewerbsbehorde identifiziert. Dieses Mate-
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rial wurde ausgewertet und in der Studie verdffentlicht. Die dénische Studie
macht keine Aussagen zu Preisentwicklungen.

3.3.2 Ergebnisse

Von den 203 identifizierten Artikel beziehen sich 146 auf pharmazeutische
Produkte. Andere parallelimportintensive Branchen sind vor allem Konsumgii-
ter wie Kosmetikartikel, elektronische und technische Gerite, Ersatzteile fiir
Kraftfahrzeuge sowie Bekleidung. Die pharmazeutischen Produkte wurden
dabei vor allem aus Spanien und Portugal parallel importiert. Fiir die verblei-
benden Produktgruppen wurde festgestellt, dass die Parallelimporte hauptséch-
lich %us Mexiko, den USA und anderen Landern ausserhalb des EWR kom-
men

7 Nach Angaben der Competition Authority in Irland haben die Lander Schweden und Os-
terreich vor der Entscheidung des Europédischen Gerichtshof beziiglich des Silhouette-Falls
das System einer globalen Erschopfung von Markenprodukten angewendet. Es kann davon
ausgegangen werden, dass auch Dinemark diesem Ansatz gefolgt ist, da sie sich derzeit
sehr stark fiir ein Regime internationaler Erschopfung markengeschiitzter Giiter einsetzen.
Durch die Anwendung der globalen Erschopfung in diesen Staaten kann erklirt werden,
wie es in einem Regime regionaler Erschopfung zu Parallelimporten aus nicht EWR-
Léndern kommen kann.
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Tabelle 6: Herkunftslinder von Parallelimporten nach Dinemark

Produktkategorie Importiert aus
Pikasol Fischol Italien

Parfum, Kosmetik

Parfumartikel

Markendeodorants

Spray und Pestizide

Nokia TV Gerite

Mobiltelefone

Ersatzteile fiir Kfz England

CD Sténder Moskau

Levi’s Jeans Mexiko, USA
Calvin Klein Bekleidung Mexiko, USA
Gant Hemden

Damen- und Herrenbekleidung

Bekleidung Ausserhalb EWR
Diesel Bekleidung Ausserhalb EWR
Brillen

Fuji Film, Disketten und Fotoausriistung

Duracell Batterien

Nike Sportausriistung Ausserhalb EWR

Tretorn Tennisbélle

Parker Stifte

Quelle: The Danish Ministry of Trade and Industry (1999)

Im Jahr 1997 wurden im Bereich pharmazeutischer Produkte 12 Parallelim-
porteure mit einer Lizenz beobachtet. Der Marktanteil der Parallelimporte in
dieser Branche betrug 11 Prozent, wobei 13 Prozent dieser Importe nicht aus
Staaten des EWR eingefiihrt wurden. Ahnlich wie in Schweden stammt der
Grossteil der parallel importierten Pharmaprodukte aus den Staaten des EWR

(siehe Tabelle 7).



Kapitel 3: Auswirkungen eines Systemwechsels in der EU 49

Tabelle 7: Parallelimporte von Pharmaprodukten (1995-98)

Pharmaprodukt Importiert aus Parallelimporteur
Novo Insulin (Novo Nordisk) Spanien/Portugal Cimilar
Cipramil, Antidepressivum (Lundbeck) | Spanien Cimilar
Pulmicort Turbuhaler, Asthmamittel Cimilar

(Astra, Schweden)

Selozok, Herzmittel (Astra, Schweden) Cimilar
Plendil, Herzmittel (Astra, Schweden) Cimilar
Dianovex (Lovens Kemiske Fabrik) Cimilar
Zyrtec, Allergiemittel (UCB Pharma, Spanien/Portugal Cimilar, Orifarm, Pa-
Belgien) ranova

Quelle: The Danish Ministry of Trade and Industry (1999)

In den anderen Branchen belduft sich der Marktanteil an Parallelimporten in
der jeweiligen Branche auf ca. 12 Prozent bei Tontrdgern, was einem Volu-
men von rund 1 Mrd. DKK entspricht. Der Anteil an Parallelimporten im Seg-
ment filir Unterhaltungselektronik liegt zwar nur bei ca. 4 Prozent, dies ent-
spricht aber einer Summe von rund 12 Mrd. DKK. Ebenso verhélt es sich im
Bereich Bekleidung. Der Marktanteil der Parallelimporte betrégt hier ebenfalls
4 Prozent, was einer Summe von rund 14 Mrd. DKK entspricht.

3.4 Auswertung der Daten des Statistischen
Amtes der Europaischen Union
(Eurostat)

3.4.1 Methodik

Neben den Studien aus Schweden und Dénemark haben wir Preisdaten des
Statistischen Amtes der Europdischen Union (Eurostat) ausgewertet.

Um die Auswirkungen eines Regimewechsels auf das Preisniveau in der Eu-
ropédischen Union zu analysieren, wurde untersucht, wie sich die Preisniveaus
je Produktgruppe in den einzelnen Léndern verdndert haben. Zu diesem
Zweck haben wir die Preisentwicklung eines Landes, das den Regimewechsel
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erst kiirzlich vollzogen hat, den Preisentwicklungen in Landern gegeniiberge-
stellt, die seit lingerem Mitglied des EWR sind und somit den Regimewechsel
bereits eher vollzogen haben.

Das Vorgehen sei anhand eines Beispiels veranschaulicht:

= Die Entwicklung des Preisniveaus fiir den Sektor »Optische Produkte« in
Osterreich wird durch das Verhiltnis des Indexwertes fiir das Jahr 2001 zu
jenem des Jahres 1996 ausgedriickt. Fiir Osterreich betrigt dieser Wert
0.689, was einer Senkung im Preisniveau in Osterreich um 31.1% im be-
trachteten Zeitraum entspricht. Ein Quotient grosser als eins wiirde dem-
entsprechend einen Anstieg im Preisniveau reprisentieren.

= Dieser Wert wird in Relation gesetzt zum entsprechenden Quotienten fiir
ein etabliertes EU Mitglied, z.B. fiir das Vereinigte Konigreich. Der Wert
im Beispiel betrdgt fiir das Vereinigte Konigreich 0.702 und entspricht
somit einer Preissenkung um 29.8%.

* Die prozentualen Preisverdnderungen zwischen Neu-Mitglied und einge-
sessenem EU-Mitglied werden wiederum ins Verhéltnis gesetzt.
Algebraisch ausgedriickt:

Osterreich Osterreich
])2001 / 131996
P VereingtesKonigreich / P VereinigtesKonigreich *
2001 1996

Verhdltniszahl SektorOprit =

Dieser Wert (0.981) findet sich in der Tabelle 8 in der Reihe »Optik«, Spalte
»Osterreich/UK«.

» FEine Verhiltniszahl kleiner als eins besagt, dass die Preissenkung im Bei-
trittsland starker ausgefallen ist als im eingesessenen EU-Mitgliedstaat.

3.4.2 Die Daten

Wir haben die Preisentwicklung der Linder Osterreich, Schweden und Finn-
land, die erst kiirzlich der EU bzw. dem EWR beigetreten sind, den Preisent-
wicklungen solcher Landern gegeniibergestellt, die schon seit langerem Mit-
glied in der Union bzw. dem EWR sind.

Fiir unsere Analyse haben wir folgende Vergleichsldnder ausgewéhlt:

— Deutschland, Grossbritannien, Frankreich und Niederlande als Hoch-
preisldnder und

— Spanien und Griechenland als Niedrigpreisldnder.
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Wir haben Daten des Statistischen Amt der Europdischen Union fiir den Zeit-
raum 1995 bis einschliesslich 2001 verwendet. Daten fiir frithere Jahre sind
nicht oder nur sehr unvollstindig verfligbar. Die Daten reprisentieren einen
harmonisierten Verbraucherpreisindex fiir international angepasste Warenkor-
be nach Steuern®®. Das Basisjahr ist 1996.

Anhand von Daten des Europdischen Patentamtes haben wir folgende Pro-
duktgruppen ausgewdhlt, die als patentintensiv zu betrachten sind:

— Elektrische und nicht-elektrische Haushalts-Grossgerite sowie elektri-
sche Haushalts-Kleingerite (Kurztitel »Elektro«);

— Pharmazeutische Erzeugnisse™ ;
— Telefonapparate und Telefaxgerite*’;

— Empfangs-, Aufzeichnungs- und Wiedergabegerdte fiir Ton und Bild
(Kurztitel »Unterhaltungselektronik«);

— Foto-, Kino- und optische Geriéte (Kurztitel »Optik«);
— Datenverarbeitungsgerite;

— Aufzeichnungsmedien und

— Schmuck und Uhren.

Um die Auswirkungen eines Regimewechsels auf das Preisniveau in der Eu-
ropdischen Union zu analysieren, haben wir eine linderspezifische Analyse
durchgefiihrt. Dabei handelt es sich um den Vergleich von Preisdaten fiir pa-
tentintensive Branchen zwischen Neumitgliedern der EU und Léndern, die seit
langerem Mitglied der EU sind. Es wurde somit analysiert, wie sich das Preis-
niveau eines Sektors des Neumitgliedes im Vergleich zum Altmitglied iiber
die Jahre verdndert hat. Zu diesem Zweck haben wir die Preisentwicklungen in
Osterreich, Schweden und Finnland jeweils den Entwicklungen in den Lin-
dern Deutschland, Frankreich, Grossbritannien und Niederlande als Hoch-
preisldnder sowie den Niedrigpreislindern Spanien und Griechenland gegen-
iibergestellt.

*  Die Zusammensetzung der Warenkérbe ist nicht einheitlich und variiert daher von Land zu

Land.

%" Im Detail aufgrund mangelnder Datenverfiigbarkeit nicht dargestellt.

* Im Detail aufgrund mangelnder Datenverfiigbarkeit nicht dargestellt.
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3.4.3 Interpretation der Daten

Die Auswertung der Daten fiihrt zu folgenden Ergebnissen:

= In Schweden, Osterreich und Finnland verliefen die relativen Preisent-
wicklungen nach dem Beitritt zur EU relativ dhnlich.

= Die Preisentwicklungen in den drei betrachteten Lidndern (Schweden,
Finnland und Osterreich) verliefen je nach Produktgruppe im Vergleich zu
dlteren Mitgliedern der Union aber sehr unterschiedlich. Fiir den Bereich
Elektro stellten wir steigende Preise fest. Dagegen wurden fiir den Sektor
Unterhaltungselektronik, Optik und EDV sinkende Preise registriert. Rela-
tiv stabile Preise ergaben sind hingegen fiir Aufzeichnungsmedien.

Die Ergebnisse der Untersuchung miissen jedoch mit Vorsicht interpretiert
werden. Probleme bei der Analyse ergaben sich vor allem aus folgenden
Griinden:

= Datenverfiigharkeit — Um eine unterschiedliche Entwicklung der Preise
feststellen zu konnen, wiaren Daten vor 1995 sehr sinnvoll. Fiir diesen
Zeitraum liegen jedoch keine geeigneten Zeitreihen vor. Dariliber hinaus
waren in den uns zur Verfiigung stehenden Daten fiir bestimmte Lénder
fiir einige Branchen keine Zeitreihen erhéltlich.

»  Trennung der Effekte des Beitritts zum Gemeinsamen Markt — Es ist nicht
moglich, Preisdnderung danach zu trennen, inwieweit sie sich aufgrund ei-
nes Regimewechsels ergeben haben oder auf den Beitritt zur EU und damit
auf den Beitritt zum Gemeinsamen Markt zuriickzufiihren sind.

»  Harmonisierte Warenkorbe — Die Zusammensetzung der Warenkorbe, die
der Bestimmung der harmonisierten Verbraucherpreisindizes zugrunde ge-
legt ist, wurde an die jeweiligen Konsumpriferenzen der betrachteten Lén-
der angepasst. Daher variieren die Produkte in den Warenkorben von Land
zu Land und stellen somit keine einheitliche Grundlage zur Bewertung der
internationalen Preisentwicklungen dar.

»  Wechselkursschwankungen — Da die Preisindizes der betrachteten Lander
in Bezug zur jeweiligen Landeswihrung berechnet wurden, wurden Wech-
selkursschwankungen nicht beriicksichtigt. Bei einem Vergleich der Preis-
entwicklung verschiedener Lénder kdnnen starke Wechselkursdnderungen
somit zu verzerrten Aussagen fithren. Wir haben in unserer Analyse daher
zusitzlich eine Wechselkurskorrektur vorgenommen.

Im Folgenden sind die Ergebnisse unserer Analyse fiir jeden Sektor graphisch
dargestellt. Die Abbildung 12 bis 18 zeigen die Preisentwicklungen ohne
Wechselkurskorrektur. In den Graphiken der Abbildungen 19 bis 25 wurde
hingegen eine Wechselkursbereinigung vorgenommen.
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Ein fallender Kurvenverlauf in den Abbildungen zeigt, dass das relative Preis-
niveau im jeweils betrachteten Land (Osterreich, Schweden und Finnland) re-
lativ zu den Vergleichsldndern (Deutschland, Spanien, Vereinigtes Konig-
reich, Griechenland, Frankreich und Niederlande) gefallen ist.

Die teilweise sehr auffalligen Abweichung der relativen Preisentwicklungen in
Grossbritannien im Vergleich zu den anderen betrachteten Landern deutet dar-
auf hin, dass die Daten aufgrund des immer stirker gewordenen Britischen
Pfunds verzerrt sind. Um diesem Problem entgegenzutreten, haben wir eine
Wechselkursbereinigung vorgenommen. Die Ergebnisse sind in den folgenden
Graphiken dargestellt.
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Abbildung 12: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (1)
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Abbildung 13: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (2)
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Abbildung 14: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (3)
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Abbildung 15: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (4)
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Abbildung 16: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (5)
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Abbildung 17: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (6)
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Abbildung 18: Preisentwicklungen nach Regimewechsel (7)
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Abbildung 19: Preisentwicklungen nach Regimewechsel
mit Wechselkursbereinigung (1)
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Abbildung 20: Preisentwicklungen nach Regimewechsel
mit Wechselkursbereinigung (2)
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Abbildung 21: Preisentwicklungen nach Regimewechsel

mit Wechselkursbereinigung (3)
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Abbildung 22: Preisentwicklungen nach Regimewechsel
mit Wechselkursbereinigung (4)
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Abbildung 23: Preisentwicklungen nach Regimewechsel
mit Wechselkursbereinigung (5)
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Abbildung 24: Preisentwicklungen nach Regimewechsel
mit Wechselkursbereinigung (6)
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Abbildung 25: Preisentwicklungen nach Regimewechsel
mit Wechselkursbereinigung (7)
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Die Tabelle 8 und 9 zeigen die Ergebnisse unserer Untersuchung, bei der —
wie bereits oben beschrieben — die Entwicklung der harmonisierten Preisindi-
zes zwischen 1996 und 2001 der Beitrittslinder Osterreich, Schweden und
Finnland jenen der eingesessenen EU-Staaten Deutschland, Spanien, Vereinig-
tes Konigreich, den Niederlanden und Frankreich gegeniibergestellt wurde. In
der Tabelle 8 wurden die Rohdaten ins Verhiltnis gesetzt. In der Tabelle 9
wurden die Werte wechselkursbereinigt.

Hierfiir wurden jahresdurchschnittliche Wechselkursianderungen der Frankfur-
ter Devisenbérse verwendet.”! Die Angaben fiir griechische Drachmen waren
fir den Betrachtungszeitraum nicht verfiigbar, daher wurde Griechenland
nicht betrachtet. Der entsprechende Beispielwert, das Verhéltnis der Preisni-
veauinderung fiir Optische Gerite zwischen Osterreich und dem Vereinigten
Koénigreich ergibt sich zu z.B. 0.733. Dies besagt mithin, dass sich die Preise
in diesem Sektor in Osterreich wesentlich stirker reduziert haben als in Gross-
britannien, da im betrachteten Zeitraum das britische Pfund gegeniiber anderen
europdischen Wahrungen stark aufgewertet wurde.

*I' Quelle: Deutsche Bundesbank,
http://www.bundesbank.de/de/statistik/zeitreihen/tree _html.htm
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Tabelle 8: Relative Verinderung der Preisindizes zwischen Beitrittsliindern und eingesessenen EU-Staaten
(1996-2001)*

Beitrittsland Osterreich Schweden Finnland

Vergleichsland Deutsch- | Spanien | UK Niederl | Frank- | Deutsch- Spanien | UK Nie- Frank- | Deutsch- | Spanien | UK Nie- Frank-
land ande reich land der- reich land der- reich
lande lande

Ohne Wechselkurskorrektur

Lebenshaltung 0,995 0,940 1,000 | 0,939 1,006 1,002 0,946 1,007 | 0,946 1,012 1,022 0,966 1,027 | 0,965 1,033
allgemein

Elektro Haushalt | 1,028 0,979 1,181 | 1,037 1,049 1,124 1,070 1,291 | 1,133 1,147 1,054 1,004 1,211 | 1,063 1,075
Pharma n.v. n.v n.v n.v n.v n.v n.v n.v nv nv 1,037 0,954 0,954 | nv 0,958

2" Die Tabelle gibt die prozentuale Verinderung der Preisindizes fiir Sektor i im Beitrittsland relativ zu einem eingesessenen EU-Mitglied zwischen 1996 und
2001 wieder. Algebraisch ausgedriickt:

Beitrittsland Beitrittsland
P, 2001 / P, 1996
Verhdltniszahl = - -
BisherigesEU —Mitglied / P BisherigesEU —Mitglied -
i,1996

Pi 2001
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Tabelle 8: Relative Verinderung der Preisindizes zwischen Beitrittsliindern und eingesessenen EU-Staaten

(1996-2001)*

Beitrittsland Osterreich Schweden Finnland

Vergleichsland Deutsch- | Spanien | UK Niederl | Frank- | Deutsch- Spanien | UK Nie- Frank- | Deutsch- | Spanien | UK Nie- Frank-
land ande reich land der- reich land der- reich

lande lande

Telefon Telefax 0,631 n.v n.v n.v 0,702 n.v n.v n.v n.v n.v 0,537 n.v n.v n.v 0,598

Stereo Audio 1,003 1,003 1,466 | 1,091 1,215 0,801 0,801 1,170 | 0,871 0,969 0,957 0,957 1,399 | 1,041 1,159

Optik 0,766 0,684 0,981 | 0,779 0,920 0,866 0,774 1,110 | 0,881 1,040 1,087 0,971 1,393 | 1,106 1,306

EDV 0,618 0,605 1,819 | 1,137 1,124 0,354 0,347 1,042 | 0,651 0,644 0,967 0,947 2,847 | 1,779 1,759

Aufzeichungs- 0,961 0,939 1,058 | 0,878 0,969 1,061 1,036 1,168 | 0,969 1,070 1,004 0,981 1,105 | 0,917 1,012

medien

Schmuck Uhren 0,849 0,786 0,867 | 0,813 0,887 0,922 0,854 0,942 | 0,883 0,963 1,083 1,004 1,107 | 1,038 1,132

Quelle: Eurostat; Frontier Economics; PLAUT
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Tabelle 9: Relative Verinderung der Preisindizes zwischen Beitrittsliindern und eingesessenen EU-Staaten
(1996-2001) wechselkursbereinigt.*

Beitrittsland Osterreich Schweden Finnland
Vergleichsland Deutsch- | Spanien | UK Niederl | Frank- | Deutsch- Spanien | UK Nie- Frank- | Deutsch- | Spanien | UK Nie- Frank-

land ande reich land der- reich land der- reich

lande lande
Ohne Wechselkurskorrektur

Lebenshaltung 0,995 0,951 0.746 | 0,944 | 0.992 | 0,944 0,901 0,708 | 0,896 | 0,940 1,026 0,980 0,770 | 0,974 1,023
allgemein
Elektro Haushalt | 1,028 0,990 0.881 | 1,042 1,034 1,059 1,019 0,908 | 1,074 1,065 1,058 1,019 0,907 | 1,073 1,065

# Die Tabelle gibt die wechselkursbereinigte prozentuale Verinderung der Preisindizes fiir Sektor i im Beitrittsland relativ zu einem eingesessenen EU-Mitglied
zwischen 1996 und 2001 wieder. Der Wert des Preisindex wurde um seine jahresdurchschnittliche Anderung jeweils gegeniiber der D-Mark korrigiert. Wenn

man die Verénderung der Landeswihrung von Zeitpunkt /~1 nach s mit AWK, bezeichnet, so ergibt sich der jeweilige Eintrag in der Tabelle fiir Sektor i zu

WK — korrigierteVerhdltniszahl =

1

2001

z=1996

Beitrittsland Beitrittsland
P,2001 ) | I (1 + AWKZ ) / Pi,1996

1

2001

z=1996

BisherigesEU—Land BisherigesEU —Land
F, 2001 : | I (1+AWK,)/ P, 199
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Tabelle 9: Relative Verinderung der Preisindizes zwischen Beitrittsliindern und eingesessenen EU-Staaten
(1996-2001) wechselkursbereinigt.*

Beitrittsland Osterreich Schweden Finnland

Vergleichsland Deutsch- | Spanien | UK Niederl | Frank- | Deutsch- Spanien | UK Nie- Frank- | Deutsch- | Spanien | UK Nie- Frank-
land ande reich land der- reich land der- reich

lande lande

Pharma n.v. n.v n.v n.v n.v n.v n.v n.v nv nv 1,041 0,969 0,715 | nv 0,948

Telefon Telefax 0,631 n.v nv nv 0,692 nv nv n.v n.v n.v 0,539 n.v n.v n.v 0,592

Stereo Audio 1,003 1,014 1,095 | 1,097 1,198 0,754 0,763 0,823 | 0,825 0,901 0,961 0,972 1,048 | 1,051 1,148

Optik 0,766 0,692 0,733 | 0,784 0,907 0,815 0,737 0,780 | 0,835 0,966 1,091 0,986 1,044 | 1,117 1,293

EDV 0,618 0,612 1,358 | 1,143 1,108 0,333 0,330 0,733 | 0,617 0,598 0,971 0,962 2,133 | 1,796 1,741

Aufzeichungs- 0,961 0,949 0,790 | 0,883 0,955 0,999 0,987 0,821 | 0,918 0,994 1,008 0,996 0,828 | 0,926 1,002

medien

Schmuck Uhren 0,849 0,795 0,647 | 0,818 0,874 0,868 0,813 0,662 | 0,836 0,894 1,088 1,019 0,830 | 1,048 1,120

Quelle: Eurostat; Frontier Economics; PLAUT
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3.5 Zusammenfassende Beurteilung der
Erfahrungen aus der EU

Die Studie von Granslandt und Maskus (2001) und die Studie des dénischen
Industrieministeriums zeigen, dass Parallelimporte insbesondere bei pharma-
zeutischen Produkten eine signifikante Rolle spielen konnen. Die Marktanteile
von Parallelimporten belaufen sich in dieser Branche auf ca. 10%. Die déini-
sche Studie zeigt zudem, dass parallel importierte Produkte bei einzelnen Kon-
sumgiitergruppen einen Marktanteil von 3—15% erreichen.

Generell kann zudem festgestellt werden, dass es aufgrund von Parallelimpor-
ten zu Preisdnderungen kommt. Nach Granslandt und Maskus (2001) sind die
Preise von parallel importierten Pharmaprodukten und von Pharmaprodukten,
die der Konkurrenz von Parallelimporten ausgeliefert sind, relativ zu den Prei-
sen von Giitern, die nicht mit parallel importierten Giitern konkurrieren, gefal-
len. Eine vollstdndige Preiskonvergenz zwischen dem Export- und dem Im-
portland kann nicht festgestellt werden.

Die Untersuchung der Preisentwicklungen bei Konsumgiitern auf Basis von
Eurostat-Daten liefert keinen eindeutigen Aufschluss iiber die Auswirkungen
auf das Preisniveau potenziell parallel importierter Produkte.
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4 Von einem Systemwechsel
betroffene Sektoren

Um die gesamtwirtschaftlichen Effekte einer Anderung des Erschopfungsre-
gimes im Patentrecht zu berechnen, sind die Sektoren zu identifizieren, in
welchen ein Regimewechsel effektiv zu Bewegungen von Mengen (Parallel-
handel) und Preisen (Reaktion der Mérkte, Preisausgleichstendenz) fithrt. Um
jene Sektoren zu bestimmen, die von einer Anderung des Erschopfungsre-
gimes im Patentrecht betroffen waren, wird im Rahmen eines induktiven Ver-
fahrens flir die Schweizer Sektoren ein sequentieller Auswahlprozess anhand
verschiedener Priifkriterien durchgefiihrt. Dadurch sollen die Sektoren in der
Schweiz identifiziert werden, welche gemadss der erstellten Checkliste von ei-
ner Anderung des Erschdpfungsregimes im Patentrecht direkt betroffen sind.

Im folgenden wird die Methodik des induktiven Verfahrens fiir die Sektor-
auswahl beschrieben, bevor die einzelnen Priifkriterien fiir die verschiedenen
Schweizer Sektoren betrachtet werden. Anschliessend werden die Sektoren
ausgewdhlt, fir die eine detaillierte Sektoranalyse durchgefiihrt werden soll.

4.1 Methodik der Sektorauswahl

Um die Bedeutung des Patentrechtes und die Auswirkungen eines allfélligen
Wechsels im Erschopfungsregime auf einzelne Sektoren abzuschétzen, werden
im Rahmen eines Filteransatzes die fiir die weitere Untersuchung relevanten
Sektoren ermittelt. Dazu sind jeweils folgende Fragen zu beantworten:

1. Handelt es sich um patentierte Produkte bzw. einen patentintensiven
Sektor?

Zur Beantwortung dieser Frage sind zum einen all jene Sektoren zu bestim-
men, in denen Patente in der Schweiz von Bedeutung sind. Neben der Analyse
der Schweiz als Absatzmarkt fiir patentierte Produkte gilt es Sektoren zu iden-
tifizieren, in denen Patente gemessen an der Produktion oder Forschung in der
Schweiz von Bedeutung sind.

Die als patentintensiv ermittelten Sektoren werden im néchsten Schritt weiter
analysiert.
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2. Besteht ein hohes Potenzial fiir Parallelimporte von patentierten Gii-
tern?

Damit Produkte parallel importiert werden konnen, miissen diese zum einen
handelbar sein und zum andern muss eine ausreichend hohe internationale
Preisdifferenz zwischen der Schweiz und dem Ausland vorliegen, damit es
sich fiir Parallelimporteure lohnt, die zusdtzlichen Transaktionskosten des Pa-
rallelimports in Kauf zu nehmen:

= Handelbarkeit: Nur wenn patentierte Giiter einerseits handelbar sind und
zudem im Ausland giinstiger als in der Schweiz angeboten werden, lohnt
es sich fiir einen potenziellen Parallelimporteur, die zusdtzlichen Transak-
tionskosten des Parallelimports in Kauf zu nehmen. Dazu werden die Ei-
genschaften der Produkte und Miérkte analysiert und Expertengespriche
gefiihrt. Schliesslich werden internationale Erfahrungen herangezogen.

» Internationale Preisdifferenzen: Um das Potenzial flir Parallelimporte auf-
grund internationaler Preisdifferenzen zu bestimmen, sind Preisvergleiche
von patentierten Giitern notwendig. Solche Preisvergleiche existieren ge-
genwirtig nur fiir einzelne Branchen (Medikamente) oder ausgewihlte
Produkte.

3. Wie bedeutend ist dieser Sektor fiir die schweizerische Volkswirtschaft?

Um die gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen eines Wechsels beim Erschop-
fungsregime im Patentrecht zu berechnen, ist die mengen- und wertmaéssige
Bedeutung der Sektoren, die potenziell mit Parallelimporten konfrontiert sein
werden, von Bedeutung. Im dritten Punkt des durchgefiihrten Filteransatzes
wird die Bedeutung der untersuchten Sektoren in der Schweiz im Hinblick auf
den Absatzmarkt (Konsum der patentierten Giiter durch die privaten Haushalte
und als Vorleistungen bei den Unternehmen), den Produktionsstandort (Bei-
trag des Sektors an die in der Schweiz erzielte Wertschopfung) sowie den For-
schungsplatz (Ausgaben des Sektors in Forschung und Entwicklung) unter-
sucht.

4.2 Bedeutung der Patente fur einzelne
Sektoren

4.21 Einleitung

Zur Identifikation der Sektoren, die von einem Wechsel zur internationalen
Erschopfung im Patentrecht betroffen wiren, wird — wie im vorhergehenden



76 Kapitel 4: Von einem Systemwechsel betroffene Sektoren

Abschnitt erldutert — ein mehrstufiges Selektionsverfahren angewandt. In die-
sem Abschnitt werden zuerst alle Sektoren bestimmt, in denen Patente von
Bedeutung sind, bevor im néchsten Abschnitt fiir diese Sektoren das Potenzial
fiir Parallelimporte abgeleitet wird.

Um die Bedeutung der Patente fiir verschiedene Sektoren zu bestimmen, wird
hier eine zweifache Optik gewéhlt.

= Erstens sind jene Sektoren zu identifizieren, in denen Patente gemessen am
Absatz in der Schweiz von Bedeutung sind. Im Zentrum steht in dieser Be-
trachtung die Schweiz als Absatzmarkt — unabhéingig davon, ob die pa-
tentgeschiitzten Produkte in der Schweiz bzw. von schweizerischen Fir-
men hergestellt werden.

= Zweitens miissen die Sektoren identifiziert werden, in denen Patente ge-
messen an der Produktion oder Forschung in der Schweiz von Bedeutung
sind. Hier interessiert die Betroffenheit der Schweiz als Produktions-
standort bzw. Forschungsplatz — unabhingig davon, ob die patentge-
schiitzten Produkte in der Schweiz abgesetzt werden.

Als Ergidnzung zur quantitativen Analyse wird fiir die einzelnen Branchen die
qualitative Bedeutung des Patents als Instrument zum Schutz von Innovati-
onen beleuchtet.

4.2.2 Patente mit Gultigkeit in der Schweiz

Die Existenz eines Produktpatents fiir die Schweiz ist ein Indikator dafiir, dass
die Schweiz auch ein Absatzmarkt fiir das betreffende Produkt ist.

Es gibt vier mogliche Wege, um ein Patent zu erlangen, dass Schutzwirkung
fiir die Schweiz entfalten kann:

— Schweizerisches Patent (nationaler Weg),
— Européisches Patent mit Bezeichnung der Schweiz,

— Internationale Patentanmeldung (geméiss Patent Cooperation Treaty,
PCT) mit Bezeichnung der Schweiz,

— Internationale Patentanmeldung mit europdischer und regionaler Phase
(Euro-PCT) mit Bezeichnung der Schweiz.
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Patentanmeldungen

Die folgende Tabelle 10 gibt einen Uberblick iiber die quantitative Bedeutung
der einzelnen Wege bei der Patentanmeldung mit Wirkung fiir die Schweiz
sowie iiber die Patentanmeldungen durch schweizerische Firmen.

Tabelle 10: Patentanmeldungen mit Wirkung fiir die Schweiz (1999)

Schweizer Auslandische Total
Anmelder Anmelder
Anzahl Anteil Anzahl Anzahl Anteil
der CH am Total
Anm.
Nationale Patente 1’916 79.7% 489 2’405 1.5%
Europaische 2°302 4.7% 46’720 49°022 30.2%
Patente
Euro-PCT* 1’330 1.9% 69°807 71°137 43.8%
PCT 864 2.2% 38’975 39’839 24.5%
Total 6’412 3.9% 155’991 162°40
3

Quelle: World Intellectual Property Organization (WIPO), Industrial Property Statistics 1999, Publication A, Ge-
neva (http://www.wipo.int/ipstats/en/publications/a/pdf/puba.pdf); Frontier Economics; PLAUT

Es zeigt sich, dass die nationalen Patente mit einem Anteil von 1.5 Prozent an
allen Patentanmeldungen mit Schutzwirkung in der Schweiz heute eine relativ
unbedeutende Rolle spielen. Der am héufigsten gewdhlte Weg zur Erlangung
eines Patents mit Schutzwirkung fiir die Schweiz lduft tiber das Europdische
Patentamt — sei es, dass direkt ein Europiisches Patent beantragt wird (30.2%),
oder dass ein internationales PCT-Gesuch den europdischen Weg geht
(43.8%). Die internationale Anmeldung (PCT) mit anschliessender nationaler
Phase wird von 24.5% aller Firmen gewéhlt.

Aus den hohen Anteilen internationaler Patente ldsst sich folgern, dass die
Schweiz typischerweise nur einen unter mehreren Absatzmaérkten fiir die je-
weiligen patentierten Produkte darstellt. Der geringe Anteil nationaler Patente
lasst auf einen geringen Anteil patentierter Produkte schliessen, fiir welche die
Schweiz der einzige oder der wesentliche Absatzmarkt ist.*

* Die WIPO erfasst EURO-PCT-Antrige im Einreichungsjahr, wihrend die EPA die Antri-
ge im Jahr des Eintritts in die regionale Phase erfasst. Dadurch ergeben sich Unterschiede
in der Grossenordnung von 50%. Beispiel: Euro-PCT-Anmeldungen im Jahr 2000 bei der
WIPO: 88°315; Euro-PCT (regionale Phase) bei EPA: 46°066.

4 Dabei ist wahrscheinlich, dass Produkte, die iiber nationale Patente in der Schweiz ge-

schiitzt sind auch im Ausland vertrieben werden und dort ebenfalls durch nationale Patente
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Patente in Kraft

Da Patentanmeldungen nicht immer zu einem rechtsgiiltigen Patent fiihren
bzw. weil Patente nach der Erteilung nicht immer wéhrend der maximal mog-
lichen Schutzdauer in Kraft bleiben, geben die Patentanmeldungen, die statis-
tisch sehr gut erfasst sind, nur ein unvollstdndiges Bild iiber die Zahl und
Struktur der Patente, die effektiv in Kraft sind. Zudem hat ab dem Jahr 1997
eine Anderung in der Gebiihrenstruktur und im Verfahrensablauf bei der Eu-
ropdischen Patentanmeldung dazu gefiihrt, dass die Benennungsquote der
Schweiz auf beinahe 100% angestiegen ist. Uber die effektive Benennung der
verschiedenen Liander muss erst zum Zeitpunkt der Patentvergabe entschieden
werden.

Um ein Bild beziiglich des effektiven Patentschutzes in der Schweiz zu erhal-
ten, wurde das Institut fiir Geistiges Eigentum (IGE) beauftragt, eine detaillier-
te Datenerhebung beziiglich in Kraft befindlicher Patente durchzufiihren.*® Die
summarischen Ergebnisse dieser Datenerhebung fiir das Stichdatum 1.1.2000
sind in Tabelle 11 zusammengefasst.*’

Tabelle 11: Patente in Kraft mit Wirkung fiir die Schweiz (2000)

Schweizer Auslindische Total
Anmelder Anmelder
Anteil Anteil
Anzahl | der CH Anzahl Anzahl
am Total
Anm.
Nationale Patente 1’963 32.6% 4°058 6’021 6.0%
Europiische Patente/PCT (EP)| 3’809 4.0% 90’749 94°559 94.0%
Total 5772 5.7% 94°807 100°579

Quelle: IGE, Frontier Economics; PLAUT

Anfangs 2000 waren rund 100°000 Patente in Kraft, die Schutzwirkung in der
Schweiz entfalteten. Bei 6 Prozent davon handelte es sich um nationale Paten-
te. Zum grossten Teil handelt es sich jedoch um Européische Patente (inkl.
PCT und Euro-PCT) mit Bezeichnung der Schweiz.*® Rund 5.7% der Patente

geschiitzt werden.

% Die Datenerhebung des IGE ist im Anhang 4 sowie im Bericht des IGE (2002) beschrie-
ben.

47 EP- und PCT-Anmeldungen wurden nicht unterschieden.

* FEine Unterscheidung der Europiischen Patente, der FEuro-PCT- und der PCT-
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wurden von schweizerischen Personen oder Firmen angemeldet. Zwei Drittel
der inlidndischen Patentanmelder gaben dabei dem Europiischen Patent den
Vorzug. Umgekehrt verhilt es sich bei den ausldndischen Patentinhabern: iiber
95% entschieden sich fiir ein Europdisches Patent mit Benennung der
Schweiz.

Die Tatsache, dass in der Schweiz weniger Patente in Kraft als Anmeldungen
anhéngig sind, diirfte die oben bereits genannten Ursachen haben:

= Nur fiir einen Teil der Patentanmeldungen wird ein rechtsgiiltiges Patent
erteilt.

= Patente bleiben oft nicht wihrend der gesamten moglichen Schutzdauer in
Kraft.

* Bei den Patentanmeldungen weist die Schweiz seit 1997 eine hohe Benen-
nungsquote auf. Uber die effektive Benennung wird erst bei der Patenter-
teilung entschieden.

Im folgenden werden die Patentaktivititen im Detail analysiert.

4.2.3 Patentintensitat verschiedener Sektoren

In einem ersten Schritt wird untersucht, wie patentintensiv verschiedene Sek-
toren (bzw. die Produkte, die von verschiedenen Sektoren hergestellt werden)
sind. Im Zentrum der Analyse steht die Frage, wie patentintensiv bestimmte
Produktgruppen bzw. Sektoren sind — dies unabhingig davon, ob die Produkte
im Inland hergestellt oder importiert werden.*’ Es geht hier also darum, wel-
che in der Schweiz verkauften Produkte patentintensiv sind. Zuerst wird eine
Darstellung auf Basis von 31 technischen Produktgruppen gegeben. An-
schliessend folgen Angaben auf Sektorebene.

Analyse auf Basis der »technischen Einheiten«

In der folgenden Abbildung 26 werden alle Patente, die am 1.1.2000 in der
Schweiz giiltig waren, gegliedert nach 31 Produktgruppen — den sog. »techni-
schen Einheiten« der Internationalen Patentklassifikation — dargestellt.

Anmeldungen war im Rahmen der Datenerhebung durch das IGE nicht méglich.

*" Eine Analyse der Patentintensitit der schweizerischen Firmen folgt in Abschnitt 4.2.4.
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Abbildung 26: Anzahl Patente in Kraft mit Giiltigkeit fiir die
Schweiz 2000, (nach »technischen Einheiten« der IPC)
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Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT

Es zeigt sich, dass rein mengenmadssig fiir die Produktgruppen organische
Chemie, Gesundheitswesen, Medizinische Prdparate, Instrumente, Transpor-
tieren und Elektrotechnik die meisten Patente angemeldet werden. Die techni-
schen Einheiten geben einen ersten Eindruck davon, in welchen technischen
Bereichen Patente zahlenmaéssig bedeutend sind. Allerdings ist die Gruppen-
bildung teilweise nicht auf die typische Sektorabgrenzung der Wirtschaftssta-
tistiken (z.B. ISIC-, NACE- oder NOGA) angepasst.
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Analyse auf Sektorebene

Die Patentstatistiken liegen in einer Gliederung vor, die nicht kompatibel zu
den Sektorstrukturen der Wirtschaftsstatistiken ist. Damit eine Analyse auf
Sektorebene durchgefiihrt werden kann, miissen die Patentdaten zuerst in eine
Sektorgliederung umklassiert werden. Die Daten, die vom IGE erhoben wur-
den, liegen gegliedert nach rund 600 IPC-Unterklassen vor. Verspagen, van
Moergastel und Slabbers (1994) haben eine Konkordanztabelle entwickelt, die
es ermdglicht die IPC-Unterklassen in eine Sektorgliederung umzurechnen.

Tabelle 12: Sektorgliederung gemaéss Verspagen et al. (1994)

Nr. | Branche ISIC

1 Elektrische Maschinen exkl. Elektronik 3830 (ohne 3832)
2 Elektronik 3832

3 Chemie, exkl. Pharma 3510 und 3520 (ohne 3522)
4 Pharma 3522

5 Olraffinierung 3530 und 3540

6 Schiffbau 3841

7 Motorfahrzeuge 3843

8 Luft- und Raumfahrt 3845

9 Ubriger Transport 3840 (ohne 3841, 3843, 3845)
10 Eisenmetall 3710

11 Nichteisenmetall 3720

12 Metallprodukte, exkl. Maschinen 3810

13 Instrumente 3850

14 Computer und Biiromaschinen 3825

15 Ubrige Maschinen 3820 (ohne 3825)
16 Nahrungsmittel, Tabak 3100

17 Textilien, Kleider, etc. 3200

18 Gummi- und Plastikprodukte 3550 und 3560
19 Stein-, Ton- und Glasprodukte 3600

20 Papier, Druck und Verlagswesen 3400

21 Holz und Mobel 3300

22 Ubrige Industrieprodukte 3900

23 Landwirtschaft 1000

24 Versorgungsunternechmen 4000

25 Baugewerbe 5000

Quelle: Frontier Economics; PLAUT
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Die Patentzuteilung nach Sektoren, die sich ergibt, wenn die Zuordnung ge-
miss Verspagen et al. (1994) durchgefiihrt wird, ist in Abbildung 27 darge-
stellt.

Abbildung 27: Anzahl Patente mit Giiltigkeit in der Schweiz
(2000 — nach Sektoren)
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Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT

Bei der Auswertung auf Sektorebene erweisen sich Pharma, {librige Maschi-
nen, Instrumente, Chemie sowie Metallprodukte als Sektoren mit den meisten
Patenten (iiber 9°000). Viele Patente finden sich ausserdem in den Sektoren
Elektrische Maschinen, Elektronik, iibrige Industrieprodukte sowie Computer.

Eine éltere Studie von Hotz-Hart und Kiichler (1992), in der die Patentaktivi-
tdten wahrend der zweiten Hélfte der 1980er Jahre dokumentiert werden, zeigt
ein dhnliches Bild. (vgl. Abbildung 28).
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Abbildung 28: Das Welt-Patentportfolio nach Branchen
(in %), (1985-88)

Das Welt-Patentportfolio nach Branchen, 1985-88
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Quelle: Hotz-Hart und Kiichler (1992), S. 96, Frontier Economics; PLAUT

Die beiden Sektoren Elektrotechnik und Chemie dominieren hinsichtlich Pa-
tentintensitit mit iiber 25% bzw. knapp 20% deutlich. Sie werden gefolgt vom
Fahrzeugbau, wissenschaftlichen und fotografischen Ausrlistungen, Arznei-
mitteln und Maschinenindustrie mit je zwischen 8% und 9%.

Die bisherigen Auswertungen zeigen vor allem die absolute Bedeutung der
Patente in den verschiedenen Sektoren. Fiir die vorliegende Fragestellung ist
jedoch auch die Patentintensitit — d.h. die Anzahl Patente im Verhiltnis eines
Sektors — von Interesse.

Da hier — wie gesagt — nicht die Produktion in der Schweiz interessiert, son-
dern die Produkte, die in der Schweiz auf dem Markt sind, werden die Patent-
intensitdten nicht basierend auf schweizerischen sondern auf internationalen
Wertschpfungszahlen ermittelt.”® Konkret werden neben der Schweiz die

% Da es in der Schweiz keine sektorspezifische Konsum- bzw. Investitionsstatistik gibt, wer-
den aggregierte internationale Wertschopfungszahlen als Indikator fiir die in der Schweiz
konsumierten bzw. als Vorleistungen eingesetzten Produkte verwendet. Dem liegt die
Uberlegung zugrunde, dass ein Aggregat der internationalen Wertschopfungen grob dem
aggregierten internationalen Verbrauch (Konsum und Investitionen) entsprechen diirfte. Es
wird zudem angenommen, dass diese Strukturen auch etwa den Strukturen in der Schweiz
entsprechen, was nicht unplausibel sein diirfte: Wahrend sich infolge der internationalen
Arbeitsteilung die Produktionsstrukturen verschiedener Lander deutlich voneinander un-
terscheiden, sind sich die Konsummuster der Industrieldnder relativ dhnlich.
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Wertschopfungsdaten der wichtigsten Handelspartner Deutschland, Frank-
reich, Grossbritannien, Italien, Japan und USA verwendet.

In Abbildung 29 ist die relative Patentintensitit (Patenthdufigkeit in der
Schweiz im Verhéltnis zur Wertschopfung (primérer und sekundéirer Sektor)
der Schweiz und deren grosster Handelspartner dargestellt.”’

Abbildung 29: Patentintensitiit verschiedener Sektoren im Verhiltnis
zur Wertschopfung (1999-2000)
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Bemerkung: Patentintensitdt definiert als Anzahl Patente mit Wirkung in der Schweiz (Stand 1.1.2000) im Verhdltnis
zur aggregierten Wertschopfung in den Lindern Deutschland, Frankreich, Grossbritannien, Italien, Japan, Schweiz
und USA im Jahr 1999, in Mrd. CHF, zu Preisen von 1995.

Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT; BAK

Die hochste Patentintensitit — gemessen an der Wertschopfung — weist der
Sektor Instrumente auf, der jedoch mit einem Anteil von 2.3% an der gesam-

>l Die Wertschpfung der genannten sieben Léander im primiren und sekundiren Sektor be-

trug 1999 insgesamt CHF 8’759 Mrd. (zu Preisen von 1995). Mit 20% Anteil war das
Baugewerbe der wichtigste Sektor, gefolgt von den Sektoren Elektronik (8.8%), der Ver-
sorgungswirtschaft (8.4%) und den Nahrungsmitteln (6.9%).
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ten Wertschopfung eher klein ist. Rang zwei nimmt der Chemie- und Pharma-
sektor ein, der flir 6.5% der Wertschopfung verantwortlich ist. Es folgen Ma-
schinen, Metallprodukte, Elektrische Maschinen und tibrige Industrieprodukte,
die zusammen 15.3% der Wertschopfung ausmachen.

Zwischenfazit: Als patentintensive Sektoren erweisen sich einerseits die Sek-
toren der Investitionsgiiterindustrie im weiteren Sinne (die Metall-, Elektro-
und Maschinenindustrie, die Chemische Industrie sowie der Bereich Instru-
mente und Elektronik). Anderseits zeichnen sich neben den dusserst patentin-
tensiven pharmazeutischen Produkten einige weitere Konsumgtiter durch eine
gewisse Patentintensitdt aus. Allerdings besteht beziiglich der Betroffenheit
der Konsumgiitergruppen ein zusdtzlicher Informationsbedarf.

Patentintensitiit verschiedener Konsumgiiter

Da die bisher verwendete Sektorklassifikation Produkte aus Herstelleroptik
gliedert, war es nicht moglich, ein differenziertes Bild beziiglich der Patentin-
tensitdt verschiedener Konsumgiitergruppen zu erhalten. In der folgenden
Abbildung 30 wird auf Basis der schweizerischen Detailhandelsstatistik sowie
der detaillierten Patentstatistik des IGE die Patentintensitit verschiedener
Konsumgiitergruppen dargestellt.”

> Zusitzlich zur Konkordanztabelle von Verspagen et al. (1994) war es notwendig, eine de-
tailliertere Zuteilung der Patente auf Produktgruppen vorzunehmen. Dazu wurde der in der
Tabelle dargestellter Zuteilungsschliissel verwendet.

Produktgruppe IPC-Unterklassen

Mobel A47B, A47C, A47D, A47F, A47G, A47TH
Parfumerie, Seife, Toilettenartikel ~ A45D

Uhren, Bijouterie A44C, G04B, G04C, G04D, G04F, G04G

Kiichen- u. Haushaltsgegenstinde ~ A47], A47K, A47L
Beleuchtungskorper und El.-App.  F21H, F21K, F21L, F21M, F21P, F21Q, F21S, F21V, F21W, F21Y

Radio- und Fernsehapparate HO04B, HO4H, H04J, HO4K, HO4L, HO4M, HO4N, H04Q, HO4R, HU4S
Photoartikel G03B, G03C, G03D, GO3F, G03G, GO3H

Sportartikel A63B, A63C, A63D, A63K

Spielwaren A63F, A63G, A63H, A63]J

Der Tatsache, dass gewisse Produktkategorien sowohl von den privaten Haushalten als
auch von Firmen gekauft werden (z.B. Computer oder Automobile), miisste bei der Zutei-
lung der Patente auf den Detailhandelsumsatz Rechnung getragen werden. Da jedoch keine
detaillierten Angaben zum Verbrauch der Unternehmen vorlagen, war dies nicht moglich.
Die présentierten Patentintensititen stellen deshalb fiir die betroffenen Produktgruppen
Obergrenzen dar.
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Abbildung 30: Patentintensitit der Konsumgiiter in der Schweiz (2000)
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Bemerkung: Patentintensitdt definiert als Anzahl Patente mit Wirkung in der Schweiz (Stand 1.1.2000) im Verhdltnis
zum Detailhandelsumsatz in der Schweiz im Jahr 2000 in Mio. CHF.
Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT; BAK

Unter den Konsumgiitern finden sich neben den pharmazeutischen Produkten
vor allem in den Produktgruppen Biiromaschinen, Radio- und Fernsehappara-
te, Kiichen- und Haushaltungsgegenstidnde sowie Photoartikel patentgeschiitz-
te Produkte. Bei der Interpretation der Zahlen ist allerdings eine gewisse Vor-
sicht geboten. So diirften Automobile, die geméss Abbildung 30 relativ wenig
patentintensiv (pro Franken Detailhandelsumsatz) sind, aufgrund des hohen
Wertes pro Fahrzeug in der Regel trotzdem durch Patente geschiitzt sein. In
diesem Bereich herrscht gegenwirtig eine gewisse Rechtsunsicherheit dahin-
gehend, dass es flir potenzielle Parallelimporteure schwierig abzuschétzen ist,
wie weitgehend Gerichte die Schutzwirkung eines Patents festlegen wiirden.
Kann beispielsweise wegen eines patentgeschiitzten Airbags der Parallelim-
port des gesamten Fahrzeugs verhindert werden? Dieser Unsicherheit ist im
Rahmen der Analyse Rechnung zu tragen.

Zur Beurteilung der quantitativen Relevanz der einzelnen Produktgruppen ist
eine Ubersicht iiber deren Anteile am Detailhandelsvolumen hilfreich (vgl.
Abbildung 31).
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Abbildung 31: Patentintensitit und Detailhandelsausgaben fiir
Konsumgiiter in der Schweiz (2000)
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Bemerkung: Bei den Punkten in der unteren linken Ecke handelt es sich um die folgenden Konsumgiitergruppen:
Spielwaren; Mobel; Beleuchtungskorper und Elektroapparate; Brenn- und Treibstoffe; Uhren und Bijouterie sowie
Parfumerie, Seife und Toilettenartikel.

Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT; BAK

Abbildung 31 macht zwei Dinge sehr deutlich: fiir die am Umsatz gemessen
wichtigsten Produktgruppen Nahrungs- und Genussmittel (37.5 Mrd. CHF),
Bekleidung (10 Mrd. CHF) und Fahrzeuge (7.3 Mrd. CHF) spielen Patente
eine absolut unbedeutende Rolle, wihrend die dusserst patentintensiven phar-
mazeutischen Produkte mit 3.9 Mrd. Umsatz pro Jahr, was gut 4% des gesam-
ten Detailhandelsumsatzes entspricht, mengenmaéssig eher wenig ins Gewicht
fallen. Dasselbe gilt fiir die librigen relativ patentintensiven Produktgruppen
Biiromaschinen, Radio- und Fernsehgerite, Kiichen- und Haushaltsgerite so-
wie Photo- und Sportartikel.

Zwischenfazit: Bei den Konsumgiitern sind — neben den Medikamenten — vor
allem die Produktgruppen Computer, Unterhaltungselektronik, Kiichenappa-
rate sowie Photoartikel betroffen.
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4.2.4 Patentaktivitat der schweizerischen Firmen

Neben der Patentintensitdt der Produkte, die in der Schweiz verkauft werden,
ist auch die Patent- und Forschungsintensitét der schweizerischen Firmen, die
von einem Wechsel des Erschopfungsregimes betroffen werden kdnnen, von
Interesse. Zuerst wird wiederum eine Analyse auf Basis der technischen Ein-
heiten der IPC durchgefiihrt, anschliessend folgt eine Priasentation auf Sektor-
ebene.

Analyse auf Basis der »technischen Einheiten«

In der folgenden Abbildung 32 wird fiir die verschiedenen technischen Einhei-
ten die Patentaktivitdt der schweizerischen Firmen ins Verhiltnis zur gesamten
Anzahl Patente mit Wirkung in der Schweiz gesetzt. Die horizontale Achse
zeigt die absolute Anzahl Patente pro Produktgruppe. Auf der vertikalen Ach-
se ist der Anteil der Patente mit Giiltigkeit in der Schweiz abgetragen, der von
schweizerischen Patentinhabern stammt. Wie bereits oben erwihnt, stammen
rund 5.7% aller Patente mit Wirkung in der Schweiz von schweizerischen Pa-
tentinhabern.
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Abbildung 32: Patentintensitéit der schweizerischen Firmen
(2000 — nach »technischen Einheiten«)
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Bemerkung: Bei den Punkten in der linken unteren Ecke handelt es sich um die folgenden technischen Einheiten:
Instrumente 1l (Zeitmessung, Datenverarbeitung); Kraft- und Arbeitsmaschinen; Farbst., Min.-Ole, tier. u. pflanzl.
Ole; Landwirtschafi; Papier; Hiittenwesen; Transportieren I (Fahrzeuge); Bergbau, Instrumente ITI (Musik, Spei-
cher),; Kernphysik sowie Anorganische Chemie.

Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT

In der Abbildung zeigt sich, dass schweizerische Firmen in verschiedenen Be-
reichen mit hoher Patentaktivitéit titig sind: In der organischen Chemie, im
Gesundheitswesen, bei medizinischen Praparaten, im Bereich Messgerite und
Optik, in der Elektrotechnik, bei den Werkzeugen sowie in der Zeitmessung
und Datenverarbeitung. Das Engagement in diesen Bereichen ist im internati-
onalen Vergleich etwa durchschnittlich. In einigen Bereichen mit einer mittle-
ren Patentintensitit sind schweizerische Firmen iiberdurchschnittlich aktiv: im
Bauwesen, bei Liften und Bdndern, bei den Haushaltsgegenstinden, in der
Metallbearbeitung sowie im Maschinenbau. Ausserdem haben sich schweize-
rische Anbieter in verschiedenen Produktgruppen, die traditionell nicht patent-
intensiv sind, als Nischenanbieter mit Hightech-Produkten etabliert. Dazu ge-
horen neben dem Textilsektor, bei dem beinahe 14% aller Patente von inldndi-
schen Anbietern stammen, die Produktgruppen Waffen, Nahrungsmittel sowie
Beleuchtung und Heizung.
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Analyse auf Sektorebene

In der folgenden Abbildung 33 wird dieselbe Analyse fiir die 25 Sektoren
durchgefiihrt.

Abbildung 33: Patentintensitéiit der schweizerischen Firmen
(2000 — nach Sektoren)
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Bemerkung: Bei den Punkten in der linken unteren Ecke handelt es sich um die folgenden Sektoren: Ubriger Trans-
port; Eisenmetall; Olraffinierung; Nichteisenmetall; Schiffbau; Landwirtschaft sowie Luft- und Raumfahrt.
Quelle: IGE; Frontier Economics; PLAUT

Auch die Auswertung nach Sektoren zeigt wiederum ein dhnliches Bild: Zu
den Sektoren mit hoher Patentaktivitit, in den Schweizer Firmen tiberdurch-
schnittlich tétig sind, z&hlen die Maschinen- und die Metallindustrie. Der Sek-
tor Instrumente und Uhren ist etwa durchschnittlich, wobei die Uhren cher
iiber und die Instrumente eher unter dem Durchschnitt liegen diirften. Leicht
unter dem Durchschnitt liegen schliesslich auch die Chemie und Pharmain-
dustrie. Dies diirfte darauf hindeuten, dass viele ausldndische Anbieter auf-
grund des hohen Preisniveaus ihre Produkte auch in der die Schweiz patentie-
ren lassen.

Auch die Sektorbetrachtung zeigt wiederum Nischenanbieter in den Bereichen
Textilien, Versorgungsunternehmen, Baugewerbe, Mobel, Nahrungsmittel,
Stein/Ton/Erden, Papier und Druck sowie Gummi und Kunststoff. In den Sek-
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toren Computer, Elektronik und Motorfahrzeuge sind die inldndischen Anbie-
ter unterdurchschnittlich patentaktiv.

Zusitzlich zu den oben gezeigten Auswertungen werden weitere Ergebnisse
prasentiert, die auf dlteren Datenauswertungen sowie auf Umfragen basieren.
Die Arbeiten von Hotz-Hart und Kiichler (1992) vermitteln wiederum einen
groben Eindruck der Situation wiahrend der 1980er Jahre (vgl. Abbildung 34).

Abbildung 34: Patentportfolio der Schweiz nach Branchen
in Prozent vom Gesamtanteil (1985-88)
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Quelle: Hotz-Hart und Kiichler (1992), S. 96, Frontier Economics; PLAUT

Es wurden die 40 patentaktivsten Firmen mit Sitz in der Schweiz untersucht,
die zusammen iiber 99.9% aller schweizerischen Patentanmeldungen zwischen
1985 und 1988 auf sich vereinen. Als patentaktivste Sektoren lassen sich in
der Schweiz eindeutig die Chemie- und Pharmabranche sowie die Maschinen-
und Elektroindustrie identifizieren.

Eine weitere Quelle, auf die in der Frage der Patentintensitit der schweizeri-
schen Firmen zuriickgegriffen werden kann, ist die Innovationserhebung der
Konjunkturforschungsstelle der ETH Ziirich (KOF) bei iiber 2000 schweizeri-
schen Firmen im Jahr 1999 (vgl. Abbildung 35).%

> Die Ergebnisse wurden unter anderem in Arvanitis et al. (2001) présentiert. Die in der Fol-
ge prasentierte Auswertung basiert auf unver6ffentlichten Daten, die von der KOF zur
Verfiligung gestellt wurden.
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Abbildung 35: Anzahl Patentanmeldungen (1997-99)
pro Mio. CHF Umsatz (1998); umsatzgewichtet
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Bemerkung: N = Anzahl Firmen. Keine Angaben zu Sektoren mit weniger als 5 Firmen.
Quelle: KOF, Konjunkturforschungsstelle der ETH Ziirich, Frontier Economics; PLAUT

Die Angaben zur Innovationsintensitit zeigen, dass Branchen, deren Patentak-
tivitdten absolut gesehen gering sind, trotzdem sehr patentintensiv (gemessen
durch die Anzahl Patente im Verhéltnis zum Umsatz) sein konnen.

Die — gemiss Umfrage — patentintensivste Branche ist die Kunststoffindustrie
mit knapp 0.3 Patentanmeldungen (in den Jahren 1997 bis 1999) pro Million
Franken Jahresumsatz (im Jahr 1998). Dieses Ergebnis, das auf den Angaben
von lediglich sieben Firmen beruht, muss im Lichte der vorangegangen Ana-
lyse allerdings in Frage gestellt werden. Geméss Abbildung 27 gibt es ist der
Kunststoffindustrie generell nur sehr wenige Patente. Zudem sind die schwei-
zerischen Firmen im internationalen Vergleich nur leicht iiber-durchschnittlich
patentintensiv.

Gemidss der Umfrage weisen die Sektoren Metallerzeugnisse, Textilien, Elekt-
rotechnik, Elektronik und Instrumente, Chemie sowie Maschinen — in Uber-
einstimmung mit der vorangegangenen Analyse — eine hohe Patentintensitit
auf.
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Zwischenfazit: Die Betrachtung der Patentintensitit der schweizerischen
Firmen zeigt, dass — neben den Branchen die bereits in Abschnitt 4.2.3 als pa-
tentintensiv identifiziert wurden — vor allem die Textilindustrie im internatio-
nalen Vergleich relativ patentintensiv ist. Beziiglich der Kunststoffindustrie
ergibt sich ein uneinheitliches Bild.

4.2.5 Qualitative Bedeutung der Patente

Neben der quantitativen Analyse, die sich auf Auswertungen von Patentstatis-
tiken stiitzt, soll hier noch auf die qualitative Schutzwirkung des Patents aus
Sicht der Unternehmen eingegangen werden. Im Rahmen der Innovationser-
hebung von 1996 hat die KOF schweizerische Unternehmen zur Wirksamkeit
von sechs Mechanismen des Imitationsschutzes — getrennt fiir Produkt- und
Prozessinnovationen — befragt.”* Die Unternchmen konnten die Wirksamkeit
auf einer Ordinalskala von 1 (»nicht wirksam«) bis 5 (»sehr wirksam«) bewer-
ten. Neben »Patenten, Marken und anderen Schutzrechten« wurden fiinf wei-
tere informelle Schutzmechanismen zur Auswahl gegeben:

— Geheimhaltung

— Komplexitét der Produktgestaltung

— Zeitvorsprung bei der Einfithrung einer Innovation
— Langfristige Bindung spezialisierten Personals

— Uberragende Verkaufs- und Serviceleistungen

Bei der Analyse der Gesamtindustrie durch die KOF zeigte sich, dass Patente
nur von 20% der Firmen (bei Produktinnovationen) bzw. von 11.4% der Fir-
men (bei Prozessinnovationen) als »sehr wirksam« oder »wirksam« angesehen
wurden. Patente nehmen damit im Vergleich zu den iibrigen Strategien sowohl
bei den Produkt- als auch bei den Prozessinnovationen den letzen Rang ein.
Am besten bewertet wurden bei Produktinnovationen Zeitvorsprung (65.5%
der Firmen nannten »sehr wirksam« oder »wirksam«) und iiberragende Ver-
kaufs- und Serviceleistungen (58.5% der Firmen). Zeitvorsprung wird auch
bei den Prozessinnovationen von 55.2% der befragten Firmen als »sehr wirk-
sam« oder »wirksam« betrachtet.

Dieses Bild bestitigte sich auch im Rahmen der durchgefiihrten Expertenge-
sprache weitgehend. Mit Ausnahme der Pharmaindustrie wurde die Bedeutung

>* Die Ergebnisse dazu sind in Arvanitis und Hollenstein (1999) fiir die gesamte Stichprobe
présentiert. Die in der Folge prisentierte Auswertung basiert auf unverdffentlichten Daten,
die von der KOF zur Verfiigung gestellt wurden.
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des Patents als Schutzmechanismus von allen Gesprachspartnern relativiert.
Patente sind zwar notwendig, allerdings konnen sie sich vor Gericht als nicht
rechtsbestindig erweisen. Zudem betreffen Patente z.B. in der Maschinenin-
dustrie oft nur einzelne Komponenten von Maschinen. Es ist deshalb oft mog-
lich, patentgeschiitzte Losungen auf legale Weise zu umgehen, indem die ge-
schiitzte Komponente von einem Konkurrenten auf andere Weise gebaut wird.
Sogenannte »Flaschenhals-Patente«, mit denen schwerwiegende Probleme ge-
16st werden und die nicht substituiert werden konnen, sind sehr selten.

In der folgenden Abbildung 36 werden die Angaben von rund 700 schweizeri-
schen Firmen zur Wirksamkeit der Patente (und anderer Schutzrechte, z.B.
Marken) zur Absicherung innovationsbedingter Wettbewerbsvorteile bei Pro-
duktinnovationen prisentiert.

Abbildung 36: Beurteilung der Wirksamkeit von Patenten und anderen
Schutzrechten zur Absicherung innovationsbedingter
Wettbewerbsvorteile bei Produktinnovationen;
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Quelle: KOF, Konjunkturforschungsstelle der ETH Ziirich; Frontier Economics; PLAUT

In den Sektoren Chemie (inkl. Pharma), Maschinen, Uhren (alle iiber 30%),
Kunststoffe sowie Elektronik/Instrumente (iiber 20%) wird die Wirksamkeit
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der Patente als Schutzinstrument iiberdurchschnittlich eingeschétzt — bei den
Kunststoffen allerdings von weniger als 5% der Firmen als »sehr wirksam«.

Zwischenfazit: Auch die qualitative Analyse bestdtigt die bisherigen Ergeb-
nisse, dass die Patente in der Investitionsgiiterindustrie im weiteren Sinne
(Metall-, Elektro- und Maschinenindustrie, Chemie, Instrumente und Elektro-
nik), bei pharmazeutischen Produkten sowie bei gewissen Konsumgiitern (v.a.
Computer, Unterhaltungselektronik, Haushaltsgerdte sowie Uhren) von Be-
deutung sind.

4.2.6 Betroffene Sektoren aufgrund der
Patentanalyse

Fiir die weitere Analyse werden nur Sektoren betrachtet, die sich durch
— eine generell hohe Patentintensitit und/oder

— ein iiberdurchschnittliches Patentengagement der schweizerischen
Firmen und/oder

— eine {iberdurchschnittliche qualitative Bedeutung des Patents als
Schutzinstrument

auszeichnen. Zur Strukturierung der folgenden Analyse werden die betroffe-
nen Sektoren in drei Gruppen eingeteilt:

= Vorleistungen (bzw. Investitionsgiiter)

— Maschinen-, Elektro- und Metallindustrie: Patente sind in allen Di-
mensionen von iiberdurchschnittlicher Wichtigkeit.

— Chemische Industrie: Patente sind in allen Dimensionen von uber-
durchschnittlicher Wichtigkeit.

— Instrumente und Elektronik: Patente sind in allen Dimensionen von
iiberdurchschnittlicher Wichtigkeit.

— Textilien: Hohe Patentintensitit der schweizerischen Firmen.
=  Pharmazeutische Produkte

— Patente sind in allen Dimensionen von iberdurchschnittlicher Wich-
tigkeit.
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= Konsumgiiter

— Computer: Patente sind bei den in der Schweiz verkauften Produkten
von Wichtigkeit.

— Elektrogeriite (Unterhaltungselektronik, Haushaltsgeriite): Patente
sind bei den in der Schweiz verkauften Produkten von Wichtigkeit.

— Uhren: Patente sind aus Sicht der schweizerischen Hersteller von
iiberdurchschnittlicher Wichtigkeit.

— Fahrzeuge: Patente konnen bei den in der Schweiz verkauften Produk-
ten von Wichtigkeit sein, falls der Patentschutz einzelner Teile sich auf
das gesamte Produkt »ausdehnt«.”

Diese Sektoren werden im folgenden Abschnitt beziiglich ihres Potenzials fiir
Parallelimporte untersucht.

4.3 Potenzial fur Parallelimporte

Die Analyse der Patentintensitdt hat aufgezeigt, in welchen Sektoren Giiter
patentiert werden und welchen Stellenwert das Patent in diesen Sektoren als
Schutzinstrument einnimmt. Die Patentintensitit ist zwar eine notwendige
Voraussetzung dafiir, dass bei einer Anderung des Erschdpfungsregimes im
Patentrecht Parallelimporte theoretisch stattfinden konnten. Ein effektives Po-
tenzial fiir Parallelimporte besteht jedoch nur, wenn geniigend hohe internati-
onale Preisdifferenzen bestehen, damit sich der Parallelimport fiir die Impor-
teure auch lohnt und wenn die Produkte handelbar sind, was sowohl die reine
Transportierbarkeit als auch das Vorhandensein einer gentigend breiten Ab-
nehmerschaft voraussetzt.

In den folgenden Abschnitten wird flir die als patentintensiv identifizierten
Sektoren der Frage nachgegangen, ob die patentierten Giiter gehandelt und

> Die Produktgruppe Fahrzeuge wird hier weiter beriicksichtigt, obwohl sie sich in den ver-
schiedenen Analysen als eher wenig patentintensiv erwiesen hat. Einerseits haben auslan-
dische Erfahrungen gezeigt, dass ein betrdchtliches Potential fiir Parallelimporte von Fahr-
zeugteilen besteht. Ausserdem kann aufgrund der vorgenommenen Zuteilung von Patenten
auf die Produktgruppen bzw. Branchen nicht ausgeschlossen werden, dass Fahrzeug-
bestandteile zwar patentgeschiitzt sind, aber anderen Kategorien zugeteilt wurden. Falls
gegenwirtig bei potentiellen Parallelimporteuren eine gewisse Unsicherheit besteht, ob
Fahrzeugbestandteile allenfalls patentgeschiitzt sind, verzichten sie moglicherweise heute
auf den Import, wiirden aber nach einer Anderung des Erschopfungsregimes als Importeu-
re auftreten. Durch dieses Vorgehen kann sicher gestellt werden, dass das Potential fiir Pa-
rallelimporte nicht unterschétzt wird.
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inwieweit Preisunterschiede zwischen Léndern festgestellt werden koénnen.
Dazu wird zuerst die Frage der Handelbarkeit analysiert. Im Abschnitt 4.3.2
werden die internationalen Preisdifferenzen untersucht.

4.3.1 Analyse der Handelbarkeit

Investitionsgiiter (Vorleistungen)

Die meisten Investitionsgiiter finden eine Weiterverwendung als Vorleistun-
gen fiir die Herstellung anderer Produkte. Die Handelbarkeit dieser Produkte
ist aus den folgenden Uberlegungen in den meisten Fallen eingeschrinkt:

— Bei vielen der betroffenen Produkte — seien es Maschinen der Maschi-
nen-, Elektro- oder Metallindustrie oder Chemikalien der Spezialititen-
chemie — handelt es sind um nicht-standardisierte Produkte. Oftmals
werden sie kundenspezifisch hergestellt oder spezifiziert, was oft mit
einem betriachtlichen Anteil an Beratungs- oder Installationsdienstleis-
tungen verbunden ist. Fiir die Produkte existieren oft keine Preislisten.
Den Kunden wird statt dessen individuell Rechnung gestellt, in der
verschiedene Einzelpositionen (Produktbestandteile, Montage, Inbe-
triebnahme usw.) zusammengefasst sind.

— Die extremste Form der Spezialisierung stellen Handelsbeziehungen
dar, in denen ein Vorleistungshersteller sein Produkt exklusiv an einen
(oder sehr wenige) Abnehmerfirmen liefert (z.B. die Zulieferer zur Au-
tomobilindustrie). Produkte die spezifisch fiir einen Abnehmer herge-
stellt werden, entziehen sich dem Parallelimport.

Zwischenfazit: Bei Investitionsgiiter, die als Vorleistungen in Produktionspro-
zesse anderer Firmen eingehen, diirfte das Potenzial fiir Parallelimporte un-
bedeutend sein, da es sich in vielen Fillen um spezifische Produkte handelt.

Medikamente

Die Handelbarkeit von pharmazeutischen Produkten ist eindeutig gegeben. In
Landern mit internationaler bzw. regionaler Erschopfung werden Medikamen-
te parallel importiert. Die in Kapitel 6 diskutierten Studien fiir Schweden und
Déanemark schitzen, dass parallel importierte Medikamente einen Marktanteil
von rund 10% (Déanemark) bzw. 5% (Schweden) haben.

Vom einem Wechsel zur internationalen Erschopfung im Patentrecht sind le-
diglich die patentgeschiitzten Medikamente betroffen. In der folgenden
Tabelle 13 ist das gesamte Medikamenten-Absatzvolumen in der Schweiz auf
Stufe Grosshandel zusammengestellt. Vom gesamten Handelsvolumen von 3.1
Mrd. CHF sind 59.4% patentgeschiitzt. Beim patentgeschiitzten Volumen
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handelt es sich zu rund 80% um Produkte, die sich auf der Spezialitéitenliste
(SL) befinden und somit kassenpflichtig sind.

Tabelle 13: Struktur des schweizerischen Marktes fiir Arzneimittel
(Absatzvolumen Grosshandel)

Patentgeschiitzt Nicht Summe
patentgeschiitzt
Vol. Anteil Vol. Anteil Vol. Anteil
Mio. CHF Mio. CHF Mio.
CHF

Speziali- 1’488 47.7% 744 23.8% 2°232 71.5%
tatenliste
(SL)
Nicht-SL 366 11.7% 523 16.8% 890 28.5%
Summe 1’854 59.4% 1’267 40.6% 3’121 100%

Quelle: Infras

Bei den nicht-SL-Produkten kann zwischen OTC-Préparaten, die nicht rezept-
pflichtig sind, und Medikamenten, die zwar rezeptpflichtig aber nicht kassen-
pflichtig sind, unterschieden werden. Der patentgeschiitzte OTC-Anteil diirfte
relativ klein sein. Geméss Angaben von IMS befindet sich unter den zwolf
umsatzstarksten OTC-Praparaten in der Schweiz keines, das durch ein Patent
geschiitzt ist. Infras schétzt den Umsatz mit patentgeschiitzten OTC-Produkten
(erfasst auf Grosshandelsstufe) auf rund 70 Mio. CHF (2.3% Anteil am Medi-
kamentenmarkt). Dies diirfte bei der Abschitzung der Nachfragereaktionen
auf Preisdnderungen von Bedeutung sein: Da somit beinahe alle patentge-
schiitzten Medikamente der Rezeptpflicht unterliegen und/oder kassenpflichtig
sind, ist generell mit einer eher inelastischen Reaktion auf Preisdnderungen zu
rechnen.

Zwischenfazit: Bei Medikamenten ist (geniigende Preisdifferenzen vorausge-
setzt) mit Parallelhandel zu rechnen. Das theoretisch maximal betroffene
Handelsvolumen betrdgt 1.854 Mrd. CHF und ist beinahe ausschliesslich re-
zeptpflichtig und zu 80% kassenpflichtig.

Konsumgiiter

Wie bei den Medikamenten ist auch bei den anderen Konsumgiitern damit zu
rechnen, dass Parallelimporte stattfinden konnen. Bereits heute werden in der
Schweiz verschiedene Produkte (z.B. Markenparfums und -kleider), die nicht
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patentgeschiitzt sind, parallel importiert. Internationale Studien berichten von
Parallelimporten in den folgenden Produktgruppen:™

= Auto-Bestandteile und -Ersatzteile (Marktanteil in Schweden 20%; in Da-
nemark 1%—3%).

=  Compact Discs (CD) und Schallplatten (Marktanteil in Danemark 10%—
15%).

= Kleider (Marktanteil in Schweden 10%; in Danemark 3%—-5%).
= Motorrdder (Marktanteil in Schweden 10%)”".

= Sportartikel wie Golfausriistungen oder Snow Scooters (Marktanteil in
Schweden 8%).

= Schuhe (Marktanteil in Schweden 5%).

» Parfums und Kosmetika (Marktanteil in Danemark 3%—5%).

= Unterhaltungselektronik (Marktanteil in Ddnemark 3%—-5%)

= Fotoausriistung, Optik, Uhren (Marktanteil in Ddnemark 3%—5%).
= Reifen (Marktanteil in Schweden 2%).

= Nahrungsmittel (Marktanteil in Schweden 0.01%).

Es ist nicht bekannt, welcher Anteil der genannten Produkte durch Patente ge-
schiitzt ist. Allerdings ist nicht anzunehmen, dass beziiglich Handelbarkeit we-
sentliche Unterschiede zwischen patentgeschiitzten und anderen Konsumgii-
tern vorhanden sind.

Eine gewisse Unsicherheit ergibt sich beziiglich des von einem Regimewech-
sel effektiv betroffenen Handelsvolumens. Im Rahmen von Expertengespra-
chen mit Detailhandelsvertretern wurde die Befiirchtung geédussert, dass die
gegenwartig unterschiedliche Behandlung des Marken- und Patentschutzes die
Markenhersteller dazu verleiten konnte, Parallelimporte entweder aufgrund
des Druckmittels Patenrecht oder effektiv iiber die Geltendmachung von Pa-
tenten zu verhindern. Falls diese Unsicherheit der Detailhdndler heute dazu
fiihrt, dass sie im Zweifelsfall darauf verzichten, Produkte parallel zu impor-

> Angaben zu Schweden: Swedish Competition Authority (1999); Dénemark: The Danish

Ministry of Trade and Industry (1999).
°7 Frither betrug der Marktanteil der Parallelimporte zwischen 20% und 30%. Aufgrund des
aktiven Wettbewerbs und wegen Preisanpassungen im offiziellen Vertriebskanal gingen
die Parallelimporte zurtick.
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tieren — weil sie juristische Konsequenzen fiirchten, falls sich herausstellen
sollte, dass ein parallel importiertes Produkt (teilweise) durch Patente ge-
schiitzt ist — wire dies die Hauptursache fiir das gegenwiértig eher niedrige Ni-
veau von Parallelimporten von Markenartikeln. Bei einem Wechsel zur inter-
nationalen Erschopfung im Patentrecht wére dann — infolge der Beseitigung
der aktuellen Unsicherheit — mit tendenziell stirkeren Auswirkungen zu rech-
nen.

Zwischenfazit: Die internationalen Erfahrungen zeigen, dass der Parallelim-
port der meisten Konsumgiiter moglich ist. Beziiglich der Frage, welches Vo-
lumen durch einen Systemwechsel effektiv betroffen wdre, herrscht eine gewis-
se Unsicherheit.

4.3.2 Internationale Preisdifferenzen

Investitionsgiiter (Vorleistungen)

Auch beziiglich der Preisdifferenzen ist bei den Vorleistungen nicht zu erwar-
ten, dass nennenswerte Parallelimporte stattfinden kdnnten.

— Der Patentschutz hat in den Investitionsgiiterindustrien eine andere
Bedeutung als etwa in der pharmazeutischen Industrie. Patente betref-
fen meist nur einzelne Bestandteile einer Maschine oder Anlage. Sie
dienen oft lediglich als Kopierschutz fiir innovative Problemldsungen.
In den meisten Féllen kann das Patent (legal) umgangen werden, in-
dem die Konkurrenten eine andere technische Losung wéhlen. Soge-
nannte »Flaschenhals-Patente« — bahnbrechende technische Problem-
16sungen, zu denen es keine wirtschaftlich interessante und technisch
mogliche Alternativen gibt — sind nach Expertenaussagen dusserst sel-
ten. Teilweise werden Patente von Firmen als »Signal« eingesetzt, um
zu dokumentieren, dass ein bestimmter technischer Standard erreicht
wird. Die Umfrage der KOF (vgl. Abschnitt 4.2.5) hat zudem gezeigt,
dass der zeitliche Vorsprung gegeniiber der Konkurrenz, die Service-
qualitdt oder die Ndhe zum Kunden eine grossere Bedeutung als
Schutzinstrument im Vergleich zum Patentschutz haben.

— Bei Investitionsgiitern, die als Vorleistungen verwendet werden, gibt es
wie eben gezeigt meist Wettbewerb zwischen mehreren Anbietern, die
Substitute anbieten. Dieser Interbrand-Wettbewerb funktioniert in
der Regel sehr gut, da es sich bei den Nachfragern um Firmen handelt,
die bei ihrer Produktnachfrage relativ preissensitiv sind und bereit sind,
ihren Lieferanten zu wechseln, falls dessen Preis-Leistungs-Verhéltnis
nicht mehr attraktiv ist. Anders als im Konsumgiiterbereich reicht die
Einfiihrung einer Marke nicht aus, um den Interbrand-Wettbewerb zu
schwichen. Eine Marke erfiillt in erster Linie die Funktion eines Quali-
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titslabels. In einem Umfeld mit funktionierendem Interbrand-Wettbe-
werb ist es den einzelnen Anbietern deshalb eher nicht moglich, eine
internationale Preisdifferenzierung zu betreiben, die sich nicht durch
Qualitdtsunterschiede oder durch unterschiedliche Transportkosten er-
kldren liessen.

Zwischenfazit: Bei Investitionsgiitern und Vorleistungen diirften eher keine
internationalen Preisdifferenzen vorhanden sein, die Parallelimporte erméogli-
chen konnten. Diese Einschdtzung wird auch durch die verschiedenen interna-
tionalen Studien zu Parallelimporten bestdtigt, in denen keine Parallelimporte
von Produkten aus den Investitionsgiiterindustrien beschrieben wurden.

Medikamente

Im Medikamentenbereich liegen verschiedene Studien mit internationalen
Preisvergleichen vor:

— Industriewissenschaftliches Institut, Wien: Durchschnittspreisver-
gleich fiir den gesamten Osterreichischen Apothekenmarkt; Linder: EU
(ohne LUX) plus Schweiz; Zeitpunkt: 1998; Fabrikabgabepreis und
Publikumspreis

— Basys: Preisvergleich fiir 47 Wirkstoffe (»defined daily doses«, DDD);
Lander: EU (ohne Schweden) plus Schweiz; Zeitpunkt: 1998; Herstel-
lerabgabepreis und Apothekenverkaufspreis

— Preisiiberwachung: Preisvergleich fiir 1700 identische Préparate;
Lander: Schweiz und Deutschland; Zeitpunkt: 2000; Fabrikabgabepreis
und Publikumspreis

— Australian Productivity Commission: Preisvergleich fiir die 150 um-
satzstiarksten Produkte in Australien; Lander: Australien, USA, Kana-
da, UK, Schweden, Frankreich, Spanien, Neuseeland; Zeitpunkt:
3.6.2000; Fabrikabgabepreis

— Winterthurer Institut fiir Gesundheitsokonomie (WIG)/Swica: 70
umsatzstirkste Produkte in der Schweiz (je umsatzstirkste Packung
und Dosierung); Linder: Schweiz, Deutschland, Osterreich, Frankreich
und Italien; Zeitpunkt: 2001; Publikumspreis

— Basys/Infras:> 100 Wirkstoffe (DDD), zusitzlich 10 Produkte; Lén-
der: Schweiz, Deutschland, Frankreich, Grossbritannien, Niederlande,

¥ Die Ergebnisse der Studie von Infras/Basys lagen bei Redaktionsschluss der vorliegenden
Studie noch nicht vor.
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USA; Zeitpunkt: je 2. Halbjahr 2000 und 2001; Fabrikabgabepreis und
Apothekenverkaufspreis

Aus den genannten Studien lassen sich verschiedene Schlussfolgerungen zie-
hen:

Die verschiedenen Studien liefern teilweise recht unterschiedliche Ergebnisse:
so ist Deutschland gemiss der Studie von Basys (1999, S. 8) im Jahr 1998 das
drittgiinstigste Land in Europa (Basis Fabrikabgabepreis, Umrechnung zu De-
visenkursen, Datenquelle IMS), wihrend die Studie des Industriewissenschaft-
lichen Instituts (1999, S. V) Deutschland fiir das selbe Jahr als viertteuerstes
Land nennt (ebenfalls Basis Fabrikabgabepreis, Umrechnung zu Devisenkur-
sen, Datenquelle IMS).

In allen Studien wird die Schweiz jedoch als eines der Lander mit dem hochs-
ten Preisniveau identifiziert. Dies gilt auch fiir die beiden umfassendsten Stu-
dien: von Basys (1999) wird die Schweiz als teuerstes européisches Land er-
mittelt, vom Industriewissenschaftlichen Institut (1999) wird sie nach Schwe-
den und Dinemark auf Rang 3 gesetzt.”” Dies ist von Interesse, da die beiden
Léander somit gut vergleichbar mit der Schweiz sein diirften und da fiir beide
relativ detaillierte Angaben beziiglich der Parallelimporte von Medikamenten
vorliegen.

Die internationalen Preisdifferenzen bestehen auch zwischen den Landern der
Européischen Union, obwohl dort infolge der regionalen Erschopfung im Pa-
tentrecht Parallelimporte moglich sind. Auch bei den noch verbleibenden
Preisdifferenzen zeichnen sich die verschiedenen Studien durch sehr unter-
schiedliche Ergebnisse aus. Die Preise im teuersten Land (Grossbritannien)
waren gemdss Basys um knapp 60 Prozent hdher als im giinstigsten
(Griechenland). Geméss der Studie des Industriewissenschaftlichen Instituts
waren die Medikamente in Schweden {iber 270 Prozent teurer als in
Griechenland. Auch in Dénemark, das schon ldnger Mitglied der EU ist als
Schweden, waren die Preise {iber 200 Prozent hoher als in Griechenland. Dies
deutet darauf hin, dass auch bei regionaler Erschopfung durchaus damit zu
rechnen ist, dass internationale Preisdifferenzen bestehen bleiben.

Da in den vorhandenen Studien nicht zwischen patentgeschiitzten und nicht
patentgeschiitzten Medikamenten unterschieden wird und da keine potenziel-
len Ursprungsldnder von Parallelimporten ausserhalb der EU erfasst sind,
wurde im Rahmen der vorliegenden Studie eine eigene Datenerhebung durch-
gefiihrt.

% Schweden war in der Studie von Basys (1999) nicht im Lénderkorb enthalten.
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Internationaler Preisvergleich fiir patentgeschiitzte Medikamente

Um abschitzen zu konnen, wie gross die internationalen Preisdifferenzen fiir
patentgeschiitzte Medikamente sind, wurde im Rahmen dieser Studie ein in-
ternationaler Preisvergleich fiir die 30 umsatzstarksten patentgeschiitzten Pré-
parate, die insgesamt in 97 Darreichungsformen und Dosierungen in der
Schweiz angeboten werden, durchgefiihrt. Als Vergleichslander wurden — in
Absprache mit dem Auftraggeber — acht Linder ausgewihlt, die mdglicher-
weise als Ursprungslinder fiir Parallelimporte in die Schweiz in Frage kom-
men konnten. Darunter befinden sich mit Griechenland und Spanien zwei EU-
Lander, die innerhalb der EU Ursprungsldnder von Parallelimporten sind.
Daneben wurden mit Polen und Bulgarien zwei européische Nicht-EU-Lénder
gewihlt, wobei Polen der EU vermutlich in der nédchsten Erweiterungsrunde
beitreten wird. Zusdtzlich wurde Hong Kong als Land mit sehr ausgeprégter
internationaler Handelsstruktur und Brasilien als grosses Industrieland mit
niedrigem Pro-Kopf-Einkommen gewdhlt. Schliesslich wurden mit Indien und
Stidafrika zwei Lédnder mit niedrigem Pro-Kopf-Einkommen gewdhlt. Die Da-
ten wurden fiir das 2. Halbjahr 2001 und fiir das 2. Halbjahr 1999 erhoben,
wobei jeweils der Herstellerabgabepreis und der Apothekenverkaufspreis er-
hoben wurden.”” Die wichtigsten Charakteristika der Stichprobe sind in
Tabelle 14 zusammengefasst.

%" Die Daten wurden bei IMS beschafft, wobei die Koordination durch die Firma Basys er-
folgte, die auch die Preisvergleiche in der Studie von Infras/Basys zum Medikamenten-
markt durchfiihrt. Die Auswahl der 30 umsatzstirksten patentgeschiitzten Medikamente
erfolgte in Absprache mit Basys und IMS. Da das Verhéltnis zwischen Herstellerabgabe-
preis und Apothekenverkaufspreis pro Land jeweils fiir alle Produkte identisch war, be-
schrankt sich die Auswertung auf die Herstellerabgabepreise, die zudem auch fiir die Frage
des Parallelimports relevant sind.
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Tabelle 14: Charakterisierung der Stichprobe

Anzahl patentgeschiitzte Produkte (Handelsnamen) 30
Anzahl patentgeschiitzte Praparate (Darreichungsform und Dosierung) 97
Durchschnittliche Anzahl Darreichungsformen und Dosierungen je Handelsname 32
Erfasstes Handelsvolumen (auf Stufe Herstellerabgabepreis), in Mio. CHF 470
Erfasstes Handelsvolumen, als Prozentsatz des Handelsvolumens aller patentge- 33%
schiitzten SL-Préiparate

Erfasstes Handelsvolumen, als Prozentsatz des Handelsvolumens aller patentge- 25%
schiitzten Medikamente

Quelle: IMS; Interpharma; Frontier Economics; PLAUT

Mit den untersuchten 30 Praparaten, deren Absatzvolumen (Grosshandelsstu-
fe) in der Schweiz 470 Mio. CHF betrégt, gelingt es rund ein Drittel des Ab-
satzvolumens aller patentgeschiitzten Praparate auf der Spezialititenliste ab-
zudecken.

Die detaillierten Zahlen fiir das 2. Halbjahr 2001 sind im Anhang 3 zusam-
mengestellt. Einen Uberblick iiber die inter-nationalen Preisdifferenzen (je-
weils zum giinstigsten Land in der Stichprobe) sowie die internationale Ver-
fligbarkeit der Medikamente gibt Tabelle 15.

Tabelle 15: Durchschnittliche Preisdifferenzen
(zu Herstellerabgabepreisen) und Verfiighbarkeit
(umsatzgewichtet) (2001)

International” EU
Preisdifferenz zum giinstigsten Land (bei Ver- _45% 31%
fligbarkeit)
Verfligbarkeit 889 75%
Preisdifferenz zum giinstigsten Land (Gesamt- 399, _23%
volumen)

a) Brasilien, Bulgarien, Griechenland, Hong Kong, Indien, Polen, Spanien und Siidafrika
b) Griechenland und Spanien
Quelle: IMS; Frontier Economics; PLAUT

Wenn alle acht moglichen Ursprungslidnder in Betracht gezogen werden und
wenn jeweils der Preis des giinstigsten Landes, in dem ein Produkt verfiigbar
ist, zum Vergleich heran gezogen wird, sind die verfiigbaren Produkte im Aus-
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land 45% giinstiger erhiltlich als in der Schweiz.®® Wird beriicksichtigt, das
nur 88% des Volumens erhéltlich waren, reduziert sich die durchschnittliche
Preisdifferenz zum giinstigsten Land auf 39%. Werden lediglich die beiden
EU-Lénder Griechenland und Spanien als mdgliche Ursprungsldander zugelas-
sen, sind die verfiigbaren Medikamente im Schnitt 31% giinstiger als in der
Schweiz. Die Verfiigbarkeit in diesen beiden Léndern betragt 75%, was eine
durchschnittliche Preisdifferenz fiir alle Priparate von 23% ergibt.**

In Tabelle 16 sind die moglichen Ursprungslidnder der jeweils giinstigsten
Produkte zusammengestellt.

Tabelle 16: Ursprungslinder der giinstigsten Produkte

Herkunftsland Anzahl Pro- in % Betroffenes Han- in %
dukte delsvolumen

Siidafrika 24 25% 154’861 33%
Brasilien 14 14% 1227406 26%
Indien 8 8% 48°949 10%
Griechenland 13 13% 41°724 9%
Spanien 9 9% 28’516 6%
Hong Kong 4 4% 12°640 3%
Polen 1 1% 4’408 1%
Bulgarien 0 0% 0 0%
Summe 73 75% 413’503 88%
Nicht verfligbar 24 25% 56’852 12%
Total Stichprobe 97 100% 470355 100%

Quelle: IMS; Frontier Economics; PLAUT

Die Analyse zeigt, dass Siidafrika beziiglich der Preise das attraktivste Ur-
sprungsland fiir Parallelimporte wére. Ein Drittel des untersuchten Handelsvo-
lumens (bzw. ein Viertel der Priparate) konnte in Siidafrika zum giinstigsten
Preis eingekauft werden. Im zweitgiinstigsten betrachteten Ursprungsland Bra-
silien liessen sich weitere 24% des Handelsvolumens zum giinstigsten Preis

' Im Rahmen dieser Studie war es nicht méglich zu unterscheiden, ob die Priparate in den

Niedrigpreis-Landern jeweils mit Zustimmung des Patentinhabers in Verkehr gebracht
wurden, oder ob dies im Rahmen von Zwangslizenzen geschah. Fiir diesen Fall kann damit
gerechnet werden, dass diese Produkte auch nach einem Regimewechsel nicht ohne Zu-
stimmung des Patentinhabers in die Schweiz eingefiihrt werden diirften. Die ausgewiese-
nen Preisdifferenzen diirften somit als Obergrenze interpretiert werden.
52" Die effektive Verfiigbarkeit in der EU diirfte hoher sein, wenn weitere Lander betrachtet
wiirden.
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einkaufen. Es folgen Indien, Griechenland, Spanien und Hong Kong (zwi-
schen 10% und 3%). Die beiden europidischen Nicht-EU-Lander Polen und
Bulgarien scheinen sich als Ursprungslidnder fiir Parallelimporte nicht zu eig-
nen, da die Preise fiir Medikamente in vielen Fillen hoher als in der Schweiz
sind.

Die relativ hohen internationalen Preisdifferenzen (durchschnittlich knapp
40% im Fall von internationaler Erschopfung, bzw. 23% im Fall von regiona-
ler europdischer Erschopfung) deuten darauf hin, dass Parallelimporte fiir ei-
nen relativ grossen Teil des betrachteten Volumens grundsitzlich moglich wé-
ren. Die Swedish Competition Authority (1999, S. 28) nennt in ihrer Studie
internationale Preisdifferenzen von zwischen 25% und 30% als Voraussetzung
dafiir, dass Parallelimporte von Medikamenten durchgefiihrt werden.

Zwischenfazit: Die Preisdifferenzen fiir patentgeschiitzte Medikamente bewe-
gen sich in einer Gréssenordnung, dass Parallelimporte fiir einen betrdchtli-
chen Teil des Handelsvolumens grundsdtzlich moglich wdren.

Konsumgiiter

Beziiglich internationaler Preisvergleiche im Konsumgiiterbereich sind keine
systematischen Statistiken auf Grosshandelsstufe vorhanden. Bei existierenden
Vergleichen auf der Konsumentenstufe besteht vielfach das Problem, dass bei-
spielsweise Listenpreise mit Aktionen verglichen werden, oder dass eine un-
geniligende Bereinigung beziiglich Steuern und anderen Abgaben vorgenom-
men wird. Eine im Auftrag der Swiss Retail Federation (friiher: Verband der
Schweizerischen Waren- und Kaufhéuser) von der BAK Konjunkturforschung
Basel AG durchgefiihrte Studie untersuchte zum ersten Mal anhand der ge-
samten Wertkette die Kosten- und Leistungsstruktur des schweizerischen De-
tailhandels im Vergleich mit fiinf européischen Lindern (Osterreich, Deutsch-
land, Frankreich, Italien und UK).63

Die Ergebnisse beziiglich der registrierten internationalen Preisunterschiede
der Studie lassen sich folgendermassen zusammenfassen: Wahrend im Bereich
des gesamten privaten Konsums, wozu unter anderem auch die Gesundheits-,
Freizeit-, Bildungs- und Erholungsausgaben gehoren, eine Preisdifferenz zu
den Vergleichsstaaten von rund 25 Prozent festgestellt wird, reduziert sich
diese Differenz im eigentlichen Detailhandel auf 15 Prozent. Wird im detail-
handelsrelevanten Warenkorb nach Food- und Non-Food-Artikeln unterschie-
den, so zeigt sich, dass im Food-Bereich die Schweiz knapp 20 Prozent teurer
ist, im Non-Food-Bereich jedoch nur noch um 12 Prozent. In ausgewahlten
Bereichen wie beispielsweise im wichtigen Sektor des Textil- und Beklei-
dungsmarktes liegen die Preise in der Schweiz unter denjenigen der Nachbar-
staaten Osterreich und Deutschland.

% BAK (2001a)
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Fiir das Entstehen von Parallelimporten ist schliesslich der Preisunterschied
auf Grosshandelsstufe entscheidend. Bei der Warenbeschaffung muss der
schweizerische Detailhandel gegeniiber den Vergleichsstaaten deutliche Kos-
tennachteile in Kauf nehmen. Bei Importeuren, Grosshindlern oder anderen
Vertriebsorganisationen beschafften Non-Food-Waren sind ebenfalls deutliche
Preisunterschiede zwischen der Schweiz und dem Ausland festzustellen. Diese
liegen bei zwischen 30 und 60 Prozent. Praktisch keine Preisunterschiede sind
dagegen bei den Direktimporten (vom Hersteller) auszumachen. Beriicksich-
tigt man den Anteil der Direktimporte, die Handelsstruktur und die festgestell-
ten Preisunterschiede auf Grosshandelsstufe bei den beriicksichtigten Ver-
gleichsldndern kann im Durchschnitt von einem um rund 30 Prozent hoheren
Preisniveau auf Grosshandelsstufe bei den Konsumgiitern fiir die weitere Un-
tersuchung ausgegangen werden.

Zwischenfazit: Auch bei den Konsumgiitern konnen auf Grosshandelsstufe
internationale Preisdifferenzen beobachtet werden, die einen Markteintritt fiir
Parallelimporteure attraktiv machen kénnten.

4.4 Gesamtwirtschaftliche Bedeutung

Anhand der untersuchten Patentintensitit, der Handelbarkeit sowie der inter-
nationalen Preisdifferenzen ldsst sich das Potenzial fiir Parallelimporte bei ei-
ner Anderung des Erschopfungsregimes im Patentrecht ableiten. Inwieweit
sich Parallelimporte gesamtwirtschaftlich auswirken, hdngt nicht zuletzt von
der volkswirtschaftlichen Bedeutung der betroffenen Sektoren respektive der
Schweiz als Absatzmarkt, Produktionsstandort sowie Forschungsplatz ab.

441 Schweiz als Absatzmarkt

Der potenzielle Absatzmarkt fiir patentrechtlich geschiitzte Giiter in der
Schweiz setzt sich vereinfacht aus dem Konsum der privaten Haushalte, dem
Konsum der Offentlichen Hand sowie den Vorleistungen der Unternehmen
zusammen. Beim privaten Konsum fliessen 16 Prozent der Ausgaben in den
Bereich »Nahrungsmittel, Getrdnke und Tabakwaren«, fast ein Viertel
(23.5%) in den Bereich »Miete und Energie«, 13% in den Bereich »Gesund-
heitspflege« und 8% in den Bereich »Unterhaltung, Erholung, Bildung, Kul-
tur«. Aus Sicht der diskutierten patentintensiven Sektoren kommen ihre Pro-
dukte in rund 50% des gesamten Konsumvolumens zum Verkauf.
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Tabelle 17: Absatzpotenzial fiir Giiter aus patentintensiven Sektoren
bei den privaten Konsumenten (2000)

Volumen Anteil Patentierte

in Mio. CHF in % Giiter
Nahrungsmittel, Getrinke, Tabakwaren 38’576 16.0
Bekleidung und Schuhe 10°301 43 X
Wohnungsmieten, Elektrizitit, Gas, 56’871 23.5
Brennstoffe
Mobel, Innenausstattung, Haushaltsgeréte 10’916 4.5 X
und -gegenstiande, laufende Haushaltsfiih-
rung
Gesundheitspflege 32°639 13.5 X
Verkehr und Nachrichteniibermittlung 26’516 11.0 X
Unterhaltung, Erholung, Bildung, Kultur 19°069 7.9
Sonstige Waren und Dienstleistungen 36’514 15.1 X
Letzter Verbrauch von Organisationen 10°355 43
ohne Erwerbscharakter
Letzter Verbrauch der privaten Haushalte 241°759 100.0

Quelle: Bundesamt fiir Statistik, Frontier Economics; PLAUT

Tabelle 18: Vorleistungen der patentintensiven Sektoren (1995)

Sektor Vorleistungen Anteil an den | Anteil am nom.
in Mio. CHF gesamten Vor- BIP in %
leistungen in
%

Investitionsgiiterindustrie 45’414 12.5 15.8
Textil- und Bekleidungsindustrie 2’600 0.7 0.9
Kunststoffindustrie 4’742 1.3 1.7
Uhrenindustrie 2’451 0.7 0.9
Nahrungsmittelindustrie 11°744 3.2 4.1
Chemisch-pharmazeutische In- 21°210 5.8 7.4
dustrie

Quelle: BFS, Input-Output-Matrix 1995

Neben den Konsumausgaben der privaten Haushalte spielt auch der Einsatz
der Produkte aus den patentintensiven Sektoren eine wichtige Rolle. Der An-
teil, der aus einem Sektor als Input in die anderen Sektoren verkauft wird, er-
gibt sich aus der Input-/Output-Tabelle. Wie Tabelle 18 verdeutlicht, spielen
die patentintensiven Sektoren eine wichtige Rolle als Vorleistungserbringer.
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Insbesondere die Investitionsgiiterindustrie, die Nahrungsmittelindustrie aber
auch die chemisch-pharmazeutische Industrie liefern einen namhaften Anteil
ithrer Produktion als Vorleistungen in die anderen Sektoren.

4.4.2 Schweiz als Produktionsstandort

Ein weiterer Aspekt fiir die spitere Abschidtzung der gesamtwirtschaftlichen
Effekte von Parallelimporten ist die Bedeutung der Schweiz als Produktions-
standort fiir die Sektoren.

Tabelle 19: Wertschopfung und Arbeitsplitze (2000)

Sektor Anteil der nom. Bruttowert- | Anteil Erwerbstiti-
schopfung am BIP in % gen an der Gesamt-
beschéftigung in %
Investitionsgiiterindustrie 8.8 8.6
Textil- und Bekleidungsindustrie 0.4 0.6
Kunststoffindustrie 0.7 0.6
Uhrenindustrie 0.6 0.8
Nahrungsmittelindustrie 2.1 1.7
Chemisch-pharmazeutische In- 5.1 1.6
dustrie

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Wie Tabelle 19 verdeutlicht, sind es erneut die chemisch-pharmazeutische In-
dustrie® sowie die Investitionsgiiterindustrie, welche sowohl gemessen an ih-
rem Beitrag zum gesamtwirtschaftlichen Bruttoinlandsprodukt als auch ge-
messen an ihrer Funktion als Arbeitgeber von Bedeutung sind. Wie in den
meisten hochentwickelten Volkswirtschaften bleibt aber der gesamtwirtschaft-
liche Beitrag dieser Sektoren hinter der Bedeutung des Dienstleistungssektors
zurlick.

4.4.3 Schweiz als Forschungsplatz

Schliesslich konnen Parallelimporte die Schweiz auch als Forschungsplatz
tangieren. Tabelle 20 zeigt, dass die Schweiz zu den weltweit forschungsinten-
sivsten Landern gehort.

# Vgl. BAK (2001b)
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Tabelle 20: Anteil der Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung
am Bruttosozialprodukt ausgewihlter Lander (1997)

F&E als Anteil am BSP
Schweden 3.85%
Japan 2.92%
Stidkorea 2.89%
Finnland 2.78%
Schweiz (1996) 2.74%
USA 2.60%
Deutschland 2.31%
Israel 2.30%
Frankreich 2.23%
Niederlande (1996) 2.09%
Dénemark 2.03%
Taiwan 1.92%
Grossbritannien 1.87%
Australien (1996) 1.68%
Norwegen 1.68%
Kanada 1.60%
Singapur 1.52%
Italien 1.08%
Russland 0.95%
Siidafrika 0.69%
China 0.65%

Quelle: American Association for the Advancement of Science (http://www.aaas.org/spp/dspp/rd/intl1.pdf)

Ein wichtiges Merkmal fiir die Beurteilung eines Standortes als Forschungs-
platz ist die Innovationstétigkeit. Diese kann auf verschiedene Arten gemessen
werden. Einerseits kann auf die Forschung und Entwicklung (F&E) abgestellt
werden. Je hoher der Aufwand fiir F&E (gemessen am Umsatz) in einer Bran-
che (Unternehmung) ist, desto hoher ist die Innovationstétigkeit. Wahrend die-
ser Indikator sich eher am Input des Innovationsprozesses orientiert, kann die
Bedeutung neuer (innovativer) Produkte an deren Umsatzanteil abgelesen
werden. Die folgende Tabelle zeigt die Bedeutung der Innovationsaktivititen
(gemessen als Forschungs- und Entwicklungsausgaben) der verschiedenen
Branchen in der Schweiz. Dabei zeigt sich, dass 1998 rund 40% der schweize-
rischen F&E-Ausgaben von der chemisch-pharmazeutischen Industrie getitigt
werden. Danach folgen mit je knapp 18% die Elektrotechnik- und Maschinen-
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branche. Forschungslabors und die Nahrungsmittelindustrie tédtigen schliess-
lich je rund 5% der F&E-Ausgaben. Alle librigen Branchen zusammen tdtigten
weniger als 14% der F&E-Ausgaben.

Tabelle 21: F&E-Ausgaben der schweizerischen Branchen

Wirtschaftszweig 1992 1993
Mio. CHF Anteil in % Mio. CHF Anteil in %

Pharma/Chemie 2’520 39.6% 3’150 40.5%
Elektrotechnik 1’510 23.7% 1’380 17.8%
Maschinen 1’200 18.8% 1’370 17.6%
Forschungslabors 350 5.5% 430 5.5%
Nahrung 290 4.6% 370 4.8%
Andere 500 7.8% 1’070 13.8%
Total 6’370 100.0% 77770 100.0%

Quelle: Bundesamt fiir Statistik, Sektion Hochschulen und Wissenschaft, Neuchdtel; Frontier Economics;

PLAUT

Einen weiteren Indikator fiir die Innovationstitigkeit stellt der Umsatzanteil
von neuen oder wesentlich verbesserten Produkten am Gesamtumsatz von Un-
ternehmen dar. In der Abbildung 37 sind die Umsatzanteile wesentlich verbes-
serter und neuer Produkte fiir schweizerische Branchen im Jahr 1992 und 1995
dargestellt. Insbesondere in den Sektoren Elektronik, Instrumente, Chemie,
Textil, Maschinen, Fahrzeuge und Uhren sind Produkterneuerungen resp.
-verbesserungen sehr wichtig.
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Abbildung 37: Umsatzanteil (in %) von wesentlich verbesserten
oder neuen Produkten nach Branchen
(umsatzgewichtet) 1992, 1995 und Durchschnitt
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Quelle: Arvanitis und Hollenstein (1999), Tabelle 6, S. 13

4.5 Zusammenfassung zur Sektorauswahl

Von einem Wechsel zur internationalen Erschopfung im Patentrecht diirften in
der Schweiz vor allem zwei Arten von Produkten direkt betroffen sein. Einer-
seits die pharmazeutischen Produkte und anderseits die patentgeschiitzten
Konsumgiiter (v.a. Computer, Unterhaltungselektronik, Kiichengerite, Fahr-
zeuge und Uhren). Diese Produkte sind (teilweise) patentgeschiitzt, sie sind
handelbar und es existieren ausreichend hohe internationale Preisdifferenzen,
womit Parallelimporte grundsétzlich moglich wéren.
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Investitionsgiiter — oder allgemeiner Produkte, die als Vorleistungen in den
Produktionsprozess eingehen — sind oft patentintensiv (z.B. die Produkte der
Maschinen-, Elektro- und Metallindustrie oder der Chemischen Industrie). In
diesem Bereich ist aber die Handelbarkeit der Produkte oft eingeschrankt, da
es sich um Spezialanfertigungen handelt oder da besondere Dienstleistungen
zusammen mit dem Produkt verkauft werden. Zudem stehen die Produkte
meist in starkem Interbrand-Wettbewerb, d.h. die Marktmacht eines Patentin-
habers ist so gering, dass es ihm nicht gelingt, international unterschiedliche
Preise durchzusetzen.

Die Einschétzung, dass Parallelimporte vor allem bei pharmazeutischen Pro-
dukten und bei patentgeschiitzten Konsumgiitern von Bedeutung sind, deckt
sich zudem mit den Ergebnissen verschiedener internationaler Studien.
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5 Ermittlung des Arbitragepotenzials in
den betroffenen Sektoren

Wie in der Sektorauswahl erldutert, sind bei einem Regimewechsel im Patent-
recht vor allem die Produkte der pharmazeutischen Industrie sowie die Kon-
sumgiiter betroffen. Im folgenden soll nach der Darstellung des angewendeten
spieltheoretischen Analyseansatzes (Abschnitt 5.1) das von einem Regime-
wechsel maximal betroffene Handelsvolumen abgeleitet werden (Abschnitt
5.2). Anschliessend werden sowohl fiir die pharmazeutischen Produkte als
auch fiir die Konsumgiiter mogliche Einschrinkungen von diesem maximal
betroffenen Handelsvolumen diskutiert. Im Vordergrund stehen mogliche
Markteintrittsbarrieren (Abschnitt 5.4, Transaktionskosten (Abschnitt 5.5), die
direkten und indirekten Preiswirkungen von Parallelimporten (Abschnitt 5.6)
sowie der Einfluss der Preiselastizitit der Nachfrage (Abschnitt 5.7). Die De-
tailmodellierung endet mit der Zusammenfassung der ermittelten Effekte (Ab-
schnitt 5.8).

5.1 Spieltheoretische Analysemethode

Im Kapitel 2 wurde anhand eines spieltheoretischen Entscheidungsbaums das
mogliche Verhalten von Patentinhaber und Parallelimporteur theoretisch dis-
kutiert. Dieser Analyseansatz liegt auch der nun folgenden Detailmodellierung
der betroffenen Sektoren zu Grunde. Wie aus der Abbildung 38 ersichtlich,
spielt fiir den grundsatzlichen Markteintrittsentscheid eines Parallelimporteurs
das vorhandene Arbitragepotenzial eine entscheidende Rolle. Dieses Potenzial
leitet sich aus dem potenziell fiir einen Parallelimport in Frage kommenden
Volumens und dem fiir dieses Volumen herrschenden Preisunterschied ab.
Welche Volumina von einem Parallelimport effektiv betroffen sind und mit
welchen Preisreduktionen im Importland gerechnet werden kann, ist von ver-
schiedenen Faktoren abhingig. So kann der Patentinhaber versuchen, durch
das Schaffen von Markteintrittbarrieren (beispielsweise vertikale Vertriebssys-
teme) das Volumen an Parallelimporten zu reduzieren. Die Hohe der Transak-
tionskosten (beispielsweise Transportkosten) verringern den urspriinglichen
Preisunterschied genauso wie die Existenz von Hochpreis- und Tiefpreismark-
te fiir das gleiche Produkt im Importland®. Schliesslich hingt die effektiv pa-

5 Dies kann beispielsweise bei den Parfums beobachtet werden, wo identische Parfums in



116 Kapitel 5: Ermittlung des Arbitragepotenzials in den betroffenen Sektoren

rallel importierte Menge nach einem Regimewechsel auch von der Preiselasti-
zitdt der Nachfrage ab. Je preiselastischer die Nachfrage ist, desto grosser ist
die zusitzlich nachgefragte Menge nach den giinstigeren Produkten.

Abbildung 38: Ableitung des betroffenen Handelsvolumen
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Quelle: Frontier Economics; PLAUT

In den folgenden Abschnitten wird gemiss dieses spieltheoretischen Entschei-
dungsbaums fiir die pharmazeutischen Produkte und die Konsumgiiter das fiir
Parallelimporte in Frage kommende Volumen und der moégliche Preissen-
kungsspielraum abgeleitet. Dabei ist zu beriicksichtigen, dass die Datenlage
relativ bescheiden ist. Aus diesem Grund wurden entweder entsprechende Er-
hebungen durchgefiihrt (beispielsweise fiir die Preisdifferenzen bei den Medi-
kamenten) oder bestehende nationale und internationale Studien ausgewertet.
Trotz dieser umfangreichen Analysen verbleiben bei verschiedenen »Ver-
zweigungen« des Entscheidungsbaums Unsicherheiten {liber das zu erwartende
Verhalten der verschiedenen Akteure. Dies wiederum kann sich sowohl auf
das von einem Regimewechsel betroffene Volumen als auch auf den mogli-
chen Preissenkungsspielraum auswirken. Aus diesem Grund werden nachfol-
gend fiir die »kritischen« Annahmen verschiedene Szenarien beriicksichtigt.
Dadurch soll ermittelt werden, wie sensitiv die berechneten gesamtwirtschaft-
lichen Effekte auf diese Annahmen reagieren. Um der Unsicherheit Rechnung
zu tragen, werden dariiber hinaus die Annahmen in der Regel so gewihlt, dass

exklusiven Parfumerien zu deutlich héheren Preisen verkauft werden, als beispielsweise in
speziellen Tiefpreis-Parfumerien (z.B. Alrodeo oder Import Parfumerie).
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das betroffene Handelsvolumen bzw. die Preisdifferenzen tendenziell iiber-
schitzt werden.

5.2 Maximal betroffenes Handelsvolumen
und Grosshandelspreisdifferenzen

Um das von einem Regimewechsel theoretisch maximal betroffene Handels-
volumen abzuleiten, ist in einem ersten Schritt der relevante Pharma- und
Konsumgiitermarkt auf Grosshandelsstufe zu bestimmen. Dazu wird vom je-
weiligen Gesamtmarkt auf Konsumentenstufe zum einen der Teil des Marktes
identifiziert, welcher patentgeschiitzte Produkte beinhaltet und zum anderen
das Verhiltnis zwischen Grosshandels- und Detailhandelspreis bestimmt. Die
Unterscheidung des theoretisch maximal betroffenen Handelsvolumens in den
Teil der durch inldndische Produktion bedient wird und den Teil der durch
Importe abgedeckt wird, dient der besseren Abschétzung der Betroffenheit des
Standorts Schweiz von einem Regimewechsel. Schliesslich werden noch die
Preisunterschiede auf Grosshandelsstufe ermittelt, um dadurch den maximal
moglichen Preissenkungsspielraum bei den verschiedenen Produkten abschét-
zen zu konnen.

5.2.1 Pharmazeutische Produkte

In der Schweiz wurden im Jahr 2000 pharmazeutische Produkte im Wert von
3.1 Mrd. CHF (Wert zu Herstellerabgabepreisen) abgesetzt ®

% Gemiss IMS betriigt das durchschnittliche Verhltnis zwischen Herstellerabgabepreis und
Apothekenverkaufspreis in der Schweiz 57%. Das Absatzvolumen fiir pharmazeutische
Produkte gemessen auf Stufe Konsumentenpreise (exkl. MwSt.) entspricht somit rund 5.5
Mrd. CHF.
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Tabelle 22: Medikamentenmarkt Schweiz: Marktanteile nach
Patentschutz (2000 — zu Herstellerabgabepreisen)

Anteil
Patentgeschiitzte Originalmedikamente 59.4%
Patentabgelaufene Originalprodukte (von denen keine Generika exis- 28.5%
tieren)
Patentabgelaufene Originalprodukte (von denen Generika existie- 9.5%
ren)
Generika 2.6%

Quelle: Pharma Information (2001)

Knapp 60% des gesamten Volumens sind patentgeschiitzt. Zu 80% handelt es
sich dabei um Produkte, die sich auf der Spezialitdtenliste (SL) befinden und
somit kassenpflichtig sind (vgl. Tabelle 23).

Tabelle 23: Medikamentenmarkt Schweiz: Patentschutz
und Spezialititenliste (2000)

Patentgeschiitzt Nicht patentge- Summe
schiitzt

Volumen Anteil Volumen Anteil Volumen Anteil

Mio. CHF Mio. CHF Mio. CHF
Spezialititen- 1’488 48% 744 24% 2°232 71%
liste (SL)
Nicht-SL 366 12% 523 17% 890 29%
Summe 1’854 59% 1’267 41% 3’121 100%

Quelle: Infras

Bei den nicht-SL-Produkten kann zwischen OTC-Priparaten (»over the coun-
ter«), die nicht rezeptpflichtig sind, und Medikamenten, die zwar rezeptptlich-
tig aber nicht kassenpflichtig sind, unterschieden werden. Der patentgeschiitz-
te OTC-Anteil diirfte relativ klein sein. Geméss Angaben von IMS befindet
sich ndmlich unter den zwolf umsatzstarksten OTC-Priparaten in der Schweiz
keines, das durch ein Patent geschiitzt ist. Infras schitzt den Umsatz mit pa-
tentgeschiitzten OTC-Produkten (erfasst auf Grosshandelsstufe) auf rund 70
Mio. CHF (2.3% Anteil am Medikamentenmarkt).
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Patentrelevanter Teil des Absatzes von pharmazeutischen Produkten

Im Jahr 2000 betrdgt das patentgeschiitzte Absatzvolumen 1.854 Mrd. CHF
(zu Herstellerabgabepreisen). Dabei handelt es sich zu iliber 95% um rezept-
pflichtige und zu 80% um kassenpflichtige Produkte.

Aufteilung in inlindische und auslindische Produktion

Gemadss Pharma Information (2001) wurden rund 31% der im Jahr 2000 in der
Schweiz verkauften Medikamente auch in der Schweiz hergestellt (974 Mio.
CHF). Die iibrigen 69% wurden importiert (2’147 Mio. CHF).

Preisunterschied auf Grosshandelsstufe

Der detaillierte internationale Preisvergleich, der im Rahmen dieser Studie
durchgefiihrt wurde (vgl. Kapitel 4.3.2 und Anhang 3), zeigte, dass die inter-
national jeweils giinstigsten Preise fiir patentgeschiitzte Medikamente rund
40% unter den Grosshandelspreisen in der Schweiz liegen. Bei diesem Durch-
schnittswert ist bereits beriicksichtigt, dass nicht alle Medikamente auch inter-
national verfiigbar sind. Die giinstigsten Preise in der EU diirften im Schnitt
etwa 25% giinstiger sein als in der Schweiz.®’

5.2.2 Konsumglter

Der Gesamtmarkt fiir Konsumgiiter widerspiegelt sich im Detailhandelsvolu-
men der Schweiz. Dieses betrug im Jahr 2000 nominal rund 94 Mrd. CHF®®,
Patentrelevant ist jedoch wie die Ausfilhrungen im Kapitel 4 gezeigt haben
lediglich ein Teil dieses gesamten Volumens.

7 Im durchgefiihrten Preisvergleich wurden alleine die beiden Linder Spanien und Grie-
chenland untersucht, woraus eine Preisdifferenz von 23% resultierte. Bei einer Ausdeh-
nung der moglichen Léander auf die gesamte EU, ist eine etwas grosseren Preisdifferenz zu
erwarten.

% Vgl. BAK, BFS
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Tabelle 24: Patentintensive Produktgruppen

Produktgruppe Detailhandelsvolumen in Mio. CHF
Automobile 7273
Uhren, Bijouterie 4’317
Damen- und Médchenkonfektion 3’375
Herren- und Knabenkonfektion 2°408
Parfiimerie, Seife, Toilettenartikel 2’336
Radio- und Fernsehapparate 2’169
Beleuchtungskorper und Elektroapparate 1’807
Schuhwaren 1’737
Sportartikel 1’689
Biiromaschinen 1’507
Spielwaren 1°240
Photoartikel 964
Kiichen- und Haushaltsgegenstinde 792
Andere chemische Produkte 522
Musikinstrumente 241
Summe 32’376

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Aufgrund der Patentintensitit (Anzahl der Patente pro Mio. CHF Umsatz)
konnen insbesondere der Bereich Nahrungs- und Genussmittel aber auch
Brenn- und Treibstoffe fiir die weitere Untersuchung ausgeschlossen werden.
Insgesamt konnte sich ein Regimewechsel potenziell auf ein Detailhandelsvo-
lumen von gut 30 Mrd. CHF. auswirken (vgl. Tabelle 24). Dabei werden auch
Bereiche erfasst, in denen Patente nur eine bescheiden Rolle spielen. Die fiir
die weitere Untersuchung gewihlte Abgrenzung des betroffenen Detailhan-
delsvolumens liegt somit an der oberen Grenze. Dies verdeutlicht beispiels-
weise die Tatsache, dass auch die Detailhandelsausgaben fiir Bekleidung ent-
halten sind, obwohl bei den Textil- und Bekleidungswaren geméss der BAK-
Studie® die Preise in der Schweiz im internationalen Vergleich nicht hoher
liegen.

Fiir die Parallelimporte von patentierten Konsumgiitern spielt schliesslich das
Volumen auf Grosshandelsebene eine Rolle. Wie die BAK-Studie gezeigt hat,
betrdagt der Anteil der Warenbeschaffungskosten im Detailhandel rund 50%
des Detailhandelspreisniveaus. Somit reduziert sich das von einem Regime-

% BAK (2001a)
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wechsel betroffene Handelsvolumen auf rund 16 Mia. CHF zu Grosshandels-
preisen.

Patentrelevanter Teil des Detailhandelsumsatz

Die ermittelten 16 Mrd. CHF umfassen Konsumgiiter, die sich durch eine ver-
gleichsweise hohe Patentintensitdt auszeichnen. Dabei ist aber zu beriicksich-
tigen, dass nicht jedes Konsumgut, welches Bestandteil dieser 16 Mrd. CHF
ist, patentiert ist und somit fiir einen Parallelimport nach einem Regimewech-
sel in Frage kommt. Fiir die Ermittlung der Auswirkungen eines Regimewech-
sels ist der Anteil am Detailhandelsumsatz zu bestimmen, welcher durch Pa-
tente geschiitzt ist. Als Indikator kann auf eine Studie im Auftrag des Staats-
sekretariats fiir Wirtschaft’® zuriickgegriffen werden. In dieser Analyse der
Ergebnisse der Innovationserhebung wurde u.a. der Umsatzanteil von Produk-
ten nach dem Neuheitsgrad bei Schweizer Unternehmen berechnet. Dabei hat
sich gezeigt, dass wihrend der betrachteten dreijdhrigen Referenzperiode in
der Industrie 37% des Umsatzes mit innovativen Produkten erzielt wurde, wo-
bei sich dieser Anteil je zu 50% auf die Gruppen »neue Produkte« und »erheb-
lich verbesserte Produkte« aufteilte. Die Sektoren Textil/Bekleidung, Elektro-
nik und Instrumente, Fahrzeugbau, Maschinenbau, Elektronik und Uhren wie-
sen einen iiberdurchschnittlichen Anteil auf. Insgesamt schwankte der Anteil
zwischen den Sektoren zwischen rund 20% und gut 50%.

Aufgrund der erwdhnten Untersuchung reduziert sich somit das fiir Parallel-
import in Frage kommende Handelsvolumen bei den Konsumgiitern auf rund
5.5 Mrd. CHF (zu Grosshandelspreisen). Dabei wurde unterstellt, dass im
Schnitt ein Drittel des ermittelten patentintensiven Detailhandels effektiv von
einem Regimewechsel im Patentrecht betroffen werden konnte. Obwohl so-
wohl die zu Grunde gelegten 16 Mrd. CHF als auch der Anteil von 33% das
effektive Potenzial am theoretisch betroffenen Handelsvolumen eher iiber-
schétzen, werden fiir die Berechnung der gesamtwirtschaftlichen Szenarien
zwei Sensitivititsrechnung durchgefiihrt. Zum einen wird unterstellt, dass der
Anteil der patentierten Produkte am Umsatz bei 20% liegt und zum anderen
wird der in der Untersuchung ermittelte Hochstwert von 50% unterstellt. Bei
diesen beiden Szenarien wiirde somit das maximal betroffene Handelsvolumen
bei 3.2 Mrd. CHF resp. 8.1 Mrd. CHF liegen.

Aufteilung in inlindische und auslindische Produktion

Die Aufteilung des ermittelten maximal betroffenen Handelsvolumen in Pro-
dukte, die im Inland produziert werden und importierte Produkte orientiert
sich an der im Detailhandel zu beobachtenden allgemeinen Aufteilung.”' So

" Arvanitits et al. (2001), S. 42f.

T vgl. BAK (2001a)
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stammen von der Warenbeschaffung im Detailhandel im Non-Food-Bereich
rund 75% aus dem Ausland. Rund 50% davon sind Importe von auslédndischen
Herstellern oder Grosshiandler und rund 25% stammen von inlédndischen Im-
porteuren. 25% der Warenbeschaffung im Non-Food-Bereich stammen
schliesslich von inldndischen Herstellern.

Preisunterschied auf Grosshandelsstufe

Damit Parallelimporte von patentierten Gilitern moglich sind, muss neben dem
vorhandenen Volumen an patentgeschiitzten Giitern auch eine Preisdifferenz
auf Grosshandelsstufe existieren. Statistiken beziiglich internationalen Preis-
vergleichen von Konsumgiitern auf Grosshandelsstufe sind nicht vorhanden.
Bei existierenden Vergleichen auf der Konsumentenstufe besteht vielfach das
Problem, dass beispielsweise Listenpreise mit Aktionen verglichen werden,
oder dass eine ungeniigende Bereinigung beziiglich Steuern und anderen Ab-
gaben vorgenommen wird. Eine im Auftrag der Swiss Retail Federation (frii-
her: Verband der Schweizerischen Waren- und Kauthduser) von der BAK
Konjunkturforschung Basel AG durchgefiihrte Studie’ untersuchte zum ersten
Mal anhand der gesamten Wertkette die Kosten- und Leistungsstruktur des
schweizerischen Detailhandels im Vergleich mit fiinf europdischen Landern
(Osterreich, Deutschland, Frankreich, Italien und UK).

Die Ergebnisse beziiglich der registrierten internationalen Preisunterschiede
der Studie lassen sich folgendermassen zusammenfassen: Wihrend im Bereich
des gesamten privaten Konsums, wozu unter anderem auch die Gesundheits-,
Freizeit-, Bildungs- und Erholungsausgaben gehoren, eine Preisdifferenz zu
den Vergleichsstaaten von rund 25 Prozent festgestellt wird, reduziert sich
diese Differenz im eigentlichen Detailhandel auf 15 Prozent. Wird im detail-
handelsrelevanten Warenkorb nach Food- und Non-Food-Artikeln unterschie-
den, so zeigt es sich, dass im Food-Bereich die Schweiz knapp 20 Prozent teu-
rer ist, im Non-Food-Bereich jedoch nur noch um 12 Prozent. In ausgewéhlten
Bereichen wie beispielsweise im wichtigen Sektor des Textil- und Beklei-
dungsmarktes liegen die Preise in der Schweiz unter denjenigen der Nachbar-
staaten Osterreich und Deutschland.

Fiir das Entstehen von Parallelimporten ist schliesslich der Preisunterschied
auf Grosshandelsstufe entscheidend. Bei der Warenbeschaffung muss der
Schweizerische Detailhandel gegeniiber den Vergleichsstaaten deutliche Kos-
tennachteile in Kauf nehmen. Bei den bei Importeuren, beim Grosshandel oder
bei anderen Vertriebsorganisationen beschafften Non-Food-Waren sind eben-
falls deutliche Preisunterschiede zwischen der Schweiz und dem Ausland fest-
zustellen. Diese liegen zwischen 30 und 60 Prozent. Praktisch keine Preisun-
terschiede sind dagegen bei den Direktimporten auszumachen. Beriicksichtigt

2 BAK (2001a)
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man den Anteil der Direktimporte, die Handelsstruktur und die festgestellten
Preisunterschiede auf Grosshandelsstufe bei den beriicksichtigten Vergleichs-
lander kann im Durchschnitt von einem um rund 30 Prozent hoheren Preisni-
veau auf Grosshandelsstufe bei den Konsumgiitern fiir die weitere Untersu-
chung ausgegangen werden.

5.2.3 Zusammenfassung der Modellannahmen

Fiir die weitere Untersuchung wird das in den vorgidngigen Abschnitten herge-
leitete maximal betroffene Handelsvolumen aufgrund verschiedener Verhal-
tensannahmen tiber Parallelimporteure, Patentinhaber und Konsumenten wei-
ter eingeschriankt. Die folgende Tabelle 25 fasst die Herleitung des maximal
betroffenen Handelsvolumens sowie die Preisdifferenzen auf Grosshandelsstu-
fe fiir die Pharma- und Konsumgiiter zusammen.

Tabelle 25: Herleitung des maximal betroffenen Handelsvolumens
und der entsprechenden internationalen Preisdifferenzen

Medikamente Konsumgiiter

Umsatz mit patentintensiven Produktgruppen 5’500 33’000
(zu Konsumentenpreisen), Mio. CHF

Verhéltnis Grosshandels- zu Konsumentenpreis 57,2% 50%

Gesamtmarkt Schweiz 3’100 16’500
(zu Grosshandelspreisen), Mio. CHF

davon patentgeschiitzt 59.4% 33.3%
[Sensitivitit] [keine] [20%/50%]
Maximal betroffenes Handelsvolumen (zu Gross- 1°850 5°500
handelspreisen), Mio. CHF

[Sensitivitat] [keine] [3°300/8°250]
Preisunterschied auf Grosshandelsstufe —40% -30%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

In der Realitét ist allerdings nicht damit zu rechnen, dass es im ermittelten
Ausmass zu Parallelimporten bzw. zu Preissenkungen kommen wird. Im fol-
genden Abschnitt wird deshalb basierend auf theoretischen Uberlegungen und
auf Erfahrungen innerhalb der EU analysiert, welche Faktoren dafiir verant-
wortlich sein konnen, dass es nicht zu einem internationalen Preisangleich
kommt. Danach werden die verschiedenen Faktoren quantifiziert.
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5.3 Grunde fur Preisunterschiede nach
einem Regimewechsel

Innerhalb der EU konnte im Laufe der letzten Jahre beziiglich der Preisent-
wicklung eine auffallende Konvergenz festgestellt werden. Es kann jedoch auf
keinen Fall von einer anndhernden Identitdt der nationalen Preisniveaus ge-
sprochen werden. Auch nach Einfithrung des Binnenmarktes und der Abschaf-
fung von Z6llen und anderen Handelshemmnissen konnen erhebliche Preisun-
terschiede bei Waren und Dienstleistungen des privaten Verbrauchs beobach-
tet werden.

Nach Angaben der Neuen Zeitung Ziirich (NNZ) wiesen 1998 die Niedrig-
preislander der Union (z.B. Spanien) gegeniiber den Landern mit signifikant
hoheren nationalen Preisniveaus einen Preisvorteil von rund 11% auf. Gegen-
iiber Deutschland besteht jedoch auch zu Léndern wie Niederlanden, Irland
und Luxemburg teilweise ein Preisunterschied von bis zu 8%.

Die genannten Zahlen weisen darauf hin, dass auch nach einem Wechsel zu
einem regionalen bzw. internationalen Erschopfungsregime internationale
Preisunterschiede weiterhin bestehen bleiben konnen. Die Griinde sind sehr
vielfdltig. Sie kdnnen sowohl durch mikro- als auch makrodkonomische De-
terminanten bestimmt sein.

= Mehrwertsteuersdtze — Ein Grund fiir internationale Preisunterschiede sind
national unterschiedliche Steuersidtze. Die Mehrwertsteuersitze in der EU
liegen zum Beispiel derzeit zwischen 15% in Luxemburg und 25% in Di-
nemark. Ebenso bestehen erhebliche Unterschiede bei anderen speziellen
Verbrauchssteuern, wie zum Beispiel bei der Mineraldl-, Tabak- oder Al-
koholsteuer.

»  Wechselkursschwankungen — Neben unterschiedlichen Steuersdtzen kon-
nen auch Wechselkursschwankungen internationale Preisdifferenzen be-
dingen.

»  Zulassungsbeschrinkungen — Besonders in regulierten Markten findet man
international unterschiedliche Zulassungsbeschrinkungen und andere
Markteintrittsbarrieren. In Abhingigkeit von den jeweiligen Standards und
Vorschriften kénnen die Kosten fiir die Uberwindung der Eintrittsbarrieren
international recht unterschiedlich ausfallen und somit Preisdifferenzen
bedingen.

» Handelshemmnisse — Trotz der voranschreitenden Liberalisierung des
Handels bestehen immer noch Zolle und anderen Handelshemmnisse zwi-
schen bestimmten Landern bzw. Landergruppen.

= Faktoren der Nachfrageseite — Auf der Nachfrageseite konnen mehrere
Faktoren fiir erhebliche Preisunterschiede verantwortlich sein. In den ein-
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zelnen Liandern kann das Konsumentenverhalten erheblich variieren. Da-
bei spielt die Preiselastizitit und das Einkommensniveau eine entscheiden-
de Rolle bei der Preisbildung. Dies kann dazu fiithren, dass Unternehmen
die gleichen Produkte auf den einzelnen Mérkten unterschiedlich positio-
nieren.

»  Transaktionskosten — Durch den Handel mit Produkten entstehen im all-
gemeinen Transportkosten. Je nach der Hohe dieser Kosten variieren die
Preise zwischen einzelnen Landern.

Der Patentinhaber ist besonders im Falle von Parallelimporten daran interes-
siert, internationale Preisunterschiede zu erhalten. Der Patentinhaber kann ver-
schiedene Gegenmassnahmen ergreifen, und auf diese Weise versuchen, inter-
national unterschiedliche Preise durchzusetzen. Dazu zdhlen vor allem:

— Ausschluss der Exportprodukte von Service- und Garantieleistungen —
Der Patentinhaber hat zum Beispiel die Mdglichkeit, im Ausland ange-
botene Produkte von bestimmten Service- und Garantieleistungen aus-
zuschliessen. Dadurch kann er die gleichen Produkte in einem Land zu
einem geringeren Preis als in einem anderen Land anbieten.

— Kontrolle der vertikalen Vertriebssysteme — Durch vertikale Intergra-
tion ist der Patentinhaber in der Lage den Distributionskanal zu kon-
trollieren.

— Verunsicherung der inlindischen Verbraucher — Der Hersteller kann
zum Beispiel 6ffentlich Kritik an der Qualitit exportierter Giiter dus-
sern. Damit werden die Verbraucher verunsichert und der Absatz
parallel importierter Gliter erschwert. Internationale Preisunterschiede
konnen auf diese Weise erhalten bleiben.

—  Markteintrittsbarrieren fiir den Parallelimporteur — Um die Transak-
tionskosten eines Parallelimporteurs zu erhéhen, kann der Patentinha-
ber versuchen, den Markteintritt fiir den Parallelimporteur zu erschwe-
ren. Somit konnen Parallelimporte erschwert und internationale Preis-
unterschiede beibehalten werden.

»  Produktdifferenzierung — Des weiteren ist die reine Produktdifferenzierung
ein Mittel international unterschiedliche Preise durchzusetzen. Dem Pa-
tentinhaber stehen dabei verschiedene Mittel zur Verfligung:

— Bedienungsanleitungen nur in der Sprache des jeweiligen Absatzlan-
des — Damit wiirde es den Konsumenten im Hochpreisland schwerer
fallen, technisch anspruchsvolle Geréte zu bedienen.

— Unterschiedliches Verpackungsdesign bzw. unterschiedliche Pa-
ckungsgrossen
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— Unterschiedliche Zusammensetzung der Produkte — Aufgrund unter-
schiedlicher Sicherheits- und Qualitdtsstandards in den einzelnen Lén-
dern konnen Inhaltsstoffe fiir Produkte international variiert werden.
Insbesondere in lizenzintensiven Mérkten wie zum Beispiel fiir Medi-
kamente, Lebensmittel oder in der chemischen Industrie konnen somit
Parallelimporte wahrscheinlich unterbunden, zumindest jedoch er-
schwert werden.

»  Mengenbeschrinkungen in Ausland — Wenn der Patentinhaber in der Lage
ist, die benétigte Absatzmenge im Exportland vorherzusagen und diese
auch im Exportland abgesetzt werden miissen (z.B. gesetzlich vereinbarte
Absatzmengen), konnen Parallelimporte verhindert werden.

Aufgrund der verschiedenen Behinderungs- und Produktdifferenzierungsstra-
tegien des Patentinhabers konnen den Konsumenten im Hochpreisland Nut-
zenverluste entstehen. Um diese wettzumachen, entstehen dem Parallelimpor-
teur zusétzliche Transaktionskosten. Diese zusidtzlichen Transaktions- und
Transportkosten erhohen den Preis, zu dem der Parallelimporteur seine Pro-
dukte im Hochpreisland anbieten kann. Somit tragen diese Gegenmassnahmen
dazu bei, dass es auf internationalen Mirkten zu unterschiedlichen Preisen
kommen kann.

5.4 Markteintrittsbarrieren

5.4.1 Pharmazeutische Produkte

Markteintrittsbarrieren konnen aufgrund bestimmter Eigenschaften von
Mirkten (z. B. wegen irreversibler versunkener Kosten des Markteintritts)
vorliegen, sie konnen durch das Verhalten von Marktteilnehmern (z. B.
durch die Nutzung exklusiver Vertriebssysteme) oder durch staatliche Regu-
lierungen geschaffen werden. Markteintrittsbarrieren durch staatliche Regu-
lierungen konnen vom Gesetzgeber gewollt sein oder sich als »unerwiinschte«
Nebenwirkungen z. B. von Qualititsregulierungen ergeben.”

7 Die Theorie der »regulatory capture« (vgl. Stigler, 1971) postuliert allerdings, dass Bran-
chen durch Einflussnahme auf den Regulierungsprozess, Qualitéts- oder dhnliche Regulie-
rungen zu schaffen, die letztlich darauf abzielen, die Markteintrittsbarrieren zu erhéhen
und die etablierten Firmen vor neuen Konkurrenten zu schiitzen.
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Markeintrittsbarrieren im okonomischen Sinn

Von Markteintrittsbarrieren im 6konomischen Sinn wird gesprochen, wenn
einem Akteur durch den Markteintritt Kosten entstehen, die in dem Sinn irre-
versibel oder versunken sind, dass sie bei einem Marktaustritt nicht wieder
riickgéingig gemacht werden konnen. Im Bereich des Parallelimports pharma-
zeutischer Produkte konnen verschiedene Arten von Markteintrittsbarrieren
existieren, beispielsweise

= konnen Risiken der parallelen Beschaffung als Markteintrittsbarrieren
wirken oder

= der Aufbau einer parallelen Vertriebsinfrastruktur kann mit (versunke-
nen) Kosten verbunden sein.

Der parallele Import eines Produkts ist fiir den Parallelimporteur mit gewissen
Risiken verbunden:

* Die Qualitdt oder die Herkunft von Produkten, die auf dem Graumarkt be-
schafft werden, ldsst sich unter Umstidnden nicht zweifelsfrei bestimmen.
Falls sich herausstellt, dass parallel importierte Produkte Miangel aufwei-
sen oder dass es sich gar um Félschungen handelt, wirkt sich dies negativ
auf die Reputation des Parallelimporteurs aus, was besonders im Medika-
mentenmarkt existenzgefahrdend sein kann.

= Der Originalhersteller kann seine Preise sowohl im Inland als auch im
Ausland anpassen, was dazu flihren kann, dass sich das vom
Parallelimporteur nutzbare Arbitragepotenzial vermindert.

=  Wenn der Parallelimporteur seine Waren bei einem Héndler bezieht, der
dadurch Bedingungen seines exklusiven Vertriebsvertrags verletzt. Falls es
diesem gelingt, die »undichte Stelle« in seinem Vertriebsnetz zu entde-
cken, kann die giinstige Bezugsquelle des Parallelimporteurs unter Um-
stdnden versiegen.

Ausserdem konnen auch die Kosten des Aufbaus einer parallelen Vertriebs-
struktur bis zu einem gewissen Grad irreversibel sein. Allerdings sind diese
Kosten unterschiedlich hoch, je nachdem welcher Akteur als Parallelimporteur
auftritt. Als mogliche zukiinftige Parallelimporteure werden von Branchenex-
perten existierende Grosshindler oder Hersteller von Generika genannt.”* Da

™ Seit dem 1. Januar 2002 sind Parallelimporte von Medikamenten mit abgelaufenem Pa-

tentschutz moglich. Gemiss Tages-Anzeiger vom 6. April 2002 ist allerdings bis zu die-
sem Zeitpunkt noch kein Gesuch fiir Parallelimporte eingegangen. Ein Vertreter der Zulas-
sungsbehorde Swissmedic nennt in diesem Artikel die Hersteller von Generika als mogli-
che Parallelimporteure. Auf Anfrage zeigten sich diese jedoch wenig interessiert. Durch
den Parallelimport patentabgelaufener Medikamente wiirden sie ndmlich die eigenen Ge-
nerika konkurrieren. Beim Parallelimport patentgeschiitzter Medikamente wiirde dieses
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diese Akteure bereits iiber ein Vertriebssystem verfiigen, wiirden lediglich
gewisse zusitzlichen Kosten der Anpassung ihres Vertriebssystems anfallen.

Exklusive Vertriebssysteme

Exklusive Vertriebssysteme konnen fiir den Hersteller von Medikamenten mit
verschiedenen Vorteilen verbunden sein. Aus gesamtwirtschaftlicher Sicht
konnen exklusive Vertriebssysteme sowohl positiv als auch negativ beurteilt
werden: > Als positive Aspekte sind zu nennen:

* Durch eine Preisdifferenzierung gemédss Ramsey konnen die Fixkosten von
Forschung und Entwicklung finanziert werden.”®

* Da die Markteinfithrung neuer Produkte mit hohen Kosten verbunden sein
kann, findet ein Markteintritt unter Umstdnden nur statt, wenn der Herstel-
ler oder der Handler einen gewissen Schutz geniessen kann. Der verhin-
derte Intrabrand-Wettbewerb hat somit infolge der grésseren Zahl von
Produkten, die angeboten werden, eine Steigerung des Interbrand-
Wettbewerbs zur Folge.

= Schliesslich kdnnen vertikale Beschrankungen auch zur Verminderung des
Trittbrettfahrer-Problems, das beim Vorhandensein genereller Marketing-
oder Servicekosten auftritt, eingesetzt werden.

Negative Aspekte vertikaler Beschrankungen:

* Durch exklusive Vertriebssysteme wird der Intrabrand-Wettbewerb einge-
schriankt, was bei nicht substituierbaren Produkten das Entstehen von
Marktmacht zur Folge haben kann.

Staatliche Markteintrittsbarrieren

Schliesslich entstehen dem Parallelimporteur durch die Regulierung des
Marktzutritts Kosten. Fiir den Pharmabereich stellt das aktuell giiltige Heilmit-
telgesetz eine staatliche Markteintrittsbarriere dar, durch die Parallelimporte

Argument entfallen.

> Eine Diskussion der Literatur zu den positiven und negativen Aspekten vertikaler Be-
schrankungen fiir den Fall pharmazeutischer Produkte findet sich z.B. in Arnold (2000,
S. 47ft.). Fiir eine allgemeine Diskussion vgl. Neven (1998) oder Tirole (1988).
6 Bei einer Preisdifferenzierung gemiss Ramsey werden die Preise einer bestimmten Kun-
dengruppe umso hoher iiber die Grenzkosten gesetzt, je geringer die Nachfragereaktion
(bzw. die Preiselastizitdt) einer bestimmten Kundengruppe ist. Dadurch tragen Kunden-
gruppen mit einer elastischen (inelastischen) Nachfrage wenig (viel) zur Deckung der Fix-
kosten bei. Eine Preisdifferenzierung geméss Ramsey stellt eine effiziente Methode zur
Deckung von Fixkosten dar (vgl. z.B. Tirole, 1988, S. 70).
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patentgeschiitzter Medikamente verhindert werden.”” Im Rahmen dieser Un-
tersuchung wird davon ausgegangen, dass bei einer Anderung des Erschop-
fungsregimes im Patentrecht auch das Heilmittelgesetz entsprechend ange-
passt wiirde, da ansonsten das Parallelimportpotential bei Medikamenten Null
wire. Gemiss den Angaben der Firma Infras, die sich in ihrer parallelen Stu-
die mit der Regulierung des Pharmamarktes beschéftigt, bestehen die Zulas-
sungskosten fiir einen Parallelimporteur primér aus den Gebiihren der Zulas-
sung bei Swissmedic. Dazu kommen kantonale Gebiihren im Falle eines An-
trags einer Bewilligung fiir den Versandhandel sowie Gebiihren im Falle eines
Antrags zur Aufnahme in die SL. Die Aufnahme eines parallel importierten
Medikaments in die SL gilt beim BSV als »einfacher Fall«; d.h. es fallen Ge-
biihren von 1°200 CHF an. Zusétzlich konnten die Kosten der Parallelimpor-
teure durch umfangreiche Vorgaben beziiglich der Zulassungsunterlagen und
lange Behandlungsfristen von Zulassungsgesuchen erhoht werden. Da die
etablierten Marktteilnehmer sowohl im Gesetzgebungsprozess als auch bei der
Erarbeitung von Verordnungen und Ausfiihrungsbestimmungen Einfluss neh-
men konnen, besteht die Gefahr, dass mit insgesamt hohen Kosten der Zulas-
sung zu rechnen ist.

Die verschiedenen Markteintrittsbarrieren machen deutlich, dass potenzielle
Parallelimporteure in vielen Fillen auf einen Markteintritt verzichten werden.
Nur wenn den Risiken und Markteintrittsbarrieren ein geniigend grosses Ab-
satzvolumen und ein geniigend hohes Arbitragepotenzial gegentibersteht, wird
tatsdchlich ein Parallelimport stattfinden. In der Studie der Swedish Competi-
tion Authority (1999, S. 28) wird eine Preisdifferenz von 25%-30% als Gren-
ze dafiir genannt, dass ein Produkt fiir Parallelimporteure interessant wird.
Diese Zahlen decken sich in etwa mit den Aussagen der Nera-Studie von
1997, laut der die Herstellerabgabepreise der in die europdischen »Hochpreis-
lander« Deutschland, Dénemark, Grossbritannien und Niederlande parallel
importierten Arzneimittel im Exportland zwischen 30 und 50 Prozent tiefer
lagen als im Importland. Beziiglich effektiv genutztem Potenzial verweisen
Burstall und Senior (1992, S. 24) auf eine Studie, geméss der im britischen
Medikamentenmarkt 131 Produkte (von insgesamt rund 3000) parallel impor-
tiert wurden.

Wir gehen davon aus, dass zwischen 30% und 50% des oben identifizierten
Handelsvolumens mit patentgeschiitzten Medikamenten infolge verschieden-
artiger Handelsbarrieren fiir Parallelimporte nicht in Frage kommt.

" Die staatlichen Markteintrittsbarrieren im Medikamentenmarkt werden in der Studie von
Infras, die parallel zur vorliegenden Studie angefertigt wird, im Detail untersucht.
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5.4.2 Konsumguter

Im Bereich der Konsumgiiter gilt es die Tatsache zu beriicksichtigen, dass ein
grosser Teil der Produkte in den Produktgruppen, die als relativ patentintensiv
identifiziert wurden, nicht patentgeschiitzt sind. Diese konnen somit bereits
heute parallel importiert werden bzw. werden bereits heute parallel importiert
(z.B. Parfums und Kleider), weshalb sich durch einen Regimewechsel im Pa-
tentrecht keine Anderung ergeben wiirde. Gemiss der Nera-Studie (1999,
S. 112) ist die relative Bedeutung des Patentschutzes (im Vergleich zu den an-
deren intellektuellen Eigentumsrechten) fiir Konsumgiiter generell niedrig.
Lediglich fiir den Bereich Kosmetika und Parfums wird niedrig/mittel angege-
ben. Bei Automobilen sowie Geridten in den Segmenten Unterhaltungselektro-
nik und Haushaltsgeréte sind lediglich Komponenten patentgeschiitzt. Maskus
und Chen (1999) zitieren eine Arbeit des United States Department of Com-
merce (1985), in der 37 Produktkategorien identifiziert werden, fiir die Paral-
lelimporte eine Rolle spielen, wobei es sich hauptsdchlich um »high-end«
Markenartikel handelt. Da in der Schweiz im Markenschutz die internationale
Erschopfung gilt, ist somit durch den Regimewechsel beim Patentschutz fiir
die Konsumgiiter nur ein relativ geringer Zusatzeffekt zu erwarten.

Ansonsten gelten grundsitzlich dhnliche Uberlegungen, wie sie bereits fiir die
pharmazeutischen Produkte prisentiert wurden. Insbesondere werden viele
patentgeschiitzte Konsumgiiter in den einzelnen Léndern im Rahmen exklusi-
ver Vertriebssysteme vertrieben.

Zusitzlich gilt es zu beriicksichtigen, dass es sich bei vielen patentgeschiitzten
Konsumgiitern um Produkte mit einer lingeren Nutzungsdauer handelt, bei
denen die Verfiigbarkeit von Garantie- und Serviceleistungen sowie Ersatztei-
len ein wichtiges Kaufkriterium darstellen. Die vertikalen Vertriebssysteme
werden von den Herstellern teilweise eingesetzt, damit sie diese Serviceleis-
tungen in der von den Verbrauchern gewiinschten Qualitit anbieten konnen
bzw. um das Trittbrettfahrerproblem zu 16sen, das in diesem Bereich besteht.”®
Der Parallelimporteur muss deshalb, damit er erfolgreich in den Markt eintre-
ten kann, unter Umstédnden auch die Serviceleistungen und Ersatzteile anbie-
ten.

Infolge der insgesamt geringen Bedeutung des Patentschutzes (im Verhéltnis
zum Markenschutz) in Kombination mit der weiten Verbreitung vertikaler
Vertriebssysteme bei Konsumgiitern gehen wir davon aus, dass zwischen 10
und 20 Prozent des oben genannten potenziellen Arbitragevolumens von ei-
nem Wechsel des Erschopfungsregimes betroffen sein werden.

™ Vgl. dazu Caillaud und Rey (1986) oder die Zusammenfassung in Tirole (1988, S. 182f.).



Kapitel 5: Ermittlung des Arbitragepotenzials in den betroffenen Sektoren 131

5.4.3 Zusammenfassung der Modellannahmen

Die Annahmen beziiglich der Wirkung verschiedener Markteintrittsbarrieren
auf das Potenzial fiir Parallelimporte von Medikamenten und anderen Kon-
sumgiitern sind in Tabelle 26 zusammengefasst.

Tabelle 26: Annahmen beziiglich Markteintrittsbarrieren

Medikamente Konsumgiiter
Max. Min. Max. Min.
Anteil des maximal betroffenen
Handelsvolumens, das infolge des
Regimewechsels trotz Handelsbarrieren 70% 50% 20% 10%
(zusétzlich) parallel importiert werden kann (in
%)

Verbleibendes Handelsvolumen nach
Markteintrittsbarrieren (zu 1’300 930 1’100 550
Grosshandelspreisen), Mio. CHF

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

5.5 Transaktionskosten

5.5.1 Pharmazeutische Produkte

Zu den Transaktionskosten, die beim Parallelimport pharmazeutischer Produk-
te anfallen, gehdren die reinen Transportkosten, die Kosten fiir das Umpacken
der Medikamente sowie Kosten die durch das Zulassungsverfahren entstehen
(vgl. oben).

= Transportkosten: Infolge des relativ hohen spezifischen Werts pro Gewicht
bei Medikamenten sind Transportkosten eher von geringer Bedeutung.

= Die Kosten fiir das Umpacken der Medikamente héngt unter anderem von
den Vorgaben der Zulassungsbehdrden und den Gegenmassnahmen der
Hersteller ab. Diese konnen z.B. durch aufwéndige Codierungen ihrer Pro-
dukte die Kosten fiir den Parallelimporteur erhéhen. Da Verhinderungs-
strategien der Hersteller und Wirkungen der Zulassungsverfahren bereits
in Abschnitt 5.4.1 beriicksichtigt wurden, wird hier von geringen Kosten
des Umpackens ausgegangen.
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Wir gehen davon aus, dass zwischen 10 und 30 Prozent der internationalen
Preisdifferenz zur Deckung der Transportkosten und der Marge des Parallel-
importeurs ausreichen. Diese Zahlen sind im Vergleich z.B. zur Nera-Studie
von 1997 eher niedrig: bei Preisdifferenzen zum Ausland von 40% im Schnitt,
bieten die Parallelimporteure ihre Produkte im Inland etwa 22% giinstiger an,
als die offiziellen Héndler, was einem Kostenanteil von rund 45% entspricht.
Trotzdem wird hier wiederum mit den niedrigeren Werten gerechnet, damit
sicher gestellt ist, dass die Effekte eines Systemwechsels nicht unterschitzt
werden.

5.5.2 Konsumgiter

Die Datenverfiigbarkeit beziiglich der Transaktionskosten beim Parallelimport
von Konsumgiitern ist relativ schlecht. In der Nera-Studie (1999, S. 113) wer-
den qualitative Schétzungen vorgenommen, wobei generell gilt, dass die
Transportkosten umso hoher sind, je niedriger bei einer Produktgruppe das
Verhéltnis zwischen Wert und Gewicht ist.

Wir gehen davon aus, dass zwischen 10 und 30 Prozent der internationalen
Preisdifferenz zur Deckung der Transportkosten und der Marge des Parallel-
importeurs ausreichen. Es wird wiederum mit relativ niedrigen Werten ge-
rechnet, damit sicher gestellt ist, dass die Effekte eines Systemwechsels nicht
unterschétzt werden.

5.5.3 Zusammenfassung der Modellannahmen

Die Annahmen beziiglich der Auswirkungen der Transaktionskosten des Pa-
rallelimporteurs auf die Preisdifferenzen bei Medikamenten und anderen Kon-
sumgiitern sind in Tabelle 27 zusammengestellt.
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Tabelle 27: Annahmen beziiglich Transaktionskosten

Medikamente Konsumgiiter

Max. Min. Max. Min.

Anteil der Transaktionskosten und der Marge des
Parallelimporteurs an der Differenz beim 10% 30% 10% 30%
Grosshandelspreis (in %)

Verbleibender Preisunterschied (auf Gross-
handelsstufe) nach Kosten und Marge des Pa- = —36% —28% —27% —21%
rallelimporteurs

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

5.6 Direkte und indirekte Preiswirkungen
der Parallelimporte

Bisher wurde geschitzt, wie gross das Handelsvolumen ist, das potenziell von
Parallelimporteuren bedient werden konnte und welche Preisdifferenzen zwi-
schen den parallel importierten Produkten und den Produkten im offiziellen
Vertriebskanal maximal moglich wéren. Die internationalen Erfahrungen zei-
gen jedoch eindeutig, dass nur ein Teil des Marktes durch Parallelimporte ab-
gedeckt wird. Bei Konsumgiiter sind dies typischerweise etwa 5% — fiir be-
stimmte Produktgruppen bis 10 oder 15%.

Als Reaktion auf das Auftreten von Parallelimporten (oder um diese im Vor-
aus zu verhindern) senken die Hersteller teilweise die Preise in ihrem offiziel-
len Vertriebskanal. Ausserdem sind Fille bekannt, in denen der Hersteller den
Graumarkt direkt mit seinen Produkten beliefert. In der Studie der Swedish
Competition Authority (1999, S. 54) wird angenommen, dass der Preisddmp-
fungseftfekt, der durch die Parallelimporte indirekt ausgeldst wird (Preisreakti-
onen im offiziellen Kanal), etwa gleich gross ist, wie der direkte Preiseffekt
der Parallelimporte.

5.6.1 Pharmazeutische Produkte

Da es sich bei den betroffenen pharmazeutischen Produkten zu einem grossen
Teil um Priparate handelt, die auf der Spezialitdtenliste sind, gehen wir davon
aus, dass die gilinstigen Preise der Parallelimporteure relativ rasch auch von
den offiziellen Importeuren iibernommen werden miissen. Im Extremfall ge-
hen wir davon aus, dass die Krankenkassen sich dafiir einsetzen werden, dass
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sobald Medikamente auf der SL giinstiger verfligbar sind, diese nur noch zum
giinstigeren Preis vergiitet werden. Fiir diesen Fall gehen wir davon aus, dass
der giinstigere Preis des Parallelimporteurs sich auf 90% des betroffenen Vo-
lumens auswirken wird. Diese vereinfachende Annahme wird wieder getrof-
fen, um die moglichen Effekte nicht zu unterschétzen. Als Minimalszenario
wird angenommen, dass die niedrigen Preise des Parallelimporteurs auf 50%
des Marktes gelten werden. Welcher Anteil des Marktes dabei vom Parallel-
importeur bedient wird, spielt keine Rolle. Unter den getroffenen Annahmen
ist zu erwarten, dass der Hersteller seine Preise derart anpassen wird, dass der
Marktanteil der Parallelimporteure klein ist.

5.6.2 Konsumguter

Bei den Konsumgiitern kann bereits heute (z.B. bei den Parfums) beobachtet
werden, dass der offizielle Kanal mit hoheren Preisen und der Graumarkt mit
niedrigen Preisen nebeneinander bestehen, ohne dass es beim offiziellen Kanal
zu markanten Preisanpassungen kommt. Dies kann damit zu tun haben, dass
Produkte, die auf dem Graumarkt gekauft werden aus Sicht der Konsumenten
nur unvollstdndige Substitute zu den gleichen Produkten im offiziellen Kanal
darstellen. Wir gehen davon aus, dass sich der Graumarkt bei den betroffenen
Produktgruppen maximal einen Marktanteil zwischen 20 und 30 Prozent er-
obern kann.

5.6.3 Zusammenfassung der Modellannahmen

In Tabelle 28 sind die Annahmen beziiglich des Marktvolumens, das zum
niedrigeren Preis abgesetzt wird, zusammengefasst.

Tabelle 28: Annahmen beziiglich des durchschnittlichen
Preisunterschieds nach Beriicksichtigung der Markaufteilung
in ein Hoch- und Niedrigpreissegment

Medikamente Konsumgiiter

Max. Min. Max. Min.

Anteil des betroffenen Marktvolumens, das zu

0, 0, 0, 0,
niedrigen Preisen bedient werden wird (in %) 0% >0% 30% 20%

Durchschnittlicher Preisunterschied (auf
Grosshandelsstufe) fiir das betroffene Hoch- -324% | -14% @ -8.1% | 4.2%
und Niedrigpreissegment

Quelle: Frontier Economics; PLAUT
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5.7 Nachfragereaktion

Gemaiss mikrodkonomischer Theorie ist zu erwarten, dass Preissenkungen in-
folge von Parallelimporten Nachfragereaktionen zur Folge haben. Vereinfa-
chend lésst sich das Ausmass dieser Nachfragereaktionen durch Preiselastizi-
taten der Nachfrage abbilden.

5.7.1 Pharmazeutische Produkte

Wie oben bereits erwéhnt, handelt es sich bei den patentgeschiitzten Medika-
menten beinahe ausschliesslich um Produkte, die durch einen Arzt verschrie-
ben werden miissen. Somit bestimmt in erster Linie der Arzt die Nachfrage
nach diesen Produkten. Da sich die Arzte bei ihren Entscheidungen hauptsich-
lich durch medizinische Notwendigkeit und Niitzlichkeit (Hypokratischer Eid)
leiten lassen, diirfte die Preiselastizitdt der Nachfrage gering sein (vgl. z.B.
Zweifel und Breyer, 1999).

Rund 80% der betroffenen Medikamente sind zudem kassenpflichtig. Somit
tragen die Konsumenten im Rahmen der Kostenbeteiligungen der obligatori-
schen Krankenversicherung lediglich 10% des Preises selber. Auch von Seiten
der Nachfrager ist somit von einer sehr geringen Preiselastizitit der Nachfrage
auszugehen.

Fiir die Modellrechnungen gehen wir davon aus, dass die Preiselastizitit der
Nachfrage nach patentgeschiitzten Medikamenten, die drztlich verschrieben
werden und kassenpflichtig sind zwischen 0 und —0.1 liegt.

5.7.2 Konsumguter

Zur Preiselastizitit der Nachfrage bei Konsumgiitern ist eine grosse Vielfalt
von Studien zu einzelnen Produkten und Léndern verfiigbar (vgl. die Zusam-
menstellung in Anhang 2).

Fiir die Modellrechnungen wird davon ausgegangen, dass die Preiselastizitét
der Nachfrage nach Konsumgiitern insgesamt zwischen —0.5 und —1.0 liegt.
Eine Nachfrage von —1.0 konnte im Kontext des linearen Ausgaben-Systems
von Deaton und Muellbauer (1980, S. 127ff.) dahingehend verstanden werden,
dass die Konsumenten einen festen Anteil ihres Budgets fiir Konsumgiiter re-
servieren. Wenn sich die Preise dieser Konsumgiiter &ndern, hat dies keinen
Einfluss auf die Nachfrage nach anderen Produktgruppen. Eine 10-prozentige
Preissenkung bei den Konsumgiitern hitte somit zur Folge, dass die Nachfrage
nach Konsumgiitern um 10% zunimmt. Bei einer Preiselastizitit von —0.5
fiihrt dieselbe Preissenkung zu einer zusétzlichen Nachfrage nach Konsumgii-
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tern im Umfang von 5%. Weil dadurch nicht das gesamte zusétzlich verfligba-
re Einkommen aufgebraucht wird, nimmt ausserdem die Nachfrage nach Pro-
dukten in anderen Sektoren zu.

5.7.3 Zusammenfassung der Modellannahmen

Die Annahmen zu den Preiselastizititen der Nachfrage nach Medikamenten
und anderen Konsumgiitern sind in Tabelle 29 zusammengestellt. Bei den Be-
rechnungen wird beriicksichtigt, dass alle bisherigen Berechnungen beziiglich
betroffenen Marktvolumen und Preisdifferenzen auf Stufe Grosshandelspreise
stattgefunden haben. Die Preiselastizititen beziehen sich jedoch auf Stufe
Konsumentenpreisniveau. Damit die Nachfragereaktion berechnet werden
kann, miissen sowohl die Preisdifferenzen als auch das betroffene Marktvolu-
men auf Stufe Konsumenten umgerechnet werden. Dazu wird die Information
verwendet, dass das Verhéltnis zwischen Gross- und Detailhandelspreis bei
Medikamenten 57,2% und bei Konsumgiitern 50% betragt.”

" Als Quelle fiir das Verhiltnis zwischen Gross- und Detailhandelspreis bei Medikamenten
wurde eine Angabe von Basys/IMS verwendet. Nach Abgabe des Schlussberichts wurde
von Basys mitgeteilt, dass »das Verhiltnis von Herstellerabgabe- und Publikumspreis in
der Schweiz in den IMS-Daten geringfiigig zu hoch ausgewiesen wurde.« Zudem betrage
»der Faktor fiir das 2. Halbjahr 2001 fiir den Apothekenmarkt nicht 1,748 sondern 1,723.
Diese Anderung ist darauf zuriickzufiihren, dass die Auswirkungen des LOAs [Leistungs-
orientierte Abgeltung bei den Medikamenten] bei den kassenpflichtigen Medikamenten
von IMS nicht exakt eingeschitzt wurden.« Das Verhiltnis zwischen Gross- und Detail-
handelspreis bei Medikamenten betrug im Jahr 2001 somit 58% und nicht 57.2%. Die Be-
rechnungen im vorliegenden Bericht wurden mit dem Wert 57.2% durchgefiihrt, da die
Abweichung von 0.8 Prozentpunkten im Vergleich zu den Intervallen, die zur Beriicksich-
tigung der Unsicherheit beziiglich des Ausmasses verschiedener Effekte jeweils gewdihlt
wurden, als absolut vernachléssigbar bezeichnet werden kann. Eine Neuberechnung hitte
hochstens marginale Auswirkungen auf die ermittelten Effekte; die Vorzeichen und Gros-
senordnungen der Effekte sowie die Schlussfolgerungen der Studie wiirden sich nicht &n-
dern.
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Tabelle 29: Annahmen beziiglich Preiselastizitit der Nachfrage

Medikamente Konsumgiiter
Max. Min. Max. Min.
Preiselastizitit der Nachfrage 0.1 0 -1.0 -0.5
Prelssenkungel} gemdss Tabelle 28 auf 304% | _14% | —8.1% 4%
Grosshandelsniveau
Entsprechende Preissenkungen auf 185% | —8.0% | —4.1% 1%

Konsumentenpreisniveau

Resultierende Nachfragereaktion in den

0 0 0 0
betroffenen Sektoren 1.8% 0.0% 4.1% 1.0%

Betroffenes Marktvolumen zu Grosshandels-

preisen gemaéss Tabelle 26 (in Mio. CHF) 17300 930 17100 550

Betroffenes Marktvolumen zu

Konsumentenpreisen (in Mio. CHF) 2°280 1630 2°200 1100

Direkte Nachfragereaktion zu
. - + + +
Konsumentenpreisen (in Mio. CHF) 41 0 %0 1

Direkte Nachfragereaktion zu

Grosshandelspreisen (in Mio. CHF) e v - =

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

5.8 Zusammenfassung der
Sektormodellierung

Basierend auf der spieltheoretischen Analyse wurden ausgehend vom maximal
betroffenen Handelsvolumen verschiedene Einschrankungen diskutiert. Um
den Unsicherheiten bei den getroffenen Annahmen Rechnung zu tragen, wur-
de jeweils ein minimaler und ein maximaler Wert angenommen. Dadurch er-
geben sich fiir die Berechnung der gesamtwirtschaftlichen Effekte folgende
Grossen:
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Tabelle 30: Annahmen fiir die Modellrechnungen

Total
Max. Min.

Auf Stufe Grosshandel
Betroffenes Marktvolumen zu Grosshandelspreisen 2’400 1’480
(in Mio. CHF)
davon: inldndische Produktion (in Mio. CHF) 680 430
davon: Importe (in Mio. CHF) 1’720 1’050
Durchschnittliche Preissenkung fiir das betroffene Marktvo- -21.2% -10.3%
lumen (Basis Grosshandelspreise)
Direkte Nachfragereaktion zu Grosshandelspreisen +68 +6
(in Mio. CHF)

Auf Stufe Detailhandel
Betroffenes Marktvolumen zu Konsumentenpreisen 4’480 2’730
(in Mio. CHF)
Durchschnittliche Preissenkung fiir das betroffene Marktvo- -11.4% -5.6%
lumen (Basis Konsumentenpreise)
Direkte Nachfragereaktion zu Konsumentenpreise +131 +11
(in Mio. CHF)

Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Neben den unterschiedlichen Wirkungen, welche im Rahmen der Modellbe-
rechnungen unterstellt werden, sollen verschiedene Sensitivitétsiiberlegungen
die Robustheit der erhaltenen Ergebnisse iiberpriifen. Zum einen stellt sich die
Frage, inwieweit die Ergebnisse vom abgeleiteten maximal betroffenen Han-
delsvolumen bei den Konsumgiitern abhéngig sind. Aus diesem Grund wurden
die beschriebenen Einschrinkungen des betroffenen Handelsvolumens auf un-
terschiedliche Konsumgiitervolumina angewendet (vgl. Tabelle 31). Zum an-
dern wurden auch beziiglich der unterstellten Einschrankungen des maximal
betroffenen Handelsvolumen die Ergebnisse auf ihre Robustheit hin iiberpriift.
Bei all den diskutierten Einschrdnkungen (Markteintrittsbarrieren, Transakti-
onskosten, Existenz von Parallelméarkten sowie der Preiselastizitit der Nach-
frage) wurden deshalb fiir die Sensitivititsrechnungen Extremwerte unterstellt,
die jeweils deutlich iiber den oben beschrieben Maximalwerten liegen. Die
Tabelle 31 fasst die wesentlichen Annahmen fiir die Sensitivititsrechnungen
zusammen.
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Tabelle 31: Annahmen fiir die Sensititvititsrechnungen
Sensitivitit Extreme Wirkung Medikamente Konsumgiiter
Max./Min. Extrem | Max./Min. Extrem

Anteil des Handelsvolumens, das trotz 70%/50% 90% 20%/10% 50%
Handelsbarrieren (zusétzlich) parallel
importiert werden kann (in %)
Anteil der Transaktionskosten des 10%/30% 0% 10%/30% 0%
Parallelimporteurs an der Differenz
beim Grosshandelspreis (in %)
Anteil des Tiefpreissegments am 90%/50% 100% 30%/20% 50%
parallel importierten Volumen (in %)
Preiselastizitit der Nachfrage -0.1/0 -0.5 -1/-0.5 -2.0
Sensitivitit Konsumgiitervolumen Konsumgiiter

Basis Gross Klein
Anteil patentgeschiitzter Konsumgiiter 33.3% 20% 50%
Maximal betroffenes Handelsvolumen 5’500 8’250 3°300
(Mio. CHF)

Quelle: Frontier Economics; PLAUT
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6 Gesamtwirtschaftliche Auswirkungen

In diesem Kapitel werden nun die gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen eines
Regimewechsels diskutiert. Es gliedert sich in vier Abschnitte. Zunédchst wer-
den die Ergebnisse der Simulation eines Regimewechsels mit BAK-Modellen
dargestellt. Der zweite Abschnitt befasst sich mit den spezifischen Auswir-
kungen eines Regimewechsels auf den Forschungsstandort, wihrend im drit-
ten Abschnitt Uberlegungen zur Nera-Hypothese angestellt werden. Im vierten
Abschnitt werden allenfalls mogliche flankierende Massnahmen diskutiert.

6.1 Simulation eines Regimewechsels mit
BAK-Modellen

In der bisherigen Analyse wurden die direkten Effekte ermittelt, die ein Re-
gimewechsel hin zu einer internationalen Erschopfung der Patentrechte auf
verschiedene betroffene Schweizer Branchen und Giitergruppen hétte. Dartiber
hinaus ist aber auch von Interesse, wie sich ein solcher Regimewechsel fiir die
Schweizer Volkswirtschaft insgesamt auswirken wiirde, also einschliesslich
der Berlicksichtigung aller Reaktionen, Anpassungen und Riickkopplungsef-
fekte. Um diese vollstindigen Auswirkungen eines Systemwechsels zu ermit-
teln, wurden mit den strukturellen Wirtschaftsmodellen der BAK Konjunktur-
forschung Basel AG Simulationen des Regimewechsels durchgefiihrt. Diese
Simulationen verwenden die ermittelten und vorgéingig diskutierten direkten
Effekte eines Regimewechsels als Ausgangsbasis und ermitteln die gesamt-
wirtschaftlichen Auswirkungen fiir die Schweiz.

Da die Modelle technisch nicht in der Lage sind, direkt mit den oben ermittel-
ten Bandbreiten (minimale resp. maximale Annahmen) zu arbeiten, wurden
zwei Simulationen durchgefiihrt, die jeweils eine der Begrenzungen der Band-
breite der direkten Effekte zur Grundlage haben. Daher wird im Folgenden
von zwei Szenarien gesprochen, dem Szenario MINIMAL und dem Szenario
MAXIMAL. Die Bandbreite der tatsédchlichen vollstindigen Effekte eines Re-
gimewechsels befindet sich damit zwischen den Resultaten dieser beiden Si-
mulationen. Zusitzlich wurden als Sensitivititstest der Ergebnisse auch Simu-
lationen mit von diesen Vorgaben abweichenden Annahmen durchgefiihrt.
Neben den unterstellen »extremen« Annahmen beziiglich der Einschriankung
des vom Parallimport betroffenen Handelsvolumen wird auch eine grosseres
resp. kleineres Konsumgiitervolumen unterstellt (vgl. Tabelle 31 und Tabelle
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32 und Anhang 3). Die Ergebnisse der Sensivititstests finden sich im An-
hang 1.

Der Abschnitt gliedert sich wie folgt. Zunichst werden die Bedingungen und
Annahmen fiir die Simulationen dargelegt. Es folgt die Diskussion und Inter-
pretation der Resultate der Simulation mit dem BAK-Makromodell. Ab-
schliessend werden die Ergebnisse der Simulationen mit dem BAK-
Branchenmodell dargestellt und diskutiert. In dem diesem Abschnitt zuzuord-
nenden Anhang 1 finden sich weitere Informationen. Zunichst wird dort das
BAK-Makromodell vorgestellt und seine Simulationseigenschaften sowie aus-
gewihlte Wirkungszusammenhinge diskutiert. Es folgen vergleichbare Infor-
mationen flir das Branchenmodell. Dazu enthélt der Anhang eine ausfiihrliche-
re Darstellung der Simulationsergebnisse, sowohl fiir die Simulationen mit
dem Makromodell wie auch mit dem Branchenmodell. Dies umfasst weitere
Ergebnisse fiir die Bandbreite der tatsdchlich erwarteten vollstandigen Effekte
eines Regimewechsels, dariiber hinaus aber auch Resultate von Simulationen,
die durchgefiihrt wurden, um die Sensitivitit der Ergebnisse gegeniiber verén-
derten Annahmen zu iiberpriifen.

6.1.1 Vorgehen und Annahmen fiir die
Simulation

Ablauf der Simulation

Die direkten Effekte eines Regimewechsels miissen ausserhalb der BAK-
Modellwelt bestimmt werden. Die entsprechenden Uberlegungen sind bereits
im Kapitel 1 im Rahmen der spieltheoretischen Analyse der von einem Re-
gimewechsel direkt betroffenen Branchen dargestellt worden. Diese direkten
Wirkungen werden als exogen vorgegebene Verdnderungen in die BAK-
Modellwelt implementiert, um die Gesamtwirkungen eines Regimewechsels
zu identifizieren und die Auswirkungen auf verschiedene makrodkonomische
wie branchenspezifische Kenngrossen zu beobachten. Abbildung 39 gibt die
dabei gewihlte Abfolge der verschiedenen Simulationsschritte wieder. Nach
der bereits diskutierten Analyse der betroffenen Sektoren Konsumgiiter und
Pharma werden aus den dort berechneten einzelnen Effekten zunéchst die di-
rekten Auswirkungen auf gesamtwirtschaftlicher Ebene abgeleitet. Mit diesen
gesamtwirtschaftlichen Effekten wird darauthin im makrodkonomischen Mo-
dell der BAK fiir die Schweiz eine Simulation durchgefiihrt. Dieses Vorgehen
stellt sicher, dass die hauptsidchlichen Wirkungen eines Regimewechsels auf
die Schweizer Volkswirtschaft, die Effekte der Preisdnderungen auf die Nach-
frage und die Reaktionen der Konsumenten auf Verdnderungen im real ver-
fligbaren Einkommen, korrekt abgebildet werden. Eine Simulation direkt im
BAK-Branchenmodell wiirde diese Wirkungsmechanismen nur ungeniigend
widerspiegeln, da sich dieses Modell vorrangig auf die Produktionsseite kon-
zentriert. Um jedoch auch branchenspezifische Auswirkung eines Regime-
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wechsels analysieren zu konnen, wurde das BAK-Branchenmodell fiir die
Schweiz im Anschluss an das gesamtwirtschaftliche Makromodell eingesetzt.
Dabei wurden die Simulationsvorgaben so gewéhlt, dass diese sowohl die Er-
gebnisse der Simulation im Makromodell beriicksichtigen, also direkte wie
indirekte Effekte auf gesamtwirtschaftlicher Ebene, als auch zusétzlich direkte
branchenspezifische Effekte auf Seite der von einem Regimewechsel direkt
betroffenen Schweizer Branchen, wo diese noch nicht iiber die makrodkono-
mische Simulation eingeflossen sind.
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Abbildung 39: Ablauf der Simulation der gesamtwirtschaftlichen
Effekte eines Regimewechsels
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Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Grundlegende Annahmen und Referenzszenario

Bei der Festlegung der Ausgangsbasis fiir die Simulationen wurde als Refe-
renzszenario die aktuellste verfiigbare BAK-Prognose fiir die internationale
wie flir die Schweizer Wirtschaft mit Stand Februar 2002 gewéhlt. Es wurde
also davon abgesehen, eine kiinstlich »neutrale« konjunkturelle Ausgangssitu-
ation als Referenzszenario zu genieren. Somit konnen die Ergebnisse wirklich
als realititsnahe Effekte auf die Schweizer Wirtschaft interpretiert werden,
und nicht als Effekte in einer theoretisch vorgegebenen Situation. Dariiber hin-
aus geht das verwendete Referenzszenario sowieso ab 2003 von einer Riick-
kehr der Schweiz zu einem soliden und langfristig stabilen Wachstumspfad
aus, so dass die Simulationsergebnisse nicht die Effekte eines Regimewechsels
auf dem Hohepunkt eines Booms oder wihrend einer tiefen Rezession wider-
spiegeln.

Fiir die Simulation wurden sdmtliche direkten Effekte vollstindig als dauer-
hafter Schock im ersten Quartal 2003 implementiert. Dies entspricht der An-
nahme, dass ein Regimewechsel zum ersten Januar 2003 vollzogen wird, und
dass dieser Regimewechsel ausreichend friih bekannt ist, so dass alle
Markteilnehmer ihre Handlungsweise bereits im ersten Quartal 2003 vollstan-
dig an das veriinderte Regime anpassen.® Dariiber hinaus wird angenommen,
dass der Regimewechsel dauerhaft ist und dass dies auch von den Marktteil-
nehmern so antizipiert wird. Die im ersten Quartal 2003 vorgenommenen exo-
genen Anderungen bleiben daher auch in den folgenden Perioden wirksam.®!
Des Weiteren wurde fiir die Schweiz die »kleine Land«-Annahme getroffen.
Das bedeutet, dass davon ausgegangen wird, dass Verdnderungen innerhalb
der Schweiz, beispielsweise in der von der Schweiz auf dem Weltmarkt nach-
gefragten Menge eines Gutes, keinen Einfluss auf weltwirtschaftliche Grossen
haben, z.B. auf den Weltmarktpreis dieses Gutes. Insbesondere heisst dies
hier, dass die niedrigeren Preise fiir in die Schweiz importierte Giiter keinen
Einfluss auf das Sozialprodukt des Rests der Welt haben, und dass ebenso die
iiber den zusitzlichen Konsum generierte Nachfragesteigerung fiir Import das

" Dies ist nicht gleichbedeutend damit, dass alle Effekte bereits im ersten Quartal 2003

wirksam werden. Dies bedeutet nur, dass alle exogen vorgegebenen Verdnderungen an
Grossen des Modells im ersten Quartal 2003 erfolgten. Die Wirkung der direkten Effekte
und insbesondere die weiteren Auswirkungen der indirekten Effekte entfalten sich erst im
Laufe mehrerer Jahre vollstindig.
81 Es sei in diesem Zusammenhang darauf hingewiesen, dass die softwaretechnische Umset-
zung des Modells es erlaubt, Schocks als Verschiebung der Werte des Referenzszenarien
zu implementieren, ohne dass die Werte der entsprechenden Variablen damit auf die neuen
Werte festgeschrieben werden miissten. Zusétzliche indirekte Riickkopplungen oder mo-
dellimmanente Anpassungspfade der entsprechenden Grossen werden also trotz der exo-
gen vorgegebenen Schocks beriicksichtigt.
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weltwirtschaftliche Gleichgewicht nicht verdndert und es keine zusitzliche
Exportnachfrage des Rests der Welt fiir Schweizer Giiter gibt.*

Simulationsannahmen auf Basis der Sektoranalyse

Die wichtigsten exogenen Veranderungen konnen der Tabelle 32 entnommen
werden. In der sektorspezifischen Analyse wurden die folgenden Effekte als
direkte Wirkungen eines Regimewechsels identifiziert: Sinkende Preise (Her-
stellerpreise) fiir einen Teil der Importe von Konsumgiitern und Pharmazeuti-
ka, sinkende Preise (Herstellerpreise) fiir einen Teil der in der Schweiz herge-
stellten und verbrauchten Konsumgiiter und Pharmazeutika, sowie aufgrund
der unterstellten Preiselastizitit eine zusétzliche Nachfrage nach den Giitern,
deren Preise gesunken sind. Innerhalb des makrookonomischen Modells folgt
aus dem Riickgang der Preise fiir einige importierte Giiter — nach Umrechnung
auf Konsumentenpreisbasis und entsprechender Gewichtung — ein Riickgang
des Importpreisdeflators zwischen 0.07 und 0.23 Prozent. Dariiber hinaus
wirkt sich der Riickgang der Preise fiir importierte Giiter auch auf den Kon-
sumentenpreisindex aus, wenn diese Giiter vom Endkonsumenten verbraucht
werden, wie es hier der Fall ist. Zusétzlich wirken sich aber auch noch die sin-
kenden Preise fiir im Inland produzierte Giiter ddmpfend auf den Konsumen-
tenpreisindex aus, da auch diese hier vom Endverbraucher konsumiert werden.
Nach entsprechender Umbasierung, Gewichtung und Addition der Effekte er-
gibt sich damit ein exogener Schock, der den Konsumentenpreisindex um 0.06
bis 0.20 Prozent sinken lasst. Weitere Preisindizes oder Deflatoren miissen
innerhalb des Modells nicht exogen veréndert werden, da diese, wenn sie von
den hier modellierten exogenen Schocks betroffen sind, von den beiden oben
genannten Grossen abhdngen und daher der entsprechende Schock auch bei
ihnen wirksam ist. Die liber die Preiselastizititen bestimmte direkte zusdtzli-
che Nachfrage wurde als zusitzlicher Konsum in das Modell aufgenommen.
Dieser stieg dadurch zwischen 9 und 104 Mio. CHF pro Jahr an.

%2 Es sei an dieser Stelle angemerkt, dass die Simulation davon ausgeht, dass es nicht zu ei-
nem parallelen Reimport von in der Schweiz produzierten Giitern kommt, sondern dass die
Produzenten so reagieren, dass sich der Parallelimport gerade nicht mehr lohnt. Wiirde
man alternativ tatsdchliche Reimporte annehmen, wiirde sich an den grundsétzlichen Wir-
kungen nichts dndern, nur wiirden die Werte fiir Exporte und Importe synchron steigen,
was aber aus 6konomischer Sicht keinen Einfluss auf weitere Variablen hétte. Da im Mo-
dell aus technischen Griinden solche Reaktionen auftreten wiirden, wurde hier die oben
genannte Variante verwendet. Die Unabhéngigkeit der Ergebnisse vom Umfang von
Reimporten ist nur dann nicht gegeben, wenn eine grosserer Teil der Margen beim Reim-
port von in der Schweiz produzierten Giitern von den ausldndischen Reimporteuren abge-
schopft werden kann. Wie an anderer Stelle dieser Studie diskutiert, ist davon jedoch nicht
auszugehen.
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Tabelle 32: Simulationsannahmen: Grosse der exogenen Schocks
im ersten Quartal (2003)

Szenario »minimal« Szenario »maximal«
Deflator Warenimporte —0.07% —0.23%
Konsumentenpreisindex —0.06% —0.20%
Privater Konsum (real, Preis 1990) +9 Mio. CHF +104 Mio. CHF
Preisdeflator Chemie — —0.40%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

6.1.2 Simulation im BAK-Makromodell

Die Simulationen haben gezeigt, dass sich die Effekte eines Regimewechsels
zwar je nach Ausgangsszenario in ihrer Grossenordnung unterscheiden, dass
jedoch die Struktur der Effekte — Vorzeichen, zeitlicher Ablauf, relative Gros-
senverhiltnisse — nicht wesentlich variiert. Daher werden hier jetzt zunéchst
die gesamtwirtschaftlichen Effekte des Szenarios MAXIMAL dargestellt und
die dazugehorigen Wirkungszusammenhinge diskutiert. Die Interpretation der
Ergebnisse der Simulation mit dem Szenario MINIMAL - also der untere
Rand der Bandbreite beziiglich der erwarteten Ergebnisse — ist entsprechend
und wird daher im Anschluss nur kurz angerissen.

Tabelle 33 gibt eine Ubersicht iiber die Entwicklung der wichtigsten Variablen
im Fall der Einflihrung der internationalen Erschopfung von Patentrechten in
der Schweiz, sowohl fiir das Szenario MAXIMAL wie auch fiir das Szenario
MINIMAL, jeweils ausgedriickt in der prozentualen Abweichung zum Refe-
renzszenario.

Tabelle 34 gibt zusitzlich die entsprechenden Differenzen in absoluten Werten
fiir das Szenario MAXIMAL wieder. Im Anhang 1 finden sich detailliertere
Ergebnisse, neben den absoluten und prozentualen Differenzen auch die Ef-
fekte auf die Wachstumsentwicklung der entsprechenden Grossen fiir die ver-
schiedenen Szenarien.

Wie die Simulationsergebnisse fiir das Szenario MAXIMAL in Tabelle 33
zeigen, steigt das reale Bruttoinlandsprodukt (BIP) im Jahr der Einflihrung
durch den Regimewechsel fast unmerklich um 0.1 Prozent an. Dies ist haupt-
sdchlich auf den Effekt der hoheren Konsumausgaben zuriickzufiihren, die im
Vergleich zum Referenzszenario um 0.3 Prozent hdher liegen. Dies entspricht
einem zusétzlichen Konsum von rund 550 Mio. Franken im Jahr, rund 25 Pro-
zent mehr, als durch den direkten Effekt vorgegeben wurde. Da gleichzeitig
jedoch auch die Importe zunehmen — ohne dquivalente Steigerung der Exporte
und damit sinkendem Aussenbeitrag — féllt die Zunahme des BIP, die knapp
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300 Mio. Franken im Jahr entspricht, geringer aus als die Zunahme des Kon-
sums.

Die iiber den direkten Effekten liegende Konumsteigerung kommt dadurch
zustande, dass mit den sinkenden Konsumentenpreisen das real verfiigbare
Einkommen ansteigt und ein Teil dieser Zunahme fiir zusdtzlichen Konsum
verwendet wird. Dieser Einkommenseffekt ist auch in den Folgejahren wirk-
sam und neben verzogerten Multiplikatoreffekten des gestiegenen BIPs dafiir
verantwortlich, dass es zu weiteren, allerdings geringen, Steigerungen bei real
verfligbarem Einkommen und Konsum kommt und in deren Folge auch wieder
bei Importen und BIP. Bedingt durch das steigende BIP und damit verbunde-
nen Produktionsausweitung nimmt auch die Zahl der Erwerbstdtigen zu, aller-
dings nur minimal.

Auf Seite der Preise schlagen die exogen vorgegebenen Anderungen praktisch
vollstindig durch. Sowohl die Importpreise wie auch der Konsumentenpreis-
index sinken in der Grossenordnung der Vorgaben.* Der Deflator des Priva-
ten Konsums héngt stark vom Konsumentenpreisindex ab und fillt dement-
sprechend, wohingegen der BIP-Deflator stabil bleibt, da sich hier senkende
Einfliisse des Konsum-Deflators mit den steigernden Einfliissen des Import-
Deflators ausgleichen. In den Folgejahren ist ein Riickgang der Preisdifferen-
zen zwischen Referenzszenario und MAXIMAL zu beobachten, allerdings
sehr langsam. Dies ist auf die tendenziell preistreibenden Effekte des hoheren
Konsums und BIPs sowie der daraus folgenden héheren Kapazititsauslastung
zurlickzufiihren. Aus gleichem Grund ist auch ein marginal steigender BIP-
Deflator zu beobachten.

In der Tabelle sind die prozentualen Abweichungen der Variablen in der Si-
mulation von den Werten im Referenzszenario wiedergegeben. Dies ist bei-
spielsweise wie folgt zu lesen: Im Szenario MAXIMAL liegt der reale private
Konsum in 2004 um 0.4 Prozent hoher, als dies im Referenzszenario der Fall
ist. Gleichzeitig liegen die Preise im Szenario MAXIMAL um 0.2 Prozent tie-
fer als im Referenzszenario (—0.2%). Somit ergibt sich fiir den nominalen pri-
vaten Konsum im Szenario MAXIMAL ein um 0.1 Prozent hoherer Wert, als
dies im Referenzszenario der Fall ist — die 0.4 Prozent Steigerung gegeniiber
dem Referenzszenario im realen privaten Konsum werden nur teilweise durch
das um 0.2 Prozent niedrigere Preisniveau ausgeglichen, so dass auch der no-
minale private Konsum noch zunimmt.

¥ Es sei darauf hingewiesen, dass sich die exogenen Vorgaben auf Anderungen im ersten
Quartal beziehen, wohingegen hier Verdnderungen der Entwicklung iiber das gesamte Jahr
betrachtet werden.
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Tabelle 33: Simulationsergebnisse BAK-Makromodell
Bandbreite der zu erwartenden Effekte eines Regimewechsels
(Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von| Min. Max. Min. Max. | Min. Max. | Min. Max.
1990)
Privater Konsum 0.0% 03% | 0.1% 04% | 0.1% 04% | 0.1% 0.4%
Importe 0.1% 02% | 0.1% 0.3% | 0.1% 03% | 0.1% 0.3%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.1% : 0.0% 0.1%  0.0% 0.1% : 0.0% 0.1%
Real verfligbares Einkom- 0.0% 02%  0.1% 02%  0.1% 03% 0.1% 0.3%
men
Zahl der Erwerbstatigen 0.0% 0.0% | 0.0% 0.1% @ 0.0% 0.1% @ 0.0% 0.1%
Nominale Werte Min. Max. | Min. Max. Min. Max. Min. Max.
Privater Konsum 0.0% 0.0% : 0.0% 0.1%  0.0% 02% : 0.0% 0.3%
Importe 0.0% -0.1%: 0.0% 0.0% | 0.0% 0.1% @ 0.0% 0.2%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.1% | 0.0% 0.1% | 0.0% 0.2% | 0.0% 0.2%
Arbeitnehmereinkommen 0.0% 0.0% : 0.0% 0.1% @ 0.0% 0.2% : 0.0% 0.2%
Unvert. Unternehmensge- 0.1% 0.6%  0.1% 04% : 0.1% 03% 0.1% 0.1%
winn
Volkseinkommen 0.0% 0.1% | 0.0% 0.1% @ 0.0% 02% : 0.0% 0.2%
Verfiigbare Einkommen 0.0% 0.0% | 0.0% 0.0% | 0.0% 0.1%  0.0% 0.2%
Preise Min. Max. | Min. Max. | Min. Max. | Min. Max.
Privater Konsum -0.1% -0.2% -0.1% -0.2% -0.1% -0.2% ;-0.1% -0.1%
Importe -0.1% -0.3%:-0.1% -0.2%  -0.1% -0.2% -0.1% -0.1%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.0% | 0.0% 0.0% | 0.0% 0.0% | 0.0% 0.1%
Konsumentenpreisindex —0.1% -0.2% —0.1% —-0.2%  —0.1% —-0.2% | —-0.1% —0.1%
Lohne 0.0% 0.0% 0.0% 0.1% @ 0.0% 0.1% : 0.0% 0.2%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT ; BAK

Die in der obigen Diskussion dargestellten Wirkungen definieren auch bereits
die Entwicklung der nominalen Grossen. Neue Information enthélt hier vor
allem noch die Verteilung der durch die BIP-Steigerung entstehenden Gewin-
ne. Im Jahr des Schocks profitieren zunichst die unverteilten Unternehmens-
gewinne weit stirker als die Arbeitnehmereinkommen. In einem graduellen
Anpassungsprozess und bedingt durch die hohere Kapazitétsauslastung, die zu
einer leicht hoheren Beschéftigung und steigenden Lohnen fiihrt, verschieben
sich diese Gewinne jedoch im Laufe von 3 Jahren zum Grossteil zu den Ar-
beitnehmereinkommen hin.
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Tabelle 34: Simulationsergebnisse:
Szenario MAXIMAL« vs. Referenzszenario
(Absolute Abweichung vom Referenzszenario, in Mio. CHF)
2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 546 781 927 954
Importe 353 483 649 719
Bruttoinlandsprodukt 290 492 537 480
Real verfiigbares Einkommen 571 573 735 684
Zahl der Erwerbstitigen 13 2.8 32 2.9
Nominale Werte
Privater Konsum 111 361 683 962
Importe -119 96 284 518
Bruttoinlandsprodukt 266 553 881 1148
Arbeitnehmereinkommen 23 257 508 708
Unverteilte 230 156 124 32
Unternehmensgewinne
Volkseinkommen 277 532 811 1018
Verfiigbare Einkommen 80 25 375 569
Preise ”
Privater Konsum —0.27 —0.29 —0.24 —0.13
Importe —-0.26 -0.21 -0.20 -0.12
Bruttoinlandsprodukt -0.02 -0.02 0.05 0.13
Konsumentenpreisindex -0.27 -0.29 -0.24 -0.13
Lohne 0.00 0.02 0.06 0.08

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

%-Punkten.

1) In Tausend Personen.

2) Differenz in

Die Effekte eines Regimewechsels im Szenario MINIMAL &hneln denen im
oben beschriebenen Szenario, sind jedoch — was kaum {iiberraschen kann — in
threr Grossenordnung wesentlich geringer. Auffallend ist, dass es im Jahr des
Regimewechsels bei einigen wichtigen Grdssen zu einer — allerdings sehr ge-
ringen — Reduktion im Vergleich zum Referenzszenario kommt. Zu nennen ist
hier insbesondere das Bruttoinlandsprodukt wie in Folge davon die Erwerbsti-
tigkeit.* Dies beruht darauf, dass der vergleichsweise geringe direkte Effekt
im Konsum nicht ausreicht, den Konsum geniigend ansteigen zu lassen, um

Vgl. dazu auch Tabellen A-6 bis A8 im Anhang 1.
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die Steigerung der Importe nach der entsprechenden Preissenkung auszuglei-
chen. Da das gestiegene real verfiigbare Einkommen jedoch zu weiteren Stei-
gerungen im Konsum fiihrt, sind auch in diesem Szenario bereits ab 2004
durchweg positive Effekte eines Regimewechsels zu beobachten.

Fasst man die Ergebnisse zusammen, dann ergibt sich fiir die Auswirkungen
eines Regimewechsels im Januar 2003 hin zur internationalen Erschopfung
der Patentrechte das folgende Bild: Das reale Bruttoinlandsprodukt der
Schweiz steigt bis 2006 um 0.0 bis 0.1 Prozent {iber den entsprechenden Wert
ohne Regimewechsel, was in Preisen von 1990 einer Steigerung zwischen 140
und 480 Mio. Franken entspricht. Eine stirkere Zunahme erfahrt das real ver-
fiigbare Einkommen mit 0.1 bis 0.3 Prozent und der private Konsum, der real
zwischen 0.1 und 0.4 Prozent steigt. Die Zunahme des privaten Konsums ent-
spricht in Preisen von 1990 256 bis 954 Mio. Franken pro Jahr, was durch den
Einkommenseffekt der gesunkenen Preise und Multiplikatoreffekte ein Mehr-
faches der urspriinglich exogen vorgegebenen Konsumsteigerung darstellt.
Von der Steigerung des BIP profitieren im Jahr des Regimewechsels vorrangig
die Unternehmen durch hohere Unternehmensgewinne. Bis 2006 verschiebt
sich jedoch ein Grossteil dieses Gewinnes zu den Arbeitnehmereinkommen,
die 2006 zwischen 0.0 und 0.2 Prozent oder nominal zwischen 52 und 708
Mio. Franken hoher liegen als ohne Regimewechsel. Auf Seiten der Preise
schlagen sich jeweils die exogen vorgegebenen Anderungen sowohl beim
Konsum wie auch bei den Importen im Jahr 2003 voll nieder. In den folgenden
Jahren ergeben sich leichte preistreibende Tendenzen im Vergleich zum Refe-
renzszenario, die aber bis 2006 nicht stark genug sind, die urspriingliche Sen-
kung auszugleichen. Betrachtet man die Auswirkungen des Regimewechsels
auf das Wirtschaftswachstum, so ldsst sich maximal eine Steigerung der
Wachstumsrate des Bruttoinlandsprodukts von 0.1 Prozentpunkten in 2003
und 2004 feststellen.

Insgesamt sind die Effekte also durchweg als positiv zu beurteilen, und es pro-
fitieren auch alle Gruppen der Schweizer Volkswirtschaft davon. Die Gros-
senordnung der Effekte ist jedoch nur gering, wenn nicht gar vernachlissigbar
klein.

6.1.3 Simulation im BAK-Branchenmodell

Neben den gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen ist auch von Interesse, wie
unterschiedliche Branchen von einem Regimewechsel hin zur internationalen
Erschopfung des Patentrechts betroffen waren. Fiir die einzelnen, direkt be-
troffenen (Teil-) Branchen wurde eine solche Analyse fiir die direkten Effekte
wie bereits oben dargestellt separat durchgefiihrt. Um jedoch auch die Aus-
wirkungen der vollstindigen Effekte auf die Branchen zu erfassen, und dies
nicht nur fiir direkt betroffene (Teil-) Branchen, wurden die Gesamteffekte
eines Regimewechsels auch mit dem BAK-Branchenmodell simuliert. Eine
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Beschreibung des Modells und seiner Eigenschaften findet sich im Anhang 1.
Als Basis fiir die Simulation wurden die Szenarien MINIMAL und
MAXIMAL gewihlt, die den erwarteten Effekt eines Regimewechsels ein-
schliessen sollten. Es ist festzuhalten, dass fiir das Szenario MINIMAL bei
einer Simulation mit dem Branchenmodell keinerlei unterschiedliche Effekte
fiir die einzelnen Branchen zu beobachten sind, so dass sich eine Darstellung
und Diskussion der Resultate hier ertibrigt.

Die Simulationsergebnisse fiir das Szenario MAXIMAL sind fiir ausgewéhlte
Variablen in Tabelle 35. (realer Output) und Tabelle 36 (Erwerbstitige) ent-
halten. Weitere Informationen finden sich im Anhang 1, Tabelle A-14 und A-
15. Insgesamt ist festzustellen, dass in Bezug auf reale Bruttowertschopfung,
auf Beschiftigung und — mit Ausnahme der Chemie — auf Profite alle Bran-
chen von einem Regimewechsel zunéchst profitieren wiirden, wenn die Effek-
te vielfach auch marginal klein sind. Die grdssten positiven Effekte ergeben
sich in Branchen, die typischerweise konsumorientiert sind. Beispiele sind die
Bereiche Druck und Verlagswesen oder das Gastgewerbe. Auch der Detail-
handel profitiert iiberdurchschnittlich.* Weniger stark profitieren exportorien-
tierte Branchen wie beispielsweise die Investitionsgiiterindustrie. Fiir die
Chemieindustrie als Gesamtbranche (chemische und pharmazeutische Indus-
trie) ist festzustellen, dass sie real praktisch keine von Null verschiedenen Ef-
fekte des Regimewechsels aufweist. Hier gleichen sich die negativen Effekte
aufgrund des direkten Preiseffekts durch die positiven Effekte aufgrund der
insgesamt gestiegenen Nachfrage gerade aus.

In den folgenden Jahren sind vereinzelt auch negative Effekte zu beobachten,
die i.d.R. jedoch kaum von Null abweichen und nicht als negative Effekte in-
terpretierbar sind, da sie im Streubereich des Modells liegen. Insgesamt wird
das bereits gezeichnete Bild, dass konsumorientierte Branchen von einem Re-
gimewechsel deutlich stirker profitieren, wohingegen export- oder investi-
tionsorientierte Branchen von einem Regimewechsel nur gering beeinflusst
werden, noch stirker betont. Dies ist nicht iiberraschend, da der hauptséchli-
che Effekt eines Regimewechsels iiber eine verstirkte Nachfrage der Endkon-
sumenten zustande kommt, ausser durch die exogenen Vorgaben insbesondere
auch iiber das gestiegene Realeinkommen und den entsprechenden Einkom-
menseffekt. Hiervon profitieren die konsumorientierten Branchen definitions-
gemdss stirker.

% In den zusammenfassenden Darstellungen in den Tabellen enthilt der Handel auch den
Grosshandel, der weniger stark von einem Regimewechsel profitiert.
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Tabelle 35: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario YMAXIMAL« vs. Referenzszenario Qutput
(real, Preise von 1990) (ausgewihlte Branchen,
prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005
Gesamtwirtschaft 0,1% 0,1% 0,1%
Landwirtschaft 0,1% 0,1% 0,1%
Chemie 0,0% 0,0% 0,0%
Investitionsgiiter: Metall 0,1% 0,1% 0,1%
Investitionsgiiter: Maschinen u. Elek. 0,1% 0,0% 0,1%
Investitionsgiiter: Elektronik 0,1% 0,1% 0,1%
Druck und Verlage 0,2% 0,4% 0,4%
Anderes verarbeitendes Gewerbe 0,1% 0,1% 0,2%
Bau 0,1% 0,2% 0,2%
Transport, Kommunikation 0,1% 0,1% 0,1%
Handel 0,1% 0,1% 0,2%
Versicherungen 0,1% 0,3% 0,4%
Banken 0,0% 0,0% 0,0%
Gastgewerbe 0,3% 0,4% 0,5%
Gesundheitswesen 0,2% 0,3% 0,4%
Andere Dienstleistungen 0,1% 0,2% 0,1%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle 36: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:

Szenario »MIAXIMAL« vs. Referenzszenario Erwerbstiitige

(ausgewihlte Branchen, prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005
Gesamtwirtschaft 0,0% 0,1% 0,1%
Landwirtschaft 0,0% 0,1% 0,1%
Chemie 0,0% 0,0% 0,0%
Investitionsgiiter: Metall 0,0% 0,0% -0,1%
Investitionsgiiter: Maschinen u. Elek. 0,0% 0,0% 0,0%
Investitionsgiiter: Elektronik 0,0% 0,0% 0,0%
Druck und Verlage 0,0% 0,2% 0,2%
Anderes verarbeitendes Gewerbe 0,0% 0,0% 0,0%
Bau 0,0% 0,1% 0,1%
Transport, Kommunikation 0,0% 0,0% 0,0%
Handel 0,0% 0,1% 0,1%
Versicherungen 0,0% 0,0% 0,0%
Banken 0,0% 0,0% 0,0%
Gastgewerbe 0,0% 0,0% 0,0%
Gesundheitswesen 0,0% 0,1% 0,1%
Andere Dienstleistungen 0,0% 0,1% 0,1%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

6.2 Auswirkungen auf die Forschung

Neben den gesamtwirtschaftlichen Auswirkungen, die mit Hilfe des Makro-
und Branchenmodells berechnet werden, sind auch die Auswirkungen auf den
Forschungsstandort zu beriicksichtigen.

6.2.1 Auswirkung auf die internationale

Forschung

Generell ist zu beachten, dass die Schweiz als Absatzmarkt im globalen Kon-
text nur begrenzte Bedeutung hat. So betridgt der Beitrag der Schweiz zum

Bruttosozialprodukt der 30 OECD-Lénder weniger als 1% (vgl. Tabelle 37).



154 Kapitel 6: Gesamtwirtschaftliche Auswirkungen

Tabelle 37: Bruttosozialprodukt der OECD-Léinder (2000)

Bruttosozialprodukt 2000 zu lau- Anteil am
fenden Preisen und laufenden OECD-Total
Wechselkursen (in Mrd. USD)

U.S.A. 9°896.4 38.8%
Japan 4°749.6 18.6%
Deutschland 1’873.0 7.3%
Grossbritannien 1’414.6 5.5%
Frankreich 1°294.2 5.1%
Italien 1°074.0 4.2%
Kanada 688.8 2.7%
Mexiko 574.1 2.2%
Spanien 558.6 2.2%
Korea 457.2 1.8%
Australien 392.3 1.5%
Niederlande 364.7 1.4%
Schweiz 241.2 0.9%
Schweden 2273 0.9%
Belgien 226.6 0.9%
Tirkei 199.9 0.8%
Osterreich 189.7 0.7%
Déanemark 162.3 0.6%
Norwegen 161.8 0.6%
Polen 157.8 0.6%
Finnland 121.6 0.5%
Griechenland 112.0 0.4%
Portugal 105.1 0.4%
Irland 94.0 0.4%
Neuseeland 49.6 0.2%
Tschechische Republik 49.5 0.2%
Ungarn 45.8 0.2%
Slowakische Republik 19.1 0.1%
Luxemburg 18.9 0.1%
Island 8.5 0.0%
OECD-Total 25°528.3
EU15 7°836.7 30.7%

Quelle: OECD (http://wwwl.oecd.org/std/gdp.htm)
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Da rund 90% der weltweiten F&E-Ausgaben in den OECD-Léndern getitigt
werden,* diirfte der Vergleich mit den OECD-Léndern relativ aussagekriftig
sein. Selbst wenn beriicksichtigt wird, dass in der Schweiz infolge des relativ
hohen Pro-Kopf-Einkommens iiberdurchschnittlich viele forschungsintensive
Produkte konsumiert werden, diirfte die internationale Bedeutung der Schweiz
als Absatzmarkt eher gering bleiben. Folglich wiirde der globale Umsatz der
forschungsintensiven Unternehmen von einem schweizerischen Wechsel zur
internationalen Erschopfung bei patentgeschiitzten Produkten in der Regel nur
in geringem Ausmass betroffen. Dies gilt umso mehr, da z.B. die forschungs-
intensive Maschinen-, Elektro- und Metallindustrie von einem Regimewechsel
nicht merklich tangiert wiirde.

Selbst bei der pharmazeutischen Industrie, die von einem Regimewechsel am
stirksten betroffen wiirde, sind lediglich geringe Auswirkungen auf den welt-
weiten Umsatz — und damit moglicherweise auf die Forschungsaktivititen — zu
erwarten. Die Schweiz diirfte als Absatzmarkt fiir Medikamente mit rund 3
Mrd. CHF pro Jahr (im Vergleich zum Weltmarkt von rund 500 Mrd. CHF)*’
fiir die meisten Firmen eher von geringer Bedeutung sein.

Ferner interessiert die Bedeutung moglicher Umsatzidnderungen in Folge eines
Regimewechsels im Vergleich zu den gesamten Forschungs- und Entwick-
lungsaufwendungen der globalen Branche, sowie der schweizerischen Unter-
nehmen. Die Forschungsintensitit — gemessen als Anteil der Forschungsaus-
gaben am Umsatz — der europdischen Pharmakonzerne liegt zwischen 14%
und 18%.% Die weltweiten Forschungsausgaben fiir pharmazeutische Produk-
te liegen bei rund 80 Mrd. CHF pro Jahr.* Gemiss den Modellrechnungen ist
bei einem Regimewechsel in der Schweiz mit einem Riickgang des Umsatzes
mit patentgeschiitzten Medikamenten zwischen 0.1 und 0.4 Mrd. CHF zu
rechnen (vgl. Tabelle 38). Der Einfluss auf die globalen Forschungsaktivititen
diirfte somit ebenfalls eher vernachlissigbar sein.

8 Gemiss der American Association for the Advancement of Science beliefen sich die welt-

weiten Aufwendungen fiir F&E im Jahr 1999 auf knapp 620 Mrd. USD, wobei der Anteil
der OECD-Lander rund 90% betrug (vgl. http://www.aaas.org/spp/dspp/rd/wrld99.pdf).
7 Gemiss IMS/CSFB betragen die Schitzungen fiir den weltweiten Pharmaumsatz im Jahr
2001 rund 349 Mrd. USD (zitiert in Leu Investment Research (2001, S. 11)). 80% davon
werden in den USA, in der EU, in Japan und in der Schweiz hergestellt; vgl. Verband For-
schender Arzneimittelhersteller e.V. (2001, S. 10).

¥ Leu Investment Research (2001, S. 19).
¥ Vgl. Financial Times vom 30. April 2002, Healthcare: Pharmaceuticals 2 (Still no end to
the slowdown). Die F&E-Ausgaben der USA, der EU, Japans und der Schweiz beliefen
sich 1999 zusammen auf rund 62 Mrd. CHF (41.3 Mrd. EUR), vgl. Verband Forschender
Arzneimittelhersteller e.V. (2001, S. 26).
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Tabelle 38: Moglicher Umsatzriickgang in der Schweiz

Betroffenes Volu- Preisriickgang (ge- | Umsatzriickgang in
men (gemiss miiss Tabelle 28) der Schweiz
Tabelle 26)
Mio. CHF in % Mio. CHF
Minimale Wirkung 930 -14.0% —-130
Maximale Wirkung 1300 -32.4% —421

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

6.2.2 Auswirkungen auf den
Forschungsstandort Schweiz

Beziiglich der Frage der Auswirkungen auf die Pharmaforschung am Standort
Schweiz gilt es zu beriicksichtigen, dass die Schweiz ein international bedeu-
tender Forschungs- und Produktionsstandort ist. Die forschenden Pharmafir-
men in der Schweiz, die in der Interpharma zusammengeschlossen sind, er-
reichten im Jahr 2000 einen weltweiten Umsatz im Pharma-Bereich von 37.2
Mrd. CHF. Davon werden jedoch lediglich knapp 500 Mio. CHF oder 1.3% in
der Schweiz erwirtschaftet (vgl. Tabelle 39).

Tabelle 39: Kennzahlen der forschenden
Schweizer Pharmafimen (2000)

Pharma-Bereich
Schweiz Ausland Weltweit

Mio. CHF (Anteil in %) Mio. CHF Mio. CHF
Umsatz 486 1.3% 36’749 37°235
F&E 2’989 43.5% 3’883 6’872
(F&E in % des 615% 10.6% 18.5%
Umsatzes)
Gewinn 9’161
(Gewinn in % 24.6%
des Umsatzes)
Personal- 13°431 16.2% 69°413 82’844
bestand (Per-
sonen)

Quelle: Pharma Information (2001); Frontier Economics; PLAUT

Der fiir 2000 ausgewiesene Gewinn belief sich auf knapp 9.2 Mrd. CHF bzw.
24.6% des Umsatzes. Der weltweite Aufwand fiir Forschung und Entwicklung
(F&E) der forschenden schweizerischen Pharmafirmen belief sich im selben
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Jahr auf 6.9 Mrd. CHF, was einem Anteil von 18.5% des Umsatzes entspricht.
Rund 3 Mrd. CHF bzw. 43% davon werden in der Schweiz ausgegeben.”

Um abzuschitzen, in welchem Umfang die forschenden schweizerischen
Pharmafirmen von einem Regimewechsel betroffen wiirden, wird zuerst der
Anteil der schweizerischen forschenden Firmen am Marktvolumen mit patent-
geschiitzten Medikamenten bestimmt. Unter der Annahme, dass der gesamte
Inlandabsatz der forschenden schweizerischen Pharmafirmen patentgeschiitzt
ist, betrdgt ihr Marktanteil bei den betroffenen Produkten gut ein Viertel (vgl.
Tabelle 40).

Tabelle 40: Marktvolumen mit patentgeschiitzten Medikamenten
und Absatzvolumen der forschenden schweizerischen Pharmafirmen

in der Schweiz (2000)
Mio. CHF Anteil in %
Gesamtes Marktvolumen in der Schweiz 3’121
Davon patentgeschiitzte Produkte 1’850 100.0%
davon: forschende CH-Firmen 486 26.3%

Quelle: Pharma Information (2001); Frontier Economics; PLAUT

Eine grobe Hochrechnung der Auswirkungen auf die forschenden schweizeri-
schen Firmen ergibt sich, wenn die Umsatzriickgénge in der Schweiz (gemaéss
Tabelle 38) mit dem Anteil der schweizerischen Firmen (gemiss Tabelle 39)
kombiniert werden. Der Umsatzriickgang der schweizerischen forschenden
Pharmafirmen wiirde somit zwischen 35 und 110 Mio. CHF liegen, was einem
prozentualen Riickgang ihres inlédndischen Absatzes zwischen 7% und 23%
entsprechen wiirde. Bezogen auf ihren weltweiten Absatz macht der Riickgang
zwischen 0.1% und 0.3% aus.”’ Umgerechnet entspricht dies zwischen 0.5%
und 1.6% ihrer weltweiten F&E-Ausgaben respektive zwischen 0.4% und
1.2% der Gewinne des Jahres 2000.

Falls es trotz des relativ geringen Umsatzriickgangs zu einer Reduktion des
Forschungsaufwands kommen sollte, ist zudem zu bedenken, dass sich die

% Alle Angaben gemiss Pharma Information (2001).
' Von Vertretern der Pharmaindustrie wird argumentiert, dass die Preisregulierung im Aus-
land, in die oft die Preise der Medikamente im Heimmarkt des Herstellers einfliessen, eine
Multiplikatorwirkung zur Folge haben kann. Von Preissenkungen im Inland sei weltweit
rund das fiinffache Absatzvolumen indirekt tangiert. In diesem Fall wiirde der weltweite
Umsatz zwischen 0.6% und 1.8% zuriickgehen. Dies setzt allerdings voraus, dass die Lis-
tenpreise in der Schweiz im entsprechenden Umfang gesenkt wiirden.
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Standortfaktoren fiir Forschungstatigkeiten von jenen des Absatzmarktes un-
terscheiden. Ein Vergleich des aktuellen Forschungsaufwands in der Schweiz
von knapp 3 Mrd. CHF mit dem inlédndischen Absatz von 0.5 Mrd. CHF
macht deutlich, dass bereits in der Vergangenheit die Grosse des Absatzmark-
tes Schweiz fiir den Entscheid tiber den Forschungsstandort eher von unterge-
ordneter Bedeutung war.

Bei der Beurteilung der Gunst eines Forschungsstandorts spielen andere
Standortfaktoren eine Rolle, wie bei der Beurteilung des Absatzmarktes. Wie
Umfragen der BAK Konjunkturforschung Basel AG zeigen’, sind fiir die
chemisch-pharmazeutische Industrie Grossen wie die Nédhe zu Ausbildungs-
stitten (Fachhochschulen und Universititen), andere Formen der Wirtschafts-
forderung, die Wirtschaftsfreundlichkeit und Akzeptanz neuer Technologien,
der Patentschutz sowie die Voraussehbarkeit des rechtlich-politischen Umfel-
des von Bedeutung. Fiir einen Absatzmarkt hangt die Standortqualitit dagegen
u.a. von der Zahlungsbereitschaft der Konsumenten ab. Da sich die wichtigen
Standortfaktoren fiir den Forschungsstandort Schweiz durch einen Regime-
wechsel im Patentrecht nicht dndern, kann nicht unmittelbar davon ausgegan-
gen werden, dass der Umsatzriickgang in der Schweiz zu einer Reduktion der
Forschungsaufwendungen am Standort Schweiz im gleichen Umfang fiihrt.”

Es ist allerdings nicht auszuschliessen, dass die Forschungstétigkeit durch ei-
nen Regimewechsels aufgrund von »soft factors« negativ beeinflusst wird, ob-
wohl die objektiven Standortfaktoren weitgehend unveridndert bleiben. In die-
sem Zusammenhang konnen die folgenden Punkte genannt werden:

1. Ein Regimewechsel wird von den Firmen als Signal interpretiert, dass sich
die politischen Rahmenbedingungen fiir den Forschungsstandort Schweiz
mittel- und langfristig verschlechtern werden.

2. Durch einen Riickgang der Umsitze in der Schweiz verschlechtert sich die
Verhandlungsposition der schweizerischen Forschungsabteilungen, wenn
innerhalb der Unternehmungen Ressourcen zugeteilt werden.

3. Aufeine Quantifizierung dieser Effekte wird hier verzichtet.

%2 Vgl. zB. die Umfragen der BAK Konjunkturforschung Basel AG im Rahmen ihres
Benchmark-Reports.

% Im theoretischen Extremfall, wenn der gesamte Umsatzriickgang in der Schweiz durch
eine Reduktion der Forschung am Standort Schweiz aufgefangen wiirde, hitte dies einen
Riickgang der inldndischen Pharmaforschung zwischen 1.1% und 3.7% zur Folge.



Kapitel 6: Gesamtwirtschaftliche Auswirkungen 159

Diese Aussage gilt, obwohl im Rahmen der Hochrechnungen die Modellan-
nahmen jeweils so gewéhlt wurden, dass die Effekte des Regimewechsels ten-
denziell iiberschitzt werden.”* So wurde angenommen, dass

= von einem Regimewechsel ein relativ grosses Handelsvolumen betroffen
wire (zwischen 50% und 70% aller patentgeschiitzten Medikamente),

= die Parallelimporteure die Preisdifferenzen von 40% zu den weltweit giins-
tigsten Landern nutzen konnen,

= selbst nach Berlicksichtigung der mdglichen Verhinderungsstrategien der
Hersteller und nach Abzug der Transportkosten und der Marge der Paral-
lelimporteure, die Preise fiir das gesamte betroffene Marktvolumen (nicht
nur fiir die Parallelimporte selbst) zwischen 14% und 32% fallen.

6.3 Gultigkeit der Nera Hypothese

Die EU-Kommission gab im Jahr 1998 eine Untersuchung in Auftrag, in der
die 6konomischen Auswirkungen alternativer Regimes fiir die Erschopfung
von Markenrechten untersucht werden sollten. Im Rahmen dessen wurde ins-
besondere ein hypothetischer Wechsel von der derzeit geltenden regionalen
zur internationalen Erschopfung analysiert. Das mit der Untersuchung beauf-
tragte Institut Nera® kam unter anderem zu dem Schluss, dass von einer Ein-
fiihrung des Systems internationaler Erschopfung hauptsichlich Parallelimpor-
teure und weniger Konsumenten profitieren wiirden.

Es stellt sich die Frage, ob diese als »Nera-Hypothese« bezeichnete Einschat-
zung auch fiir den Fall der Schweizerischen Volkswirtschaft und fiir die Er-
schopfung von Patentrechten Giiltigkeit besitzt. Wir behandeln diese Frage vor
dem Hintergrund der Ergebnisse voriger Kapitel, insbesondere der Analyse
theoretischer Wirkungsweise (Kapitel 2) und der Identifikation betroffener
Sektoren (Kapitel 5) und greifen auf den dort verwendeten Entscheidungs-
baum zurtick.

Die Nera-Hypothese ist dann giiltig, wenn folgende Situation ein stabiles
Gleichgewicht im 6konomischen Sinne darstellt:

* FEin oder mehrere Parallelimporteure erzielen dauerhaft Gewinne durch
den Parallelimport und

% Dies gilt auch im Vergleich zu den Erfahrungen in der Europiischen Union.

% Siehe Nera (1999).
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» Inléndische Konsumenten kommen trotz dauerhafter Parallelimporte nicht
in den Genuss geringerer Preise fiir das betreffende Gut.

Wir untersuchen im Folgenden, ob dies fiir die Mirkte fiir pharmazeutische
Produkte und Konsumgiiter in der Schweiz der Fall ist. Die notwendigen Vor-
aussetzungen fiir die Gtiltigkeit der Nera-Hypothese sind in Abbildung 40 il-
lustriert und farblich hervorgehoben.

Abbildung 40: Notwendige Konstellation fiir die Giiltigkeit
der Nera-Hypothese.
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Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Zunichst ist notwendig, dass trotz Arbitragemoglichkeit kein weiterer
Parallelimporteur auf den Markt tritt, mithin es zu keinem Wettbewerb unter
Parallelimporteuren kommt.

Des weiteren darf der Patentinhaber iiber keine Moglichkeit verfiigen, die Pa-
rallelimporte und einen damit verbundenen Verlust an Marktanteilen durch
allféllige Gegenmassnahmen zu verhindern. Insbesondere stellen

— Preiserhdhungen im Ausland,

— Reduktionen der Exportmenge in das Niedrigpreisland,
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— Produktdifferenzierungen
keine lohnenswerten Verhinderungsstrategien dar.

Schliesslich trifft die Nera Hypothese nur dann zu, wenn es — zusétzlich zu
den ersten beiden Bedingungen — zu keinem Preiswettbewerb zwischen dem
Parallelimporteur und dem Patentinhaber kommt. Wir priifen, ob diese Vor-
aussetzungen fiir die, von Parallelimporten betroffenen Branchen zutreffen.

Regulierte Miirkte: Pharmazeutische Produkte

Der Markteintritt fiir Parallelimporteure in einen stark regulierten Markt ist
unter Umstidnden mit betrdchtlichen Eintrittskosten — zum Beispiel fiir Lizen-
zen oder die Erflillung von Sicherheitsauflagen — verbunden. Diese Marktein-
trittskosten sind als »sunk costs« zu verstehen, d.h. sowie ein Parallelimpor-
teur in Lizenzen oder die Erfiillung von Sicherheitsauflagen investiert hat, ist
er nicht mehr in der Lage, diese Kosten — zum Beispiel durch Wiederverdusse-
rung — zuriickzugewinnen. Ein Parallelimporteur, der bereits im Markt aktiv
ist, beriicksichtigt diese Kosten nicht mehr in seiner Kalkulation.”® Er ist daher
in der Lage, potenziellen Konkurrenten glaubhaft zu drohen, in einen Preis-
wettbewerb mit ihnen zu treten, falls diese ebenfalls parallel importieren wol-
len. Die hohen Markteintrittskosten in Verbindung mit drohendem intensiven
Wettbewerb kénnten somit weitere Konkurrenten abwehren — d.h. der erste
Parallelimporteur kann von einem »first-mover advantage« profitieren. Inso-
fern ist das Vorhandensein eines einzelnen Parallelimporteurs denkbar.

% Der Parallelimporteur beriicksichtigt die anfallenden »sunk costs« jedoch in seinem Ent-
scheidungsprozess iiber einen potenziellen Markteintritt. In diesem Prozess beriicksichtigt
er aber auch, dass es aufgrund der Markteintrittskosten fiir einen weiteren Parallelimpor-
teur nicht mehr profitabel wire, ebenfalls in den Markt einzutreten. Mit der Aussicht auf
eine mogliche Alleinstellung im Markt ist es daher fiir den ersten Parallelimporteur beste
Strategie, in den Markt einzutreten.
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Abbildung 41: Giiltigkeit der Nera-Hypothese fiir den Pharmamarkt
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Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Unabhéngig von der Zahl der Parallelimporteure stehen auch in regulierten
Mairkten dem Patentinhaber Abwehrmassnahmen zur Verfiigung. Zum einen
kann er — gerade im Bereich Arzneimittel — Produktdifferenzierung betreiben,
etwa durch Variation der Packungsgrosse oder dem Abfassen der Packungs-
beilagen nur in der jeweiligen Landessprache. Zum anderen steht ihm die
Moglichkeit der Mengenbeschrinkung offen, wie im sogenannten »Adalat
Fall« erfolgreich praktiziert. Hier hat der Patentinhaber die Exportmenge in
Niedrigpreisldnder reduziert, sodass dortige Bezieher nur noch den heimischen
Markt bedienen konnten. Die Menge reichte nach der Bezugsbeschrankung
nicht mehr aus, um einen Teil der Giiter in Hochpreisldnder zu re-exportieren.
Die Erfahrung aus dem Adalat Fall spricht tendenziell gegen die Giiltigkeit der
Nera-Hypothese fiir den Pharmamarkt. Allerdings ist im Einzelfall fraglich, ob
Mengenbeschrinkungen ein Verstoss gegen internationales Recht darstellt.

Kommt es dennoch zu Parallelimporten, so ist die Nera-Hypothese schliesslich
nur dann giiltig, wenn es zwischen Patentinhaber und Parallelimporteur auf
dem Inlandsmarkt nicht zu einem Preiswettbewerb kommt. Die Erfahrung aus
dem schwedischen Pharmamarkt zeigt, dass trotz Auftreten von Parallelimpor-
ten Preisdifferenzen zwischen Schweden und den Importlindern bestehen
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bleiben.”” Dies konnte auf eine implizite Kooperation zwischen Patentinhaber
und Parallelimporteuren hindeuten und spricht somit tendenziell fiir die Giil-
tigkeit der Nera-Hypothese.

Gewohnliche Miirkte: Konsumgiiter

Bei Vorhandensein von Arbitragemdglichkeiten ist auf dem Markt fiir Kon-
sumgiiter mit dem Eintritt mehrerer Parallelimporteure zu rechnen. Insbeson-
dere existieren hier kaum Markteintrittskosten.

Abbildung 42: Giiltigkeit der Nera-Hypothese fiir den Markt
fiir Konsumgiiter
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Quelle: Frontier Economics; PLAUT

Ist nur ein einzelner Parallelimporteur aktiv oder kommt es zu keinem Preis-
wettbewerb im Falle mehrerer Importeure, steht dem Patentinhaber auf einem
nicht-regulierten Markt das volle Instrumentarium an Abwehrmassnahmen zur
Verfligung. Insbesondere steht ihm nun zusétzlich frei, mittelfristig den Preis

7 Siehe Maskus/Ganslandt (2001).
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in ausldndischen Mirkten anzuheben und somit die Marge des Parallelimpor-
teurs zu reduzieren.

Ist keine dieser Verhinderungsmassnahmen erfolgreich oder lohnenswert, so
trifft die Nera-Hypothese schliesslich nur dann zu, wenn es zu keinem Preis-
wettbewerb zwischen Patentinhaber und Parallelimporteur kommt — etwa
wenn es zu einer impliziten Kollusion (oder einer Direktbelieferung des Paral-
lelimporteurs) kommt.

Fazit

Die Giiltigkeit der Nera-Hypothese ist fiir den Pharmamarkt denkbar, obgleich
die Evidenz widerspriichlich ist (Adalat Fall vs. Schweden Studie).

Im Markt fiir Konsumgiiter trifft die Nera-Hypothese nur fiir sehr spezielle
Sonderfélle zu. Es ist unwahrscheinlich, dass Parallelimporteure in diesem
Markt dauerhaft Renten abschopfen konnen.

6.4 Flankierende Massnahmen

Aufgrund der ermittelten geringen positiven gesamtwirtschaftlichen Effekte
und der erwarteten geringen negativen Auswirkungen auf den Forschungs-
standort Schweiz sind flankierende Massnahmen bei einem Regimewechsel im
Patentrecht von untergeordneter Bedeutung.

Wie verschiedentlich erwahnt, kommt es de facto erst zu Parallelimporten bei
einer Ausweitung des Erschopfungsgebietes, wenn die internationale Preisdif-
ferenz und die gehandelten Volumina hinreichend gross sind. Preisdifferenz,
Grosse des Marktes und die Wirksamkeit von Abwehrmassnahmen durch den
Patentinhaber bestimmen das 6konomische Potenzial fiir Parallelimporte und
somit das Potenzial fiir eine entsprechende Besserstellung inlédndischer Kon-
sumenten.

Um moglichst viel vom theoretisch maximal betroffenen Handelsvolumen
nutzen zu konnen und auch die Voraussetzungen fiir eine internationale Preis-
angleichung zu schaffen, sind tarifare und nicht-tarifdire Handelsschranken ab-
zubauen.” Zu denken ist dabei beispielsweise an

% Bei der Ableitung der flankierenden Massnahmen wird dabei unterstellt, dass die notwen-
digen gesetzlichen Anpassungen (z.B. im Heilmittelgesetz) umgesetzt wurden, so dass in
den im Bericht identifizierten Sektoren (Medikamente und ausgewéhlte Konsumgiiter) Pa-
rallelimporte vom gesetzlichen Standpunkt her méglich sind.
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Vereinfachung von Zulassungs- und Bewilligungsverfahren fir Parallel-
importeure — dies betrifft insbesondere regulierte Mirkte wie etwa den
Markt fiir pharmazeutische Produkte. Vereinfachte Zulassungsbestimmun-
gen flihren tendenziell zu einer grosseren Anzahl von Parallelimporteuren
und dadurch tendenziell zu einem verstirkten Wettbewerb dieser Markt-
teilnehmer untereinander. Hierzu zihlen auch Abbau von Zulassungs- und
Bewilligungsgebiihren fir Parallelimporteure — auch dies betrifft vornehm-
lich den Markt fiir pharmazeutische Produkte. Der Abbau von Marktein-
trittskosten dieser Art fithrt dazu, dass sich ein »first-mover« nicht mehr
vor Wettbewerb durch andere Parallelimporteure schiitzen kann. Insbeson-
dere wird dem ersten Parallelimporteur, der auf den Markt tritt und die
Markteintrittskosten auf sich nimmt, die Mdglichkeit genommen, glaub-
wiirdig mit Preiswettbewerb all jenen zu drohen, die nach ihm auf den
Markt treten wollen.

Vereinfachung von Zulassungs- und Bewilligungsverfahren fir parallel
importierte Produkte — selbst wenn Zulassungsregeln vereinfacht werden
kann es zu einer Marktsegmentierung zwischen Parallelimporteuren kom-
men, wenn die Zulassungsverfahren fiir Produkte Marktzutrittsbarrieren
darstellen. Wie z.B. die Erfahrung aus Schweden zeigt, konnen zwar meh-
rere Parallelimporteure im selben Sektor titig sein, diese kdnnten sich je-
doch jeweils auf Produkte spezialisieren, die nicht zueinander in Konkur-
renz stehen.
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7

Schlussfolgerungen

Die vorliegende Studie beschéftigt sich mit den gesamtwirtschaftlichen Aus-
wirkungen eines Regimewechsels im schweizerischen Patentrecht, wobei die
Beantwortung von fiinf Fragen im Zentrum stand. Im folgenden sollen fiir die-

SESs

fiinf Fragen die wesentlichen Schlussfolgerungen thesenartig zusammen-

gefasst werden.

Frage 1: Welches sind die Auswirkungen der nationalen Erschopfung im

Patentrecht auf die schweizerische Volkswirtschaft?

Aufgrund der durchgefiihrten detaillierten Analyse der Patentaktivitit zeigt
sich, dass in der Schweiz von einem Regimewechsel im Patentrecht vor al-
lem die Sektoren Investitionsgiiter bzw. Vorleistungsgiiter, pharmazeuti-
sche Produkte und ausgewéhlte Konsumgliter potenziell betroffen sind.

Bei den Investitionsgiitern ist von einer nur geringen Eignung fiir Parallel-
importe auszugehen. Dies gilt auch beim Vorhandensein von internationa-
len Preisdifferenzen, da sich diese Giiter in der Regel durch eine tiefe Pro-
duktstandardisierung und einen hohen Anteil an Beratungs- und/oder In-
stallationsdienstleistungen auszeichnen.

Bei den Medikamenten und den patentierten Konsumgiitern ist dagegen
ein Arbitragepotenzial fiir Parallelimporte auszumachen.

Die mit einer Datenerhebung ermittelten international jeweils giinstigsten
Medikamentenpreise auf Grosshandelsstufe liegen rund 40% tiefer als in
der Schweiz. Die im Vergleich zur Schweiz jeweils giinstigsten EU-Preise
(auf Grosshandelsstufe) diirften im Schnitt rund 25% tiefer liegen.

Bei den Konsumgiitern ist auf Grosshandelsstufe mit einer Preisdifferenz
gegeniiber den wichtigsten europédischen Handelspartnern von rund 30%
zu rechnen.

Frage 2: Wie haben sich die Preise patentrechtlicher Giiter innerhalb der

EU nach Einfithrung der internationalen Erschopfung verin-
dert?

Zur Beurteilung der Verdnderung des Preisniveaus in der EU werden zum
einen ldnderspezifische Detailstudien und zum anderen die Entwicklung
von Preisindizes in Europa untersucht.
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Eine Studie zu den wirtschaftlichen Auswirkungen eines Regimewechsels
fiir den schwedischen Pharmamarkt zeigt folgende Ergebnisse:

— Preise von parallelimportierten Giitern und von Produkten, die der

Konkurrenz von Parallelimporten ausgeliefert sind, sind relativ zu Prei-
sen von Giitern, die nicht mit parallelimportierten Giitern konkurrieren,
gefallen.

— 2/3 der Preissenkung sind niedrigere Preise von parallel importierten

Produkten und 1/3 der Preissenkung auf Verdnderungen des Herstel-
lerpreises — (mit unter als Reaktion auf Parallelimporte) — zuriickzufiih-
ren.

Fine Studie liber die Marktanteile von Parallelimporten patentierter und
markengeschiitzter Produkte untersucht eine dinische Studie:

— Die bedeutenden Ursprungsldnder fiir Parallelimporte von Pharmapro-
dukten sind Spanien und Portugal. Die Parallelimporte erreichen einen
Marktanteil von rund 11%.

— Bei den patentgeschiitzten, parallel importierten Konsumgiitern handelt
es sich vor allem um Produkte der Unterhaltungselektronik, um Fahr-
zeugersatzteile, Bekleidung, optische Geréte und Tontrdger. Die Paral-
lelimporte stammen fiir einzelne Produkte auch aus den USA, Mexiko
und anderen nicht EWR-Mitgliedslindern. Der Anteil der Parallelim-
porte erreicht je nach Produktgruppe 3% bis 15%.

Die Untersuchung der Preisentwicklungen bei Konsumgiitern auf Basis
von Eurostat-Daten liefert keinen eindeutigen Aufschluss iiber die Aus-
wirkungen eines Regimewechsels auf das Preisniveau von potenziell fiir
den Parallelimport geeigneten Produkte.

Frage 3: Trifft die Schlussfolgerung der EU-Kommission (sog. »Nera-

Hypothese«) auch fiir die Schweiz zu, wonach bei Einfiihrung
der internationalen Erschopfung vor allem die Parallelimpor-
teure und nicht die Konsumenten profitieren

In stark regulierten Mérkten wie dem Pharmamarkt konnte der Fall auftre-
ten, dass ein Parallelimporteur zumindest einen Teil des Preissenkungs-
spielraums fiir sich behilt.

Auch in Konsumgiitermérkten ist nicht ausgeschlossen, dass in speziellen
Sonderfillen ein Teil der Konsumentenrente von den Parallelimporteuren
zuriickbehalten werden kann. Die Wettbewerbssituation sowie die relativ
tiefen Markteintrittskosten lassen dies aber als eher unwahrscheinlich er-
scheinen.
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Frage 4: Wie wiirde sich die Einfithrung der internationalen Erschop-
fung auf die schweizerische Volkswirtschaft auswirken?

= Nach einem Regimewechsel im Patentrecht ist bei den beriicksichtigten
Medikamenten und Konsumgiitern auf Konsumentenpreisstufe insgesamt
fiir ein Volumen von zwischen 2.7 Mrd. CHF und 4.5 Mrd. CHF eine
Preisreduktion von zwischen 6% und 11% zu erwarten.

* Die mit einem makrookonometrischen Modell berechneten gesamtwirt-
schaftlichen Effekte eines Regimewechsels sind positiv, aber bescheiden,
da das betroffene Handelsvolumen (Medikamente und Konsumgiiter) rela-
tiv klein ist.

= Die Konsumentenpreise liegen unter, das real verfiigbare Einkommen {iber
dem Wert des Referenzszenarios. Sowohl Unternehmensgewinne (v.a.
kurzfristig) als auch Arbeitnehmereinkommen (v.a. mittelfristig) liegen
etwas hoher als im Referenzszenario.

* Ausléndische Produzenten sind Verlierer eines Regimewechsels (das Aus-
mass hingt von der Bedeutung der Schweiz als Absatzmarkt ab).

* Binnen- und konsumorientierte Sektoren profitieren tiberdurchschnittlich,
export- und investitionsgiiterorientierte Sektoren unterdurchschnittlich.

= Die Auswirkungen auf den Forschungsstandort Schweiz sind nach unseren
Einschitzungen eher gering. Die Griinde hierfiir sind:

— Die internationale Bedeutung der Schweiz als Absatzmarkt fiir for-
schungsintensive Produkte ist gering, womit auch der globale Umsatz
der forschungsintensiven Unternehmen von einem Regimewechsel in
der Schweiz nur gering tangiert wird.

— Von den betroffenen Sektoren ist der Forschungsstandort Schweiz nur
fiir die Pharmaindustrie von Bedeutung. Auch hier sind aufgrund der
Bedeutung der Schweiz als Absatzmarkt lediglich geringe Auswirkun-
gen auf den weltweiten Umsatz — und damit moglicherweise auf die
Forschungsaktivititen — zu erwarten.

— Die relevanten Standortfaktoren flir den Forschungs- resp. den Ab-
satzmarkt unterscheiden sich. Ein Regimewechsel tangiert die fiir den
Forschungsstandort wichtigen Faktoren nicht.

— Ein moglicher negativer Effekt auf die Forschungstétigkeit konnte sich
allenfalls aufgrund von »soft factors« ergeben, die jedoch im Rahmen
dieser Studie nicht quantifiziert werden.

* Die durchgefiihrten Sensitivitdtsrechnungen haben den grundsétzlich posi-
tiven Effekt eines Regimewechsels bestitigt. Aufgrund der Streuung im
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Vergleich zu den beschriebenen Effekten konnen die erhaltenen Ergebnis-
se zudem als robust bezeichnet werden. Dies gilt auch unter der Beriick-
sichtigung, dass im Rahmen der Hochrechnungen die Modellannahmen
jeweils so gewdhlt wurden, dass die Effekte des Regimewechsels tenden-
ziell iiberschétzt werden. So wurde angenommen, dass

— von einem Regimewechsel ein relativ grosses Handelsvolumen betrof-
fen wire,

— die Parallelimporteure die identifizierten Preisdifferenzen nutzen kon-
nen und

— selbst nach Beriicksichtigung der moglichen Verhinderungsstrategien
der Hersteller und nach Abzug der Transportkosten und der Marge der
Parallelimporteure, die Preise fiir das gesamte betroffene Marktvolu-
men fallen.

Frage 5: Welche flankierenden Massnahmen konnen allenfalls gegen eine

missbriuchliche Nutzung des Systems eingefiihrt werden?

Aufgrund der ermittelten geringen positiven gesamtwirtschaftlichen Effek-
te und der erwarteten geringen negativen Auswirkungen auf den For-
schungsstandort Schweiz sind flankierende Massnahmen bei einem Re-
gimewechsel im Patentrecht von untergeordneter Bedeutung.”

Um moglichst viel vom theoretisch maximal betroffenen Handelsvolumen
durch Parallelimporte nutzen zu kdnnen und auch die Voraussetzungen fiir
eine internationale Preisangleichung zu schaffen, sind tarifire und nicht-
tarifire Handelsschranken abzubauen. Zu denken ist dabei beispielsweise
an die Vereinfachung von Zulassungs- und Bewilligungsverfahren fiir Pa-
rallelimporteure und parallel importierte Produkte.

% Bei der Ableitung der flankierenden Massnahmen wird dabei unterstellt, dass die notwen-

digen gesetzlichen Anpassungen (z.B. im Heilmittelgesetz) umgesetzt wurden, so dass in
den im Bericht identifizierten Sektoren (Medikamente und ausgewéhlte Konsumgiiter) Pa-
rallelimporte vom gesetzlichen Standpunkt her méglich sind.
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BAK Modelle und Simulationen

Das BAK-Makromodell

Wie wirkt sich die Einfiihrung der internationalen Erschopfung von Patent-
rechten, und damit der expliziten Erlaubnis zum Parallelimport von Konsum-
giitern und pharmazeutischen Produkten auf die Schweizer Wirtschaft aus?
Um diese Effekte messen zu konnen, bedarf es eines gesamtwirtschaftlichen
Modells, in welchem die Auswirkungen des Regimewechsels analysiert wer-
den konnen. Mit dem Okonometrischen Makromodell der Schweizer Wirt-
schaft der BAK Konjunkturforschung Basel AG konnen diese gesamtwirt-
schaftlichen Simulationen und Szenarien durchgefiihrt werden, wobei Modell-
ergebnisse immer eine bedingte Aussage darstellen. Bedingt in dem Sinne,
dass sie nicht zuletzt auch vom gewihlten Modell, der unterstellten Basis-
prognose und den aufgrund des einzelnen Szenarien gednderten Variablen ab-
hingig sind. Fiir das Verstdndnis der Resultate und deren Einordnung in eine
wirtschaftspolitische Diskussion ist es deshalb unverzichtbar, die den Ergeb-
nissen inhdrenten Annahmen zu kennen. Aus diesem Grund sollen im folgen-
den Kapitel einerseits das makrookonometrische Modell der BAK Konjunk-
turforschung Basel AG dargestellt, andererseits die wichtigsten Eigenschaften
illustriert werden.

Modellabdeckung und Philosophie

Das BAK-Makromodell ist Bestandteil eines sehr umfangreichen Weltmo-
dells, welches von der BAK-Partnerunternehmung Oxford Economic Fore-
casting (OEF) betrieben wird.! Dieses Weltmodell deckt 40 Volkswirtschaften
im Detail und fiir weitere 35 Lénder die wichtigsten Indikatoren ab. In den
letzten Jahren wurde das gesamte BAK-Makromodell vollstindig neu {iberar-
beitet und neu geschétzt. Dabei wurde im Vergleich zur fritheren Version eine

" Fiir eine detaillierte Modellbeschreibung des BAK-Makromodells respektive des OEF-

Weltmodells vgl. BAK (1998): ,,The Revised Macro-economic Model of Switzerland",
OEF (2000): ,,The Oxford World macroeconomic Model, An Overview* oder John D.
Whitley, London Business School (1994): ,,A course in macroeconomic modelling and
forecasting", Harvester Wheatsheaf, London.
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iiber alle im Modell beriicksichtigten Lénder kohdrente theoretische Struktur
eingebaut, die Angebotsseite in der Modellformulierung starker berticksichtigt
und die Bestandes-Flussgrossen-Konsistenz sichergestellt. Fiir die Schweiz
werden im Modell die Komponenten der Verwendungsseite der Volkswirt-
schaftlichen Gesamtrechnung, Angebotsvariablen wie die Produktion, ver-
schiedene Deflatoren, Preise und Kosten, der Staatssektor, der Arbeits- und
Kapitalmarkt sowie der Privatsektor beriicksichtigt. Insgesamt enthélt das
BAK-Modell fiir die Schweiz rund 200 Variablen, wobei davon rund die Half-
te Bestandteile stochastischer Gleichungen sind. Die iibrigen finden entweder
als Definitionen oder exogene Variablen in das Modell Eingang.

Bei der Beschreibung der Grundstruktur des BAK-Makromodells ist einerseits
zwischen der kurzfristigen und langfristigen Betrachtung und andererseits
zwischen der Nachfrageoptik und der Angebotsoptik zu unterscheiden. In der
kurzen Frist ist der Output nachfragebestimmt. Das Bruttoinlandsprodukt ist
somit folgendermassen definiert:

Gleichung 1: Bruttoinlandsprodukt

BIP = Konsum + Bruttoanlageinvestitionen + Staatskonsum
+ Exporte — Importe + Vorratsverdnderungen

Fiir die langerfristigen Eigenschaften kommt dagegen der Angebotsoptik eine
wichtigere Rolle zu. Dies wird daraus ersichtlich, dass das Bruttoinlandspro-
dukt der Schweiz langfristig allein durch das Potenzialwachstum bestimmt
wird. Um diesen unterschiedlichen Anforderungen — kurzfristiges vs. langfris-
tiges Wachstum des Produktionspotenzials — im BAK-Makromodell Rech-
nung tragen zu konnen, wurden die meisten Gleichungen mit der so genannten
Fehlerkorrekturmethode geschitzt. Es ist bekannt, dass 6konomische Variab-
len vielfach einen Trend aufweisen. Dieser verzerrende Effekt kann durch die
Verwendung der ersten Differenz der Variablen in der Schétzgleichung beho-
ben werden. Dadurch besteht jedoch die Gefahr, dass wichtige Informationen
iiber die langfristige Beziehung dieser Variablen verloren gehen. Die Fehler-
korrekturmethode 16st nun dieses Problem mittels einer zweistufigen Schat-
zung. In einer ersten Stufe werden die Beziehungen zwischen zwei 6konomi-
schen Variablen im Niveau geschétzt. Diese Ergebnisse werden um eine Peri-
ode verzogert in einer zweiten Stufe als Residuen in die in Wachstumsraten
geschitzte Gleichung eingebaut. Dadurch erreicht man, dass die Ergebnisse
nicht von ihrem langfristigen Pfad abweichen konnen. Eine so erlduterte
Schitzgleichung hat im BAK-Makromodell die folgende Form:
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Gleichung 2: Fehlerkorrekturgleichung

AY = 00AY 1 + oAX + 0AX e+ B(Yer — yXe1) + &
wobei :

Y = abhéngige Variable

X = erkldrende Variable

€ = Storterm

A = Differenzenoperator

oL, L1, 02, B, ¥ = Koeffizienten

Der Ausdruck in der Klammer spiegelt die langfristige Gleichgewichtsbezie-
hung wider, der Koeffizient y ist die Langfristelastizitit von Y bezogen auf X.
Die Variablen AY und AX sind der dynamische Teil der Gleichung. Die Ge-
schwindigkeit, mit der das langfristige Verhéltnis zwischen Y und X erreicht
wird, wird durch den Koeffizienten B bestimmt. 3 liegt zwischen 0 und —1. Je
ndher B bei —1 ist, desto schneller wird der langfristige Gleichgewichtspfad
erreicht.

Modelleigenschaften

Allgemeine Modelleigenschaften

Neben der erwidhnten Schétzphilosophie und der Unterscheidung in die Be-
stimmung des kurz- und langfristigen Wachstums spielen noch weitere Mo-
delleigenschaften eine Rolle. So ist zu erwidhnen, dass im BAK-Makromodell
adaptive Erwartungen beriicksichtigt werden, und dass der internationale Link
iiber den Aussenhandel, die Zinsen und die Wechselkurse hergestellt wird.
Uberdies liegt dem Modell langfristig eine vertikale Phillipskurve zu Grunde,
und es herrschen kurzfristige Rigidititen auf dem Arbeitsmarkt. Im Folgenden
werden zunéchst einige wichtige Modellzusammenhinge kurz dargestellt, die
in den anschliessenden Kapitel erldutern detailliert die generellen Simulations-
wirkungen im Bereich der Fiskal- und Geldpolitik.

Exogene Variablen

Wie in praktisch jedem Makromodell werden auch im BAK-Modell gewisse
Variablen exogen vorgegeben. Dies betrifft auf der einen Seite die internatio-
nalen Variablen, die zwar im Rahmen des Weltmodells endogene Variablen
darstellen, fiir das Schweizer Modell jedoch gegeben sind. Zu erwéhnen sind
in diesem Zusammenhang beispielsweise die Zinsen und Preise in Deutsch-
land, die Weltlohnstiickkosten sowie die Rohstoffpreise, welche die Preis- und
Lohnbildung in der Schweiz beeinflussen. Fiir die Erkldrung der Entwicklung
des schweizerischen Aussenhandels wird neben anderen Variablen auch der
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Welthandel (gewichtet nach der Absatzstruktur) verwendet. Exogene Schwei-
zer Variablen sind die Bevolkerung, wobei das Bevolkerungsszenario » Trend«
vom Bundesamt fiir Statistik (BFS) verwendet wurde, die volkswirtschaftliche
Abschreibungsquote, die direkten und indirekten Steuersidtze sowie die Inves-
titionen und der Konsum der 6ffentlichen Hand.

Zusammenhang zwischen Nachfrage/Angebot und
realen/nominellen Grossen

Wichtig fiir die Simulationseigenschaften in einem Makromodell sind die
Transmissionsmechanismen, die dafiir sorgen, dass Verdnderungen bei einer
Variablen auf andere Bereiche im Modell iibertragen werden. Zentral im
BAK-Makromodell ist dabei die Kapazititsauslastung. Diese ist die Differenz
zwischen dem potenziellen Bruttoinlandsprodukt, welches sich angebotsseitig
aus dem Kapitalstock, der potenziellen Beschiftigung sowie einem technolo-
gischen Trend (Cobb-Douglas Produktionsfunktion) ergibt und dem effektiven
Bruttoinlandsprodukt, welches nachfrageseitig als Summe der Verwendungs-
komponenten ermittelt wird. Uber die Veriinderung der volkswirtschaftlichen
Kapazititsauslastung werden die Preise und Zinsen beeinflusst, was Riickwir-
kungen auf die verschiedenen Nachfragekomponenten im Modell hat.

Privater Konsum

Die wichtigste Komponente des BIP mit einem Anteil von rund 55% ist der
Konsum der privaten Haushalte. Im Modell wird das Konsumverhalten durch
drei Variablen bestimmt: Das real verfligbare Einkommen, das Vermogen der
Haushalte und die Realzinsen. Die langfristige Elastizitit des Konsums beziig-
lich des Einkommens und des Vermogens ist gleich 1. Die Anpassung bei ei-
ner einprozentigen Erhdhung an diesen langfristigen Gleichgewichtspfad be-
tragt 0.25%-Punkte pro Quartal.

Investitionen

Neben dem Konsum spielt bei der Bestimmung des Bruttoinlandsprodukts
auch das Investitionsverhalten eine wichtige Rolle. Investitionsentscheide ori-
entieren sich im BAK-Makromodell am »Tobins’q«-Ansatz. Dieser wird so
umgesetzt, dass der Investor sein Engagement erhoht, wenn der Grenzertrag
einer Investition grosser ist als die Grenzkosten der Investition. Mit anderen
Worten steigen die Investitionen, wenn Tobins’q grosser 1 ist, und es werden
im umgekehrten Fall weniger Investitionen getétigt. Langfristig konvergiert
der Kapitalstock in Richtung des gewiinschten Niveaus, womit der Grenzer-
trag der Investition (nach Abzug der Steuern) den Grenzkosten (real und nach
Berticksichtigung der Abschreibungen) entspricht. Tobins’q hat somit langfris-
tig den Wert 1. Bei den Unternehmensinvestitionen beispielsweise fiihrt die
Erhohung des Tobins’q um 10% zu einem positiven Investitionseffekt von 2%
in der kurzen Frist.
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Aussenhandel

Beim Aussenhandel hingt der Export der Schweiz von der Entwicklung des
Welthandels (gewichtet nach der Absatzstruktur) und der schweizerischen Ex-
portwirtschaft ab. Letztere wird gemessen, indem die Exportpreise ins Ver-
hiltnis zu den Welthandelspreisen gesetzt und um den Wechselkurseffekt kor-
rigiert werden. Der Welthandel seinerseits ist definiert als gewichteter Durch-
schnittsindex der Importe verschiedener Lander. Der Welthandel spiegelt so-
mit die Nachfrage nach den jeweiligen Landerexporten wider. Auch die Im-
porte sind vor allem nachfragebestimmt. Langfristig bleibt der Anteil der Im-
porte an der Gesamtnachfrage konstant, wobei die Hohe des Anteils nicht zu-
letzt von den relativen Importpreisen abhéngig ist.

Monetarer Sektor

Der monetdre Sektor des BAK-Modells besteht im Wesentlichen aus vier
Gleichungen: Wechselkurs, Kurz- und Langfristzinsen und Giroguthaben.
Entsprechend der Wechselkursgleichung wird die Schweizer-Franken-Paritit
von dem erwarteten zukiinftigen Wechselkurs, der Zinsdifferenz zwischen
dem Schweizer und dem deutschen Eurofrankensatz und einer Risikopramie
beeinflusst. Langfristig folgt der CHF/DEM Kurs der Kaufkraftparitit. Die
Erwartungsbildung erfolgt adaptiv. Die Kurzfristzinsen, die als geldpolitische
Reaktionsfunktion interpretiert werden konnen, hdngen von der Entwicklung
des realen Bruttoinlandsprodukts und der realen Giroguthaben ab. Die deut-
schen Zinsen haben zwar keinen direkten Einfluss auf die Schweizer Zinsen,
jedoch einen indirekten Einfluss liber die Entwicklung der Giroguthaben. E-
benfalls endogen erfolgt die Bestimmung der Giroguthaben. Diese hingen von
Verdnderungen der deutschen Zinsen und der Arbeitslosenquote ab, sowie der
Abweichung der Konsumentenpreise von ihrem langfristigen Trend. Die
Kurzfristzinsen werden langfristig durch die Inflation bestimmt, wobei die
Anpassung innerhalb eines Jahres erfolgt. Die Langfristzinsen werden durch
die Kurzfristzinsen und die Entwicklung der Staatsfinanzen bestimmt.

Arbeitsmarkt

Der Arbeitsmarkt wird im BAK-Makromodell mittels verschiedener Variablen
dokumentiert. Neben der Zahl der Erwerbstéitigen werden auch die Arbeitslo-
senzahl, das Arbeitsvolumen, das Arbeitsangebot, die Lohne oder die Arbeits-
produktivitdten berilicksichtigt. Die Zahl der Erwerbstitigen wird im Modell
vom Output und den Reallohnen bestimmt, wobei die langfristige Entwicklung
vom Potenzialwachstum und der natiirlichen Arbeitslosigkeit bestimmt wird.
Das Arbeitsangebot ist von der demographischen Entwicklung und der Er-
werbsquote abhingig. Letztere wiederum wird langfristig (konstanter Anteil
Arbeit am Output) von der Reallohnentwicklung determiniert. Die Arbeitslo-
sigkeit ergibt sich als Differenz zwischen Arbeitsangebot und Zahl der Er-
werbstitigen. Besonders wichtig im BAK-Makromodell ist die Lohnglei-
chung. Kurzfristig herrschen sowohl bei den Lohnen als auch bei den Preisen
Anpassungsrigidititen, was das Entstehen unfreiwilliger Arbeitslosigkeit er-
laubt. Langfristig dagegen ist der Arbeitsanteil in der Produktionsfunktion
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konstant. Jede Abweichung davon wird durch das Verhéltnis Arbeitslosigkeit
zu NAIRU (non-accelerating inflation rate of unemployment) erklart, die ih-
rerseits im BAK-Makromodell anhand des Beveridge-Kurven-Ansatzes abge-
leitet wird. Gemdss der Lohngleichung werden somit ceteris paribus die Lohne
steigen, wenn die Arbeitslosigkeit unter das Niveau der NAIRU fillt und vice
versa. Einen langfristigen Einfluss auf die Lohnentwicklung hat der »Steuer-
Wedge«, welche die Differenz zwischen den Bruttolohnen und den Nettoloh-
nen (nach Steuern und Transferzahlungen) widerspiegelt und somit auch zu-
mindest teilweise eine Angebotsoptik erlaubt. Wird beispielsweise der Satz fiir
die direkten Steuern gesenkt, sinkt der Steuerkeil und in der Folge die NAIRU,
was verbunden mit einer héheren Produktivitit einen Preis- und Lohndruck
auslost.

Simulationseigenschaften des Models

Fiskalpolitische Simulation

Im BAK-Makromodell sind sowohl der Staatskonsum als auch die Staatsin-
vestitionen exogen. Eine Verdnderung einer dieser beiden Nachfragekompo-
nenten im Modell erhdht zwar das Bruttoinlandsprodukt, fiihrt aber iiber eine
hohere Kapazititsauslastung zu steigenden Preisen, Lohnen und aufgrund der
restriktiveren Geldpolitik auch zu einem Zinsanstieg. In der Folge sinkt das
Tobins’ q und private Investitionen werden zuriickgefahren (crowding out-
Effekt), was sich negativ auf das Wachstum auswirkt.

Gleichzeitig vermindern die hoheren Zinsen die Konsumausgaben der privaten
Haushalte, da der negative Einfluss stérker als der (positive) Vermdgenseffekt
in der Konsumfunktion ist.

Tabelle A1: Multiplikatoreffekte

Basis-Multiplikator Multiplikator und Modell ohne

Akzelerator Restriktionen
Jahr 1 0.67 0.80 0.87
Jahr 2 0.73 0.93 0.73
Jahr 3 0.80 0.93 0.47
Jahr 6 0.80 1.00 0.27

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Aufgrund der Tatsache, dass die Einfiihrung der internationalen Erschopfung
von Patentrechten Anderungen auf die Konsumnachfrage zur Folge hat, ist der
Multiplikatoreffekt von grosser Bedeutung. Aus diesem Grund soll im Fol-
genden mit Hilfe eines fiskalpolitischen Schocks etwas detaillierter auf die
Nachfrageeffekte im BAK-Makromodell eingegangen werden. In der Tabelle
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Al sind verschiedene Multiplikatoreffekte des BAK-Makromodells abgetra-
gen.

In der ersten Kolonne finden sich die Werte fiir den Basis-Multiplikator. Die-
ser ergibt sich, wenn nach der Verdnderung der Staatsausgaben alle Preise,
Lohne, Zinsen, Wechselkurse, Investitionen und Lagerverdnderungen fixiert
werden und somit keine Riickwirkungen aufgrund des gednderten Staatsver-
haltens zugelassen werden. Bei den Ergebnissen in der zweiten Kolonne wur-
den Effekte auf das Investitionsverhalten zugelassen, womit neben dem reinen
Lehrbuch-Multiplikator aus der ersten Kolonne auch Akzeleratorwirkungen
beriicksichtigt wurden. In der dritten Kolonne schliesslich ist der Multiplikator
abgetragen, der sich ergibt, wenn das gesamte BAK-Makromodell ohne Fixie-
rungen gelost wird. Wie die Ergebnisse verdeutlichen und in Analogie zu an-
deren2 Makromodellen liegt der Multiplikator unter 1 bzw. tendiert gegen
Null.

Der Einfluss einer fiskalpolitischen Massnahme im BAK-Makromodell hdngt
jedoch nicht zuletzt auch vom gewihlten Instrument ab. In der kurzen Frist
sind beispielsweise die positiven Effekte der Verdnderung der Staatstitigkeit
am stirksten. Die ldngerfristigen Effekte hdngen dann sehr stark von den Elas-
tizitdten und den Fehlerkorrekturkoeffizienten in den Konsum-, Investitions-
und Aussenhandelsgleichungen ab. Eher schwache Effekte in der kurzen Frist
generieren Steuerverdnderungen, da diese im Modell nur indirekt iiber das ver-
fligbare Einkommen und somit iiber das Konsumverhalten wirken. Aus den
unterschiedlichen Wirkungen ergibt sich, dass im BAK-Makromodell eine Er-
hohung der Staatsausgaben, die iiber Steuererhohungen finanziert werden,
kurzfristig positive Effekte auf das BIP und die Beschiftigung (vgl. Tabelle
A2) zeigt.

Tabelle A2: Erhohung der Staatsausgaben um 1 %, finanziert durch
eine dquivalente Steuererhohung
(Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008

BIP, real 0.5 0.3 0.1 0.1 0.1 0.1 0.0 0.0
Zahl der 0.2 0.2 0.1 0.1 0.1 0.1 0.1 0.0
Erwerbstétigen

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Neben den erwahnten Effekten auf das Konsum- und Investitionsverhalten
beeinflussen fiskalpolitische Eingriffe auch den Aussenhandel. Insbesondere

2 Vgl. John D. Whitley, London Business School (1994): ,,A course in macroeconomic

modelling and forecasting", Harvester Wheatsheaf, London.
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die Erhohung der Lohnstiickkosten fiihrt zu steigenden Exportpreisen mit ei-
nem negativen Effekt auf die Exportentwicklung. Gleichzeitig jedoch wertet
sich der Schweizer Franken ab, was den Verlust an Wettbewerbsfahigkeit auf-
grund hoherer Preise etwas dampft. Insgesamt hat die fiskalpolitische Stimu-
lierung nur bescheidene negative Effekte auf die Exportentwicklung. Gleich-
zeitig jedoch werden die Importe positiv tangiert, da diese von der gestiegenen
Gesamtnachfrage profitieren, was insgesamt zu einem tieferen Aussenhan-
delsbeitrag fiihrt.

Ein weiterer Punkt, der bei den im Folgenden diskutierten Szenarien von Be-
deutung ist, ist die Verteilungswirkung von Nachfrageschocks im BAK-
Makromodell. So spielt es eine Rolle, ob beispielsweise der Satz fiir die direk-
ten Steuern der Unternehmen oder der Haushalte gedndert wird, oder ob die
indirekten Steuersidtze gedndert werden. Insbesondere Letzteres hat kompli-
ziertere Verteilungswirkungen. Eine Anhebung des Mehrwertsteuersatzes er-
hoht unmittelbar die Konsumentenpreise, wobei keine vollstindige Uberwil-
zung moglich ist. Die Lohne passen sich aufgrund der erwdhnten Rigiditdten
im Modell nicht sofort an, was zu einem Riickgang des real verfiigbaren Ein-
kommens fiihrt und somit negative Effekte auf das Konsumverhalten indu-
ziert. Weil jedoch in der Lohngleichung nicht nur der BIP-Deflator, sondern
auch die Differenz zwischen BIP-Deflator und Konsumentenpreisen einflies-
sen, steigen die Lohne nach einer Verzogerung an. Deutlich negativer sind da-
gegen die Unternehmen durch sinkende Gewinne betroffen.

Preis-Simulationen

Fiir das vorliegende Projekt sind im monetdren Bereich vor allem die Auswir-
kungen von Preissenkungen im Konsumbereich von Interesse. Im Folgenden
werden deshalb die wichtigsten Wirkungskanile einer Preissenkung darge-
stellt. Durch die Reduktion der Konsumentenpreise werden die Giroguthaben
der SNB gesenkt, was einen tieferen kurzfristigen Zins zur Folge hat. Die
Senkung der nominellen Zinsen fiihrt bei gleichzeitig gesunkenen Preisen zu
stabilen Realzinsen. Folglich bleiben die Kapitalkosten der Unternehmen
gleich, die Investitionstétigkeit dndert sich nicht. Durch die Zinssenkungen
werden die Konsumausgaben in zweifacher Hinsicht betroffen. Tiefere Zinsen
bedeuten, dass die Opportunititskosten des Konsumierens sinken, folglich
wird das Sparen im Vergleich zum Konsumieren unattraktiver. Auf der ande-
ren Seite fithren tiefere Zinsen zu sinkenden Vermogenseinkommen der priva-
ten Haushalte, was sich grundséitzlich negativ auf den Konsum auswirkt. Der
Nettoeffekt zeigt sich in der Regel positiv, d.h. die negativen Wirkungen des
Vermogenseffektes werden von den positiven der verdnderten Zeitpriferenz
kompensiert. Der Anstieg der Konsumnachfrage bewirkt eine steigende Ge-
samtnachfrage, bei konstantem Angebot entstehen Produktionsengpésse, wel-
che die Preise nach oben driicken. Infolge der steigenden Preise und zuneh-
menden Arbeitsproduktivitit sowie im Vergleich zur NAIRU abnehmenden
Arbeitslosigkeit wachsen auch die Lohne. Da die Nominallohne stdrker stei-
gen als die Preise, kann eine Zunahme der real verfiigbaren Einkommen ver-
zeichnet werden, was sich nochmals positiv auf die Konsumausgaben nieder-
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schldgt. Der Anstieg der Teuerung iiber ihren langfristigen Trend fiihrt in Ver-
bindung mit der Zunahme des realen Bruttoinlandsprodukts zu einer Kontrak-
tion der Giroguthaben, wodurch die Zinsen steigen. Angesichts der steigenden
Zinsen kommt es zu einer Reduktion der Investitionen und Konsumausgaben.
Die Wirtschaft findet nach einigen Jahren auf ihren urspriinglichen Wachs-
tumspfad zuriick.

Preisgleichung fur Warenimporte

An diesem Punkt erwéhnenswert ist noch die im Modell vorhandene Preisglei-
chung fliir Warenimporte von ausldndischen Produkten in die Schweiz. Die
Gleichung présentiert sich wie folgt:

Gleichung 3: Importpreisdeflator

A(LN(PMGNF)) =  0.22014 * A(LN(PMGNF(-1)))
+0.26156 * A(LN(WC))
+0.60632 * A(LN(WPMFS$ * RXD))
—0.200 * ( LN(PMGNF(-1))
— LN((WPMFS$(-1) / 93.191*100)
* RXD(-1))
~0.001 * T72 +0.61)

wobet:
PMGNF = Preis flir Importgiiter
WC = Lohnstiickkosten
WPMFS$ = Weltpreis fiir Ausfuhren (ohne Erdol)
RXD = Wechselkurs CHF/USD
T72 = Zeittrend
A = Differenzenoperator

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Die Gleichung zeigt eine spezielle Eigenschaft der Schweizer Importpreise:
Sie werden positiv von den Lohnkosten in der Schweiz beeinflusst. Steigen
also in der Schweiz die Konsumentenpreise und in der Folge die Lohne an, so
wird sich dies auch in steigenden Importpreisen niederschlagen. Eine dkono-
mische Interpretation dieses Zusammenhangs ist die Folgende: Steigen in der
Schweiz die Lohne stark an, so nimmt die Kaufkraft der Schweizer Konsu-
menten zu. Ausliandische Unternehmen konnen diesen Anstieg der Kaufkraft
beobachten und reagieren ihrerseits mit hoheren Preisen. So kdnnen sie einen
Teil der hoheren Kaufkraft in der Schweiz abschopfen.
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Das BAK-Branchenmodell

Neben dem BAK-Makromodell wurde zur Untersuchung der Wirkung eines
Regimewechsels bei der Ausschopfung von Patentrechten auch das BAK-
Branchenmodell eingesetzt. Wéhrend das BAK-Makromodell eine Analyse
der Entwicklungen auf gesamtwirtschaftlicher Ebene ermdglicht, erlaubt es
das Branchenmodell, unterschiedliche Wirkungen auf verschiedene Branchen
zu analysieren.

Philosophie des BAK-Branchenmodells

Da es vom Rechenumfang her nur schwer zu beherrschen wére, sdmtliche
Branchen eigenstdndig innerhalb eines vollstdndigen Modells der Schweizer
Wirtschaft (bzw. der Weltwirtschaft) zu modellieren, verwendet das BAK-
Branchenmodell die Ergebnisse des Makromodells als exogen vorgegebene
Grossen. Im Modell miissen damit nur diejenigen Grossen modelliert werden,
die fiir die einzelnen Branchen von Interesse sind. Dariiber hinaus gehen auch
weltwirtschaftliche Grossen als exogen vorgegebene Variablen in das Modell
ein, sowohl makrodkonomische wie auch branchenspezifische Werte. Wie im
Fall des Makromodells werden die internationalen Variablen dabei der Mo-
dellwelt des BAK-Partners Oxford Economic Forecasting entnommen, das
neben dem makrodkonomischen Weltmodell und weiteren Modellen in Zu-
sammenarbeit mit der BAK auch ein Welt-Branchenmodell (IIS — Internatio-
nal Industry Service) betreibt, in dem das BAK-Branchenmodell der Schweiz
wiederum einen integralen Bestandteil bildet. Das Schweizer Branchenmodell
folgt also einem Top-Down-Ansatz: Das Modell wird im Wesentlichen von
den Schweizer makrodkonomischen Variablen und den internationalen Bran-
chenvariablen beeinflusst. Abbildung A1 gibt diese Zusammenhénge grafisch
wieder.

Dieses Vorgehen, dem Branchenmodell die makrookonomischen und welt-
wirtschaftlichen Rahmenbedingungen als exogene Grossen vorzugeben und
damit die Beherrschbarkeit des Modells wesentlich zu verbessern, hat aller-
dings zur Folge, dass bei Simulationen rein innerhalb des Branchenmodells
wichtige gesamwirtschaftliche bzw. makrookonomische Zusammenhénge u.U.
nur ungeniigend oder verzerrt beriicksichtigt werden. Daher muss bei Simula-
tionen, die auch makrookonomische Grossen betreffen, zunidchst mit dem
BAK-Makromodell gearbeitet werden, um dessen Ergebnisse dann mit Hilfe
des BAK-Branchenmodells auf ihre Auswirkungen in den einzelnen Branchen
hin zu analysieren — ein Vorgehen, wie es auch in dieser Studie angewandt
wurde.
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Abbildung A1l: Einbettung des BAK-Branchenmodells in die BAK-OEF-
Modellwelt

Historische
Datenbasis
Welt (OEF)

-

Quelle: Frontier Economics; PLAUT ; BAK

Bei der Modellierung der einzelnen Zusammenhinge und in der softwaretech-
nischen Umsetzung folgt das BAK-Branchenmodell weitgehend dem Vorge-
hen im BAK-Makromodell. Neben Definitionen und Identitdten bildet auch
hier die Formulierung der Gleichungen in Fehler-Korrektur-Form die Basis,
die sowohl eine kurzfristige Dynamik wie auch die ldngerfristig stabilen dko-
nomischen Beziehungen zwischen den Variablen abbilden kann. Eine Be-
schreibung der entsprechenden Technik findet sich bereits oben.

Insgesamt werden im BAK-Branchenmodell 53 Branchen erfasst, wobei sich
die Auswahl der Branchen vorrangig an der 2-Steller-Ebene der
NOGA/NACE Klassifizierung orientiert.” Dariiber hinaus werden im Modell

 NACE steht fir Nomenclature Générale des Activités Economiques dans les

Communautés Européennes, die einheitliche Europdsche Branchenklassifizierung, NOGA
ist die Schweizer Anpassung dieser Branchenklassifizierung, die Nomenclature Générale
des Activités Economiques.
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noch einmal rund die gleiche Anzahl an Aggregaten gebildet, die zusitzlich

betrachtet werden konnen.

Abbildung A2 gibt eine Ubersicht iiber die Branchen des Modells.

Abbildung A2: Branchen des BAK-Branchenmodells
(mit ausgewihlten Aggregaten)

BAK-BRANCHENBEZEICHNUNG NACE-Nr.
PRIMARER SEKTOR 01-05
Land- u. Forstwirtschaft, Jagd 01-05
SEKUNDARER SEKTOR = PRODUZIERENDES GEWERBE 1045
Bergbau u. Gewinnung von Steinen u. Erden 10-14
Verarbeitendes Gewerbe; Industrie 15-37
Nahrungsmittel u. Getranke, Tabak 15,16
Herstellung von Nahrungsmitteln- und Getréinken 15
Tabakverarbeitung 16

Textil u. Bekleidung, Lederwaren u. Schuhe 17-19
Textil u. Bekleidung 17,18
Textilgewerbe 17
Bekleidung u. Pelzwaren 18
Lederwaren u. Schuhen 19

Be- u. Verarbeitung von Holz 20

Papier-, Karton-, Verlags- u. Druckgewerbe 21,22
Papier- u. Kartongewerbe 21

Verlags- u. Druckgewerbe 22
Mineral6lverarbeitung u. Chemie 23,24
Mineraldlverarbeitung 23

Chemische Industrie 24

Gummi- u. Kunststoffwaren 25

Glas, Keramik, Beton, Zement etc. 26
Investitionsgiiterindustrie 27-35
Metall, Metallerzeugnisse 27,28
Erzeugung und Bearbeitung von Metall 27
Herstellung von Metallerzeugnissen 28
Maschinenbau 29

Elektro, Feinmechanik, Optik, Uhren 30-33
EDV-Gerite 30

Gerite der Elektrizititserzeugung u. Nachrichtentechnik 31,32

Gerite der Elektrizititserzeugung, -verteilung 31

Gerite d. Radio-, Fernseh- u. Nachrichtentechnik 32
Feinmechanik, Optik, Uhren 33
Feinmechanik, Optik 330.33.5

Uhren 335
Fahrzeugbau 34,35
Herstellung von Automobilien, Anhéngern u. Zubehor 34
Herstellung von sonstigen Fahrzeugen 35

Sons. Verarbeitendes Gewerbe 36,37

Energie- u. Wasserversorgung 40,41
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Abbildung A2: Branchen des BAK-Branchenmodells

(mit ausgewihlten Aggregaten)

Energieversorgung 40
Wasserversorgung 41
Baugewerbe 45
TERTIARER SEKTOR 50-95
Handel, Garagengewerbe, Reparatur 50-52
Garagengewerbe, Tankstellen 50
Grosshandel 51
Detailhandel, Reparatur 52
Gastgewerbe 55
Verkehr 60-63
Landverkehr, Transport in Rohrfernleitungen 60
Schiffahrt 61
Luftfahrt 62
Hilfs- u. Nebentatigkeiten f. Verkehr, Reisebiiros 63
Nachrichteniibermittlung 64
Finanzsektor 65-67
Banken 65
Versicherungen 66
Sonst. Finanzdienstleistungen 67
Ubrige Dienstleistungen 70-95
Immobilienwesen, Vermietung, Informatik etc., 70-74
Immobilienwesen 70
Vermietung 71
Informatikdienste 72
Forschung u. Entwicklung 73
Unternehmensbezogene Dienstleistungen 74
Offentliche Verwaltung, Sozialversicherung 75
Unterrichtwesen 80
Gesundheits- u. Sozialwesen 85
Sonst. 6ffentliche u. personliche Dienstleistungen 90-93
Abwasser, Abfallbeseitigung u. sonst. Entsorgung 90
Interessenvertretungen u. sonstige Vereinigungen 91
Unterhaltung, Kultur und Sport 92
Personliche Dienstleistungen 93
Private Haushalte 95
Gesamtwirtschaft 01-95

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Abbildung einer Branche im BAK-
Branchenmodell

Innerhalb des BAK-Branchenmodells werden fiir die einzelnen Branchen je-
weils fiinf zentrale Grossen betrachtet: Der Output, die Kosten, die Erwerbsti-
tigen, die Preise und die Lohne. Grundsitzlich werden alle Branchen in &hnli-
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cher Form behandelt, wobei neben den individuell geschétzten Parametern vor
allem die Unterscheidung zwischen binnen- und exportorientierten Branchen
bei der Struktur der Nachfragegleichungen zu Unterschieden fiihrt. Abbildung
A3 gibt die wichtigsten Zusammenhénge fiir eine Branche vereinfacht wieder.
Im folgenden sollen die wichtigsten Zusammenhinge des BAK-Branchen-
modells stark vereinfacht skizziert werden.

Abbildung A3: Wesentliche Variablen einer Branche
im BAK-Branchenmodell und ihre Verflechtungen

Preise anderer Branchen
(Gber 1/O)

Nachfrage
internationaler
Branchen

Nachfrage
anderer

KOSTEN €&—— — —— Schweizer
Branchen

OUTPUT (Uber 1/0)

ERWERBSTATIGE PREISE

Internationale Preise
der Branche

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Legende:

Der mittlere Kasten stellt vereinfacht den Bereich einer Branche im BAK-
Branchenmodell dar. Die Pfeile innerhalb dieses Kastens charakterisieren die
Zusammenhinge innerhalb des Bereichs der Branche, die Pfeile von ausserhalb
des zentralen Kastens Abhéngigkeiten von Variablen ausserhalb des Modellbe-
reichs der Branche. Dies umfasst Variablen, die typischerweise exogen durch
das BAK-Makromodell vorgegeben werden (BIP, nationale Endnachfrage,
Makrolohn, BIP-Deflator, Erwerbstitige Gesamtwirtschaft), Variablen aus dem
Welt-Branchenmodell IIS (Nachfrage internationaler Branchen, internationale
Preise) und Variablen mit Bezug zu anderen Branchen, die innerhalb des BAK-
Branchenmodells endogen bestimmt werden (Nachfrage und Preise anderer
Branchen).

Der Output einer Branche, gemessen an der realen Bruttowertschopfung der
Branche, stellt die zentrale Grosse des Modells dar. Der Output einer Branche
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héngt von der spezifischen Gesamtnachfrage ab, der sich eine Branche gegen-
iiber sieht. Diese Gesamtnachfrage wird durch die Nachfrage anderer Schwei-
zer Branchen (Gewichtung deren Outputs mit Hilfe einer Input-Output-Matrix,
I/0), gesamtwirtschaftlichen Grossen (Nationaler Konsum, BIP) und der in-
ternationalen branchenspezifischen Nachfrage (gewichtet iiber I/O und Im-
port-Export-Matrizen) ab. Zuséitzlich spielt das relative Preisniveau dieser
Branche eine Rolle.

Die Branchenpreise wiederum hingen von den fiir die Branche relevanten
Weltpreisen sowie eigener Input-Kosten ab. Die Kosten einer Branche werden
hauptsidchlich von zwei Komponenten beeinflusst: Zum Einen die Arbeits-
bzw. Lohnkosten, zum Anderen die Kosten der Inputs einer Branche, wobei
wiederum die Input/Output-Verflechtungen fiir die entsprechende Gewichtung
der Preise der anderen Branchen heran gezogen werden. Die Lohnkosten hin-
gegen werden als Produkt der in der Branche Erwerbstitigen und des durch-
schnittlichen branchenspezifischen Lohnniveaus definiert.

Der Output bestimmt wiederum die Anzahl der Erwerbstidtigen einer Branche,
die dariiber hinaus durch die durchschnittliche Lohnhdhe in der Branche und
die Erwerbstitigkeit innerhalb der Gesamtwirtschaft beeinflusst wird.
Schliesslich wird die Entwicklung der Lohne in einer Branche von der Ent-
wicklung des gesamtwirtschaftlichen Lohnniveaus bestimmt.4 Diese relativ
simple Beziehung hat sich in der Vergangenheit als die hinsichtlich der Prog-
noseergebnisse bessere Variante gegeniiber einer komplexeren Modellierung
erwiesen.

Simulationen mit den BAK-Modellen

Neben den bereits im Hauptteil geschilderten zwei zentralen Szenarien
MINIMAL und MAXIMAL, die auf der fiir die direkten Effekte ermittelten
Bandbreite basieren und damit die Eckwerte der Bandbreite der tatsédchlichen
vollstindigen Effekte eines Regimewechsels bilden, wurden noch mehrere
weitere Szenarien als Sensivitdtstests in der Simulation verwendet. Dieser Ab-
schnitt enthélt die Ergebnisse zu den zur Sensitivititspriifung durchgefiihrten
Simulationen. Dariiber hinaus werden auch noch ausfiihrlichere Ergebnisse fiir
Szenarien MINIMAL und MAXIMAL présentiert.

*  Es sei an dieser Stelle noch darauf hingewiesen, dass die Formulierung der Gleichungen

des Modells in Fehler-Korrektur-Form bedingt, dass sdmtliche hier diskutierten Abhédn-
gigkeiten sich auf Verdnderungsraten beziehen, nicht primér auf Niveaus.
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Simulationsannahmen

Tabelle A3 enthilt die Simulationsannahmen fiir alle durchgefiihrten Simula-
tionen.

Tabelle A3: Simulationsannahmen:
Grosse der exogenen Schocks im ersten Quartal 2003

Szenario:
Betroffenes Konsumgiitervolumen: gering
Kleine Wirkung hohe Wirkung Extreme Wirkung

Deflator Warenimporte —0.04% —0.13% —0.32%
Konsumentenpreisindex —0.06% -0.19% —0.40%
Privater Konsum (real, Preis +6 Mio. CHF +76 Mio. CHF +658 Mio. CHF
1990)

Preisdeflator Chemie —0.00% - --—-

Betroffenes Konsumgiitervolumen: wahrscheinlich

kleine Wirkung hohe Wirkung extreme Wirkung

Deflator Warenimporte -0.07% -0.23% —0.54%
Konsumentenpreisindex —0.06% —-0.20% -0.47%
Privater Konsum (real, Preis +9 Mio. CHF +104 Mio. CHF +919 Mio. CHF
1990)

Preisdeflator Chemie —0.13% —0.40% -—-

Betroffenes Konsumgiitervolumen: extrem hoch
kleine Wirkung hohe Wirkung extreme Wirkung

Deflator Warenimporte —0.05% -0.17% -0.51%
Konsumentenpreisindex —0.06% -0.22% —0.56%
Privater Konsum (real, Preis +14 Mio. CHF +139 Mio. CHF +1246 Mio. CHF
1990)

Preisdeflator Chemie - --- —0.55%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Simulationsergebnisse

Ergebnisse der »realistischen« Simulation

Fiir die beiden zentralen Szenarien MINIMAL und MAXIMAL werden hier
ausfiihrlichere Ergebnisse dargestellt. Tabelle A4 bis Tabelle A6 enthalten die
Resultate basierend auf Szenario MAXIMAL, Tabelle A7 bis Tabelle A9 ba-
sierend auf Szenario MINIMAL. Dabei gibt jeweils die erste Tabelle die Dif-
ferenz zwischen dem Simulationsergebnissen fiir das jeweilige Szenario zum
Referenzszenario in absoluten Werten wieder, die zweite Tabelle die gleichen
Differenzen, aber ausgedriickt in prozentualer Abweichung von der entspre-
chenden Grosse des Referenzszenarien. Die jeweils dritte Tabelle schliesslich
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gibt in Prozentpunkten an, um wie viel sich die Wachstumsraten der Variablen
zwischen dem jeweiligem Szenario und dem Referenzszenario unterscheiden.

Tabelle A4: Simulationsergebnisse:
Szenario YMAXIMAL« vs. Referenzszenario
(Absolute Abweichung vom Referenzszenario, in Mio. CHF)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 546 781 927 954
Importe 353 483 649 719
Bruttoinlandsprodukt 290 492 537 480
Real verfiigbares Einkommen 571 573 735 684
Zahl der Erwerbstitigen 1.3 2.8 32 2.9
Nominale Werte
Privater Konsum 111 361 683 962
Importe -119 96 284 518
Bruttoinlandsprodukt 266 553 881 1148
Arbeitnehmereinkommen 23 257 508 708
Unverteilte 230 156 124 32
Unternehmensgewinne
Volkseinkommen 277 532 811 1018
Verfiigbare Einkommen 80 25 375 569
Preise ”
Privater Konsum —0.27 —0.29 —0.24 —0.13
Importe —0.26 —0.21 —0.20 —0.12
Bruttoinlandsprodukt -0.02 -0.02 0.05 0.13
Konsumentenpreisindex -0.27 -0.29 -0.24 -0.13
Lohne 0.00 0.02 0.06 0.08

1) In Tausend Personen.
2) Differenz in %-Punkten.

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Tabelle AS: Simulationsergebnisse:
Szenario »MAXIMAL« vs. Referenzszenario
(Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005 2006
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Tabelle AS: Simulationsergebnisse:
Szenario YMAXIMAL« vs. Referenzszenario
(Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

Reale Werte (Preise von 1990)

Privater Konsum 0.3% 0.4% 0.4% 0.4%
Importe 0.2% 0.3% 0.3% 0.3%
Bruttoinlandsprodukt 0.1% 0.1% 0.1% 0.1%
Real verfiigbares Einkommen 0.2% 0.2% 0.3% 0.3%
Zahl der Erwerbstitigen 0.0% 0.1% 0.1% 0.1%
Nominale Werte

Privater Konsum 0.0% 0.1% 0.2% 0.3%
Importe -0.1% ]0.0% 0.1% 0.2%
Bruttoinlandsprodukt 0.1% 0.1% 0.2% 0.2%
Arbeitnehmereinkommen 0.0% 0.1% 0.2% 0.2%
Unverteilte Unternehmensgewinne 0.6% 0.4% 0.3% 0.1%
Volkseinkommen 0.1% 0.1% 0.2% 0.2%
Verfiigbare Einkommen 0.0% 0.0% 0.1% 0.2%
Preise

Privater Konsum -0.2% |-0.2% -0.2% —0.1%
Importe -0.3% |-0.2% -0.2% —0.1%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.0% 0.0% 0.1%
Konsumentenpreisindex -0.2% |-0.2% -0.2% —0.1%
Lohne 0.0% 0.1% 0.1% 0.2%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A6: Simulationsergebnisse:
Szenario YMAXIMAL« vs. Referenzszenario
(Wachstumsdifferenz zum Referenzszenario in %-Punkten)
2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 0.3 0.1 0.1 0.0
Importe 0.2 0.1 0.1 0.0
Bruttoinlandsprodukt 0.1 0.1 0.0 0.0
Real verfiigbares Einkommen 0.3 0.0 0.1 0.0
Zahl der Erwerbstitigen 0.0 0.0 0.0 0.0
Nominale Werte
Privater Konsum 0.0 0.1 0.1 0.1
Importe -0.1 0.1 0.1 0.1
Bruttoinlandsprodukt 0.1 0.1 0.1 0.0
Arbeitnehmereinkommen 0.0 0.1 0.1 0.1
Unverteilte Unternehmensgewinne 0.7 -0.2 0.1 -0.2
Volkseinkommen 0.1 0.1 0.1 0.0
Verfiigbare Einkommen 0.0 0.0 0.1 0.1
Preise
Privater Konsum -0.2 0.0 0.0 0.1
Importe -0.3 0.1 0.0 0.1
Bruttoinlandsprodukt 0.0 0.0 0.1 0.1
Konsumentenpreisindex -0.2 0.0 0.0 0.1
Lohne 0.0 0.0 0.1 0.1

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A7: Simulationsergebnisse:
Szenario »MIINIMAL« vs. Referenzszenario
(Absolute Abweichung vom Referenzszenario, in Mio. CHF)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 65 147 224 256
Importe 105 161 201 207
Bruttoinlandsprodukt -19 50 115 140
Real verfiigbares Einkommen 109 184 238 232
Zahl der Erwerbstitigen " -0.2 0.2 0.6 0.7
Nominale Werte
Privater Konsum 95 =70 7 95
Importe -62 -23 14 59
Bruttoinlandsprodukt -93 =70 9 98
Arbeitnehmereinkommen —-76 —67 -13 52
Unverteilte Unternehmensgewinne 29 59 72 49
Volkseinkommen -84 =70 -3 71
Verfiigbare Einkommen -59 =52 -7 36
Preise ”
Privater Konsum —-0.08 -0.12 —-0.13 -0.11
Importe -0.09 -0.10 -0.10 —-0.08
Bruttoinlandsprodukt —-0.02 -0.04 —0.04 -0.02
Konsumentenpreisindex —0.08 -0.12 —0.13 -0.11
Lohne -0.01 -0.01 0.00 0.00

1) In Tausend Personen.
2) Differenz in %-Punkten.

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A8: Simulationsergebnisse:

Szenario »MINIMAL« vs. Referenzszenario
(Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 0.0% 0.1% 0.1% 0.1%
Importe 0.1% 0.1% 0.1% 0.1%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Real verfiigbares Einkommen 0.0% 0.1% 0.1% 0.1%
Zahl der Erwerbstitigen 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Nominale Werte
Privater Konsum 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Importe 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Arbeitnehmereinkommen 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Unverteilte Unternehmensgewinne 0.1% 0.1% 0.1% 0.1%
Volkseinkommen 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Verfiigbare Einkommen 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Preise
Privater Konsum -0.1%  |-0.1% —0.1% -0.1%
Importe -0.1%  |-0.1% —0.1% -0.1%
Bruttoinlandsprodukt 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Konsumentenpreisindex -0.1%  |-0.1% —0.1% -0.1%
Lohne 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A9: Simulationsergebnisse:
Szenario »MIINIMAL« vs. Referenzszenario
(Wachstumsdifferenz zum Referenzszenario in %-Punkten)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 0.0 0.0 0.0 0.0
Importe 0.0 0.0 0.0 0.0
Bruttoinlandsprodukt 0.0 0.0 0.0 0.0
Real verfiigbares Einkommen 0.1 0.0 0.0 0.0
Zahl der Erwerbstitigen 0.0 0.0 0.0 0.0
Nominale Werte
Privater Konsum 0.0 0.0 0.0 0.0
Importe -0.1 0.0 0.0 0.0
Bruttoinlandsprodukt 0.0 0.0 0.0 0.0
Arbeitnehmereinkommen 0.0 0.0 0.0 0.0
Unverteilte Unternehmensgewinne 0.1 0.1 0.0 0.1
Volkseinkommen 0.0 0.0 0.0 0.0
Verfiigbare Einkommen 0.0 0.0 0.0 0.0
Preise
Privater Konsum 0.1 0.0 0.0 0.0
Importe -0.1 0.0 0.0 0.0
Bruttoinlandsprodukt 0.0 0.0 0.0 0.0
Konsumentenpreisindex -0.1 0.0 0.0 0.0
Lohne 0.0 0.0 0.0 0.0

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
Ergebnisse der als Sensitivitatstest durchgefuhrten
Simulationen

Neben der dargestellten Bandbreite der wahrscheinlichen Auswirkungen eines
Regimewechsels im Patentrecht (présentiert in den Szenarien MINIMAL und
MAXIMAL) wurden, um die Robustheit der Ergebnisse zu priifen, zusitzliche
Sensitivitdtsrechnungen durchgefiihrt. Dabei wurden die minimalen und ma-
ximalen Wirkungen beziiglich der unterstellten Einschrankungen vom theore-
tisch maximal betroffenen Handelsvolumen (Markteintrittsbarrieren, Transak-
tionskosten , Parallelmirkte und Preiselastizitit der Nachfrage) zur Bestim-
mung des effektiv von einem Regimewechsel betroffenen Handelsvolumens
auf ein kleineres respektive grosseres Konsumgiitervolumen angewendet. Die
detaillierten Angaben sind in der Tabelle 32, 33 und A3 zusammengestellt. In
allen Sensitivititsrechnungen konnten positive Effekte eines Regimewechsels
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beobachtet werden. Auch die Struktur, die Betroffenheit unterschiedlicher
Gruppen und Bereiche der Volkswirtschaft sowie die zeitliche Entwicklung
der Ergebnisse unterscheiden sich nicht wesentlich, wenngleich das Ausmass
der Effekte je nach Annahmen etwas stirker respektive schwécher im Ver-
gleich zur erwarteten Bandbreite ausgefallen ist. Der Ubersichtlichkeit halber
wird auf eine separate Darstellung aller Ergebnisse der durchgefiihrten Sensi-
tivitdtsrechungen verzichtet. In den folgenden Tabelle A10 bis Tabelle A12
sind lediglich die Ergebnisse der Sensitivitidtsrechnung mit einem im Ver-
gleich zur erwarteten Entwicklung deutlich grosserem betroffenem Konsum-
giitervolumen und den jeweils unterstellten bescheidensten Annahmen beziig-
lich der Einschrankung des theoretisch maximalen Handelsvolumen, das von
einem Regimewechsel betroffen ist, abgetragen (Extreme Effekte).

Tabelle A10: Simulationsergebnisse:
Szenario YEXTREME EFFEKTE« vs. Referenzszenario
(Absolute Abweichung vom Referenzszenario, in Mio. CHF)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 5257 5337 5384 5074
Importe 2652 2660 2593 2548
Bruttoinlandsprodukt 3574 3617 3328 3016
Real verfiigbares Einkommen 1750 2283 2010 1906
Zahl der Erwerbstitigen " 17.6 22.5 21.4 20.3
Nominale Werte
Privater Konsum 5217 6626 8540 10019
Importe 1721 2922 3990 5162
Bruttoinlandsprodukt 5127 7401 9676 12273
Arbeitnehmereinkommen 1950 4420 5817 7433
Unverteilte Unternehmensgewinne 1529 320 100 —-147
Volkseinkommen 4861 7129 9262 11724
Verfiigbare Einkommen 691 2702 4294 6141
Preise ”
Privater Konsum —0.63 —-0.09 0.67 1.43
Importe -0.54 0.07 0.61 1.15
Bruttoinlandsprodukt 0.20 0.77 1.42 2.13
Konsumentenpreisindex —0.63 —-0.09 0.68 1.43
Lohne 0.21 0.48 0.68 0.90
1) In Tausend Personen. 2) Differenz in %-Punkten.

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A11: Simulationsergebnisse:

Szenario YEXTREME EFFEKTE« vs. Referenzszenario

(Prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 2.5% 2.5% 2.4% 2.2%
Importe 1.4% 1.4% 1.3% 1.2%
Bruttoinlandsprodukt 1.0% 1.0% 0.9% 0.8%
Real verfiigbares Einkommen 0.7% 0.9% 0.8% 0.8%
Zahl der Erwerbstitigen 0.4% 0.6% 0.5% 0.5%
Nominale Werte
Privater Konsum 1.9% 2.4% 3.0% 3.4%
Importe 0.9% 1.5% 1.9% 2.3%
Bruttoinlandsprodukt 1.1% 1.6% 2.0% 2.4%
Arbeitnehmereinkommen 0.7% 1.6% 2.0% 2.4%
Unverteilte Unternehmensgewinne 3.9% 0.7% 0.2% -0.3%
Volkseinkommen 1.2% 1.7% 2.1% 2.6%
Verfiigbare Einkommen 0.2% 0.9% 1.3% 1.8%
Preise
Privater Konsum -0.5% |-0.1% 0.5% 1.1%
Importe -0.5% 0.1% 0.6% 1.1%
Bruttoinlandsprodukt 0.2% 0.6% 1.1% 1.6%
Konsumentenpreisindex -0.5% |-0.1% 0.5% 1.1%
Lohne 0.5% 1.2% 1.6% 2.0%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A12: Simulationsergebnisse:
Szenario YEXTREME EFFEKTE« vs. Referenzszenario
(Wachstumsdifferenz zum Referenzszenario in %-Punkten)
2003 2004 2005 2006
Reale Werte (Preise von 1990)
Privater Konsum 2.5 0.0 0.0 -0.2
Importe 1.5 0.0 0.1 0.1
Bruttoinlandsprodukt 1.0 0.0 0.1 0.1
Real verfiigbares Einkommen 0.8 0.2 0.1 0.1
Zahl der Erwerbstitigen 0.4 0.1 0.0 0.0
Nominale Werte
Privater Konsum 2.0 0.4 0.6 0.4
Importe 0.9 0.6 0.4 0.4
Bruttoinlandsprodukt 1.2 0.5 0.4 0.4
Arbeitnehmereinkommen 0.7 0.9 0.4 0.5
Unverteilte Unternehmensgewinne 4.5 -3.4 -0.6 -0.5
Volkseinkommen 1.3 0.5 0.4 0.5
Verfiigbare Einkommen 0.2 0.7 0.5 0.5
Preise
Privater Konsum 0.5 0.4 0.6 0.6
Importe -0.5 0.6 0.5 0.5
Bruttoinlandsprodukt 0.2 0.5 0.5 0.5
Konsumentenpreisindex -0.5 0.4 0.6 0.6
Lohne 0.5 0.7 0.4 0.5

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK

Ergebnisse der Simulationen mit dem BAK-

Branchenmodell

Die folgenden Tabellen informieren iiber weitere Simulationsergebnisse der
Simulationen mit dem BAK-Branchenmodell. Tabelle A13 und Tabelle A14
enthalten die Resultate fiir das Szenario MAXIMAL fiir Output (real), Be-
schiftigung, Preise und Profite, Tabelle A15 und Tabelle A16 die gleichen
Resultate fiir das Szenario EXTREME EFFEKTE.
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Tabelle A13: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario YMAXIMAL« vs. Referenzszenario
Output (real, Preise von 1990)
(ausgewdhlte Branchen, prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005
Gesamtwirtschaft 0,1% 0,1% 0,1%
Landwirtschaft 0,1% 0,1% 0,1%
Bergbau 0,1% 0,2% 0,1%
Chemie 0,0% 0,0% 0,0%
Investitionsgiiter: Metall 0,1% 0,1% 0,1%
Investitionsgiiter: Maschinen u. Elek. 0,1% 0,0% 0,1%
Investitionsgiiter: Elektronik 0,1% 0,1% 0,1%
Nahrungsmittel, Tabak 0,1% 0,1% 0,1%
Bekleidung 0,2% 0,2% 0,2%
Druck und Verlage 0,2% 0,4% 0,4%
Anderes verarbeitendes Gewerbe 0,1% 0,1% 0,2%
Energie- und Wasserversorgung 0,1% 0,2% 0,3%
Bau 0,1% 0,2% 0,2%
Transport, Kommunikation 0,1% 0,1% 0,1%
Handel 0,1% 0,1% 0,2%
Versicherungen 0,1% 0,3% 0,4%
Banken 0,0% 0,0% 0,0%
Gastgewerbe 0,3% 0,4% 0,5%
Gesundheitswesen 0,2% 0,3% 0,4%
Andere Dienstleistungen 0,1% 0,2% 0,1%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK



Anhang 1: BAK Modelle und Simulationen Al1-27

Tabelle A14: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario MAXIMAL« vs. Referenzszenario
Erwerbstiitige
(ausgewdhlte Branchen, Abweichung vom Referenzszenario
in 1000 Personen und in %)

2003 2004 2005
Gesamtwirtschaft 1,3 2,8 32
in % 0,0% 0,1% 0,1%
Landwirtschaft 0,0 0,1 0,1
in % 0,0% 0,1% 0,1%
Bergbau 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Chemie 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Investitionsgiiter: Metall 0,0 0,0 -0,1
in % 0,0% 0,0% —0,1%
Investitionsgiiter: Maschinen u. Elek. 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Investitionsgiiter: Elektronik 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Nahrungsmittel, Tabak 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Bekleidung 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Druck und Verlage 0,0 0,1 0,1
in % 0,0% 0,2% 0,2%
Anderes verarbeitendes Gewerbe 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Energie- und Wasserversorgung 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Bau 0,1 0,3 0,4
in % 0,0% 0,1% 0,1%
Transport, Kommunikation 0,1 0,1 0,1
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Handel 0,2 0,4 0,6
in % 0,0% 0,1% 0,1%
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Tabelle A14: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario MAXIMAL« vs. Referenzszenario
Erwerbstiitige
(ausgewdhlte Branchen, Abweichung vom Referenzszenario
in 1000 Personen und in %)

Versicherungen 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Banken 0,0 0,0 0,0
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Gastgewerbe 0,1 0,1 0,1
in % 0,0% 0,0% 0,0%
Gesundheitswesen 0,1 0,3 0,4
in % 0,0% 0,1% 0,1%
Andere Dienstleistungen 0,4 1,1 1,4
in % 0,0% 0,1% 0,1%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A15: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario »EXTREME EFFEKTE« vs. Referenzszenario

Output (real, Preise von 1990)
(ausgewdhlte Branchen,
prozentuale Abweichung vom Referenzszenario)

2003 2004 2005
Gesamtwirtschaft 1.0% 1.0% 0.9%
Landwirtschaft 1.0% 0.8% 1.2%
Bergbau 2.0% 1.0% —0.2%
Chemie 0.5% 0.3% 0.4%
Investitionsgiiter: Metall 0.6% 0.3% 0.3%
Investitionsgiiter: Maschinen u. Elek. 0.4% 0.1% 0.3%
Investitionsgiiter: Elektronik 0.8% 0.2% 0.7%
Nahrungsmittel, Tabak 0.5% 1.1% 1.1%
Bekleidung 1.3% 1.5% 1.2%
Druck und Verlage 2.8% 2.7% 2.1%
Anderes verarbeitendes Gewerbe 0.8% 1.0% 0.5%
Energie- und Wasserversorgung 1.2% 1.8% 1.8%
Bau 1.4% 1.1% —0.1%
Transport, Kommunikation 1.0% 1.0% 1.1%
Handel 1.0% 1.2% 1.4%
Versicherungen 1.5% 2.4% 2.4%
Banken 0.5% 0.4% 0.3%
Gastgewerbe 3.2% 3.5% 3.3%
Gesundheitswesen 22% 2.5% 2.4%
Andere Dienstleistungen 0.9% 1.1% 0.7%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Tabelle A16: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario YEXTREME EFFEKTE« vs. Referenzszenario
Erwerbstiitige
(ausgewdihlte Branchen,

Abweichung vom Referenzszenario in 1000 Personen und in %)

2003 2004 2005

Gesamtwirtschaft 17.6 22.5 21.4

in % 0.4% 0.5% 0.5%
Landwirtschaft 0.6 0.8 0.8

in % 0.3% 0.5% 0.5%
Bergbau 0.1 0.1 0

in % 0.4% 0.4% 0.0%
Chemie 0.2 0.1 0.1

in % 0.3% 0.1% —0.1%
Investitionsgiiter: Metall 0.4 -0.5 -0.9

in % 0.4% —0.5% —0.8%
Investitionsgiiter: Maschinen u. Elek. 0.4 0 0.1

in % 0.3% 0.0% —0.1%
Investitionsgiiter: Elektronik 04 0.1 0.1

in % 0.4% 0.1% —0.1%
Nahrungsmittel, Tabak 0.2 0.2 0.2

in % 0.6% 0.6% 0.6%
Bekleidung 0 0 0

in % 0.6% 0.0% 0.0%
Druck und Verlage 0.5 0.9 1.1

in % 0.9% 1.5% 1.9%
Anderes verarbeitendes Gewerbe 0.3 0.3 0.2

in % 0.5% 0.5% 0.3%
Energie- und Wasserversorgung 0.1 0.2 0.2

in % 0.28% 0.55% 0.55%
Bau 1.3 29 23

in % 0.43% 0.95% 0.76%
Transport, Kommunikation 1.2 0.6 0.4

in % 0.47% 0.23% 0.16%
Handel 24 33 4.2

in % 0.36% 0.48% 0.61%
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Tabelle A16: Simulationsergebnisse BAK-Branchenmodell:
Szenario YEXTREME EFFEKTE« vs. Referenzszenario
Erwerbstiitige
(ausgewdihlte Branchen,

Abweichung vom Referenzszenario in 1000 Personen und in %)

Versicherungen 0.3 0.3 0.4

in % 0.44% 0.44% 0.59%
Banken 0.6 0.5 0.3

in % 0.41% 0.35% 0.21%
Gastgewerbe 1.4 1.1 1

in % 0.59% 0.46% 0.42%
Gesundheitswesen 1.7 24 2.5

in % 0.41% 0.56% 0.58%
Andere Dienstleistungen 52 9 9.1

in % 0.51% 0.86% 0.85%

Quelle: Frontier Economics; PLAUT; BAK
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Preiselastizitaten

Einleitung

Der Schitzung der Nachfrageauswirkungen von Parallelimporten liegt unter
anderem die Auswertung internationaler Studien zu Preiselastizititen zugrun-
de. Der folgende Anhang gibt einen Uberblick iiber derartige Analysen auf
Produktebene, wie sie fiir unsere Analyse in aggregierter Form herangezogen
wurden.

Mittels empirischer Methoden wurden in den jeweiligen Studien (siche auch
Referenzen im Anschluss an die folgende Tabelle) kurzfristige bzw. langfristi-
ge Preiselastizititen und Kreuzpreiselastizititen ermittelt. Die Abgrenzung
zwischen kurzfristiger und langfristiger Elastizitit ist nicht eindeutig. Viel-
mehr ist der jeweilige Betrachtungshorizont von Produkt zu Produkt verschie-
den und wird durch die Annahmen, die bei der jeweiligen Bestimmung der
Elastizititen zugrunde gelegt wurden, bestimmt.

Die aufgelisteten Elastizitdten decken vor allem die Produktgruppen Lebens-
mittel, Kraftfahrzeuge, Textilien, Elektronische Haushaltsgerite sowie eine
Reihe sonstiger Produkte bzw. Produktgruppen ab. In den meisten Fillen han-
delt es sich um produktspezifische Elastizititen. Bei der Ermittlung der Elasti-
zitdten haben sich die unten aufgefiihrten Studien hauptsdchlich auf die USA,
Westeuropa, Bulgarien und allgemein auf Entwicklungslédnder bezogen.
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Tabelle A17: Elastizititen

Lebensmittel

Milch (2% Milch) -0.512 USA
Milch (Vollmilch) —0.803 USA
Milch Tab. 4 USA
entrahmte Milch —-1.89 USA
Vollmilch -1.66 USA
entrahmte Milch —-1.82 USA
Milch —0.54 USA

relativ preis-

Palm Stearin elastisch USA
relativ preisun-

Palm Olein elastisch USA

Salz -0.1 USA

Kaffee -0.25 USA

Kaffee -0,2/-0,4 Entwicklungsldnder

Kakao -0,2/-0,4 Entwicklungslidnder
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Tabelle A17: Elastizititen
Produkt/Produktgruppe Kurze Frist Lange Frist mieht u(IlletflrSChie- l?:;g:;:::::;g Ilj:::/(;letngl

Tee -01/-0,3 Entwicklungsléander
Fisch (Kabeljau,Dorsch) -0.5 USA
Héhnchen -0.8 USA
Brot —-0.29 USA
Brot -0.53 Gesamtmarkt Bulgarien
Obst -3.02 USA
Frische griine Bohnen -2.8 USA
Frische Tomaten —4.6 USA
Joghurt +0,124 Gesamtmarkt Bulgarien
Salami +0,36 Gesamtmarkt Bulgarien
Fleisch —-1.547 Gesamtmarkt Bulgarien
Kaise -1.269 Gesamtmarkt Bulgarien
Kraftfahrzeuge
Nutzung von Autos in Bezug auf Benzinkosten — Preis/km -0.13 UK
Kraftfahrzeuge und -teile —-1.87 -2.24 USA
Kraftfahrzeuge -1,2 bis 1,5 -0,2 USA
Reifen -0,9 -1,2 USA
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Tabelle A17: Elastizitaten

Produkt/Produktgruppe : : nicht unterschie- Gesamtmarlft/ betrachte!:es
Kurze Frist Lange Frist den Produktspezif. Land/Region

Chevrolet —4 USA
Durchschnittliche Preiselastizitit
fiir Belgien =5.77 Europa
fiir Frankreich -5.6 Europa
fiir Deutschland -5.74 Europa
fiir Italien —4.09 Europa
fiir Grossbritannien —6.21 Europa
fiir inléindische Kfz
in Belgien =5.77 Europa
in Frankreich -5.37 Europa
in Deutschland —6.09 Europa
in Italien -3.63 Europa
in Grossbritannien —6.03 Europa
fiir auslindische Kfz
in Belgien Europa
in Frankreich -5.98 Europa
in Deutschland —4.96 Europa
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Tabelle A17: Elastizititen
Produkt/Produktgruppe Kurze Frist Lange Frist mieht u(IlletflrSChie- l?:;g:;:::::;g Ilj:::/(;letngl

in Italien —4.51 Europa
in Grossbritannien —6.45 Europa
Durchschnittliche Kreuzpreiselastizitit:
in Belgien 0.035 Europa
in Frankreich 0.047 Europa
in Deutschland 0.035 Europa
in Italien 0.029 Europa
in Grossbritannien 0.04 Europa
fiir inléindische Kfz
in Belgien 0.035 Europa
in Frankreich 0.17 Europa
in Deutschland 0.015 Europa
in Italien 0.111 Europa
in Grossbritannien 0.076 Europa
fiir auslindische Kfz
in Belgien Europa
in Frankreich 0.054 Europa
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Tabelle A17: Elastizitaten

Produkt/Produktgruppe : : nicht unterschie- Gesamtmarlft/ betrachte!:es
Kurze Frist Lange Frist den Produktspezif. Land/Region

in Deutschland 0.033 Europa
in Italien 0.038 Europa
in Grossbritannien 0.044 Europa
zwischen inléindischen und ausléindischen Kfz
in Belgien - Europa
in Frankreich 0.015 Europa
in Deutschland 0.043 Europa
in Italien - Europa
in Grossbritannien 0.03 Europa
zwischen auslidndischen und inlindischen Kfz
in Belgien - Europa
in Frankreich 0.024 Europa
in Deutschland 0.036 Europa
in Italien Europa
in Grossbritannien 0.025 Europa
Kfz-Marktpreiselastizitit (mit Beachtung von Qualitit) —0.87
Kfz-Marktpreiselastizitét (ohne Beachtung von Qualitit) —-0.85




Anhang 2: Preiselastizitditen

A2-7

Tabelle A17: Elastizititen

Kfz-Markt-Kreuzpreiselastizitit (mit Beachtung von Quali-

tét) 0.82
Kfz-Markt-Kreuzpreiselastizitit (ohne Beachtung von
Qualitit) 0.8

Bekleidung & Schuhe

USA

Schuhe

Arztliche Betreuung

Radio und TV Reparaturen

Bulgarien

USA

Radio und TV Empfangsgerite

USA

Wohnungswesen -0,3 -1,88 USA
Wohnungswesen -1,2 USA
Tabakprodukte -0,45 USA
Tabakprodukte -0,46 -1,89 USA
Filme -0,87 3,67 USA
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Tabelle A17: Elastizitaten

Produkt/Produktgruppe : : nicht unterschie- Gesamtmarlft/ betrachte!:es

Kurze Frist Lange Frist den Produktspezif. Land/Region
Filme -0,9 USA
China- und Glassprodukte -1,54 -2,55 USA
Restaurantspeisen -2,27 USA
Restaurantspeisen -23 USA
Elektrizitat im Haushalt -0,3 -0,72 USA
Gas im Haushalt -1,38 -2,12 USA
Benzin -0,43 USA
Benzin -0,2 -0,7 USA
Streichhoelzer -0,1 USA
Zahnstocher -0,1 USA
Auslandsreisen —4 USA
Flugreisen -0,1 —4 USA
Gas im Haushalt -0,1 -0,5 USA
Kupfer -0,01/-0,8 Entwicklungsléander
Alkohol —0.708 Gesamtmarkt Bulgarien

Quelle: Siehe folgende Auflistung
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Internationaler Preisvergleich patent-

geschiitzter Medikamente®

Im Folgenden wird ein Uberblick iiber internationale Preisunterschiede paten-
tierter Medikamente gegeben. Dabei wurden — im Rahmen einer speziellen
Studie durchgefiihrten Untersuchung — die Preise der 30 umsatzstarksten pa-
tentgeschiitzen Medikamente in der Schweiz mit den jeweiligen Preisen in
Brasilien (BRA), Bulgarien (BUL), Griechenland (GR), Hong Kong (HK),
Indien (IND), Polen (POL), Siid Afrika (SA) und Spanien (SPA) verglichen.

Die Ergebnisse sind in der folgenden Tabelle A18 dargestellt.

Tabelle A18: Internationaler Preisvergleich fiir die 30 umsatzstiirksten
patentgeschiitzten Medikamente in der Schweiz (differenziert nach
Darreichungsform und Dosierung) zu Herstellerabgabepreisen (2001)

Umsatz 2001 | Absoluter Preis
Produkt, Darreichungsform (in 1000 2001 (CHF pro Relativer Preis im Verhiiltnis zur Schweiz
Dosierung ’ CHF) Standard Unit)

Schweiz Schweiz BRA |BUL | GR | HK | IND | POL | SA | SPA

AGOPTON ACA Kapseln oral s
0015MG 5°956 1.50
AGOPTON ACA Kapseln oral s
0030MG 10°694 2.59
:gg::;g’;iﬁ OTO%bllﬁté“ ohne 620 022 | 81%| 106%| 74%| 115%| 67%| 88%| 124%
ﬁggggﬁg{:@ﬁ&ﬁﬁ? ohne 1°818 036 | 94%| 102%| 80%| 141%| 79%| 85% 145%| 76%
fngﬂ“ {:;:HA ()T()%gl;/t[tén ohne 1°994 0.53 82%|  77% 70%| 87%
:;}fgfjﬂ“ {:é:ﬁ&ﬁﬁté“ ohne 3’306 067 | 99% 71%| 96% 93%| 145%| 66%
:;IZSZL QQAO%‘S;“G"“ ohne 8894 118 | 69% 72%| 116% 98%| 66%| 73%
?5&2\;? ﬁ);Aogggﬁ“Ge“ ohne 1430 170 | 65% 69%| 109% 54%|  68%
ARICEPT ABC Film-, Lacktablet- s o o
ten, Filmdragees 0005MG 4796 4.8 69% 69%
ARICEPT ABC Film-, Lacktablet- S o o
ten, Filmdragees 0010MG 3854 492 83% 86%
ATACAND AAA Tabletten ohne o o,
nihere Angaben 0004MG 62 1.14 48% 64%
ﬁ;‘:ﬁ’:ﬁ;&ﬁ%{gﬁgm ohne 4544 119 | 63% 69% 52%|  72%
ﬁ;‘:ﬁﬁ;&ﬁ%&?ﬁgm ohne 5950 154 | 56% 65% 48% 61%
(();11:6161;1[3&25)( ACA Kapseln oral 1°474 053 | 88% 127% 238%| 79%
CELEBREX ACA Kapseln oral 147096 087 | 87% 116% 216%| 95%| 145%

0200MG

Die in der Schweiz gebriuchlichen Medikamentenbezeichnungen und die Wirkstoffe der
einzelnen Medikamente befinden sich in Tabelle A19 am Ende dieses Anhangs.
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Tabelle A18: Internationaler Preisvergleich fiir die 30 umsatzstirksten

patentgeschiitzten Medikamente in der Schweiz (differenziert nach

Darreichungsform und Dosierung) zu Herstellerabgabepreisen (2001)

Umsatz 2001 | Absoluter Preis
Produkt, Darreichungsform (in 1000 2001 (CHF pro Relativer Preis im Verhiiltnis zur Schweiz
Dosiem’lg ’ CHF) Standard Unit)

Schweiz Schweiz BRA | BUL | GR HK | IND | POL | SA SPA

CIPROXIN AAA Tabletten ohne R
néhere Angaben 0250MG 2392 230
CIPROXIN AAA Tabletten ohne s
nihere Angaben 0500MG 127326 3.98
CIPROXIN AAA Tabletten ohne
nihere Angaben 0750MG 894 3.22
CIPROXIN DGJ Trockensaft oral 1 a1l
0250MG )
CIPROXIN DGJ Trockensaft oral
0500MG 30 375
CIPROXINFQC Infusionsflaschen 60 3255 | 92% 1% 96% 108%|  74%
gjggﬁém FQC Infusionsflaschen 12 5530 | 86% 74%| 121% 58%
COZAAR ABC Film-, Lacktablet- S o o
ten, Filmdragees 0050MG 137540 120 1% 126%
DIOVAN ABC Film-, Lacktablet- 3912 L18
ten, Filmdragees 0080MG i
DIOVAN ABC Film-, Lacktablet- 748 154
ten, Filmdragees 0160MG i
O ey ACA Kapseln oral 1618 118 | 66%| 104%| 72%| 70% 129%| 61%| 73%
HON AN ACA Kapseln oral 180 154 | 51%| 104%| 74% 125%| 47%| 81%
o Ej‘gﬁgﬁ)‘:ﬁ&%ﬁgn ohne 6 109 | 82% 63%| 86% 63%| 75%
o Efgﬁgﬁ)‘:fog@gﬁgn ohne 1°270 117 | 105%) 130% 89%| 113% 142%| 89%| 89%
f:}fe ffgiﬁ::;agﬁgen ohne 1274 0.72 | 114%| 110%| 83%| 106% 126%|  74%| 89%
(})2(1;7}: SE&(gR BCA Kapseln retard 5522 140 | 127% 80% 126%| 76%| 99%
gf SFOEI\;(gR BCA Kapseln retard 4600 247 | 102% 84%| 102% 132%| 84%| 91%
FLIXOTIDE REM Pulver u. Granu-
late pulmonal 0.10MG 234 0.50
FLIXOTIDE REM Pulver u. Granu- s
late pulmonal 0.25MG 2’878 1.10
FLIXOTIDE REM Pulver u. Granu- s
late pulmonal 0.50MG 2’814 175
FLIXOTIDE REN Pulver u. Granu- 54 0.49
lat pulmonal 0.10MG }
FLIXOTIDE REN Pulver u. Granu- 488 1.08
lat pulmonal 0.25MG }
FLIXOTIDE REN Pulver u. Granu- 750 173
lat pulmonal 0.50MG )
FLIXOTIDE RHP Inhalier-, Dosier-
aerosol 0.05MG 482 0.25
FLIXOTIDE RHP Inhalier-, Dosier- 5
aerosol 0.12MG 27268 0.54
FLIXOTIDE RHP Inhalier-, Dosier- .
aerosol 0.25MG 37900 0.87
: ;i‘;“ﬁ;‘al’;‘:‘goﬁ%ﬁgen ohne 3532 161 | 85%| 133%| 83%| 112% 93% 84%
FOSAMAX AAA Tabletten ohne s o
nihere Angaben 0070MG 137450 11.34 84%
IMIGRAR :;eBe(; o, Lacktablet: 5364 799 | 41%| 98%| 43% 110% 78%
DUDORAN ENE Fertigspritze/Pen 1°896 3556 | 49% 66%)| 125% 126%| 51%)| 63%
%)lt)/lzlg}l\l/}éN HLB SUPP.ADULTS 180 6.05 549,
z)h(f]I(()}]\I/}éN IGN Nasentropfen 40 18.94
IMIGRAN IGN Nasentropfen 390 31.46 349, 229 20%| 35%

0020MG
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Tabelle A18: Internationaler Preisvergleich fiir die 30 umsatzstirksten
patentgeschiitzten Medikamente in der Schweiz (differenziert nach
Darreichungsform und Dosierung) zu Herstellerabgabepreisen (2001)

Umsatz 2001 | Absoluter Preis
Produkt, Darreichungsform, (in 1000 2001 (CHF p.ro Relativer Preis im Verhiltnis zur Schweiz
Dosierung CHF) Standard Unit)

Schweiz Schweiz | BRA | BUL | GR | HK | IND | POL | sA | spa

éﬁnﬁ‘;;ge‘:f(g SF(;L‘;‘G Lacktabletten, 6230 245 | 66%| 63%| 44%| 46%| 37%| 63% 50%
Eﬁﬁdcrg;e?f& g (;I‘IJI‘G Lacktabletten, 5478 398 | 81% 48%| 56% 72% 53%
OKZI;/(\)I(\:/IIg DG Trockensaft oral 844 213 | 99% 63% 84%| 73%| 56%
OKSIZ]/(\)EAHG) FQB Infusionsampullen 14 3141
oKle?f/llGD DGK Suspension oral 1238 131 5204
;ﬁgﬁﬁﬁg;é}gﬁl\%k‘ab‘ﬁ' 19°948 113 | 79%| 115%| 91%]| 139% 89%| 81%| 88%
I;iflgi?nl;faBece:ggal\ﬁaGcmblet' 28134 176 | 88%| 117%| 92%| 98% 93%| 74%| 94%
Eﬁiﬁiﬂﬁg‘?&j}bﬁ%"“ ohne 217218 L1l | 66%| 91% 82%| 11%| 64%| 64%| 49%
yﬁg\;ﬁc&ﬁgﬁ&a&ﬁg‘m ohne 14073 194 | 70% 68%| 10%| 71%| 50%| 42%
fe ii: TTgﬁ?éo’;(?h?GMagensaﬁmiS' #408 146 | 56% 74% 44%|  64%
feﬁgTTgﬁ?()Loﬁfh?GMagensaftreSiS' 7034 242 | 59% 94% 65%
(l;&T:I);\F/IOGZOL FPB Injektionsflasche 0 700 | 331%
Em(‘g; ABC Fiinw Lackubletien, | 13,959 258 | 93%| 128%| 81%| 90% 60%| 81%
Eﬁl‘:ﬁgﬁ)ﬁnﬁ)’z%ﬁgenen ohne 1352 078 | 55% 127% 97%|  89%| 102%
ﬁ;ﬁlﬁi‘ﬁﬁﬂ%ﬁoﬁ‘é‘e‘w“ ohne| 4132 160 | 38% 65%| 77% 75%| 54%| 71%
:;fzr\:;?{g;n%‘afo&blem“ ohne 5368 214 | 91% 48%| 95%
E ggrsecﬁf ﬁ)’:ﬁogggﬁgn ohne 4494 182 | 88% 93% 52%
fe i?;fn‘;l:a‘;ig ()Foi})rf]'\;[éackmblet' 4634 190 | 70% 105% 94%|  62%
RISPERDAL AAA Tabletten ohne 504 091
nihere Angaben 00.5MG
gégff/lléDAL DGA Fliissigket oral 592 6.63 | 62%| 99%| 359%| 152% 70%| 71%| 60%
iﬁf{gl)flﬁfaAelzg(g%ﬁéamable" 20°606 190 | 76%| 63%| 54%| 66% 62%| 51%
g(];:zl})(;/[XGAT DGK Suspension oral 204 0.94
ii{%%‘rﬁgics gg?&%mablet' 8160 0.35 113%| 41% 85%| 135%
ZQLFTiﬁifage]zscoFs%?ﬁ éamablet' 6146 5.59 113%|  44%| 44% 53%| 30%
t‘;‘?gﬁﬁ:g;fgo‘gghﬁgkmbb" 1234 9.12 | 76%| 157%| 79%| 100% 136%| 67%| 91%
t\;z}gmgg;f(i)lon;—dhﬁ%cktablet— 7°378 1059 | 72%) 156%| 83%| 120% 132% 68%| 91%
ngmgﬁfg%aﬁgkmbl“‘ 4788 12.67 154%|  83%]| 130% 134%| 73%| 93%
:él(A)nXg):b/znAa) "nglli/}thten ohne néhe- 1’184 197 103%
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Tabelle A18: Internationaler Preisvergleich fiir die 30 umsatzstirksten

patentgeschiitzten Medikamente in der Schweiz (differenziert nach

Darreichungsform und Dosierung) zu Herstellerabgabepreisen (2001)

Umsatz 2001 | Absoluter Preis
Produkt, Darreichungsform (in 1000 2001 (CHF pro Relativer Preis im Verhiiltnis zur Schweiz
Dosiem’lg ’ CHF) Standard Unit)

Schweiz Schweiz BRA | BUL | GR HK | IND | POL | SA | SPA

VIOXX AAA Tabletten ohne nihe- R
re Angaben 25.0MG 37180 173
xlgf;btﬁﬁgﬁ'é“e“ ohnendhe- | 31.416 173 | 52% 90%| 66% 104%| 58%| 86%
VIOXX DGK Suspension oral o
12.5MG 18 1.70 88%
VIOXX DGK Suspension oral
25.0MG 38 1.70
QL ACA Kapseln oral 12°862 116 | 108%| 120%| 80%| 109% 103%|  67%| 91%
ZESTRIL AAA Tabletten ohne s o o o o o o
nihere Aneaben 0005MG 17502 0.37 79% 51%| 27%| 38% 91%| 48%
ZESTRIL AAA Tabletten ohne s o o o o o
nihere Angaben 0010MG 2’166 0.63 74% 86%| 26%| 41% 75%
ZESTRIL AAA Tabletten ohne s o o o o o o
nihere Angaben 0020MG 7734 1.11 1% 60%| 21%| 45% 73%| 61%
ZESTRIL AAA Tabletten ohne o
nahere Angaben 0030MG %0 1.64 3%
ZOLOFT AAA Tabletten ohne s o o o
nahere Angaben 0050MG 117842 191 89% 88% 2%
ZOLOFT DGA Fliissigkeit oral o,
0020MG 14 3.56 60%
ZYPREXA AAB Tabletten gefrier- o
getrocknet 000SMG 464 418 61%
ZYPREXA AAB Tabletten gefrier- o
getrocknet 0010MG 938 7.54 08%
ZYPREXA ABC Film-, Lacktablet- s o o o o o o
ten, Filmdragees 000SMG 6’122 3.98 69% 61%| 93% 73%| 56%| 63%
tzezpém‘:fig(f&i‘gﬁIG“a“ktable" 9°984 7.00 | 79%| 90%| 66%| 103% 82%| 64%| 70%
ZYPREXA ABC Film-, Lacktablet- 2578 242 61%

ten, Filmdragees 02.5MG

Bemerkungen: Umsdtze auf Jahreswerte hochgerechnet auf Basis des zweiten Halbjahrs 2001; Linder: BRA: Brasi-
lien, BUL: Bulgarien, GR: Griechenland, HK: Hong Kong, IND: Indien, POL: Polen, SA: Siidafrika, SPA: Spanien, ;
Wéhrungsumrechung zu Devisenkursen (jeweils 3. und 4. Quartal 2001): BRA: 0.59430717, 0.60769326, BUL:
0.7720446, 0.7565593, GR: 0.66590468, 0.67784897, HK: 463°516°165, 473°929°687, IND: 2°811°623°365,
2°915°048°957, POL: 251°333°917, 247°887°673, SA: 499°885°330, 616°398°283, SPA: 0.66590468, 0.67784897

(Umrechnung durch IMS)

Quelle: IMS; Frontier Economics; PLAUT
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Tabelle A19: Medikamentenbezeichnungen in der Schweiz und Wirk-
stoffe der einzelnen Medikamente

Bezeichnung IMS InM(:il;sacrﬁgj::ng;;rjgﬁ::gzge Wirkstoff
AGOPTON AGOPTON LANSOPRAZOLE
AMARYL AMARYL GLIMEPIRIDE
APROVEL APROVEL IRBESARTAN
ARICEPT ARICEPT DONEPEZIL
ATACAND ATACAND CANDESARTAN

CILEXETIL
CELEBREX CELEBREX CELECOXIB
CIPROXIN CIPROXIN CIPROFLOXACIN
COZAAR COSSAR LOSARTAN
DIOVAN DIOVAN VALSARTAN
EFFEXOR EFEXOR VENLAFAXINE
FLIXOTIDE AXOTIDE FLUTICASONE
FOSAMAX FOSAMAX ALENDRONICACID
IMIGRAN IMIGRAN SUMATRIPTAN
KLACID KLACID CLARITHROMYCIN
LIPITOR SORTIS ATORVASTATIN
NORVASC NORVASC AMLODIPINE
PANTOZOL PANTOZOL PANTOPRAZOLE
PLAVIX PLAVIX CLOPIDOGREL
PRAVACHOL SELIPRAN PRAVASTATIN
PROSCAR PROSCAR FINASTERIDE
RISPERDAL RISPERDAL RISPERIDONE
SEROXAT DEROXAT PAROXETINE

A3-5
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Tabelle A19: Medikamentenbezeichnungen in der Schweiz und Wirk-
stoffe der einzelnen Medikamente

Besmung s T Sebver glrivelihe o
STILNOX STILNOX ZOLPIDEM
VALTREX VALTREX VALACICLOVIR
VIAGRA VIAGRA SILDENAFIL
VIOXX VIOXX ROFECOXIB
XENICAL XENICAL ORLISTAT
ZESTRIL ZESTRIL LISINOPRIL
ZOLOFT ZOLOFT SERTRALINE
ZYPREXA ZYPREXA OLANZAPINE

Quelle: Basys
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Patentdaten und Bericht IGE zu den Patenten mit Gultigkeit in der
Schweiz®

Im folgenden Anhang sind die Ergebnisse einer durch das Institut fiir Geistiges Eigentum (IGE) durchgefiihrten detaillierten Datener-
hebung beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz zusammengestellt. Die Untersuchungsmethode sowie weitere Erldu-
terungen beziiglich der Untersuchung finden sich im separaten Bericht des IGE (Eidgendssisches Institut filir Geistiges Eigentum (2002)

»Analyse der CH-Patentaktivitdt: Datenerhebung — Schlussbericht«, Bern).

Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An- Nationale Patente (CH) (noch in Kraft) EP /PCT (EP) (noch in Kraft)
meldungen)
IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
o Einzeldoku- | Gesamt Gesamt CH
Patentfamilien Anmelder | Unterklassen Anmelder | Unterklassen Co quote CH anmelder
mente (berichtigt)
A01B 21521 38693 3 0.578 331 3 0.626 127 0.39 0 19.0% 15.0% 35.5%
A01C 19223 35156 3 0.535 287 7 0.596 131 0.45 0 19.0% 15.0% 35.5%

6 Anmerkungen: EP: Europiische Patente (vgl. www.european-patent-office.org/), IPC: International Patent Classification (vgl. www.wipo.int/ classificati-
ons/fulltext/new_ipc/), PCT: Patent Cooperation Treaty (internationale Patentanmeldungen; vgl. www.wipo.org/pct/en/).
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
AO01D 25475 45560 20 7 0.691 485 4 0.698 200 0.41 0 19.0% 15.0% 35.5%
AO1F 11319 20665 6 2 0.475 215 0.617 75 0.35 0 19.0% 15.0% 35.5%
A01G 39437 66456 26 9 0.608 561 21 0.554 372 0.66 2 19.0% 15.0% 35.5%
AO1H 9549 29297 1 0 0.462 487 28 0.391 418 0.86 1 19.0% 15.0% 35.5%
A01J 4755 9215 8 3 0.625 190 10 0.666 89 0.47 1 19.0% 15.0% 35.5%
AO01K 46049 78927 20 7 0.652 975 19 0.458 679 0.70 1 19.0% 15.0% 35.5%
AO1L 603 1192 1 1 0.769 18 1 0.667 13 0.72 0 19.0% 15.0% 35.5%
AO0IM 10288 19512 8 3 0.639 182 5 0.582 122 0.67 0 19.0% 15.0% 35.5%
AOIN 57231 168991 54 19 0.532 3043 221 0.443 2606 0.86 2 19.0% 15.0% 35.5%
A21B 3400 6508 4 1 0.519 84 2 0.528 58 0.69 0 19.0% 15.0% 35.5%
A21C 6030 12240 8 3 0.627 157 9 0.614 117 0.75 1 19.0% 15.0% 35.5%
A21D 8540 14222 6 2 0.544 214 8 0.473 176 0.83 0 19.0% 15.0% 35.5%
A22B 1760 3777 2 1 0.733 71 1 0.625 51 0.72 0 19.0% 15.0% 35.5%
A22C 8553 19138 13 5 0.674 306 5 0.669 198 0.65 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23B 12005 17650 6 2 0.468 205 9 0.443 154 0.75 1 19.0% 15.0% 35.5%
A23C 9184 18217 11 4 0.524 284 28 0.417 223 0.79 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23D 4086 9797 1 0 0.462 177 7 0.445 148 0.84 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23F 5467 8933 3 1 0.564 87 19 0.543 76 0.88 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23G 13171 26775 19 7 0.618 397 33 0.537 302 0.76 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23] 4845 9745 4 1 0.463 173 12 0.350 130 0.75 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23K 11555 23201 13 4 0.497 357 18 0.442 280 0.78 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23L 74540 115554 44 16 0.503 1334 110 0.443 1059 0.79 2 19.0% 15.0% 35.5%
A23N 6808 10344 8 3 0.500 84 6 0.559 55 0.66 0 19.0% 15.0% 35.5%
A23P 5472 9560 2 0.449 149 13 0.388 122 0.82 0 19.0% 15.0% 35.5%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
A24B 2636 7005 7 2 0.638 99 6 0.590 81 0.82 0 19.0% 15.0% 35.5%
A24C 2102 6541 4 2 0.732 111 6 0.715 54 0.49 0 19.0% 15.0% 35.5%
A24D 2256 8836 18 6 0.829 99 4 0.605 78 0.79 0 19.0% 15.0% 35.5%
A24F 2816 7364 5 2 0.721 64 3 0.664 58 091 0 19.0% 15.0% 35.5%
A41B 5614 12551 8 3 0.614 112 2 0.534 77 0.69 0 19.0% 15.0% 35.5%
A41C 1387 2721 1 0 0.636 22 0 0.628 15 0.67 0 19.0% 15.0% 35.5%
A41D 13093 24921 12 4 0.576 285 7 0.518 210 0.74 0 19.0% 15.0% 35.5%
A41F 1618 3041 2 1 0.407 30 1 0.493 25 0.85 0 19.0% 15.0% 35.5%
A41G 1232 2359 1 0 0.667 19 0 0.654 12 0.65 0 19.0% 15.0% 35.5%
A41H 2859 5402 2 1 0.500 76 1 0.500 41 0.54 0 19.0% 15.0% 35.5%
A42B 4272 9357 6 2 0.760 112 3 0.611 71 0.64 0 19.0% 15.0% 35.5%
A42C 451 694 0 0 10 0 0.472 8 0.80 0 19.0% 15.0% 35.5%
A43B 12887 32974 45 16 0.829 436 36 0.728 365 0.84 2 19.0% 15.0% 35.5%
A43C 2319 4865 9 3 0.690 78 8 0.669 67 0.85 0 19.0% 15.0% 35.5%
A43D 3203 6103 2 1 0.550 68 2 0.646 28 0.41 0 19.0% 15.0% 35.5%
A44B 8335 23009 12 4 0.689 314 0.617 145 0.46 0 19.0% 15.0% 35.5%
A44C 6557 13555 45 16 0.789 137 27 0.601 116 0.84 0 19.0% 15.0% 35.5%
A45B 3194 8040 7 2 0.653 48 4 0.655 37 0.76 0 19.0% 15.0% 35.5%
A45C 9103 21527 9 3 0.563 178 9 0.519 136 0.76 0 19.0% 15.0% 35.5%
A45D 12428 28773 19 7 0.611 383 13 0.655 245 0.64 0 19.0% 15.0% 35.5%
A45F 4747 8696 5 2 0.574 93 3 0.552 74 0.79 0 19.0% 15.0% 35.5%
A46B 8086 18763 13 5 0.637 226 10 0.589 169 0.75 0 19.0% 15.0% 35.5%
A46D 1245 2873 1 0 0.571 55 0 0.555 31 0.57 0 19.0% 15.0% 35.5%
A47B 30944 64223 57 20 0.645 627 31 0.626 432 0.69 0 19.0% 15.0% 35.5%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
A47C 28472 62656 45 16 0.727 676 29 0.696 476 0.70 1 19.0% 15.0% 35.5%
A47D 2836 6547 1 0 0.538 63 0 0.638 39 0.61 0 19.0% 15.0% 35.5%
A47F 15330 27836 25 9 0.559 321 17 0.560 215 0.67 0 19.0% 15.0% 35.5%
A47G 25393 52964 33 12 0.606 431 24 0.543 334 0.78 1 19.0% 15.0% 35.5%
A47H 3491 7617 7 3 0.700 59 4 0.583 47 0.79 0 19.0% 15.0% 35.5%
A47] 31129 76791 55 20 0.687 692 49 0.678 491 0.71 0 19.0% 15.0% 35.5%
A47K 21835 46491 26 9 0.599 379 21 0.615 289 0.76 0 19.0% 15.0% 35.5%
A47L 23493 56257 23 0.554 658 15 0.683 369 0.56 2 19.0% 15.0% 35.5%
A61B 105729 224929 60 21 0.651 4094 124 0.649 2610 0.64 9 19.0% 15.0% 35.5%
A61C 19062 41546 66 23 0.755 717 47 0.656 559 0.78 1 19.0% 15.0% 35.5%
A61D 3117 5469 2 1 0.469 74 1 0.468 52 0.70 0 19.0% 15.0% 35.5%
A61F 54990 140706 68 24 0.687 2830 114 0.620 2079 0.73 3 19.0% 15.0% 35.5%
A61G 15416 30075 19 7 0.586 420 13 0.610 306 0.73 0 19.0% 15.0% 35.5%
A61H 18320 37037 21 7 0.667 319 11 0.624 242 0.76 0 19.0% 15.0% 35.5%
A61] 10317 22785 12 4 0.482 350 15 0.509 268 0.77 0 19.0% 15.0% 35.5%
A61K 241774 840611 369 131 0.557 18158 605 0.464 16703 0.92 9 19.0% 15.0% 35.5%
A61L 34653 74241 28 10 0.496 1602 56 0.446 1144 0.71 1 19.0% 15.0% 35.5%
A61IM 49076 131656 43 15 0.664 2784 84 0.627 1903 0.68 7 19.0% 15.0% 35.5%
A61IN 21843 45681 15 5 0.646 967 19 0.674 569 0.59 0 19.0% 15.0% 35.5%
A61P 21781 31542 3 1 0.379 1073 36 0.409 934 0.87 0 19.0% 15.0% 35.5%
A62B 8956 17861 10 4 0.524 259 5 0.574 153 0.59 0 19.0% 15.0% 35.5%
A62C 9437 16911 12 4 0.542 188 10 0.622 131 0.70 0 19.0% 15.0% 35.5%
A62D 6848 11427 4 2 0.358 207 7 0.442 149 0.72 0 19.0% 15.0% 35.5%
A63B 39412 72894 23 8 0.697 821 18 0.744 600 0.73 1 19.0% 15.0% 35.5%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
A63C 10819 24305 58 21 0.793 457 55 0.830 400 0.88 2 19.0% 15.0% 35.5%
A63D 1530 2966 2 1 0.867 25 0.781 18 0.73 0 19.0% 15.0% 35.5%
AG63F 36298 61047 14 5 0.736 442 0.610 273 0.62 0 19.0% 15.0% 35.5%
A63G 2706 5649 2 1 0.571 67 0.664 48 0.72 0 19.0% 15.0% 35.5%
A63H 13690 34420 12 4 0.604 288 24 0.649 208 0.72 1 19.0% 15.0% 35.5%
A63] 1265 2136 1 1 0.588 19 1 0.433 13 0.71 0 19.0% 15.0% 35.5%
A63K 408 728 0 0 0.600 7 0 0.474 6 0.88 0 19.0% 15.0% 35.5%
BO1B 300 324 0 0 0.333 5 0 0.455 4 0.86 0 19.0% 17.7% 31.1%
BO1D 155613 260257 131 41 0.534 3967 114 0.521 2245 0.57 4 19.0% 17.7% 31.1%
BO1F 30759 50931 44 14 0.469 806 43 0.452 536 0.66 2 19.0% 17.7% 31.1%
BO1J 112513 194032 51 16 0.444 3169 68 0.434 1679 0.53 4 19.0% 17.7% 31.1%
BOIK 88 184 0 0 0 0 0 0 19.0% 17.7% 31.1%
BOIL 6297 12858 8 3 0.435 438 20 0.427 315 0.72 1 19.0% 17.7% 31.1%
B02B 2512 6636 2 1 0.650 18 2 0.741 15 0.81 0 19.0% 17.7% 31.1%
B02C 21259 39642 32 10 0.665 397 18 0.644 251 0.63 0 19.0% 17.7% 31.1%
B03B 6361 10523 4 1 0.407 139 7 0.446 103 0.74 0 19.0% 17.7% 31.1%
B03C 8674 15896 6 2 0.615 179 6 0.529 114 0.63 0 19.0% 17.7% 31.1%
B03D 3446 6300 1 0 0.381 67 1 0.448 42 0.63 0 19.0% 17.7% 31.1%
B04B 5139 11423 12 4 0.644 200 6 0.637 111 0.56 0 19.0% 17.7% 31.1%
B04C 3538 6692 1 0 0.583 93 1 0.435 44 0.48 0 19.0% 17.7% 31.1%
B05B 29487 61394 39 12 0.478 995 57 0.560 614 0.62 2 19.0% 17.7% 31.1%
B05C 23859 40970 25 8 0.459 465 21 0.452 266 0.57 1 19.0% 17.7% 31.1%
B05D 46396 66317 21 6 0.381 792 19 0.363 450 0.57 0 19.0% 17.7% 31.1%
B06B 5542 8430 7 2 0.513 142 7 0.486 68 0.48 0 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B07B 10622 19589 12 4 0.537 184 8 0.589 118 0.64 0 19.0% 17.7% 31.1%
B07C 7522 14681 11 3 0.481 257 10 0.561 152 0.59 0 19.0% 17.7% 31.1%
BOSB 29333 45872 34 10 0.476 502 15 0.448 325 0.65 0 19.0% 17.7% 31.1%
B09B 19009 25708 18 6 0.420 225 9 0.407 175 0.78 0 19.0% 17.7% 31.1%
B09C 1594 2485 0 0 0.500 64 0 0.365 55 0.86 0 19.0% 17.7% 31.1%
B21B 38464 49263 9 3 0.546 385 7 0.571 118 0.31 1 19.0% 17.7% 31.1%
B21C 16725 27656 8 3 0.489 240 11 0.523 125 0.52 1 19.0% 17.7% 31.1%
B21D 44613 81498 56 17 0.525 898 54 0.596 497 0.55 2 19.0% 17.7% 31.1%
B21F 6652 10227 11 4 0.478 93 7 0.557 62 0.66 1 19.0% 17.7% 31.1%
B21G 537 1162 0 0 17 1 0.471 6 0.32 0 19.0% 17.7% 31.1%
B21H 3717 5379 3 1 0.531 50 2 0.451 26 0.52 0 19.0% 17.7% 31.1%
B21J 9571 14462 8 3 0.535 133 6 0.524 57 0.43 0 19.0% 17.7% 31.1%
B21K 5524 9284 3 1 0.419 91 5 0.435 43 0.48 0 19.0% 17.7% 31.1%
B2IL 546 906 1 0 0.583 7 0 0.471 4 0.53 0 19.0% 17.7% 31.1%
B22C 16086 22549 25 8 0.675 227 8 0.535 140 0.62 0 19.0% 17.7% 31.1%
B22D 54062 81127 58 18 0.688 830 50 0.589 428 0.52 2 19.0% 17.7% 31.1%
B22F 26394 34980 9 3 0.481 408 10 0.420 202 0.50 2 19.0% 17.7% 31.1%
B23B 30383 53882 69 22 0.590 659 35 0.570 429 0.65 6 19.0% 17.7% 31.1%
B23C 7497 13285 12 4 0.591 160 9 0.539 95 0.59 2 19.0% 17.7% 31.1%
B23D 14806 26735 30 9 0.522 344 20 0.495 207 0.60 0 19.0% 17.7% 31.1%
B23F 2855 4677 15 5 0.596 46 6 0.523 30 0.66 0 19.0% 17.7% 31.1%
B23G 2118 4045 5 2 0.651 34 1 0.463 20 0.60 0 19.0% 17.7% 31.1%
B23H 5738 12818 43 13 0.805 155 32 0.710 116 0.75 0 19.0% 17.7% 31.1%
B23K 96205 129780 55 17 0.585 1345 58 0.572 668 0.50 3 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B23P 30700 45081 18 6 0.502 373 14 0.402 200 0.54 1 19.0% 17.7% 31.1%
B23Q 40600 71659 97 30 0.536 857 49 0.493 519 0.61 2 19.0% 17.7% 31.1%
B24B 31928 57507 48 15 0.629 641 26 0.566 328 0.51 0 19.0% 17.7% 31.1%
B24C 4720 8436 5 2 0.526 124 7 0.536 74 0.60 0 19.0% 17.7% 31.1%
B24D 8828 16713 10 3 0.569 257 5 0.534 144 0.56 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25B 19889 37579 28 9 0.573 496 21 0.566 290 0.58 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25C 2926 7265 5 2 0.644 110 2 0.664 67 0.61 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25D 3678 7740 24 8 0.521 122 5 0.606 92 0.75 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25F 2510 4424 8 3 0.393 82 5 0.417 51 0.62 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25G 3254 5038 5 1 0.520 80 1 0.450 55 0.68 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25H 3547 6897 8 2 0.494 90 6 0.475 63 0.70 0 19.0% 17.7% 31.1%
B25J 21480 42379 13 4 0.486 395 10 0.538 176 0.44 1 19.0% 17.7% 31.1%
B26B 8089 20980 14 4 0.611 252 8 0.694 170 0.67 0 19.0% 17.7% 31.1%
B26D 16142 30797 39 12 0.546 415 24 0.518 257 0.62 1 19.0% 17.7% 31.1%
B26F 6909 12542 11 4 0.504 172 10 0.423 101 0.59 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27B 8100 14272 13 4 0.589 161 4 0.484 100 0.62 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27C 3674 6236 4 1 0.524 59 3 0.429 39 0.67 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27D 2810 6148 2 1 0.500 39 1 0.386 24 0.60 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27F 2046 3417 3 1 0.463 52 1 0.485 30 0.59 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27G 3088 5271 7 2 0.514 76 4 0.457 51 0.67 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27H 346 593 0 0 0.500 6 0 0.438 5 0.81 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27) 370 659 0 0 0.500 4 0 0.444 3 0.70 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27K 4538 8595 4 1 0.500 114 4 0.460 90 0.78 1 19.0% 17.7% 31.1%
B27L 3548 6980 3 1 0.625 64 1 0.541 43 0.66 0 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B27M 3887 6197 5 1 0.482 64 2 0.486 47 0.74 0 19.0% 17.7% 31.1%
B27N 4869 8764 3 1 0.576 118 2 0.510 81 0.69 0 19.0% 17.7% 31.1%
B28B 27917 42084 19 6 0.512 368 12 0.488 239 0.65 1 19.0% 17.7% 31.1%
B28C 5252 8132 7 2 0.500 82 2 0.514 57 0.69 0 19.0% 17.7% 31.1%
B28D 8097 13810 21 6 0.498 144 8 0.453 94 0.66 0 19.0% 17.7% 31.1%
B29B 19634 27064 11 4 0.435 429 17 0.377 257 0.60 1 19.0% 17.7% 31.1%
B29C 161637 240476 106 33 0.489 3516 138 0.470 1950 0.55 7 19.0% 17.7% 31.1%
B29D 39391 56030 25 8 0.409 760 27 0.389 342 0.45 2 19.0% 17.7% 31.1%
B29F 4758 6212 2 1 0.579 74 3 47 0.64 0 19.0% 17.7% 31.1%
B29G 849 772 0 0 0.333 3 0 2 0.67 0 19.0% 17.7% 31.1%
B29H 4124 4777 1 0 0.556 44 0 0.250 14 0.32 0 19.0% 17.7% 31.1%
B29J 1039 1432 0 0 0.286 12 0 8 0.63 0 19.0% 17.7% 31.1%
B29K 52689 52561 4 1 0.301 307 9 0.291 145 0.47 1 19.0% 17.7% 31.1%
B29L 56501 55779 9 3 0.342 242 10 0.285 107 0.44 1 19.0% 17.7% 31.1%
B30B 20022 33246 38 12 0.532 370 21 0.513 233 0.63 1 19.0% 17.7% 31.1%
B31B 7027 15016 12 4 0.519 237 22 0.486 153 0.65 4 19.0% 17.7% 31.1%
B31C 674 1172 1 0 0.417 17 0 0.474 11 0.69 0 19.0% 17.7% 31.1%
B31D 1854 3830 2 1 0.382 69 3 0.443 49 0.71 0 19.0% 17.7% 31.1%
B31F 2964 5983 5 2 0.444 116 4 0.416 71 0.62 0 19.0% 17.7% 31.1%
B32B 132948 197713 72 23 0.407 2285 66 0.385 1321 0.58 7 19.0% 17.7% 31.1%
B41B 1174 2044 1 0 0.625 22 1 0.406 11 0.49 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41C 4102 6973 3 1 0.365 147 5 0.481 68 0.46 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41D 191 264 1 0 0.600 4 0 0.429 1 0.14 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41F 20141 48131 54 17 0.670 822 48 0.699 602 0.73 0 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B41G 98 224 0 0 0.500 2 1 0.455 2 0.81 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41J 92159 200923 38 12 0.786 1857 17 0.741 563 0.30 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41K 2348 5400 2 0 0.474 44 2 0.610 22 0.50 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41L 3735 5836 6 2 0.436 67 2 0.574 22 0.33 0 19.0% 17.7% 31.1%
B41M 47020 70989 18 6 0.464 973 28 0.495 416 0.43 0 19.0% 17.7% 31.1%
B4IN 6906 10564 2 1 0.370 165 4 0.502 78 0.48 0 19.0% 17.7% 31.1%
B42B 1306 3158 7 2 0.506 36 6 0.595 26 0.74 0 19.0% 17.7% 31.1%
B42C 2596 5786 15 5 0.601 83 11 0.557 45 0.55 0 19.0% 17.7% 31.1%
B42D 19197 37251 18 6 0.476 318 16 0.483 213 0.67 0 19.0% 17.7% 31.1%
B42F 6418 14300 15 5 0.675 161 9 0.658 119 0.74 0 19.0% 17.7% 31.1%
B43K 6675 16544 11 3 0.735 135 3 0.616 80 0.59 0 19.0% 17.7% 31.1%
B43L 7107 17312 5 2 0.612 72 2 0.551 46 0.64 0 19.0% 17.7% 31.1%
B43M 1572 3773 2 1 0.500 59 3 0.626 32 0.54 0 19.0% 17.7% 31.1%
B44B 1245 2410 2 1 0.500 37 3 0.435 27 0.72 0 19.0% 17.7% 31.1%
B44C 14770 21363 7 2 0.425 250 5 0.369 162 0.65 0 19.0% 17.7% 31.1%
B44D 2504 4564 3 1 0.548 70 3 0.424 46 0.66 0 19.0% 17.7% 31.1%
B44F 2807 4941 7 2 0.419 87 2 0.353 56 0.64 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60B 10477 21468 13 4 0.664 292 11 0.647 169 0.58 1 19.0% 17.7% 31.1%
B60C 20618 42793 15 5 0.752 673 26 0.668 169 0.25 5 19.0% 17.7% 31.1%
B60D 4289 6691 7 2 0.646 98 1 0.548 61 0.62 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60F 1051 1886 1 0 0.857 24 1 0.513 19 0.78 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60G 14379 31283 4 1 0.658 476 4 0.563 131 0.28 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60H 15001 29008 4 1 0.465 335 3 0.547 71 0.21 1 19.0% 17.7% 31.1%
B60J 25600 47186 11 3 0.566 612 11 0.609 155 0.25 1 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B60K 51916 93488 12 4 0.461 1075 8 0.493 232 0.22 1 19.0% 17.7% 31.1%
B60L 14214 22852 7 2 0.442 208 6 0.513 95 0.46 1 19.0% 17.7% 31.1%
B60M 2274 3920 3 1 0.517 39 2 0.631 27 0.68 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60N 20542 37261 6 2 0.522 575 5 0.725 163 0.28 1 19.0% 17.7% 31.1%
B60P 19488 31388 15 5 0.554 356 10 0.574 241 0.68 2 19.0% 17.7% 31.1%
B60Q 18116 29725 6 2 0.596 344 4 0.577 91 0.26 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60R 78679 136475 26 8 0.514 2049 19 0.627 588 0.29 2 19.0% 17.7% 31.1%
B60S 14272 28071 9 3 0.563 396 6 0.645 108 0.27 0 19.0% 17.7% 31.1%
B60T 27824 61252 9 3 0.551 1001 7 0.669 190 0.19 1 19.0% 17.7% 31.1%
B60OV 726 1381 0 0 0.500 18 2 0.590 10 0.56 1 19.0% 17.7% 31.1%
B61B 5596 11698 17 5 0.634 106 9 0.583 84 0.80 0 19.0% 17.7% 31.1%
B61C 1832 3273 3 1 0.531 51 3 0.469 38 0.75 1 19.0% 17.7% 31.1%
B61D 7207 14803 11 3 0.450 208 14 0.500 150 0.72 0 19.0% 17.7% 31.1%
B61F 3675 8958 13 4 0.724 131 7 0.620 102 0.78 0 19.0% 17.7% 31.1%
B61G 1493 3207 3 1 0.792 43 6 0.639 29 0.68 1 19.0% 17.7% 31.1%
B61H 1947 3924 3 1 0.654 44 2 0.620 27 0.60 0 19.0% 17.7% 31.1%
Bol1J 617 1012 1 0 0.600 7 1 0.588 5 0.74 0 19.0% 17.7% 31.1%
B61K 1724 3020 4 1 0.460 32 2 0.564 27 0.85 0 19.0% 17.7% 31.1%
Bo61L 5899 10560 12 4 0.614 125 7 0.628 80 0.64 0 19.0% 17.7% 31.1%
B62B 10379 20328 14 4 0.578 223 8 0.645 139 0.62 1 19.0% 17.7% 31.1%
B62C 250 408 0 0 0.667 5 0 0.600 4 0.78 0 19.0% 17.7% 31.1%
B62D 55471 104580 36 11 0.550 1304 35 0.588 419 0.32 3 19.0% 17.7% 31.1%
B62H 2500 5721 5 1 0.591 53 2 0.576 35 0.66 0 19.0% 17.7% 31.1%
B62J 6737 17805 8 2 0.667 133 4 0.594 94 0.70 0 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B62K 8116 20853 5 2 0.700 202 4 0.576 110 0.55 0 19.0% 17.7% 31.1%
B62L 1387 3489 1 0 0.667 43 2 0.622 21 0.47 0 19.0% 17.7% 31.1%
B62M 7332 17194 7 2 0.731 226 6 0.614 117 0.52 0 19.0% 17.7% 31.1%
B63B 23354 44603 11 3 0.545 530 17 0.591 276 0.52 4 19.0% 17.7% 31.1%
B63C 5258 9818 4 1 0.579 135 3 0.603 75 0.55 0 19.0% 17.7% 31.1%
B63G 1390 2518 0 0 0.500 44 0 0.516 10 0.23 0 19.0% 17.7% 31.1%
B63H 12204 24099 10 3 0.550 242 10 0.643 135 0.56 2 19.0% 17.7% 31.1%
B63J 776 1306 1 0 0.417 12 1 0.526 5 0.45 0 19.0% 17.7% 31.1%
B64B 895 1580 0 0 1.000 24 1 0.585 17 0.71 0 19.0% 17.7% 31.1%
B64C 9884 18394 8 2 0.600 359 4 0.552 98 0.27 0 19.0% 17.7% 31.1%
B64D 8054 14272 10 3 0.529 293 7 0.542 95 0.32 1 19.0% 17.7% 31.1%
B64F 2100 4395 2 1 0.647 88 3 0.549 55 0.63 0 19.0% 17.7% 31.1%
B64G 4590 9229 1 0 0.462 142 1 0.522 37 0.26 0 19.0% 17.7% 31.1%
B65B 44130 94755 107 33 0.597 1420 113 0.607 935 0.66 16 19.0% 17.7% 31.1%
B65C 4761 10940 8 3 0.527 171 5 0.592 94 0.55 0 19.0% 17.7% 31.1%
B65D 144451 317988 249 78 0.612 4241 254 0.625 3085 0.73 12 19.0% 17.7% 31.1%
B65F 7940 18097 12 4 0.545 202 8 0.659 153 0.76 0 19.0% 17.7% 31.1%
B65G 87741 163736 147 46 0.566 1730 98 0.592 1074 0.62 4 19.0% 17.7% 31.1%
B65H 77974 167040 231 72 0.639 1865 178 0.631 1102 0.59 3 19.0% 17.7% 31.1%
B65J 50 57 0 0 0 0 0 0 19.0% 17.7% 31.1%
B66B 17702 42068 19 6 0.660 293 68 0.732 180 0.62 3 19.0% 17.7% 31.1%
B66C 21514 35336 16 5 0.552 299 0.567 157 0.53 1 19.0% 17.7% 31.1%
B66D 5395 10584 7 2 0.594 96 0.586 51 0.54 0 19.0% 17.7% 31.1%
B66F 16578 29198 20 6 0.547 288 0.586 150 0.52 0 19.0% 17.7% 31.1%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
B67B 4386 9290 5 1 0.542 110 5 0.635 73 0.66 0 19.0% 17.7% 31.1%
B67C 3803 7652 2 1 0.424 103 5 0.553 54 0.53 1 19.0% 17.7% 31.1%
B67D 13447 26499 7 2 0.488 410 8 0.568 291 0.71 1 19.0% 17.7% 31.1%
B68B 375 600 0 0 8 0 0.563 8 0.91 0 19.0% 17.7% 31.1%
B68C 508 923 0 0 1.000 17 0 0.765 14 0.83 0 19.0% 17.7% 31.1%
B68F 162 201 0 0 0.500 1 0 0.500 0 0.33 0 19.0% 17.7% 31.1%
B68G 3187 5034 5 1 0.542 35 2 0.426 21 0.60 0 19.0% 17.7% 31.1%
B81B 303 379 0 0 0.500 15 0 0.333 0 0.00 0 19.0% 17.7% 31.1%
B81C 239 274 0 0 8 0 0 0.00 0 19.0% 17.7% 31.1%
B82B 87 105 0 0 2 0 0 0.00 0 19.0% 17.7% 31.1%
CO01B 52104 91116 13 2 0.485 1528 15 0.459 779 0.51 1 19.9% 11.4% 17.2%
Co1C 2166 4179 1 0 0.500 78 7 0.381 34 0.44 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO01D 3266 5067 1 0 0.409 61 0 0.421 37 0.62 0 19.9% 11.4% 17.2%
COIF 9417 16985 3 1 0.475 264 5 0.427 142 0.54 1 19.9% 11.4% 17.2%
Co01G 24649 35313 4 1 0.400 445 3 0.411 202 0.45 0 19.9% 11.4% 17.2%
C02B 294 395 0 0 0 0 0 0 19.9% 11.4% 17.2%
C02C 368 446 0 0 0 0 0 0 19.9% 11.4% 17.2%
C02D 43 42 0 0 0 0 0 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO2F 82959 125962 39 7 0.548 1541 53 0.521 1103 0.72 4 19.9% 11.4% 17.2%
C03B 26736 47417 7 1 0.533 716 11 0.552 336 0.47 2 19.9% 11.4% 17.2%
C03C 32355 53330 15 3 0.469 947 14 0.458 404 0.43 1 19.9% 11.4% 17.2%
C04B 108921 158005 34 6 0.502 2059 62 0.461 1027 0.50 2 19.9% 11.4% 17.2%
CO05B 1459 1697 0 0 0.500 15 0 0.326 8 0.49 0 19.9% 11.4% 17.2%
C05C 1477 2657 0 0 0.500 40 0 0.398 18 0.45 0 19.9% 11.4% 17.2%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
C05D 1958 2574 1 0 0.625 41 1 0.351 30 0.73 0 19.9% 11.4% 17.2%
COSF 8118 12234 8 1 0.612 177 9 0.518 144 0.81 0 19.9% 11.4% 17.2%
C05G 4091 6802 2 0 0.484 100 1 0.409 69 0.68 0 19.9% 11.4% 17.2%
C06B 3371 7936 2 0 0.512 146 4 0.478 67 0.46 0 19.9% 11.4% 17.2%
Co06C 773 1732 1 0 0.538 30 1 0.432 16 0.54 0 19.9% 11.4% 17.2%
C06D 1437 2422 0 0 0.444 49 1 0.446 7 0.13 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO6F 243 512 0 0 3 0 0.286 2 0.82 0 19.9% 11.4% 17.2%
C07B 30457 36244 7 1 0.435 421 16 0.367 327 0.78 1 19.9% 11.4% 17.2%
Cco7C 127140 358626 111 19 0.495 7489 384 0.486 5116 0.68 20 19.9% 11.4% 17.2%
C07D 116869 478041 167 29 0.516 8917 595 0.461 7905 0.89 28 19.9% 11.4% 17.2%
CO7F 28751 77711 15 3 0.441 1739 117 0.414 1225 0.70 11 19.9% 11.4% 17.2%
C07G 4480 7870 2 0 0.429 112 2 0.280 92 0.82 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO7H 30132 78775 13 2 0.447 2009 49 0.327 1815 0.90 1 19.9% 11.4% 17.2%
co7J 4379 16672 8 1 0.532 293 8 0.456 275 0.94 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO7K 46827 158080 22 4 0.400 5221 125 0.320 4889 0.94 2 19.9% 11.4% 17.2%
Co07™M 2867 3023 0 0 29 2 0.295 24 0.84 0 19.9% 11.4% 17.2%
C08B 9441 21695 4 1 0.430 445 12 0.392 328 0.74 0 19.9% 11.4% 17.2%
C08C 2484 4081 0 0 0.333 117 2 0.410 36 0.30 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO8F 84202 178703 12 2 0.419 3604 92 0.494 1639 0.45 10 19.9% 11.4% 17.2%
C08G 91514 178681 15 3 0.435 4008 146 0.458 2041 0.51 14 19.9% 11.4% 17.2%
CO8H 1083 1803 0 0 0.333 39 0 0.364 32 0.83 0 19.9% 11.4% 17.2%
Co8J 85957 133570 21 4 0.352 2291 57 0.359 1145 0.50 5 19.9% 11.4% 17.2%
CO8K 86726 136407 22 4 0.362 2572 179 0.380 1156 0.45 41 19.9% 11.4% 17.2%
Co8L 165734 268624 27 5 0.371 4833 116 0.413 2075 0.43 13 19.9% 11.4% 17.2%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
C09B 19426 39632 41 7 0.533 925 179 0.458 738 0.80 6 19.9% 11.4% 17.2%
C09C 8360 16779 1 0 0.389 344 9 0.361 184 0.54 1 19.9% 11.4% 17.2%
C09D 73457 127685 15 3 0.417 2456 68 0.432 1310 0.53 8 19.9% 11.4% 17.2%
CO9F 1035 1361 0 0 0.333 22 0 0.424 13 0.58 0 19.9% 11.4% 17.2%
C09G 1645 2401 1 0 0.600 61 0 0.416 35 0.56 0 19.9% 11.4% 17.2%
CO9H 455 665 0 0 11 0 0.333 8 0.79 0 19.9% 11.4% 17.2%
C09J 37740 61357 8 1 0.440 1071 26 0.432 523 0.49 2 19.9% 11.4% 17.2%
CO9K 65787 101427 27 5 0.403 1576 59 0.420 877 0.56 6 19.9% 11.4% 17.2%
C10B 8422 13468 2 0 0.419 150 2 0.484 76 0.51 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10C 2532 3859 1 0 0.350 50 1 0.424 19 0.39 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10F 487 889 1 0 0.545 9 0 0.375 5 0.55 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10G 17769 38238 2 0 0.478 737 2 0.561 260 0.35 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10H 144 231 0 0 2 0 0.333 2 0.91 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10J 4167 8445 2 0 0.528 132 5 0.554 52 0.40 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10K 2083 3499 1 0 0.379 55 0 0.427 19 0.35 0 19.9% 11.4% 17.2%
C10L 13708 27185 4 1 0.521 459 6 0.476 234 0.51 2 19.9% 11.4% 17.2%
C10M 17466 37811 5 1 0.556 736 28 0.436 318 0.43 8 19.9% 11.4% 17.2%
C10N 10000 12499 1 0 0.474 332 8 0.424 126 0.38 2 19.9% 11.4% 17.2%
Cl11B 6349 10733 4 1 0.363 215 31 0.409 168 0.78 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl1C 2533 4874 1 0 0.455 91 3 0.379 75 0.83 0 19.9% 11.4% 17.2%
C11D 30440 86214 25 4 0.632 1924 35 0.575 1480 0.77 1 19.9% 11.4% 17.2%
C12B 101 107 0 0 0 0 0 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl12C 2148 4310 1 0 0.500 70 3 0.452 44 0.63 0 19.9% 11.4% 17.2%
C12D 115 225 0 0 0 0 0 1.00 0 19.9% 11.4% 17.2%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
CI12F 702 966 1 0 0.455 14 0 0.444 10 0.73 0 19.9% 11.4% 17.2%
C12G 6853 8747 3 1 0.466 65 4 0.447 47 0.72 0 19.9% 11.4% 17.2%
CI12H 1453 2546 2 0 0.364 42 2 0.404 35 0.83 0 19.9% 11.4% 17.2%
C12J 564 615 0 0 1.000 2 0 0.500 1 0.75 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl12K 319 390 0 0 0 0 1.00 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl12L 91 104 0 0 0 1 0.75 0 19.9% 11.4% 17.2%
Ci2M 12161 21152 9 2 0.510 467 17 0.418 337 0.72 1 19.9% 11.4% 17.2%
CI2N 85820 238030 24 4 0.418 7047 172 0.336 6465 0.92 3 19.9% 11.4% 17.2%
C12pP 46030 114291 21 4 0.416 2798 94 0.292 2457 0.88 1 19.9% 11.4% 17.2%
C12Q 34326 88924 5 1 0.500 3269 61 0.330 2939 0.90 2 19.9% 11.4% 17.2%
CI2R 29855 12490 1 0 0.290 956 40 0.281 778 0.81 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl12s8 1647 2681 1 0 0.333 41 1 0.290 32 0.77 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl13C 176 319 0 0 4 0 0.500 2 0.47 0 19.9% 11.4% 17.2%
C13D 1023 1767 0 0 0.500 26 1 0.379 17 0.63 0 19.9% 11.4% 17.2%
CI13F 878 1613 0 0 0.500 28 1 0.346 20 0.70 0 19.9% 11.4% 17.2%
C13G 161 227 0 0 4 0 0.333 1 0.34 0 19.9% 11.4% 17.2%
C13H 20 27 0 0 0 0 0 0 19.9% 11.4% 17.2%
C13J 108 251 0 0 6 0 0.375 3 0.56 0 19.9% 11.4% 17.2%
CI13K 1188 2388 0 0 1.000 45 2 0.326 31 0.68 0 19.9% 11.4% 17.2%
CI13L 137 246 0 0 4 0 2 0.61 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl4B 1862 3006 1 0 0.778 32 0 0.658 16 0.50 0 19.9% 11.4% 17.2%
Cl4C 2728 5569 2 0 0.600 84 3 0.547 58 0.69 0 19.9% 11.4% 17.2%
C21B 12588 19683 1 0 0.538 213 9 0.522 69 0.32 1 19.9% 11.4% 17.2%
c21C 18104 25094 4 1 0.567 277 10 0.456 129 0.46 2 19.9% 11.4% 17.2%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
C21D 40383 50373 7 1 0.533 475 10 0.491 170 0.36 1 19.9% 11.4% 17.2%
C22B 22893 39700 6 1 0.478 532 17 0.500 278 0.52 1 19.9% 11.4% 17.2%
C22C 74350 101764 21 4 0.558 1055 25 0.493 437 0.41 2 19.9% 11.4% 17.2%
C22F 10016 13372 4 1 0.474 173 13 0.411 70 0.40 1 19.9% 11.4% 17.2%
C22K 169 159 0 0 2 0 0.500 0 0.00 0 19.9% 11.4% 17.2%
C23C 92687 128370 37 6 0.499 1868 38 0.492 871 0.47 2 19.9% 11.4% 17.2%
C23D 1652 2094 1 0 0.529 22 2 0.593 12 0.52 0 19.9% 11.4% 17.2%
C23F 24856 33064 6 1 0.388 356 11 0.424 183 0.51 5 19.9% 11.4% 17.2%
C23G 8386 12552 2 0 0.471 214 3 0.426 131 0.61 0 19.9% 11.4% 17.2%
C25B 10712 21142 4 1 0.574 380 9 0.499 235 0.62 0 19.9% 11.4% 17.2%
C25C 5867 11537 8 1 0.756 161 10 0.509 87 0.54 0 19.9% 11.4% 17.2%
C25D 30966 44762 12 2 0.662 538 13 0.536 281 0.52 0 19.9% 11.4% 17.2%
C25F 4128 5700 2 0 0.484 78 2 0.440 37 0.47 0 19.9% 11.4% 17.2%
C30B 26850 35065 3 1 0.520 489 7 0.525 132 0.27 2 19.9% 11.4% 17.2%
DO1B 1612 2171 0 0 0.375 18 1 0.512 12 0.68 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO1C 541 696 0 0 0.667 8 0 0.414 5 0.73 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO1D 10276 15911 4 1 0.571 238 7 0.422 126 0.53 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO1F 24750 38211 4 1 0.424 567 15 0.414 263 0.46 4 20.9% 15.1% 20.6%
DO1G 4599 9453 50 10 0.751 161 68 0.708 131 0.82 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO1H 13061 24064 119 25 0.709 297 76 0.710 254 0.85 0 20.9% 15.1% 20.6%
D02G 13163 18180 15 3 0.658 204 19 0.456 129 0.63 1 20.9% 15.1% 20.6%
DO2H 1276 2152 18 4 0.650 23 6 0.674 22 0.94 0 20.9% 15.1% 20.6%
D02J 4705 6051 6 1 0.487 66 11 0.574 45 0.68 0 20.9% 15.1% 20.6%
D03C 2158 4952 16 3 0.829 101 16 0.774 89 0.88 0 20.9% 15.1% 20.6%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
D03D 18753 31620 55 11 0.822 428 50 0.584 293 0.69 2 20.9% 15.1% 20.6%
DO03J 2006 3263 9 2 0.678 43 15 0.607 37 0.86 0 20.9% 15.1% 20.6%
D04B 10414 21497 27 6 0.846 317 12 0.701 162 0.51 0 20.9% 15.1% 20.6%
D04C 1090 1740 0 0 0.400 21 1 0.600 8 0.39 0 20.9% 15.1% 20.6%
D04D 957 1326 0 0 0.333 12 0 0.517 7 0.64 0 20.9% 15.1% 20.6%
D04G 464 696 0 0 1.000 4 1 0.471 3 0.78 0 20.9% 15.1% 20.6%
D04H 14577 28257 5 1 0.571 536 13 0.496 260 0.49 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO05B 14717 24077 30 6 0.858 171 18 0.712 93 0.55 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO5C 3877 5525 9 2 0.729 48 6 0.625 33 0.69 0 20.9% 15.1% 20.6%
D06B 7142 12026 14 3 0.605 208 16 0.629 156 0.75 2 20.9% 15.1% 20.6%
D06C 5725 8317 5 1 0.500 99 5 0.490 61 0.62 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO6F 30458 50785 16 3 0.673 554 14 0.731 253 0.46 0 20.9% 15.1% 20.6%
D06G 321 475 0 0 0.500 8 0 0.579 5 0.69 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO6H 3650 4968 5 1 0.556 48 3 0.441 29 0.60 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO06J 377 501 0 0 0.500 4 0 0.500 3 0.63 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO6L 3468 6931 9 2 0.436 119 21 0.401 99 0.83 0 20.9% 15.1% 20.6%
D06M 23846 37335 10 2 0.405 548 29 0.403 346 0.63 1 20.9% 15.1% 20.6%
DO6N 6942 10741 3 1 0.395 186 8 0.373 115 0.62 0 20.9% 15.1% 20.6%
DO6P 11628 22146 26 5 0.445 492 115 0.482 434 0.88 1 20.9% 15.1% 20.6%
D06Q 1167 1597 1 0 0.455 28 1 0.365 17 0.60 0 20.9% 15.1% 20.6%
D07B 4136 6573 5 1 0.579 84 6 0.650 40 0.47 0 20.9% 15.1% 20.6%
D21B 1928 4481 2 0 0.552 92 1 0.450 45 0.49 0 20.9% 15.1% 20.6%
D21C 6919 19332 4 1 0.581 357 8 0.581 195 0.55 1 20.9% 15.1% 20.6%
D21D 2393 5623 2 0 0.733 130 3 0.532 47 0.36 0 20.9% 15.1% 20.6%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
D21F 8797 23723 7 1 0.494 503 3 0.647 226 0.45 1 20.9% 15.1% 20.6%
D21G 2224 4916 3 1 0.382 136 0.536 32 0.24 0 20.9% 15.1% 20.6%
D21H 20735 39760 13 3 0.394 763 30 0.471 485 0.64 1 20.9% 15.1% 20.6%
D21J 1468 2391 1 0 0.400 30 1 0.549 20 0.67 0 20.9% 15.1% 20.6%
EO1B 7885 20067 39 16 0.754 230 19 0.765 184 0.80 1 19.2% 20.7% 41.3%
EO01C 16370 29338 37 15 0.572 371 23 0.553 269 0.72 0 19.2% 20.7% 41.3%
EO1D 6670 11299 9 4 0.517 101 4 0.601 71 0.70 0 19.2% 20.7% 41.3%
EO1F 9947 18748 33 13 0.621 245 11 0.595 185 0.76 0 19.2% 20.7% 41.3%
E01G 48 52 0 0 0 0 0 0 19.2% 20.7% 41.3%
EO1H 5960 10651 18 7 0.640 119 6 0.586 97 0.82 0 19.2% 20.7% 41.3%
E02B 22375 34105 13 6 0.461 235 7 0.536 142 0.60 1 19.2% 20.7% 41.3%
E02C 349 280 0 0 0.500 1 0 1.000 0 0.00 0 19.2% 20.7% 41.3%
E02D 37141 66708 47 19 0.552 446 22 0.549 314 0.71 1 19.2% 20.7% 41.3%
EO02F 21432 35596 10 4 0.595 338 6 0.597 149 0.44 1 19.2% 20.7% 41.3%
EO3B 6358 10983 10 4 0.539 64 2 0.474 51 0.80 0 19.2% 20.7% 41.3%
E03C 9685 19088 32 13 0.553 206 20 0.607 156 0.76 0 19.2% 20.7% 41.3%
E03D 9313 21480 15 6 0.686 189 17 0.699 150 0.79 0 19.2% 20.7% 41.3%
EO3F 9624 18062 32 13 0.484 202 10 0.482 161 0.80 0 19.2% 20.7% 41.3%
E04B 66830 117608 149 62 0.486 1050 67 0.531 821 0.78 1 19.2% 20.7% 41.3%
E04C 28467 50851 107 44 0.492 558 36 0.496 440 0.79 2 19.2% 20.7% 41.3%
E04D 18707 35769 40 17 0.577 388 30 0.558 303 0.78 2 19.2% 20.7% 41.3%
EO04F 34154 62802 68 28 0.497 551 35 0.504 445 0.81 2 19.2% 20.7% 41.3%
E04G 29690 53693 65 27 0.573 370 23 0.598 280 0.76 0 19.2% 20.7% 41.3%
EO4H 38037 69150 53 22 0.533 510 18 0.550 373 0.73 1 19.2% 20.7% 41.3%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
EO05B 28094 62998 48 20 0.757 887 27 0.661 490 0.55 1 19.2% 20.7% 41.3%
E05C 11789 21264 17 7 0.611 281 6 0.552 152 0.54 1 19.2% 20.7% 41.3%
EO5D 12274 26167 28 12 0.546 403 21 0.582 240 0.60 1 19.2% 20.7% 41.3%
EOS5F 13259 25401 19 8 0.505 356 13 0.565 190 0.53 1 19.2% 20.7% 41.3%
E05G 2126 5061 11 4 0.622 57 5 0.535 46 0.81 0 19.2% 20.7% 41.3%
E06B 38228 81861 135 56 0.649 981 53 0.637 743 0.76 2 19.2% 20.7% 41.3%
E06C 3603 6598 5 2 0.676 74 2 0.615 56 0.75 0 19.2% 20.7% 41.3%
E21B 47903 86093 21 9 0.556 1350 17 0.633 553 0.41 3 19.2% 20.7% 41.3%
E21C 16156 20557 12 5 0.483 99 3 0.552 67 0.67 0 19.2% 20.7% 41.3%
E21D 21953 38384 21 9 0.606 186 10 0.577 134 0.72 1 19.2% 20.7% 41.3%
E21F 8662 10465 3 1 0.452 36 2 0.407 22 0.60 0 19.2% 20.7% 41.3%
FO1B 5089 7174 3 1 0.413 102 4 0.457 61 0.60 0 15.8% 16.9% 36.6%
Fo1C 4380 8671 6 2 0.597 120 6 0.558 60 0.50 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO1D 11785 24497 17 6 0.568 388 26 0.585 148 0.38 6 15.8% 16.9% 36.6%
FO1K 5355 10665 4 2 0.542 120 8 0.522 68 0.57 3 15.8% 16.9% 36.6%
FO1L 13176 27559 5 2 0.525 378 4 0.656 89 0.23 0 15.8% 16.9% 36.6%
FOIM 7745 13463 3 1 0.457 121 2 0.496 32 0.26 0 15.8% 16.9% 36.6%
FOIN 19768 37954 8 3 0.467 481 8 0.552 141 0.29 1 15.8% 16.9% 36.6%
FO1P 8120 14845 1 0 0.421 144 1 0.493 32 0.22 0 15.8% 16.9% 36.6%
F02B 29033 59822 15 6 0.511 588 14 0.545 217 0.37 0 15.8% 16.9% 36.6%
F02C 10196 19163 11 4 0.472 241 15 0.536 92 0.38 4 15.8% 16.9% 36.6%
F02D 35259 83073 8 3 0.533 717 2 0.587 99 0.14 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO2F 11824 21370 4 1 0.550 226 2 0.487 42 0.19 0 15.8% 16.9% 36.6%
F02G 2752 5008 2 1 0.400 58 2 0.517 39 0.68 0 15.8% 16.9% 36.6%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
FO2K 3800 7172 2 1 0.524 112 1 0.662 21 0.18 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO2M 38385 83939 16 6 0.669 928 11 0.638 221 0.24 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO2N 5480 10223 2 1 0.448 91 1 0.591 15 0.16 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO2P 9612 24070 1 0 0.538 209 0 0.544 40 0.19 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO3B 5707 10769 8 3 0.726 75 6 0.592 52 0.69 0 15.8% 16.9% 36.6%
F03C 1776 3214 1 0 0.400 32 1 0.429 13 0.41 0 15.8% 16.9% 36.6%
F03D 4959 8380 4 1 0.793 81 2 0.707 52 0.64 0 15.8% 16.9% 36.6%
F03G 4464 7019 2 1 0.435 54 1 0.519 37 0.69 0 15.8% 16.9% 36.6%
FO3H 475 767 0 0 0.250 9 0 0.476 4 0.46 0 15.8% 16.9% 36.6%
F04B 31527 64096 22 8 0.611 664 20 0.558 302 0.45 1 15.8% 16.9% 36.6%
F04C 14686 36602 12 5 0.638 341 8 0.678 124 0.36 0 15.8% 16.9% 36.6%
F04D 22705 47617 26 10 0.638 469 13 0.599 229 0.49 2 15.8% 16.9% 36.6%
FO4F 4449 6547 3 1 0.541 54 5 0.452 33 0.61 0 15.8% 16.9% 36.6%
F15B 25076 45418 27 10 0.518 495 19 0.583 201 0.41 1 15.8% 16.9% 36.6%
F15C 1411 1988 2 1 0.423 32 1 0.513 15 0.48 0 15.8% 16.9% 36.6%
F15D 1958 3106 4 1 0.412 37 2 0.373 22 0.59 0 15.8% 16.9% 36.6%
F16B 42965 82679 82 30 0.510 1005 56 0.521 577 0.57 1 15.8% 16.9% 36.6%
F16C 38390 69967 41 15 0.522 761 27 0.544 278 0.36 2 15.8% 16.9% 36.6%
F16D 41987 87792 23 8 0.573 1060 13 0.606 280 0.26 0 15.8% 16.9% 36.6%
F16F 30297 59813 13 5 0.473 687 0.536 200 0.29 0 15.8% 16.9% 36.6%
F16G 7378 14883 8 3 0.521 190 0.591 77 0.40 1 15.8% 16.9% 36.6%
F16H 55004 111972 29 11 0.500 1253 20 0.631 360 0.29 1 15.8% 16.9% 36.6%
F16J 25449 47226 24 9 0.500 568 14 0.580 234 0.41 3 15.8% 16.9% 36.6%
F16K 51262 112063 94 35 0.591 1139 44 0.592 612 0.54 4 15.8% 16.9% 36.6%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
Fl6L 64277 131075 110 40 0.581 1594 78 0.588 924 0.58 9 15.8% 16.9% 36.6%
F16M 9966 15216 14 5 0.443 139 7 0.507 84 0.60 0 15.8% 16.9% 36.6%
F16N 4172 7656 6 2 0.494 97 5 0.480 47 0.48 1 15.8% 16.9% 36.6%
F16P 2705 4259 5 2 0.421 57 3 0.429 34 0.60 0 15.8% 16.9% 36.6%
Fl16S 4100 6240 12 5 0.392 17 1 0.377 12 0.74 0 15.8% 16.9% 36.6%
F16T 1203 2468 2 1 0.643 14 0 0.619 10 0.71 0 15.8% 16.9% 36.6%
F17B 177 350 0 0 0.500 3 0 0.667 1 0.59 0 15.8% 16.9% 36.6%
F17C 7240 14868 6 2 0.500 193 4 0.500 105 0.54 0 15.8% 16.9% 36.6%
F17D 4666 7106 5 2 0.431 62 2 0.354 36 0.59 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21H 72 174 0 0 0.500 2 0 0.400 2 0.77 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21K 796 1388 0 0 0.400 24 0 0.373 17 0.70 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21L 2864 5628 4 1 0.522 37 1 0.533 25 0.68 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21M 4062 8107 1 0 0.556 84 1 0.511 14 0.16 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21P 1971 4016 2 1 0.476 40 2 0.438 23 0.58 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21Q 2269 4247 2 1 0.474 50 2 0.470 14 0.27 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21S 9124 16136 11 4 0.470 118 3 0.441 74 0.63 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21v 24952 44905 22 8 0.498 445 11 0.500 242 0.54 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21W 1137 1211 0 0 26 0 0.500 26 1.00 0 15.8% 16.9% 36.6%
F21Y 1061 919 0 0 9 0 0 0.00 0 15.8% 16.9% 36.6%
F22B 8566 17645 8 3 0.481 173 10 0.454 105 0.60 0 15.8% 16.9% 36.6%
F22D 1887 3902 2 1 0.450 15 1 0.483 9 0.58 0 15.8% 16.9% 36.6%
F22G 829 1698 1 0 0.417 13 1 0.464 8 0.60 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23B 1927 3659 3 1 0.463 35 1 0.358 30 0.85 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23C 7144 15350 6 2 0.528 196 14 0.420 93 0.47 3 15.8% 16.9% 36.6%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
F23D 13693 31433 20 7 0.611 298 28 0.537 166 0.56 6 15.8% 16.9% 36.6%
F23G 10710 19152 11 4 0.485 179 7 0.457 120 0.67 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23H 889 2144 2 1 0.688 22 3 0.531 16 0.73 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23] 8134 13856 12 4 0.442 111 6 0.388 72 0.65 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23K 3423 6460 1 0 0.500 54 2 0.409 31 0.57 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23L 4663 8529 8 3 0.467 99 4 0.401 60 0.61 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23M 2105 3613 3 1 0.500 52 3 0.376 36 0.69 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23N 8473 18893 13 5 0.552 144 13 0.571 80 0.56 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23Q 3682 9233 5 2 0.690 86 3 0.593 36 0.42 0 15.8% 16.9% 36.6%
F23R 2447 5379 4 2 0.490 99 10 0.622 32 0.33 5 15.8% 16.9% 36.6%
F24B 3268 9451 14 5 0.633 48 3 0.579 41 0.85 0 15.8% 16.9% 36.6%
F24C 18607 39479 18 7 0.505 290 5 0.579 138 0.48 0 15.8% 16.9% 36.6%
F24D 12881 25271 41 15 0.506 240 22 0.552 187 0.78 0 15.8% 16.9% 36.6%
F24F 39266 80063 42 15 0.548 424 19 0.565 260 0.61 0 15.8% 16.9% 36.6%
F24H 17970 40658 35 13 0.546 244 13 0.542 174 0.71 0 15.8% 16.9% 36.6%
F24] 9767 20702 16 6 0.480 163 10 0.543 122 0.75 0 15.8% 16.9% 36.6%
F25B 28047 59968 17 6 0.510 423 7 0.534 192 0.45 0 15.8% 16.9% 36.6%
F25C 3831 8104 3 1 0.533 56 1 0.527 38 0.69 0 15.8% 16.9% 36.6%
F25D 23837 46497 16 6 0.541 332 4 0.524 151 0.46 0 15.8% 16.9% 36.6%
F25] 3416 8960 1 0 0.545 156 1 0.660 28 0.18 0 15.8% 16.9% 36.6%
F26B 18601 32503 22 8 0.553 287 11 0.496 176 0.61 1 15.8% 16.9% 36.6%
F27B 19485 30954 12 4 0.519 266 9 0.373 137 0.52 1 15.8% 16.9% 36.6%
F27D 19674 29778 9 3 0.441 289 11 0.388 143 0.49 1 15.8% 16.9% 36.6%
F28B 1620 2977 1 0 0.444 22 2 0.524 14 0.63 0 15.8% 16.9% 36.6%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
F28C 2153 3669 5 2 0.418 30 2 0.451 18 0.60 0 15.8% 16.9% 36.6%
F28D 16867 33017 22 8 0.441 332 10 0.475 149 0.45 1 15.8% 16.9% 36.6%
F28F 19073 36028 19 7 0.440 411 14 0.507 178 0.43 1 15.8% 16.9% 36.6%
F28G 2028 3872 2 1 0.435 43 2 0.486 24 0.58 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41A 4044 8365 11 4 0.670 147 8 0.769 106 0.72 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41B 3310 5206 3 1 0.720 41 0 0.735 26 0.62 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41C 3175 5481 10 4 0.694 54 3 0.619 37 0.69 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41D 721 1545 11 4 0.800 24 6 21 0.86 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41F 2148 3517 7 2 0.639 54 2 0.526 29 0.53 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41G 4462 8427 15 5 0.597 135 6 0.603 70 0.52 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41H 3677 6742 5 2 0.620 105 1 0.620 61 0.58 0 15.8% 16.9% 36.6%
F41J 1976 3584 8 3 0.687 40 1 0.636 31 0.77 0 15.8% 16.9% 36.6%
F42B 11251 23071 24 9 0.707 342 12 0.624 188 0.55 0 15.8% 16.9% 36.6%
F42C 3019 6097 10 4 0.732 94 8 0.620 53 0.56 0 15.8% 16.9% 36.6%
F42D 1842 3384 1 0 0.421 42 1 0.528 24 0.58 0 15.8% 16.9% 36.6%
GO1B 73348 126673 86 31 0.572 900 34 0.519 475 0.53 1 14.5% 19.1% 35.8%
G01C 28434 53121 39 14 0.573 485 13 0.551 170 0.35 1 14.5% 19.1% 35.8%
GO01D 31077 55037 46 16 0.444 611 20 0.469 283 0.46 1 14.5% 19.1% 35.8%
GO1F 30122 62203 40 14 0.557 677 37 0.585 388 0.57 2 14.5% 19.1% 35.8%
GO1G 9746 22682 49 18 0.704 230 17 0.591 133 0.58 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO1H 6687 11445 6 2 0.429 90 1 0.479 45 0.50 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO01J 23644 41677 12 4 0.457 386 11 0.489 188 0.49 0 14.5% 19.1% 35.8%
GOIK 15451 26981 22 8 0.540 245 10 0.543 130 0.53 1 14.5% 19.1% 35.8%
GO1L 28700 51552 39 14 0.531 526 17 0.539 241 0.46 1 14.5% 19.1% 35.8%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
GOIM 35413 56407 16 6 0.497 449 11 0.576 204 0.45 0 14.5% 19.1% 35.8%
GOIN 222486 425753 145 52 0.572 6078 170 0.439 4270 0.70 10 14.5% 19.1% 35.8%
GO1P 22129 41580 22 8 0.489 433 11 0.528 154 0.36 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO1R 94651 153159 63 23 0.552 1444 43 0.594 568 0.39 2 14.5% 19.1% 35.8%
GO1S 31889 63988 21 8 0.489 838 21 0.577 345 0.41 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO1T 10151 18330 5 2 0.473 234 2 0.621 98 0.42 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO1V 19311 34065 5 2 0.510 379 0.614 148 0.39 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO1W 2354 3563 1 0 0.625 21 0.452 10 0.49 0 14.5% 19.1% 35.8%
G02B 144477 274301 85 31 0.534 2743 72 0.538 1063 0.39 4 14.5% 19.1% 35.8%
G02C 9984 22541 14 5 0.655 250 16 0.584 173 0.69 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO2F 82936 138714 17 6 0.439 1172 21 0.507 343 0.29 0 14.5% 19.1% 35.8%
G03B 68486 131833 45 16 0.632 724 20 0.595 274 0.38 0 14.5% 19.1% 35.8%
G03C 53285 82388 18 6 0.604 1049 35 0.627 344 0.33 1 14.5% 19.1% 35.8%
G03D 6814 15379 9 3 0.691 159 7 0.679 91 0.58 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO3F 59343 84744 2 0.442 1017 47 0.571 309 0.30 8 14.5% 19.1% 35.8%
G03G 119534 235741 3 0.641 1260 5 0.708 221 0.18 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO3H 4048 7460 1 0.372 84 4 0.440 41 0.49 0 14.5% 19.1% 35.8%
G04B 6933 14000 102 37 0.727 99 57 0.600 87 0.88 0 14.5% 19.1% 35.8%
G04C 4392 9205 35 12 0.586 64 26 0.541 48 0.76 0 14.5% 19.1% 35.8%
G04D 318 572 5 2 0.587 4 3 0.500 4 0.93 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO04F 3360 5111 10 3 0.625 40 8 0.513 25 0.63 0 14.5% 19.1% 35.8%
G04G 4894 10734 18 7 0.537 93 14 0.510 59 0.63 0 14.5% 19.1% 35.8%
G05B 42362 82853 25 9 0.434 825 23 0.566 335 0.41 1 14.5% 19.1% 35.8%
G05D 43083 77566 55 20 0.435 727 23 0.464 294 0.40 1 14.5% 19.1% 35.8%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
GO5F 20984 29694 7 3 0.457 229 5 0.527 69 0.30 0 14.5% 19.1% 35.8%
G05G 8661 13618 9 3 0.430 136 1 0.425 43 0.31 0 14.5% 19.1% 35.8%
G06C 1061 2000 1 0 0.500 6 0 0.500 4 0.62 0 14.5% 19.1% 35.8%
G06D 171 112 0 0 0.333 1 0 0.667 0 0.50 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO6E 694 1257 0 0 22 0 0.475 4 0.20 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO6F 325408 673552 40 14 0.487 6473 30 0.679 2066 0.32 2 14.5% 19.1% 35.8%
G06G 8950 10547 2 1 0.471 84 2 0.400 38 0.46 0 14.5% 19.1% 35.8%
G06J 496 586 0 0 0.250 16 0 0.333 4 0.25 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO6K 60536 126213 34 12 0.450 1621 33 0.591 596 0.37 1 14.5% 19.1% 35.8%
GO6M 2865 5204 7 2 0.493 36 3 0.443 23 0.64 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO6N 302 355 0 0 0.333 17 0 0.367 6 0.36 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO6T 45404 55452 1 0 0.500 646 3 0.584 176 0.27 0 14.5% 19.1% 35.8%
G07B 6581 14160 22 8 0.626 188 8 0.578 110 0.59 0 14.5% 19.1% 35.8%
G07C 8522 16082 15 5 0.459 253 8 0.451 150 0.59 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO07D 9217 26473 16 6 0.515 201 9 0.564 104 0.52 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO7F 21327 48912 28 10 0.542 677 18 0.554 437 0.65 0 14.5% 19.1% 35.8%
G07G 4696 11213 1 0 0.600 66 1 0.442 28 0.43 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO08B 37476 67436 51 18 0.595 640 27 0.561 398 0.62 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO08C 14761 20161 17 6 0.424 166 3 0.461 86 0.52 0 14.5% 19.1% 35.8%
G08G 18045 29098 9 3 0.529 260 5 0.512 109 0.42 0 14.5% 19.1% 35.8%
G09B 22636 39079 11 4 0.569 276 4 0.523 180 0.65 0 14.5% 19.1% 35.8%
G09C 4180 5166 2 1 0.455 20 0 0.382 14 0.67 0 14.5% 19.1% 35.8%
G09D 527 1321 1 0 0.500 4 0 1.000 3 0.73 0 14.5% 19.1% 35.8%
GO9F 55174 100073 53 19 0.523 656 18 0.533 416 0.63 0 14.5% 19.1% 35.8%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen (‘:H‘ quote CH anmelder
mente (berichtigt)
G09G 45621 87818 5 2 0.458 660 2 0.619 197 0.30 0 14.5% 19.1% 35.8%
G10B 520 852 0 0 0.500 2 0 0.500 1 0.61 0 14.5% 19.1% 35.8%
Gl10C 1459 2586 1 0 0.750 17 1 0.773 7 0.41 0 14.5% 19.1% 35.8%
G10D 4318 7309 7 2 0.761 63 3 0.699 45 0.72 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI10F 705 1594 2 1 0.727 5 0 0.438 3 0.55 0 14.5% 19.1% 35.8%
G10G 1465 2931 1 0 0.545 14 0 0.591 0.63 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI10H 8160 18528 1 0 0.538 113 1 0.711 38 0.34 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI10K 13773 23088 8 3 0.400 270 8 0.519 106 0.39 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI0L 15062 35112 2 1 0.471 396 1 0.741 145 0.37 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI11B 182399 396610 47 17 0.604 3065 25 0.678 662 0.22 3 14.5% 19.1% 35.8%
Gl11C 49573 96962 5 2 0.481 921 3 0.669 155 0.17 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI1D 59 59 0 0 0 0 0 0 14.5% 19.1% 35.8%
GI12B 5863 8884 13 5 0.410 59 3 0.403 30 0.51 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21B 3110 3606 0 0 0.333 24 0 0.721 18 0.75 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21C 29124 43944 21 7 0.626 398 3 0.704 226 0.57 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21D 5536 6334 4 1 0.432 23 1 0.511 14 0.60 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21F 12588 18444 12 4 0.513 189 3 0.518 116 0.61 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21G 1039 1499 0 0 0.667 20 0 0.542 16 0.80 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21H 488 624 0 0 0.286 5 0 0.333 4 0.82 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21J 37 40 0 0 0 0 0.250 0 0.50 0 14.5% 19.1% 35.8%
G21K 8295 10816 1 0 0.385 128 1 0.491 42 0.33 0 14.5% 19.1% 35.8%
HO1B 66990 90054 33 10 0.504 681 22 0.449 337 0.49 1 12.8% 17.1% 31.4%
HO1C 23061 29592 6 2 0.565 179 6 0.617 73 0.41 1 12.8% 17.1% 31.4%
HO1F 75922 99395 25 8 0.540 682 20 0.534 267 0.39 1 12.8% 11.7% 31.4%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz

Gesamter Bestand (auch An-
meldungen)

Nationale Patente (CH) (noch in Kraft)

EP / PCT (EP) (noch in Kraft)

IPC- EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)
HO1G 31920 40354 3 1 0.574 259 4 0.542 85 0.33 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO1H 76564 124186 66 21 0.722 1092 50 0.700 553 0.51 4 12.8% 11.7% 31.4%
HO1J 100643 144896 15 5 0.567 1421 12 0.658 413 0.29 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO1K 4757 7839 2 1 0.536 70 1 0.580 12 0.17 0 12.8% 11.7% 31.4%
HOIL 547977 671577 36 11 0.494 4306 55 0.664 1061 0.25 8 12.8% 11.7% 31.4%
HOIM 75535 111147 14 5 0.621 1000 10 0.641 456 0.46 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO1P 21777 29605 3 1 0.571 300 0.700 102 0.34 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO1Q 30228 49314 3 1 0.492 596 0.648 212 0.36 1 12.8% 11.7% 31.4%
HOIR 85002 152464 45 14 0.602 1683 56 0.707 618 0.37 8 12.8% 11.7% 31.4%
HOLS 53038 75083 7 2 0.523 713 6 0.552 202 0.28 0 12.8% 11.7% 31.4%
HOIT 8289 12654 4 1 0.559 109 2 0.635 41 0.37 0 12.8% 11.7% 31.4%
H02B 15527 24531 19 6 0.583 211 11 0.599 123 0.58 0 12.8% 11.7% 31.4%
H02G 41507 63530 32 10 0.574 492 18 0.589 311 0.63 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO2H 34805 48086 16 5 0.479 380 15 0.552 172 0.45 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO02J 43354 56771 14 4 0.506 396 14 0.564 188 0.48 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO2K 75730 107036 36 11 0.611 817 44 0.620 372 0.46 6 12.8% 11.7% 31.4%
HO2M 52533 66439 15 5 0.556 492 15 0.566 199 0.40 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO2N 11357 13474 2 1 0.500 53 1 0.455 26 0.49 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO2P 53765 68953 17 5 0.527 422 16 0.590 172 0.41 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO3B 11541 14146 3 1 0.524 113 1 0.453 38 0.34 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO03C 3063 4224 1 0 0.600 51 1 0.474 19 0.37 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO3D 8051 11282 2 1 0.452 147 1 0.477 47 0.32 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO3F 23792 33692 4 1 0.492 327 3 0.660 78 0.24 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO03G 12842 17823 2 1 0.415 194 1 0.566 57 0.30 0 12.8% 11.7% 31.4%
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Tabelle A20: Detaillierte Daten beziiglich der in Kraft befindlichen Patente in der Schweiz
Gesamter Bestand (auch An- | 1. 500216 patente (CH) (noch in Kraft) EP / PCT (EP) (noch in Kraft)
IPC- meldungen) EP Quoten CH-Quoten | davon CH-
Unterklasse Gesamtzahl Qesamtzahl davon CH- | Anteil an IPC davon CH- | Anteil an IPC Benennung Benennungs- |CH-Auslands- gesamt Anmelder
Patentfamilien Einzeldoku- | Gesamt Anmelder | Unterklassen Gesamt Anmelder | Unterklassen CH . quote CH anmelder
mente (berichtigt)

HO3H 35193 46186 7 2 0.538 379 6 0.624 116 0.31 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO03J 7043 9689 1 0 0.500 100 0.561 30 0.29 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO3K 84726 106850 20 6 0.489 929 13 0.609 253 0.27 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO3L 14821 20877 3 1 0.474 213 4 0.580 57 0.27 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO3M 42368 57408 7 2 0.451 534 4 0.548 145 0.27 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO04B 138217 197892 24 8 0.473 2021 21 0.533 798 0.39 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO04H 9764 13828 1 0 0.524 199 2 0.547 109 0.55 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO04J 36144 51601 5 2 0.500 576 3 0.472 228 0.40 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO04K 4446 6204 1 0 0.417 69 1 0.404 38 0.55 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO04L 150165 207727 23 7 0.499 2501 22 0.574 878 0.35 2 12.8% 11.7% 31.4%
H04M 114905 154656 25 8 0.601 1355 14 0.580 652 0.48 1 12.8% 11.7% 31.4%
HO04N 335660 453120 15 5 0.522 3535 15 0.702 812 0.23 1 12.8% 11.7% 31.4%
H04Q 92511 141817 16 5 0.504 1920 14 0.568 857 0.45 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO04R 30691 46225 17 5 0.662 378 9 0.638 202 0.54 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO04S 3549 4977 0 0 0.500 49 0 0.606 18 0.37 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO5B 76740 114512 26 8 0.533 938 22 0.552 463 0.49 2 12.8% 11.7% 31.4%
HO05C 465 824 0 0 0.600 7 0 0.516 6 0.76 0 12.8% 11.7% 31.4%
HOSF 3426 4202 1 0 0.500 28 1 0.516 15 0.53 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO05G 4591 6212 0 0.529 72 0 0.473 16 0.22 0 12.8% 11.7% 31.4%
HOSH 13296 17160 3 1 0.438 138 4 0.483 76 0.55 0 12.8% 11.7% 31.4%
HO5K 146924 185713 38 12 0.498 1246 31 0.517 510 0.41 1 12.8% 11.7% 31.4%
Summe 13°970°568( 25°252°302 10’508 3’310 323°239 11°385 187°063 364 612

Quelle: IGE





